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Solarwelt in Zahlen

INTERNATIONAL _Solarmarkt

Forderkiirzungen bremsen das Wachstum der Photovoltaik in Europa. Dennoch bleibt
die Sonnenenergie global gesehen erfolgreich, denn mit fallenden Modulpreisen steigt
die Nachfrage in neuen Markten in Amerika und Asien.

Text: Sascha Rentzing

Alles hat so gut angefangen. Als die tsche-
chische Regierung 2006 die Einspeisever-
giitung fiir Solarstrom verdoppelte, zeigte
die Maflnahme schnell Wirkung: Die neu
installierte Photovoltaik (PV)-Leistung
wuchs zwischen 2007 und 2010 von 51
auf 1360 Megawatt (MW). Tschechien
war innerhalb von nur drei Jahren aus dem
Nichts zum drittgroften Solarweltmarke
aufgestiegen.

Die Situation in Deutschlands &stlichem
Nachbarstaat hat sich komplett gedreht.
»Da die Netzbetreiber bis mindestens Sep-
tember keine Einspeiselizenzen fiir PV-
Anlagen ausstellen, ist der Markt derzeit
komplett blockiert”, sagt Gerhard Travni-
cek, Geschiiftsfiihrer der Niederlassung des
frinkischen Systemanbieters IBC Solar in
Tschechien. Wie es im Herbst weitergeht,
ist unklar. ,Man spricht jetzt teilweise von
einem Deckel von 4,5 MW pro Jahr, was
den Marke natiirlich véllig zum Erliegen
bringen wiirde.*

Sollte sich Prag gegen ein starres Limit
entscheiden, greifen die im Dezember be-
schlossenen Einspeisetarife. Danach erhal-
ten seit dem 1. Mirz nur noch Dachan-
lagen bis 30 Kilowatt (kW) Leistung eine
hilfreiche Férderung von 30 Cent pro Ki-
lowattstunde (kWh). Alle iibrigen Neuan-
lagen sollen mit 0,24 Cent auskommen —
mit der Hilfte des bisherigen Tarifs. Was
Prags Politik die Krone aufsetzt: Seit Janu-
ar miissen Betreiber von U-30-Anlagen, die
2009 und 2010 errichtet wurden, drei Jah-
re lang eine Steuer in Hohe von 26 Prozent
der Einnahmen entrichten. Im Klartext:
Der tschechische Staat bricht sein Vergii-
tungsversprechen und knépft Betreibern
ein Viertel ihres bereits verdienten Geldes
wieder ab.

Deckeln statt ausbauen

Tschechien passt perfekt ins Bild. Fast alle
europiischen Linder mit Einspeisevergii-
tung fiir Solarstrom haben die Fordertarife
reduziert. Teilweise drastisch, weil der PV-
Zubau aufer Kontrolle geriet. ,,Die Politik
hat massiv unterschirtzt, dass die dezentrale
Stromerzeugung iiberwiltigend anwachsen
kann®, sagt der Analyst Gotz Fischbeck von
der Frankfurter BHF-Bank. Rasant fallende
Modulpreise liefen 2010 die Nachfrage
unerwartet boomen: Mit fast 17000 MW
hat sich die weltweit neu installierte PV-
Leistung laut dem europiischen Solarin-
dustrie-Verband Epia im vergangenen Jahr
mehr als verdoppelt. Damit stiegen auch
die Forderkosten fiir Sonnenenergie, die
in den meisten Lindern nach Vorbild des
deutschen Erneuerbare-Energien-Gesetzes
(EEG) iiber eine Umlage den Verbrauchern
in Rechnung gestellt werden. In Deutsch-
land zum Beispiel erhohte sich die EEG-
Umlage 2011 wegen des Solarbooms im
vorigen Jahr von 2,05 Cent auf 3,53 Cent
pro kWh. Was zu harscher Kritik an den
steuren” Regenerativenergien fiihrte (neue
energie 11/2010).

Fortan sollen in Deutschland daher
niedrigere Tarife die jihrlich neu instal-
lierte Leistung auf 2500 bis 3500 MW be-
grenzen. Im vorigen Jahr sank die Vergii-
tung zwei Mal, im Juli steht die nichste
Kiirzung um bis zu 15 Prozent an. So soll
die Nachfrage sinken. Sicher ist das nicht:
Mancher Analyst rechnet bei stark sin-
kenden Systempreisen fiir 2011 sogar mit
Wachstum.

Andere Linder gehen rigoroser vor als
Deutschland. Beispiel Spanien: Seit die
iippige Forderung die neu installierte Lei-
stung 2008 auf 2708 MW trieb, erstickt

die spanische Regierung jede Solarregung
im Keim. Einschrinkungen des Anspruchs
auf Einspeisevergiitung und eine starre De-
ckelung des Zubaus auf 500 MW pro Jahr
lieRen den Markt 2009 auf 17 MW zu-
sammensacken. Gezielte Stiche halten ihn
nun am Boden: Im Januar beschloss Ma-
drid, dass alle gemif den 2007 erlassenen
Bedingungen geférderten Anlagen kiinftig
nur noch einen Teil ihres jihrlichen Stro-
mertrags vergiitet bekommen, den Rest
miissen sie zum normalen Marktpreis ver-
kaufen. Fiir weitere Kostenersparnisse er-
halten die beiden einstigen Wachstums-
treiber, Freiland- und groffe kommerzielle
Dachinstallationen, dieses Jahr 45 und 25
Prozent weniger Vergiitung (neuc energie
2/2011).

Auch Frankreich hile seinen Marke seit
dem 10. Mirz offiziell mit einem 500-MW-
Deckel in Schach, allerdings organisiert Pa-
ris den PV-Ausstieg eleganter als Spanien
und Tschechien. Bevor es am 2. Dezem-
ber 2010 ein Moratorium fiir Neuinstal-
lationen verhiingte, um die Solarférderung
neu zu iiberdenken, haben bereits Projekte
mit einem Gesamtvolumen von 3300 MW
Zusagen fiir einen Netzanschluss und eine
Vergiitung erhalten. Diese Leistung darf bis
Dezember 2012 noch zu alten Tarifen rea-
lisiert werden, weshalb Frankreich laut den
Prognosen 2011 die Gigawattmarke kna-
cken kénnte (neue energie 4/2011).

Panik in UK

Inzwischen ist die Anti-PV-Woge iiber
den Armelkanal nach Grofbritannien ge-
schwappt. Dabei hat das Land erst am
1. April 2010 einen attraktiven Einspeise-
tarif nach deutschem Vorbild eingefiihrt.
Doch rudere die britische Regierung zu-
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Ende des Booms: Zahlen zum PV-Weltmarkt

So sehen Analysten den PV-Weltmarkt (Angaben in Gigawatt)

(= -

Barclays Capital 15,5 17
BHF-Bank 19 18
Deutsche Bank 14,9 15,3
Epia 16,7 14
GTM Research 14,1 15
HSBC Trinkaus 16,7 20
iSupply 17,5 21,7
Navigant Consulting 174 29
Photon Consulting 17,3 25,4
Sarasin 16,2 18,2

Durchschnitt

16,53 (+124%)

19,36 (+17%)

PV-Markt nach Einschatzung des europaischen Solarindustrie-Verbands

Epia (Angaben in Megawatt)

Deutschland 3800 7400 3000 3000 3000
Italien 730 2500 3000 1500 1500
Tschechien 398 1360 100 150 300
Frankreich 185 700 1000 1000 500
Spanien 17 367 400 500 500
UK 10 40 250 400 700
Griechenland 36 150 150 175 200
restliches Europa 324 683 600 775 1000
Europa gesamt 5500 13200 8500 7500 7700
USA 477 900 2000 3000 4000
Kanada 62 105 250 350 400
China 228 520 750 1500 2000
Indien 30 50 100 150 200
restliche Welt 797 1925 2400 2700 3700
Gesamt ohne Europa 1900 3500 5500 7700 10300
Summe 7400 16700 14000 15200 18000

e=erwartetes Ergebnis

riick, da bereits im Mirz fiir 2011 Projekte
mit 169 MW in Planung gewesen seien —
doppelt so viel, wie London avisiert hitte,
erklirt Oliver Trier, Geschiftsentwickler bei
IBC Solar in England. ,Es gibt Vorschlige,
die Tarife fiir Anlagen iiber 50 kW bereits
zum 1. August um 40 bis 70 Prozent zu
kiirzen.“ Urspriinglich sollten die Tarife bis
zu einer Uberprﬁfung 2013 sichergestellt
sein (neue energie 4/2011).

Die PV in Europa steht demnach vor
einer Wende. , Der europ%{ische Marke
kénnte 2011 schrumpfen®, sagt Epia-Ge-
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neralsekretirin Eleni Despotou. Und 2012
soll sich der Abwirtstrend fortsetzen. Geht
der Sonnenenergie kurz vor dem Erreichen
der Wettbewerbsfihigkeit die Puste aus?
Nein, in Wirklichkeit beginnt die Erfolgs-
story jetzt erst. Von einem anderen Blick-
winkel aus betrachtet, hat die Entwicklung
in Europa etwas Positives: Eine beson-
nenere Solarpolitik kénnte der Sonnen-
energie eine sichere Wachstumsbasis bie-
ten. Deutschland gibt mit dem Mitte 2010
neu aufgelegten EEG die Richtung vor:
»Hier wird inzwischen mit Augenmaf ge-

fordert”, befindet Stefan deHaan, Analyst
des US-Marktforschers iSupply. Der deut-
sche Markt werde flexibel eingcbremst,
bleibe aber signifikant.

Italien, das wegen seiner undurchsich-
tigen Férderpolitik zuletzt niemand mehr
auf der Rechnung hatte, kénnte sich wider
Erwarten zum zweiten Dauerbrenner in
Europa entwickeln (neue energie 4/2011).
Die italienische Regierung hat nach bra-
chialen Kiirzungsankiindigungen offen-
bar noch einmal die Kurve gekriegt: Zwar
sicht Roms Ende April vorgelegter Gesetz-
entwurf fiir die kiinftige PV-Forderung be-
sonders fiir Grofanlagen deutliche Tarif-
kiirzungen vor, dennoch werten Experten
den Vorschlag als Bekenntnis zur Solare-
nergie: Das Ausbauziel bis 2016 werde da-
rin von 8000 auf 23000 MW angehoben,
erklirt deHaan. ,,Damit ist cine langfristige
Perspektive fiir die PV in Italien mit jihr-
lich 1500 bis 2000 MW Zubau gegeben.

Wachstum verlagert sich
Deutschland und Italien stellen die Ba-
sis, viele neue Mirkte in Amerika und
Asien kommen hinzu und kompensieren
die Riickginge in Europa. Epia schitzt,
dass sich der jihrliche PV-Zubau aufler-
halb der EU zwischen 2010 und 2013 von
3500 MW auf 10300 MW nahezu ver-
dreifachen wird. So konnte der Weltmarke
schon in zwei Jahren iiber das Niveau des
bisherigen Rekordjahres 2010 hinausschie-
Ben. Als eines der kiinftigen Zugpferde gel-
ten die USA. Paula Mints vom US-Marke-
forscher Navigant Consulting rechnet hier
2011 mit einer Verdopplung der Neuin-
stallationen auf 2000 MW. Wachstums-
treiber seien vor allem Energieversorger in
Kalifornien. Sie investierten derzeit verstir-
ke in grofle Solarparks, weil sie nach dem
kalifornischen Zielvorgaben fiir erneuer-
bare Energien, dem Renewable Portfolio
Standard, bis 2020 ein Drittel ihres Stroms
regenerativ erzeugen miissen. Bei sinken-
den Modulpreisen ist die Sonnenernte im
strahlungsreichen Siidwesten der USA in-
zwischen eine wirtschaftlich interessante
Alternative: In Kalifornien miissen Strom-
kunden in Spitzenverbrauchszeiten um-
gerechnet fast 0,30 Euro pro kWh Strom
zahlen — grofRe Solarkraftwerken stellen
Sonnenstrom heute schon giinstiger her
(neue energie 12/2010).
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Auch in Asien steigt das Interesse an der
PV. Japan und China kénnten, so die Pro-
gnosen, dieses Jahr erstmals iiber 1000 MWW
installieren. ,Die Katastrophe in Japan hat
dazu gefiihrt, dass die Regierung in Peking
laut iiber eine Erhéhung des Ausbauzicles
im Rahmen des 12. Fiinfjahresplans nach-
denkt®, sagt der Energieberater und Chi-
naexperte Frank Haugwitz. Habe die Zen-
tralregierung bisher nur einen PV-Ausbau
auf 5000 MW bis 2015 angestrebr, wiirde
mittlerweile iiber mindestens 10 000 MW/
diskutiert. Fiir 2020 stiinden statt der bis-
lang anvisierten 20 000 MW sogar schon
Zahlen von 50000 MW im Raum. Um
dieses Ziel zu erreichen, miissten in Chi-
na in den kommenden Jahren 4500 MW
jahrlich aufgestellt werden. Damit wiire das
Land der global gréfite PV-Markt.
Europiische Unternchmen diirften da-
von kaum profitieren. ,,China und Japan
haben eigene starke PV-Industrien und
werden sich nicht fiir Solarimporte aus an-
deren Lindern 6ffnen®, sagt der Analyst
Christian Rath von der Diisseldorfer Bank
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Absatzmaérkte gesucht: Unternehmen wie Schott
Solar versuchen, den asiatischen Markt zu erobern.

HSBC Trinkaus. Auch in Amerika lisst
sich schwer Fufl fassen. Beispiel Ontario:
In der boomenden kanadischen Provinz
gilt zum Schutz der heimischen Wirtschaft
eine so genannte Local Content-Klausel,
wonach Solaranlagen nur dann cine Ein-
speisevergiitung erhalten, wenn 60 Prozent
ihrer Komponenten auch in Ontario her-
gestellt wurden. Das heif3t fiir auslindische
Firmen: Wollen sie in der Provinz Projekte
realsieren, miissen sie dort Modulfabriken
bauen — vielen diirfte das Investitionsrisiko
zu grofd sein.
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Ebenfalls wenig zu holen gibt es fiir euro-
piische Firmen in den USA. Denn die En-
ergieversorger, die hier vorrangig investie-
ren, wollen mit Bau und dem Betrieb der
Sonnenkraftwerke nichts zu tun haben,
sondern den Okostrom einfach nur gelie-
fert bekommen. Dafiir schliefen sie mit
ihren Lieferanten Strombezugsvereinba-
rungen, so genannte ,power purchase ag-
reements’ ab. Die US-Firmen First Solar
und Sunpower haben sich perfekt auf die-
se Bediirfnisse eingestellt und bieten kom-
plette Powerpakete aus einer Hand: eigene
Module, die Projektierung und den Betrieb
der Kraftwerke.

Den Europiern bleibt daher keine
Wahl: Sie miissen véllig neue Mirkte auf-
tun und sich auf die verbleibenden euro-
piischen Abnehmer konzentrieren. Das
Problem ist nur: Die preisaggressiven chi-
nesischen Hersteller gewinnen in Lindern
wie Deutschland oder Italien immer mehr
Markranteile, da Investoren bei sinken-
den Einspeisetarifen mit Modulen ,, made
in China“ derzeit die hochsten Renditen
erzielen. Ubermiiflige Modulmen-
gen auf den Mirkten verschirfen
den Wettbewerb. Im Glauben an
einen lang anhaltenden Solar-
boom haben im vorigen Jahr viele
Hersteller Investitionsentschei-
dungen fiir neue Fabriken getrof-
fen. Jetzt, da der Kapazititsausbau
im vollen Gange ist oder Investi-
tionsentscheidungen nicht mehr
riickgingig zu machen sind, sinke
die Nachfrage. Das heiflt, viele
Werke lassen sich nicht voll ausla-
sten. Laut iSupply wird die welt-
weite Produktionskapazitit dieses
Jahr auf 30 000 MW anwach-
sen — bei einem Bedarf von nur
21700 MW. , Es steht eine Marktberei-
nung bevor, die nur die integrierten Kon-
zerne unbeschadet iiberstehen®, prophezeit
deHaan.

Firmen, die diesen ,shake-out® iiber-
leben, steuern aber allmihlich in ruhige
Fahrwasser. Mittelfristig werde das Wachs-
tum nach Europa zuriickkommen, schitze
Matthias Fawer von der Schweizer Bank
Sarasin. ,Je niher die Wettbewerbsfihig-
keit der PV riickt, desto weniger stark wird
sie von politischen Entscheidungen abhiin-

gig sein.” «
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