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SONNENERNTE
AUF DEM DACH

2009 sinkt die Einspeisevergitung fiir Solarstrom. Dennoch

kann sich die Investition in eine Fotovoltaikanlage lohnen.

AB DlESEM .JAHR meint

es der Gesetzgeber mit Fotovoltaik
nicht mehr ganz so gut: Die Solarstrom-
forderung nach dem Erneuerbare-
Energien-Gesetz (EEG) sinkt erstmals
um acht statt wie bislang um fiinf Pro-
zent. Fiir Aufdachanlagen bis 30 Kilo-
watt (kW) Leistung werden demnach
seitdem 1.Januarnurnoch 43 Centpro
Kilowattstunde (kWh) bezahlt. Damit
rentiert sich eine Solaranlage nicht
mehr-sollte man annehmen.

IN DER REGEL LOHNEND

Doch die Sonnenernte aufdem eigenen
Dach dirfte weiterhin lohnen, denn
die Preise fiir Solarsysteme werden
wahrscheinlich deutlich fallen. Zum
einen sinken dank Massenproduktion
und technischem Fortschritt die Her-
stellkosten fiir Solartechnik. Zum an-
deren erwartet die Branche erstmals
ein Uberangebot an Modulen, da sie
weltweit weniger absetzen kann als er-
hofft: Spanien hat den Zubau fiir 2009
stark limitiert, in Italien und Frank-
reich etwa bremsen komplizierte For-
derprogramme und administrative
Hiirden die Nachfrage. ,Der Angebots-
druckderHerstelleraufdem deutschen
Markt wachst®, sagt Stephan Droxner,
Solaranalyst der Landesbank Baden-
Wiirttemberg. Er glaubt wie viele ande-
re Experten, dass derdurchschnittliche
Preis fiir ein Solarsystem in Deutsch-
land von zuletzt 4275 unter 4000 Euro/
kW installierter Leistung sinken wird.
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Damit sich das ,Sonnenstromern* wei-
terhin lohnt, ist dies auch nétig. Ein
entscheidendes Kriterium ist die Ren-
dite, sprich: wie viel Zinsen die Investi-
tion im Vergleich zu anderen Anlage-
formen bringt. ,Ab fiinf Prozent wird
die Fotovoltaik fiir viele interessant*,
sagt Bjorn Hemmann, Berater im Ge-
meinnitzigen Solarenergie Informa-
tions- und Demonstrationszentrum
(Solid). Wer diesen Wert mit einer ty-
pischen Dachanlage mit 3 kW Leistung
erreichen will, sollte fiir ein System laut
Hemmann nicht mehr als 4000 Euro
pro kW ausgeben. Voraussetzung ist
ausreichende Sonnenseinstrahlung.
Die Rechnung geht auf, wenn die Anla-
gemindestens einenjahrlichen Strom-
ertragvon 950 kWh pro kW installierter
Leistung erzielt — das ist der Durch-
schnittswert fiir Deutschland. In son-
nenreichen Gebieten wie Siidbayern
oder Baden liegt er sogar oft dariiber.

EINSPEISEVERGUTUNG

Das EEG garantiert die Solarstromfor-
derung fiir 20 Jahre plus dem Jahr der
Inbetriebnahme. Die Vergtitung zahlt
derNetzbetreiber. Gesetzt den Fall, eine
3-kW-Anlage geht 2009 mit einerdurch-
schnittlichen Jahresleistung von 950
kWh pro kW in Betrieb, dann erzeugt
diese im Jahr insgesamt 2850 kWh
Strom - mehr als halb so viel, wie eine
vierkopfige Familieim Jahrverbraucht.
Bei 43 Cent Einspeisevergiitung bringt
diesjahrlich 1225 Euro Einnahmen.

SCHON & GUT
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Kostet das System inklusive Montage
und Wechselrichter, der die Gleich-
spannung des Solargenerators in Netz-
strom umwandelt, 12000 Euro und der
Hausbesitzer finanziert die Anlage
komplett selbst, dann macht sich die
Investition (ohne Berticksichtigung der
Betriebs-und Wartungskosten und der
Eigenkapitalverzinsung) schon nach
zehn Jahren bezahlt. Den in den dar-
auffolgenden Jahren geerntete Strom
kann der Hausbesitzer als Gewinn ver-
buchen. Wer hingegen seine Anlage fi-
nanziert, muss gegebenenfalls mit ei-
ner langeren Amortisationszeit rech-
nen. Die Kreditanstalt fiir Wiederauf-
bau (KfW) bietet iiber ihr Programm
»Solarstrom Erzeugen“ zinsgiinstige
Darlehen an. Die KfW finanziert ein
Vorhaben bis zu 100 Prozent, maximal
50000 Euro. Die Laufzeit betragt entwe-
der bis zu zehn Jahre mit héchstens
zwei oder bis zu 20 Jahre mit maximal
drei tilgungsfreien Anlaufjahren. Nach
Ende des Einspeisevertrags kann der
Betreiber den Okostrom noch einige
Zeit selbst nutzen oder ihn zu Markt-



Dank sinkender Preise fiir Solarsysteme bleiben Foto-
voltaikanlagen auch mit geringerer Forderung attraktiv

preisen weiterverkaufen - Solaranla-
gen halten tiber 30 Jahre. Fiirmanchen
Hauseigentiimer koénnte Fotovoltaik
noch aus einem anderen Grund attrak-
tivwerden: Dank einerneuen Regelung
im EEG kénnen seit 1. Januar 2009
auch Solaranlagen gebaut werden, de-
ren Strom direkt im Haus verbraucht
wird.

EIGENNUTZUNG VON VORTEIL

Bislang war eine Direktnutzung nicht
vorgesehen. Der Betreiber kann so den
Strombezug aus dem Netz verringern
und Kosten bei der Stromrechnung
einsparen. Obendrauf setzt der Staat
mit einem Selbstnutzungsbonus von
25 Cent/kWh einen zusdtzlichen Anreiz
zur Direktnutzung. Dieser wird wie die
reguldre Vergiitung vom Netzbetreiber
bezahlt. Wird im Haus kein Strom ver-
braucht, kann der Solarstrom weiter-
hin fiir 43 Cent pro kWh eingespeist
werden. ,Haushalte kénnen so mehre-
re Hundert Euro im Jahr sparen®, sagt
Carsten Kornig, Geschéftsfithrer des
Bundesverbands Solarwirtschaft.

Istder Solaranlagenkaufbeschlossene
Sache, muss noch die richtige Technik
gefunden werden. Das ist nicht leicht:
Neben herkémmlichen Modulen aus
kristallinem Silizium werden immer
ofter auch Diinnschichtmodule ange-
boten. Sie sind dank niedrigerer Her-
stellkosten preiswerter als die kristalli-
nen, erreichen aber nicht so hohe Wir-
kungsgrade. Welche Technik ,geeig-
neter” ist, konnen Experten pauschal

nicht beantworten. ,.Es kommtaufden
Einzelfallan“, betont Hemmann.
WELCHE TECHNIK?
Soll viel Leistung auf wenig Flache er-
brachtwerden, hatdie kristalline Tech-
nik Vorteile, da sie wegen der héheren
Effizienz pro Quadratmeter mehr
Strom erzeugt und eine Einspeisever-
gitung erwirtschaftet, die den Preis-
nachteil gegeniiber der Diinnschicht
oft mehrals aufwiegt. Wem es dagegen
an Platz nicht mangelt oder weniger
um Leistung geht, fiirden ist die Diinn-
schicht eine gute Option. Die Technik
hat weitere Vorteile: Sie nutzt schwa-
ches Licht besser aus als Siliziummo-
duleund eignet sich demnach auch fiir
Décher, die nicht optimal ausgerichtet
sind. Da Diinnschichtmodule zudem
leicht und flexibel sind, kénnen sie als
stromerzeugende Fassaden und Fens-
terin Gebdude integriert werden.
Noch sind die Potenziale der Solartech-
niken nicht ausgeschoépft. Ingenieure
und Forscher treiben daher die Arbeit
an effizienteren und rohstoffspa-
renden Modulen mit hohem Einsatz
voran. Experten glauben, dass sich die
Systempreise hierzulande bis 2015 hal-
bieren kénnten. Doch Interessierte soll-
ten eine Investition deswegen nicht
aufschieben. Denn die EEG-Vergiitung
sinkt ebenfalls kraftig und stetig. |
SASCHA RENTZING

SEROMERZEUGENDE FPENSTIER

Bislang dominieren auf dem Dach aufgestanderte Solarmodule den Markt.

Doch Dinnschichtmodule eréffnen neue Anwendungsmaglichkeiten. Sie sind flexibel
und leicht und lassen sie sich gutin die Gebdudehdille, etwa in Fenster oder Fassa-
den, integrieren. Einige Firmen haben bereits sogenannte BIPV-(Building Integrated
Photovoltaics) Losungen parat: Centrosolar bietet Module an, die herkommliche
Dachziegel ersetzen kénnen. Schott und Schiico verkaufen Panels, die aufgebaut sind
wie Doppelglasfenster: Die Hersteller integrieren eine hauchdtinne fotoaktive Schicht
zwischen zwei Glasscheiben. Je nach Kundenwunsch ist diese Schicht transparent,
halbdurchsichtig oder undurchsichtig. Wer dsthetische Akzente setzen will, ist bei der
BIPV gut aufgehoben, dafir ist die klassische Fotovoltaik— noch — wirtschaftlicher. Weil
Fassaden- und Fenstermodule keiner direkten Strahlung ausgesetzt sind, arbeiten sie
weniger effizient. Und: Sie sind in der Regel (noch) teurer.
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