Modulmarkt | Die Modulpreise diirften 2009
starker sinken als die Einspeisevergutung flr
Solarstrom in Deutschiand, Wegen der Finanzkrise
und des Zubaulimits in Spanien werden die
Firmen weltweit weniger absetzen als erhofft.

ie Bauern aus den Bonener
Ortsteilen  Oster-  und
Westerbonen lassen sich

Zeit. Eigentlich wollten die Land-
wirte aus der Ruhrgebietsge-
meinde schon Ende 2008 in
neue Sonnenkraftwerke investie-
ren und ihren Photovoltaikpark
weiter ausbauen. Zu den 170 Ki-
lowatt (kW) Leistung, die sie be-
reits auf ihren Dichern installiert
haben, soliten noch einige Dut-
zend kW hinzukommen. Doch
den Kauf haben sie verschoben.
«Wir gehen davon aus, dass der
Preis fur Solarmodule erheblich
fallen wird und wir dann eine
bessere Rendite bekommen®,
sagt Ulrich Pohlmann, Vorsitzen
der des Landwirtschaftlichen
Ortsvereins Bonen-Ost und Initi-
ator der hiesigen ,Arbeitsge-
meinschaft Sonnenstrom®.

Auf den ersten Blick scheint
die Erwartung der Agrarier il-
lusorisch. Die Einspeisevergii-
tung fiir Solarstrom gemif EEG
ist am 1. Januar 2009 fiir Dach-
anlagen bis 30 kW Leistung um
acht auf 43,01 Cent und fiir Son-
nensegel ab 30 kW Leistung auf
40,91 pro kWh gesunken. Bis-
lang fielen alle Tarife jahrlich um
funf Prozent. Doch es spricht ei-
niges dafiir, dass der Einkaufs-
preis fur Solarsysteme in diesem
Jahr starker fillt als die ohnehin
anstehende Absenkung. Exper-
ten erwarten fiir 2009 ein deut-
liches Uberangebot an Modulen,
da die Solarindustrie vor allem
wegen der Finanz- und Wirt-
schaftskrise und der langsamen
Entwicklung der Markte in Sid-
europa weniger absetzen kann
als gedacht. ,Die Hersteller ge-
raten unter massiven Angebots-
druck”, sagt Stephan Droxner,
Analyst bei der Landesbank Ba-
den-Wirttemberg (LBBW). Er
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glaubt, man kénne Solaranlagen
inklusive Montage und Wechsel-
richter 2009 gebietsweise schon
fir 3.500 Euro pro kW erstehen.
Das entspriche einem Preis-
riickgang gegeniiber dem drit-
ten Quartal 2008 von 22 Pro-
zent. Laut Bundesverband Solar-
wirtschaft (BSW) kostete das kW
in Deutschland im Herbst 2008
durchschnittlich 4.254 Euro.

Der Solarindustrieverband rech-
net ebenfalls mit deutlichen
Preissenkungen. ,Die Herstel-
ler bekommen es mindestens in
Hohe der Degression hin®, sagt
Geschiftsfiihrer Carsten  Kor-
nig. Die Anpassungen kimen
auf allen Wertschtpfungsstu-
fen rechtzeitig zum Saisonstart.
»Das Handwerk muss diesmal
nicht warten®, betont Kérnig

Preisbewegungen sind seit
einigen Wochen spiirbar, wie
GroRhindler fur Solarsysteme
beschreiben. Wenn er friiher ein
Angebot als zu teuer abgelehnt
hdtte, wire einige Tage spd-
ter ein Fax des gleichen Produ-
zenten eingetrudelt — mit einem
noch hiheren Preis, schildert ein
Einkdufer. Das hdtte man dann
manchmal, wegen der hohen
Nachfrage, akzeptieren miissen.
Jetzt sei es umgekehrt: Die Her-
steller riumen bei den Verhand-
lungen Nachlisse ein.

Es werden aber nicht alle
Hersteller gleich zu Beginn des
neuen Jahres mit generisen An-
geboten aufwarten. Die Instal-
lationsfirma Elektro Lomme aus
Geldern im Rheinland, die Sys-
teme von Solarworld und der
US-Firma Sunpower vertreibt,
bestitigt: Solarworld habe fiirs

erste Quartal 2009 einen Nach-
lass von sieben, die Amerika-
ner sogar nur von sechs Prozent
angekiindigt, sagt Firmenchef
Josef Lomme. Der Handwer-
kermeister muss also auf Mar-
gen verzichten, wenn er die An-
lagen zu einem Preis verkaufen
will, der die erhohte Degressi-
on ausgleicht. Aber er bleibt ge-
lassen: ,Ich glaube, dass meine
Lieferanten noch nachbessern.”
Dieser Meinung ist auch Kars-
ten von Blumenthal, Analyst von
SES Research in Hamburg. Er hat
seine Preisschatzung fiir Module
angesichts der schwierigen Markt-
bedingungen deutlich nach unten
korrigiert und geht nun fiir 2009
statt von zehn von 25 Prozent Re-
duktion aus. Demnach wird der
Preis pro Watt von durchschnitt-
lich 3,10 Euro in diesem auf 2,50
Euro im Jahr 2009 fallen. Trifft
diese Prognose zu, diirften auch
die Komplettaniagen von Solar-
world kurzfristig um mehr als sie-
ben Prozent billiger werden. An-
dere Analysten rechnen ebenfalls
mit deutlichen Anpassungen: So
erwartet die Mailinder Unicre-
dit Markets & Investment Banking
fir Aleo Solar- und Solon-Module
20-prozentige Preissenkungen.
Was sagen die Unternehmen
selbst? Sie beurteilen die Markt-
situation weniger kritisch, ,Wir
sind nach wie vor in einer gu-
ten Lage“, konstatiert Hubert
Aulich, Vorstand des Wafer-
Herstellers PV Crystalox Solar.
Auch Modulproduzent und Sys-
temlieferant Aleo Solar geht ge-
lassen ins neue Jahr. ,Voraussa-
gen zum Markt 2009 sind der-
zeit so serids wie ein Blick in
die Kristallkugel”, sagt Sprecher
Hermann Iding. Sein Unterneh-
men wolle die Preise marktkon-
form senken. Dies werde aber
nur Hand in Hand mit den Zel-
lenlieferanten méglich sein.
Schott Solar dagegen fihrt ei-
ne klare Linie. ,Wir senken un-
sere Modulpreise im zweistel-

ligen Bereich, und es gibt die
Maglichkeit zu Anpassungen,
sagt Sprecher Lars Waldmann.
Uber diese Preispolitik habe die
Firma Handler friihzeitig infor-
miert. ,Wir wollen so Unsicher-
heiten beseitigen und fiir Konti-
nuitdt sorgen.”

Méglicherweise  unterschitzen
die meisten Unternehmen die Ge-
fahren: Wafer-, Zellen- und Mo-
dulbauer weiten Kapazititen und
Produktion massiv aus. Allein Zel-
lengigant Q-Cells will, so heiBt es
im Neunmonatsbericht des Kon-
zemns, sein Produktionsvolumen
inklusive Dinnschichtbeteili-
gungen bis 2010 von 585 Mega-
watt (MW) in diesem Jahr auf 2,5
Cigawatt (GW) mehr als vervier-
fachen. Doch ein ebenso schnel-
ler Nachfrageboom ist nicht in
Sicht. Selbst wenn sich Liquidi-
titsengpdsse und  Kreditklem-
me bald aufldsen sollten, wird
der Markt die gewaltigen Modul-
mengen, die in den kommenden
Jahren produziert werden sollen,
schwerlich aufnehmen. Die Mo-
dulpreise kdnnten demnach lin-
ger auf niedrigem Niveau blei-
ben, was den Firmen erhebliche
Einbulben bringen wiirde.

2008 werden rund um den Glo-
bus wohl etwa vier GW Solaran-
lagen installiert, manche Schat-
zungen gehen auch von mehr als
funf GW aus. Wenn es gut lduft,
kénnte sich der Zubau bis 2010
verdoppeln. Das heiBt: Die von
den Herstellern avisierte Produk-
tionskapazitat von 20 GW ist viel
zu hoch gegriffen. Dafiir misste
sich die Nachfrage mindestens
vervierfachen ~ nach Meinung
vieler Experten illusorisch.

Vor allem Stideuropa hinkt
hinterher: In Frankreich, ltalien
und Griechenland bremsen kom-
plizierte Forderprogramme und
administrative Hirden die Nach-
frage. Spanien, wachstumsstarks-
ter Markt im Jahr 2008, darf we-
gen einer Ende September be-
schlossenen Forderbegrenzung
im kommenden Jahr nur maxi-
mal 500 MW aufnehmen — we-
niger als die Halfte des 2008 er-
richteten Volumens., Und ein
GroBteil der Leistung fiir 2009
diirfte schon durch Uberhinge
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aus diesem Jahr aufgezehrt sein,
Auch in Osteuropa lassen sich
in den kommenden Jahren keine
Massen absetzen: Bulgarien und
Tschechien haben zwar Vergii-
tungsregelungen eingefiihrt, die
dem EEG dhneln. Erfahrungsge-
miB brauchen Behdrden, Hand-
werk und Industrie aber Jahre,
um Strukturen aufzubauen, die
Installationen im Gigawattbe-
reich ermaglichen. Bleibt neben
Deutschland nur die USA als po-
tenzieller Massenmarkt: Nach
der Wahl von Barack Obama
zum Prasidenten sind die Hoif-
nungen auf einen solaren Auf-
schwung gro8: ,2010 konnte
der US-amerikanische mit dem
deutschen Solarmarkt gleichzie-
hen®, sagt Rhone Resch, Vorsit
zender des amerikanischen So-
larverbands SEIA.

Noch ist Amerika nur eine theo-
retische GroBe: Faktisch macht
derzeit jeder Bundesstaat sei
ne eigene Forderpolitk ~ es
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gibt also nicht einen Markt, son-
dern mehr als 50 Einzelmarkte.
Zudem sind kleine wie grofe
Investoren wegen der Finanz-
und Immobilienkrise zuriick-
haltend. Somit bleibt Deutsch-
land vorerst einziger Massen-
markt: Auslindische Firmen
werden sich verstiarkt auf den
deutschen Markt konzentrieren
und die heimischen Unterneh-
men mangels Exportmdglich-
keiten wieder groRere Mengen
hierzulande absetzen wollen.
Das erhoht den Wettbewerb.

Vor allem unter den Modulher-
stellern werde es einen Auslese-
prozess geben, sagt LBBW-Ana-
lyst Droxner, Eng konnte es fiir
Firmen werden, die mit ihren
Zellenlieferanten  Mehrjahres-
vertrage abgeschlossen haben
und diese nicht erneut verhan-
deln kénnen. Eng wird es zu-
dem, wenn sie keine anderen
Mirkte beliefern, auf denen sie
bessere Preise erzielen kdnnen
als in Deutschland.
Andererseits sind Zellen-, Wa-
fer- und Siliziumproduzenten

nicht in der komfortablen Si-
tuation, die Preisforderungen
der Modulbauer zu ignorieren.
JDer Preisdruck wird sich wie
ein Dominoeffekt zeitversetzt
bis zu den Siliziumherstellern
hocharbeiten®, sagt Commerz-
bank-Firmenkundenbetreuer
Norbert Brinkmann. Bei den
Zellen heizen chinesische und
taiwanesische Hersteller die
Konkurrenz an: Firmen wie Chi-
na Sunergy, E-Ton, Gintech oder
Motech planen erhebliche Pro-
duktionssteigerungen. Sie wer-
den 2009 mehr als ein Gigawatt
Zellenleistung auf den Markt
bringen. Die Preise fir die fern-
astlichen Lichtsammler kénnten
weit unter den derzeit iblichen
liegen, China Sunergy zum Bei-
spiel musste Silizium bislang
teuer am Spotmarkt einkaufen.
Trotzdem kann das Unterneh-
men dank niedriger Personal-
kosten und effizienter Fertigung
konkurrieren. Inzwischen kom-
men die Chinesen leichter und
billiger an den Halbleiter, denn
wegen der Flaute in der Chip-
industrie - der zweitwichtigste

Siliziumabnehmer — und neuen
Siliziumwerken steigt das Ange-
bot. Das kinnte China Sunergy
in die Lage versetzen, kiinftig
konkurrenzlos giinstig zu pro-
duzieren,

Kostenw

Konnen die Modulbauer den
Preisdruck also nicht an ih-
re vorwiegend westlichen oder
japanischen Zellenlieferanten
weitergeben, werden sie kiinf-
tig mehr in China oder Taiwan
einkaufen. Aleo Solar etwa be-
zieht heute schon einen Teil sei-
ner Zellen von China Sunergy.
Demnach sind massive Kosten-
senkungen auch fiir die etab-
lierten Zellenhersteller Pflicht,
wenn sie konkurrenzfihig blei-
ben wollen.

Innovative Firmen, die Gber
eigene oder besondere Silizi-
umquellen verfiigen, sind im
Vorteil. Q-Cells zum Beispiel
forscht an Produktionsverfah-
ren fir effizientere Zellen und
hat einen Weg gefunden, direkt
gereinigtes metallurgisches Sili-
zium zu verwenden. Das Ma-
terial ist glinstiger als das der-
zeit marktiibliche Halbleitersi-
lizium und verspricht dhnlich
hohe Wirkungsgrade. Auch So-
larworld ist gut aufgestellt: Den
Margendruck, der im Down-
stream-Bereich entsteht, wird
der voll integrierte Konzern
dank giinstiger Rohstoifbe-
schaffung und hocheffizienter
Produktion vermutlich aus-
gleichen kénnen, Schon heute
zihlt Solarworld laut einer ak-
tuellen Studie der Beratungsfir-
ma Photon Consulting bei Wa-
fern, Zellen wie Modulen zu
den Herstellern mit den nied-
rigsten Fertigungskosten. Die
Kostenvorteile kénnten  stei-
gen, wenn in der gemeinsam
mit dem Technikkonzern Evo-
nik betriebenen Siliziumfabrik
in Rheinfeldern groBere Men-
gen produziert werden. Of-
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Seit Anfang 2006 sank der durchschnittliche Preis fir eine Solaranlage inklusive
Montage und Wechselrichter hierzulande um 18 Prozent. Fir das erste Quartal
2009 sind Preissenkungen von mindestens acht Prozent zu erwarten, im
zweiten Quartal konnten die Preise weiter fallen - abhangig von der Nachfrage
und der Wettbewerbssituation auf dem deutschen Markt.

fen ist, welche Rolle Dinn-
schichtmodule fortan spielen.
Der Technik wird groBes Kos-
tensenkungspotenzial  zuge-
sprochen. Bislang konnen Mo-
dule aus Kupfer, Indium und
Selen oder Schwefel (CIS) so-
wie Panels aus Dinnfilmsilizi-
um bei der Wirtschaftlichkeit
mit Siliziumtechnik noch nicht
mithalten.

Experten glauben aber, dass
Diinnschichtmodule dank tech-
nischer Fortschritte und der
Skaleneffekte durch eine gro-
Bere Produktion bald zur kris-
tallinen Technik aufschlieRen.
Bislang werden weltweit einige
hundert MW hergestellt, 2010
sollen es bereits vier GW sein.
Sicher ist: Die Diinnschicht-
techniken werden den Wettbe-
werb zusdtzlich anheizen.

Wer also mit dem Kauf einer
Solaranlage bis zum Frithjahr
oder Sommer wartet, dirfte ver-

mutlich bessere Renditen erzie-
len als gegen Ende 2008. ,Sie-
ben Prozent plus werden vieler-
orts moglich sein®, sagt Droxner.
Die Preise konnten langere Zeit
niedrig bleiben, wenn die Her-
steller ihre Produktion wei-
ter stark ausbauen. Irgend-
wann werden sich Angebot und

Nachfrage gemdR der markt-
wirtschaftlichen Logik normali-
sieren. Die Solarindustrie wird
von ihren hochtrabenden Pla-
nen abweichen und die Produk-
tion drosseln, um den Preisriick-
gang zu stoppen. 2009 aller-
dings bestimmen die Kaufer den

Preis. wd, Sascha Rentzing
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