Freilandanlagen | Trotz starker Verglitungs-Absenkung fiir Freilandanlagen
dirften sich Investitionen in die groBen Okokraftwerke weiterhin lohnen.
Weil die Nachfrage nach Solartechnik wegen der Finanz- und Wirtschafts-
krise weltweit sinkt, prophezeien Experten drastisch fallende Modulpreise.
Doch der Weg auf die freie Flache ist beschwerlich: Hohe Kosten miissen ge-
stemmt, Gemeinden behutsam tberzeugt werden.

Gesetzgeber mit der Photo-
voltaik (PV) nicht mehr ganz
so gut: Die Solarstromforderung
nach dem Erneuerbare-Ener-
gien-Gesetz (EEG) ist am 1. Ja-
nuar fiir alle Anlagentypen star-
ker gesunken als in den Vorjah-
ren. Fiir Strom aus Aufdachan-
lagen bis 30 Kilowatt (kW) Leis-
tung zahlt der Netzbetreiber nur
noch 43,01 Cent pro Kilowatt-
stunde (kWh) - acht Prozent
weniger als 2008. Bei GroR-
und Freilandanlagen betrigt die
Degression sogar zehn Prozent.
Gerade einmal 31,94 Cent gibt
es noch fir die kWh Freiland-
strom. Bei solchen Tarifen ren-
tiert sich eine Solaranlage nicht
mehr - sollte man annehmen.
Doch die Sonnenernte diirfte
selbst auf der freien Fliche loh-
nenswert bleiben, denn die Prei-
se fiir Solarmodule sind im Sink-
flug. Zum einen fallen dank Mas-
senproduktion und dem tech-
nischen Fortschritt die Herstell-
kosten fiir Solartechnik. Zum an-

I n diesem Jahr meint es der
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deren erwartet die PV-Branche
erstmals ein Uberangebot an So-
larmodulen, da sie wegen der Fi-
nanz- und Wirtschaftskrise sowie
der unerwarteten Zubaubegren-
zung im letztjahrigen PV-Boom-
markt Spanien deutlich weni-
ger absetzen kann als erhofft.

,Die Solarindustrie steht vor ih-
rem bislang schwachsten Jahr”,
sagt Henning Wicht, Solarana-
lyst beim Miinchner Marktfor-
scher iSupply. Er glaubt daher,
dass PV-Paneele im Laufe des
Jahres um bis zu 40 Prozent bil-
liger werden.

So mancher PV-Herstel-
ler konnte wegen des immen-
sen Preisdrucks in den kom-
menden Monaten gehorig in
Schwierigkeiten geraten. Ange-
hende Solaranlagen-Betreiber
profitieren dagegen von der
Marktentwicklung, denn trotz
der hohen Degression kdnnen
sie weiterhin mit einer hohen
Rendite rechnen. Sie gibt an,
wie viel Zinsen eine Investi-
tion im Vergleich zu anderen
Anlageformen bringt, ist al-
so fiir Investoren ein entschei-
dendes Kriterium. ,Ab zehn
Prozent wird das Freiland fiir
viele interessant”, erkldrt Os-
kar Wolf, Solarfachberater im
Gemeinniitzigen Solarenergie
Informations- und Demonstra-
tionszentrum (Solid) in Firth.
Um diesen Wert zu erreichen,
misse der Preis fir eine Frei-
flichenanlage in diesem Jahr

Jahr Gesamtzubau
4 2001 78 MW
2002 80 MW
2003 150 MW
2004 600 MW
2005 850 MW
2006 850 MW
2007 1.100 MW
2008 1.500 MW
2009 1.500 MW

auf deutlich unter 3.000 Euro
pro kW Leistung fallen. ,Bei
Systemen ab 400 kW Leis-
tung kommen wir da ab Mirz,
April bestimmt hin”, sagt Wolf.
Voraussetzung fir eine hohe

Freiland-Zubau

Anteil Freiland

1,3 MW 1,6%
8,2 MW 103%
4,6 MW 31%
43,5 MW 71%
58,3 MW 68%
70,0 MW 84%
116,1 MW 10,6 %
200e MW 133%
200e MW 133%

Rendite ist aber auch eine aus-
reichende Sonneneinstrah-
lung. Die Rechnung geht auf,
wenn das Sonnenkraftwerk
einen jdhrlichen Stromertrag
von mindestens 950 kWh pro

kW erzielt - das ist der Durch-
schnittswert fir Deutschland.
In sonnenreichen Gebieten
wie Stdbayern oder Baden
liegt er sogar dariiber.

Doch so gut die Renditeaus-
sichten auch sind - die Re-
alisierung von Freilandanla-
gen ist eine echte Herausfor-
derung und mit dem Installati-
ons- und Kostenaufwand einer
einfachen Aufdachanlage nicht
zu vergleichen. Da es sich bei
einem Solarkraftwerk im Ge-
gensatz zu einer Windturbi-
ne nicht um ein privilegiertes
Bauvorhaben handelt, sind fiir
ihre Errichtung ein Bebauungs-
plan und eine Baugenehmi-
gung notwendig. Das ist auf-
wendig und teuer. Planer be-
ziffern die Kosten fir die Ge-
nehmigung auf mehrere Zehn-
tausend Euro. AuBerdem sind
geeignete Standorte begrenzt.

Laut EEG muss ein Netzbetrei-
ber Freilandstrom nur dann
vergiiten, wenn die Anlage auf
einem ehemaligen Acker, ei-
ner Miilldeponie oder einer
Konversionsfliche, etwa einer
Bergbau- oder Militdrbrache,
steht. Wer auBerhalb dieses
Geltungsbereichs baut, hat
kein Recht auf Vergiitung. Der
Gesetzgeber will so verhin-
dern, dass ,wertvolle” Land-
schaft verbraucht wird.

Aber auch, wer auf EEG-si-
cherem Terrain plant, kann Pro-
bleme mit dem Netzbetreiber
bekommen. Nicht selten wird
der Anschluss eines Solarkraft-
werks mit der Begriindung ver-
weigert, die zusatzlichen Son-
nenstromkapazititen tberlaste-
ten das Netz; vor allem in Bay-
ern gab es bereits einige sol-
cher Fille. Zwar fehlt den Ener-
gieunternehmen fiir eine Ein-
speiseverweigerung die recht-
liche Grundlage, weil sie Strom
aus erneuerbaren Energien vor-
rangig abnehmen miissen, doch
fihrt deren Verweigerungshal-
tung zu unnotigen Projektver-
zogerungen.

Nicht nur Geduld, sondern
auch viel Kapital ist nétig, um
ein Freiflichenkraftwerk zu re-
alisieren. ,Solche Anlagen loh-
nen sich erst ab 400 bis 500
kW. Die Kosten dafiir gehen in
die Millionen”, erklart Robert
Potschan, Chef des Augsburger
Projektentwicklers I-B-E Ingeni-
eurbiiro fir erneuerbare Ener-
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gien. Das dafiir notwendige
Kapital ist schwer zu be-
schaffen. Gerade in Zeiten
der Finanzkrise vergeben
Banken Kredite nur zoger-
lich, fordern viel Eigenkapi-
tal und Sicherheiten.

=
2
2

Wird ein Projekt konkret,
steht zundchst der Gang
zum Biirgermeister der be-
troffenen Gemeinde an. Nur
sie kann den erforderlichen
Aufstellungsbeschluss  fiir
den Bebauungsplan fassen
und damit das Bauleitver-
fahren einleiten. Manche
Baudmter lassen auch ein
Jbeschleunigtes Verfahren”
der Anderung eines vorhan-
denen  Flachennutzungs-
planes gelten. Das Span-
nungsfeld: Einige Kommu-
nen wollen keine solaren
Kraftmeier vor den Toren ih-

: Jahr/Leistung Bis 30 kw 30-100 kw 100 kw-1 MW ab 1 MW Freiland
res Ortes. ,Nicht alle An-
trige gehen durch”, sagt 2008 46,75 ct 44,48 ct 43,99 ct 5 35,49 ct
Matthias Backer, Vorstand 43,01 ct 40,91 ct 39,58 ct 31,94 ct
Vertrieb der Gehrlicher So- 2007 -8%) -8 %) (- 10 %) S0 - 10 %)
lar aus dem bayerischen 2536 39,57 ct 37,64 ct 35,62 ct 29,7 ct 28,75 ct
Neustadt bei Coburg. I-B- 0 (- 8 %) (-8%) (- 10 %) (- 10 %) (- 10 %)

-Chef P8 A =

b Chet. Pubscan wird toch 36,01 ct 34,25 ct 32,42ct 27,03 ct 26,26 ct
deutlicher: ,Gemeinden 20Mm -9 %) 9 %) 9%) -9 %) (-9 %)

blockieren oft. Wir kénnten
viel mehr bauen.” Grund fiir
die hdufig fehlende Akzep-
tanz ist vor allem die Gro-
Re der Anlagen. Wo einst
Getreide wuchs und Raps
bliihte sollen nun gewaltige
blau schimmernde Modul-
seen Elektrizitat erzeugen -
so manchen Biirger schreckt
diese Vorstellung offensicht-
lich ab. Aber auch wenn die
Kommune kooperiert, kann
die Phase der Bauleitpla-
nung nervenaufreibend sein:
Grinordnungsplan, ~ Um-
weltbericht und unter Um-
stinden auch eine Umwelt-
vertraglichkeitspriifung  so-
wie Sondergutachten miis-
sen vorgelegt werden. Zu-
dem sind Ausgleichsflachen
in erheblichen GroRenord-
nungen zu suchen, zu pla-
nen und umzusetzen. Dar-
ber hinaus miissen Biirger
sowie Dutzende Trager of-
fentlicher Belange — von der
Baubehdorde bis zum Vogel-
schutzverein — in die Bau-
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leitplanung einbezogen wer-
den. Jeder Einwand macht ein
erneutes Abwigen des Bebau-
ungsplanentwurfs notig. ,Es
kann Monate dauern, bis ei-
ne Baugenehmigung vorliegt”,
sagt Alexander Mihlum, Ge-
schiftsfiihrer der ZMK EMS So-
lar GmbH. .
Trotz der vielen Hiirden ste-
hen Freilandanlagen hoch im
Kurs. Die Neuinstallationen
im Aufenbereich sind hierzu-
lande in den vergangenen Jah-
ren stetig gewachsen (siehe Ta-
belle). Schatzungen zufolge
wurden 2008 Freiflichenanla-
gen mit 200 MW aufgestellt,
fast doppelt so viel wie 2007
(116,1 MW). Gleichzeitig steigt
der Marktanteil der Solarbrum-
mer: Er liegt bereits bei mehr
als zehn Prozent. Vor allem
Fondsgesellschaften und Ener-
gieunternehmen, die ihr Port-
folio mit sauberem Okostrom
bereichern wollen, investie-
ren in die Megawattkraftwerke.
Sie beauftragen, so der gingige
Weg, Projektgesellschaften, die
Land von Landwirten pachten
und die Anlagen darauf schliis-
selfertig errichten. Mittlerwei-
le zeigen aber auch die Agra-
rier selbst immer stirkeres In-
teresse an der Stromgewinnung
auf dem eigenen Acker. ,Einige
gehen mit einem kleinen Anteil
aufs Feld und verpachten oder
verduRern den Rest an Unter-

Bund ‘Naturschutz:
Yﬂécté:rfan a

68 | joule 2.2009

nehmen. Manche realisieren
Projekte sogar allein”, schildert
Solid-Berater Wolf die Praxis.

Doch wie realisiert ein Land-
wirt sein eigenes Solarkraft-
werk? Einfacher ist es mithilfe
eines Anlagenplaners, Er berit
bei Finanzierung und Technik,
kiimmert sich um die erforder-
lichen Gutachten und die Ge-
nehmigung. Nachteil: Die Pro-
jektierung in die Hande von
Profis zu geben, kostet Geld,
erhoht also die Gesamtkosten
des Projekts. Vorteil: Profes-
sionelle Planer sorgen dafiir,
dass die geeignetste Technik
in einem tberschaubaren Zeit-
raum auf dem richtigen Fleck
installiert wird. Vor allem aber
wissen sie, wie Behorden lber-
zeugt werden missen. ,Wenn
man sich an gewisse Spielre-
geln hilt, kann dies die Ge-
nehmigung erleichtern”, sagt
Gehrlicher-Vertriebschef ~ Ba-
cker. Die Kommunikationsstra-
tegie des PV-Anbieters: ,Wir
sprechen zuerst mit dem Biir-
germeister und schauen nach
der Stimmung.” Zugestandnis-
se bei Technik und Installati-
on kénnte den Solarwillen ei-
ner Gemeinde starken. ,Als
vorteilhaft sehen wir eine mog-
lichst niedrige Bauhdhe, bes-
tenfalls unter drei Metern, und
dariiber hinaus verzichten wir
auf eine hohe Versiegelung
der Flache. Dies ist auch ein

Grund, warum wir bei Gehr-
licher ohne Betonfundamen-
tierung arbeiten und nur Pfos-
ten rammen. Dadurch reduzie-
ren wir die Versiegelung einer
Fliache auf unter ein Prozent”,
erklart Backer.

Zeit spare Gehrlicher, indem
die Firma die Anderung des
Flichennutzungsplans und das
Aufstellen des Bebauungsplans
parallel anstrenge. Auf offene
Kommunikation setzt auch 1-B-
E. ,Wir bilden mit allen Behor-
den und dem zustandigen Land-
ratsamt einen runden Tisch, um
alle Belange gleich in die Pla-
nung einflieBen zu lassen”, sagt
Pétschan. Ebenso helfen die Fir-
men bei Finanzierungsfragen.
4Es gibt sehr, sehr viele Mog-
lichkeiten”, sagt Norbert Hahn,
Vertriebsleiter des SolargroR-
handlers IBC Solar im baye-
rischen Bad Staffelstein.
SchlieBlich kliren die Pla-
ner, mit welcher Technik sich
an einem bestimmten Stand-
ort die hochsten Ertrage erwirt-
schaften lassen. Wobei die Mo-
dulauswahl bei Freilandanla-
gen offensichtlich schon vorge-
geben ist. Backer schitzt, dass
90 Prozent der Freiflichenpro-
jekte in Deutschland mit Diinn-
schichtmodulen des US-Her-
stellers First Solar realisiert wer-

den. Aus gutem Grund: Denn
wegen seines hdchsten Wir-
kungsgrads im Diinnschichtbe-
reich bietet First Solar die bes-
te Leistung pro Hektar. Auch
ZMK EMS Solar schwart auf die
Diinnschicht: ,Die spezifischen
Investitionskosten sind mit die-
ser Technik geringer, denn sie
ist billiger und liefert dank der
guten Ausnutzung von diffusem
Licht bei gleicher Leistung fiinf
bis zehn Prozent bessere Ertra-
ge”, sagt Firmenchef Mihlum.
Eine Alternative zu Diinn-
schichtmodulen kénnten nach-
gefiihrte Solaranlagen sein. Bei
dieser Technik werden Modu-
le auf Trackern, beweglichen
Befestigungssystemen, ~ mon-
tiert, die exakt dem Sonnen-
verlauf folgen. Solche Systeme
eignen sich vor allem fiir hiige-
liges Geldnde, wo starre Anla-
gen schwer installiert werden
konnen. Sie sind zwar teurer in
der Anschaffung, bringen aber
dank der Nachfthrung bis zu
30 Prozent mehr Ertrag. Soll-
te sich bei den Analysen her-
ausstellen, dass die ausgewahl-
te Freilandtechnik nicht die ge-
wiinschte Rendite bringt, kann
es sich lohnen, mit dem An-
bieter neu zu verhandeln. Der
Markt hat sich gedreht: In
Zeiten des Uberangebots be-
stimmen nicht mehr die Her-
steller den Preis, sondern die

Kunden. Sascha Rentzing, wé




