Vor der Sonnenwende

Aufder Branchenmesse Intersolar prasentierten sich die Solarstrom-Firmen
gewohnt gut gelaunt. Vielleicht das letzte Mal. Denn die Politik hat die Photovoltaik im Visier
und erwagt Kiirzungen bei der EEG-Forderung. Die Solarthermie-Unternehmen
stehen angesichts hoher Ol- und Gaspreise indes vor dem Geschaft ihres Lebens.

Text: Sascha Rentzing

ROHREN IM VISIER: Die Nachfrage nach solarthermischen Produkten wie Kollektoren boomt. Entsprechend grof war der
Informationsbedarf auf der Intersolar.

Ohne Frank Asbeck, den Vorstandsvorsit-
zenden der Solarworld AG, wire es auf der
diesjihrigen Intersolar womdglich schon
fast zu harmonisch zugegangen. Auch im
zuriickliegenden Jahr zeigte die Wachs-
tumskurve fiir die Solarstrombranche steil
nach oben. Und so stand zu befiirchten:
Aufler den iiblichen Erfolgsstorys der
Unternehmen und Rekordmeldungen der
Organisatoren wiirde es wenig Aufregendes
geben.

Gliicklicherweise hatte Asbeck jedoch
kurz vor Beginn Europas gréfSter Solarmes-
se noch Wichtiges bekannt zu geben. Per
Pressemitteilung lief er wissen: Sein Unter-
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nehmen werde die Modulpreise deutlich
senken. ,Wir bieten unseren Kunden aus
dem Grof2- und Fachhandel fiir 2007 Kom-
plettsysteme zu Konditionen an, die es
ihnen erméglichen, an Endverbraucher zu
einem Preis zu verkaufen, der sich deutlich
unterhalb von derzeit im Markt zu beob-
achtenden Preisen befindet.“ Unverbindli-
che Preisempfehlung fiir eine mittelgrofle
Standardanlage mit vier Kilowatr (kW)
Leistung zuziiglich Montage: 4.600 Euro je
kW. Momentan kosten die Module etwa
tausend Euro mehr. Marktiiblich sind der-
zeit durchschnittlich 5.000 bis 5.500 Euro
pro kW.

Asbecks Ankiindigung verfehlte ihre
Wirkung nicht. An den Stinden wurde auf-
geregt diskutiert — und erbost reagiert: Der
Solarworld-Boss solle mal genau erkliren,
wie er bei der gegenwirtigen Marktdlage
substanziell billiger werden wolle, fiir Preis-
senkungen gebe es derzeit iiberhaupt kei-
nen Spielraum.

Asbeck mischt

die Branche auf

Zumindest auf Solarworld trifft dies jedoch
augenscheinlich nicht zu (siche Seite 64).
Trotz des Siliziumengpasses hat das Unter-
nehmen im letzten Jahr seinen Gewinn fast
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verdreifacht. Der Uberschuss stieg 2005
von 18 Millionen Euro um 189 Prozent auf
52 Millionen Euro. Da scheint einiges an
Luft drinzustecken.

Doch auch wenn es Asbeck nicht ge-
lang, eine neue Preisrunde einzuliuten —
immerhin hat er mit seiner Preisoffensive
ein bisschen Pep in die Freiburger Veran-
staltung gebracht. Und mehr noch: Auch so
manchen solar-skeptischen Politiker mag
er mit seiner Initiative beeindrucke haben.
Trotz widriger Umstinde geht der Bran-
chen-Primus mit gutem Beispiel voran und
gibt alles, um Sonnenstrom giinstiger zu
machen.

Ein gut ,getimtes” Signal. Denn in Ber-
lin hat man die Branche derzeit auf dem
Kieker. Was kein Wunder ist: Trotz hoher
Foérderung durch das Erneuerbare-Ener-
gien-Gesetz (EEG) sind Solaranlagen nicht
giinstiger geworden. Im Gegenteil: Die
Modulpreise sind gestiegen, und zwar um
bis zu 25 Prozent.

Immer mehr Politiker sehen hierin ei-
nen Widerspruch und wollen den Materia-
lengpass als Entschuldigung nicht mehr ak-
zeptieren. Nur zum besseren Verstindnis:
Viele Photovoltaik-Hersteller haben zuletzt
kriftige Gewinnsteigerungen vermeldet.
Solarworld etwa steigerte sein Konzerner-
gebnis im ersten Quartal um 122 Prozent
auf 16,5 Millionen Euro. Sollte die Branche
die Kurve bei den Kosten also nichrt bald
kriegen, ist nicht auszuschlieflen, dass die
Bundesregierung die Solarstromvergiitung
bei der nichsten EEG-Novelle 2007 an-
tasten wird.

Ad hoc die Modulpreise zu senken und
auf Marge zu verzichten, wire in der Tat
eine Méglichkeit zu beweisen, dass man
die Wettbewerbsfihigkeit von Solarstrom
weiter voranbringen will. Andere Option:
Stattsich selbst zu feiern, wirbt die Branche
stirker mit ihrem Innovationsgeist und
dem Tempo, mit dem technologische
Fortschritte erzielt wurden. Unbestritten
ist: Neben Materialeinsparungen und
Wirkungsgradverbesserungen bei Silizi-
umzellen und Modulen wurden in den ver-
gangenen zwei Jahren vor allem bei der
Diinnschichrt, einer siliziumfreien Techno-
logie mit hohem Kostensenkungspotenzi-
al, riesige Fortschritte gemacht.

Fokus auf neue Technologien
verlagert

Den Trend zu schlanken Stromgeneratoren
spiegelte auch die Intersolar wider: Domi-
nierten die Messe bis dato Firmen der Sili-

zium-Wafer-Technologie,  prisentierten
sich diesmal auch die Diinnfilm-Speziali-
sten mit breiter Brust. Spektakulir vor al-
lem die Expansionspline der Hersteller: In
den nichsten Jahren wollen diese mehrere
hundert Megawatt (MW) Produktionska-
pazitit schaffen und die Diinnschichtso bis
2010 auf einen Marktanteil von 20 Prozent
»pushen” (neue energie 6/20006).

Die niederlindische Scheuten Glas-
groep etwa bekriftigte in Freiburg ihre Ab-
sicht, bis 2012 Linien fiir die Fertigung von
1.000 MW Modulen aus Kupfer, Indium
und Selenid/Sulfid (CIS) aufzubauen. Eine
Zehn-MW-Pilotfabrik in Venlo soll laut
Geschiiftsfithrer Frans van den Heuvel bis
September bereits dieses Jahres fertig aufge-
baut und in Betrieb genommen werden
(siehe Seite 94).

Nach Jahren der Forschung und Ent-
wicklung geht es nun auch bei First Solar
richtig los: Die US-Amerikaner wollen
parallel zum Ausbau ihrer Fabrik fiir
Cadmium-Tellurid (CdTe)-Module in Per-
rysburg, Ohio, eine neue 100-MW-CdTe-
Fertigung in Frankfurt/Oder bauen. Ge-
plante Inbetriebnahme: Bereits Mitte
2007.

Damit wird wohl auch das Rennen um
den Titel des weltweit grofiten CdTe-Pro-
duzenten frithzeitig entschieden sein.
Denn First Solars einziger Wettbewerber
Antec Solar kommt — entgegen dem allge-
meinen Trend — nur schwer aus den Pu-
schen. Zwar gab Vorstand Udo Bockemiihl
in Freiburg den Ausbau der Linien in Arn-
stadt von derzeit zehn MW Kapazitit auf
25 MW bis 2007 bekannt, doch sind Zwei-
fel angebracht, ob dieser Zeitplan einge-
halten werden kann. Bis heute sucht Bocke-
miihl nach einem Partner fiir einen
Bérsengang, der dem Unternehmen das fiir
eine Expansion erforderliche Kapital brin-
gen wiirde. Unter dem Mantel der Hit AG
war dies bereits versucht worden (neue
energie 9/2005), jedoch machten die An-
tec-Aktionire seinem ehrgeizigen Vorstand
einen Strich durch die Rechnung.

Nachrichten iiber geplatzte Deals oder
gescheiterte Vorhaben waren aber auf der
Intersolar ansonsten nicht zu héren. Auch
nicht bei der vom Rohstoffengpass derzeit
arg gebeutelten Siliziumwafer-Industrie.
Im Gegenteil: Erfolgreiche Bérsenginge
und Kapitalerhhungen haben den Firmen
in den zuriickliegenden Monaten genii-
gend Wachstumskapital zugespiilt, so dass
es auch dort dynamisch weitergeht. Inves-
tiert wird nicht mehr nur in den Ausbau des

Kerngeschiifts, also die Erweiterung beste-
hender Linien, sondern auch — und das
hatte sich auf der Intersolar 2005 nicht so
deutlich abgezeichnet — in die neuen Tech-
nologien (neueenergie 6/2006).

Auf die Diinnschichrt setzten etwa Aleo
Solar, Ersol oder Q-Cells. Letzt genannte
beteiligt sich sogar gleich an drei Herstel-
lern von Diinnschicht-Zellen aus Silizium:
CSG Solar und Evergreen Solar, die in
Thalheim produzieren, sowie neuerdings
an der Schweizer VHF-Technologies SA,
die flexible Lichtfinger aus amorphem Sili-
zium herstellt.

Auch wenn dies keine der Firmen offen
zugibt — vorrangiges Ziel derartiger Dop-
pelstrategien ist die Minimierung des
unternehmerischen Risikos. Sollte die Sili-
zium-Wafer-Technologie etwa aufgrund
der Kosten in Zukunft nicht mehr so ge-
fragt sein, hitte man mit der Diinnschicht
ein zweites Standbein.

So ist davon auszugehen, dass in
Deutschland in den nichsten Jahren Dut-
zende neuer Solarfabriken entstehen wer-
den —in Freiburg machte bereits der Begriff
so0lar Valley Deutschland® die Runde.
Hierzulande wird die ganze Ware aber nicht
verkauft werden kénnen. Denn die Pro-
duktionsmenge nihert sich dem Marke-
volumen und wird dieses bald deutlich
iiberschreiten. Der Bundesverband Solar-
wirtschaft (BSW) rechnet fiir 2006 mit
einem Marktwachstum von rund 20 Pro-
zent, also einem Zubau von gut 700 MW.
Bereits in diesem Jahr wird die in Deutsch-
land produzierte Solarstromleistung bei

schitzungsweise 500 bis 600 MW liegen.

Kommender Exportmarkt:
Italien

Gut, dass inzwischen auch andere Linder
Einspeisevergiitungen eingefiihrt haben
und als Exportziele in Frage kommen. Ak-
tuelle Beispiele: Griechenland und Italien.
Vor allem auf letzt genanntes Land hat die
Branche derzeit ein Auge geworfen. Zu-
recht, wie eine in Freiburg vorgestellte Stu-
die des Europressediensts zeigt: Seit Juli
2005 gilt in Italien das ,,Conto Energia®,
das fiir Photovoltaik-Anlagen mit biszu 20
kW Leistung eine Vergiitung von insge-
samt 61,5 Eurocent je Kilowattstunde vor-
sieht — das ist weit mehr als in jedem ande-
ren europiischen Land gezahlt wird. Da
das ,Conto“ allerdings recht kompliziert
ist—eine Kombination aus Einspeisevergii-
tung und Net-Metering —, zeigte es bisher
kaum Wirkung. Doch inzwischen scheint
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Neuer Messe-Standort ab 2008

Freiburg platzt aus allen Nahten - eine
passendere Beschreibung der Breisgau-
Stadt zu Zeiten der Intersolar kann es
kaum geben. Wer kurzfristig ein Hotel-
zimmer buchen wollte, musste nach
Basel, Offenburg oder Straf3burg auswei-
chen. Wer sich wenige Wochen vor Mes-
sestart eine Ausstellungsflache sichern
wollte, wurde von den Organisatoren aus-
gelacht. Auf der Intersolar vom 22. bis 24
Juni brummte es dieses Jahr wie ver-
rickt. Mehrals 23.000 Besucher kamen -
soviele wie nie zuvor. Auf einer Flache von
26.000 Quadratmetern - rund 50 Prozent
. grofer als im Vorjahr - zeigten 454 Aus-
steller aus 27 Nationen Neuheiten der
internationalen Solarbranche. 2005 wa-
ren es.nur’ 372 Aussteller.
Die neuen Rekordzahlen haben - zumin-
dest fir die Stadt Freiburg - auch ihre
Schattenseiten. Weil die Messehallen fir
Europas grofites Solar-.Event” zu klein

dem streben wir dort Akquisitionen und
strategische Partnerschaften an®, erklirte
Vorstand Uwe Ilgemann, in Freiburg.

Selbstldaufer Solarthermie
Wihrend es bei den Solarstromfirmen also
darum geht, sich technologisch zu diversifi-
zieren und gleichzeitig Exportmirkte zu er-
obern, laufen die Kunden den Solarwirme-
Firmen derzeit die Bude ein, ohne dass sie
dafiir viel tun miissen. Kurz: Die Nachfrage
nach Kollektoren, Sonnenboilern und Pel-
letskesseln brummt. Hauptgrund hierfiir
ist der stetig steigende Ol- und Gaspreis,
der immer mehr Energieverbraucher nach
Alternativen Ausschau halten ldsst (neue
energie 5/20006).

In dieser komfortablen Situation be-
fand sich die Branche noch nie, die bislang
im Schatten ihrer groflen Schwester, der
Photovoltaik, stand. In Freiburg gaben sich
die Firmen erstmals richtig zufrieden, fast
schon euphorisch. ,Es lauft endlich, wie es
laufen muss“, erklirte etwa Helmur Jiger,

Geschiiftsfithrer des Braunschweiger Kol-

geworden sind und es keinem seridsen
Unternehmen zumutbar ist, sich in provi-
sorischen Zelten zu prasentieren, wird
die Intersolar umziehen. 2007 soll sie
definitiv das letzte Mal in Freiburg statt-
finden, von 2008 an wird die Veranstal-
tung dann an einem anderen, grofleren
Standort ausgerichtet. ..Gesprache mit
fihrenden Messeplatzen laufen. Ende
September wird eine Entscheidung
fallen” erlauterte Klaus Seilnacht, Ge-
schaftsflhrer Freiburg Wirtschaft, Touri-
stik und Messe den Stand der Dinge.
Weitere Details verriet er nicht, doch dem
Vernehmen nach sollen vor allem Basel,
Stuttgart und Karlsruhe hoch im Kurs
stehen. Fir die Gesamtleitung also die
Zuteilung der Ausstellungsflachen, Rah-
menveranstaltungen et cetera werden
auch in Zukunft die Messe Freiburg und
die Pforzheimer Solarpromotion verant-
wortlich sein.

lektor- und Kesselherstelles Solvis. Wie im
letzten Jahr erwartet er auch fiir 2006 ein
Umsatzplus von 70 Prozent. Und das, ob-
wohl im Juli die Férderung durch das
Marktanreizprogramm  reduziert wurde.
»Deshalb wird die derzeitige Stimmung
nicht kippen®, sagt Jager.

Besonders gefragt seien momentan
Kombisysteme, also Sonnenkollektoren
mit Pelletsofen. Der Vorteil solcher Syste-
me: Mit ihnen kann nicht nur Trinkwasser
erwirmt, sondern auch Heizwirme bereit-
gestellt werden — ein ideales Pirchen, um
Brennstoffkosten zu sparen. Diese Vorliebe
der Kunden hat auch Andreas Siegemund,
Geschiftsfithrer des Frankfurter Kollek-
torherstellers Consolar ausgemacht, wes-
halb er in Freiburg offen dariiber nach-
dachte, kiinftig auch in Produktion und
Vertrieb regenerativer Thermen einzustei-
gen. Notig hiitte es Consolar augenschein-
lich nicht: In Deutschland, aber auch im
Ausland gehen die Kollektoren des Unter-
nehmens weg wie warme Semmeln: ,Wir
sind auf bestem Wege, unseren Umsatz in

es beim installierenden Handwerk und
beim Kunden zu klingeln; die Behorden
berichten von einer regelrechten Antrags-
flut. Auflerdem wird laut Studie mit einer
Erhohung des Forderdeckels von derzeit
500 auf 1.000 MW Solarstromleistung bis
2010 gerechnet. Schon 2006 soll es in Ita-
lien deshalb spiirbar aufwiirts gehen: Eine
installierte Leistung von 85 MW gilt als
machbar — nach nur rund sieben MW im
letzten Jahr wire dies eine beachtliche Stei-
gerung.

Kein Wunder, wenn das Interesse der
Firmen geweckt ist. BP Solar- Sprecherin
Nicole Anderson etwa erklirte auf der
Intersolar, Italien konnte fiir ihr Unterneh-
men ,mittelfristig interessant” werden —
sowohl als Standort fiir eine Produktion als
auch fiir Grofanlagen. Auch S.A.G Solar-
strom, Systemhaus und Anbieter von sola-
ren Beteiligungen, will - nachdem die Frei-
flichen in Deutschland nahezu abgegrast
sind — kiinftig vor allem im italienischen
Markt wachsen. ,,Grofle Chancen sehen
wirin Italien im Turnkey-Geschift. Aufler-

2006 erneut zu verdoppeln®, erklirte Sie-
gemund. Schliefllich zeigten sich auch die
Mitarbeiter des Kollektorrohren-Herstel-
lers Paradigma in Freiburg in bester Laune
— nicht nur, weil soeben das zehntausend-
ste Aquasystem, eine Anlage, in der statt
des iiblichen Frostschutzmirttels schlicht
Wasser eingesetzt wird, verkauft wurde,
sondern auch angesichts der weiteren
Marktaussichten. ,Wir gehen davon aus,
dass die Nachfrage nach unserem Aqua-
system sowie anderen Heizsystemen weiter
steigen wird", sagte Geschiftsfithrer Mat-
thias Reitzenstein. Angepeiltes Ziel fiir
dieses Jahr: Parallel zum Markt wachsen,
also um die 30 Prozent.

Von einem solch starken Wachstum
wird die deutsche Solarstrombranche bald
wohl nur triumen koénnen. Vor allem,
wenn die Nachfrage aufgrund der hohen
Modulpreise sinken sollte oder die
Bundesregierung den Geldhahn zudreht.
In Freiburg hatte man allerdings nicht das
Gefiihl, dass sich die Firmen dieser Gefahr

bewusst sind. <



