


Solarhersteller | Die Absenkung der Photovoltaik-Vergtitung in Deutschland und die erstarkende Konkur-
renz aus Asien setzen die heimischen Produzenten unter massiven Druck: Sie zwingen die Firmen zu raschen
Kostensenkungen und technischen Neuerungen. Auf der Intersolar gab es reichlich davon zu sehen.

m dritten Tag der Inter-
A solar war Martin Denz’
Stimme entgliltig weg.

»Bei uns geht die Post ab”,
krichzte der Chef der Hannove-
raner Solarfirma alfasolar. Was
die Besucher so zahlreich zum
Messestand der Niedersachsen
lockte: die neuen Solarmodule
aus multikristallinem Silizium,
die sie im Juni auf der weltgroR-
ten Solarmesse in Miinchen pra-
sentierten. Die Paneele sehen
dank ihres schwarzen Rahmens
nicht nur ,stylisch” aus, sondern
sind auch besonders effizient.
Das leistungsstirkste wandelt
15,4 Prozent des Lichts in Strom
um und liefert 326 Watt — mehr
als der multikristalline Modul-
durchschnitt.

Entscheidend fiir die hohe
Stromausbeute sind die ver-
wendeten Zellen: Auf 16,6 Pro-
zent Effizienz kommen die klei-
nen Kraftmeier des belgischen
Herstellers Photovoltech. Um
maximale Leistung aus ihnen
herauszuholen, packt alfasolar
sie hinter Modulglas mit pyra-
midenférmigen Strukturen. An
der Glasinnenseite werden aus-
tretende Strahlen so reflektiert,

dass sie erneut auf die Zellen
treffen — also eine zweite Chan-
ce zur Absorption erhalten, falls
sie nicht schon beim ersten Kon-
takt vom Silizium verschluckt
worden sind. Die Alu-gerahmte
Standardausfiihrung des Moduls
ist bereits viel gefragt: , Effizienz
und Qualitat kommen beim Kun-
den gut an”,
sagt Denz. In
seinen bei-
den Fabriken
mit 25 Mega-
watt (MW) Ge-
samtkapazitat
produziere al-
fasolar am An-
schlag.

Kundenni-
he, technischer
Fortschritt und
Qualitat als
Wachstumsga-
ranten — vor der Krise hatten die
Hersteller diesen Aspekten viel
weniger Bedeutung zugemessen.
Module waren weltweit heif be-
gehrt, die Geschifte bliihten,
die volle Konzentration galt da-
her dem schnellen Ausbau der
Massenproduktion. Die Rezes-
sion sowie die plotzliche Kap-

pung der Fordertarife in Spanien,
des groften Photovoltaik (PV)-
Markts 2008, hat die Uberflieger
vom Himmel geholt: Die Nach-
frage brach ein, der Markt kipp-
te in eine Uberangebotssituation,
die Modulpreise fielen daraufhin
binnen 2009 fast um die Hilfte.
Chinesische Hersteller verstark-
ten den Preis-
druck: Trotz
Flaute steiger-
ten sie ihren
Output kraf-
tig, fluteten
die Markte mit
konkurrenz-
los giinstiger
Solartechnik.
Und die Preise
duirften weiter
nachgeben
(siehe Box):
In Deutsch-
land, wo inzwischen ein Viertel
aller weltweit hergestellten Zel-
len landet, fiel die Einspeisever-
glitung am 1. Juli je nach Anla-
genkategorie um weitere 15 bis
16 Prozent. Das setzt die Fir-
men unter immensen Kosten-
senkungsdruck: ,Nur wer Top-
Produkte giinstig anbietet und

sehr gute Kundenkontakte hat,
kann sich in diesem schwie-
rigen Marktumfeld behaupten”,
sagt Stefan de Haan vom Markt-
forscher iSupply.

Die deutschen Hersteller tun al-
les, um ihre Position gegen die
erstarkende asiatische Konkur-
renz zu verteidigen. Selbst fiir
gestandene Spieler mit groRer
Marktprasenz gibt es keine Er-
folgsgarantie mehr, gilt es, Klas-
se statt Masse zu produzieren.
Schott Solar zum Beispiel hatte,
um ein Qualititszeichen zu set-
zen, eben erst die Garantie fiir
seine Module verbessert. Jetzt
stellte die Firma auf der Interso-
lar ein multikristallines Paneel
vor, das mit 15,8 Prozent Wir-
kungsgrad mehr Licht in Strom
umwandelt als ihre bisherigen
Module - sie kommen auf bis
zu 14,5 Prozent. Die Innova-
tion verspricht wichtige Kos-
tenersparnisse: Jeder Prozent-
punkt mehr Effizienz senkt, so
die Faustregel, die Kosten um
finf Prozent, da pro Watt weni-




ger Material bendtigt wird. Lan-
ge werde das neue Modul nicht
auf sich warten lassen, versi-
chert Schott Solar-Sprecher Lars
Waldmann. ,Die Zellen wurden
mit industrienahen Herstelltech-
niken produziert. Die Seriefer-
tigung ist der ndchste Schritt.”
Ob das Unternehmen die Tech-
nik in Deutschland fertigen wird,
ist aber unwahrscheinlich. Laut
Waldmann suche Schott Solar
nach giinstigeren Produktions-
standorten in Asien. ,Die Mas-
senfertigung konnte im Ausland
stattfinden.”

Auch Q-Cells positioniert sich
neu. Da sich die Thalheimer Fir-
ma bisher hauptsichlich auf die
Entwicklung und Fertigung kris-
talliner Zellen
konzentrierte,
fehlte ihr der
direkte Draht
zum Endkun-
den. Als so-
genannter
Upstream-
Produzent
musste sie da-
her tatenlos
zusehen, wie
der Absatz der
Solarindustrie
in der Krise
immer weiter schrumpfte. Jetzt
wendet sich Q-Cells direkt an
den Kunden, will selbst kristal-
line Module anbieten, die kos-
tenginstig in Malaysia gefertigt
werden sollen. Die neue Bau-
reihe Q-Base besteht aus Panee-
len fiir alle PV-Anwendungen
— Flach-, Schragdacher und Fas-
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saden. In Miinchen kiindigte Q-
Cells vor allem der heimischen
Konkurrenz einen harten Wett-
bewerb an. Preislich werde man
mit der neuen Technik, in der
nur hauseigene Zellen einge-
setzt wiirden, zwischen chine-
sischen und deutschen Herstel-
lern liegen, sagte Konzern-Chef
Nedim Cen.

Wihrend Schott Solar und
Q-Cells als groRere Spieler den
Massenmarkt im Visier haben,
zielt die Freiburger Solar-Fabrik
mit ihren Modulen primar auf ds-
thetisch anspruchsvolle Projekte:
,Wir stehen international in in-
tensivem Wettbewerb. Dieser
Herausforderung begegnen wir
mit einem klaren Bekenntnis zu
hochwertiger Qualitit made in
Germany*, erkldrt Firmenchef
Giinter Weinberger die Strategie
seines Unternehmens. Das neu-

este monokris-
talline Modul
der Solar-Fa-
brik sieht dank
seiner durch-
gangig schwar-
zen Optik su-
per aus und
erreicht eine
gute Effizienz
von 14,8 Pro-
zent. Sich auf
die Edel-Ni-
sche zu kon-
zentrieren, er-
weist sich als cleverer Schachzug
der Freiburger: Nach roten Zah-
len 2009 schafften sie im ersten
Quartal den Sprung zuriick in
die Gewinnzone.

Ob Asthetik und Qualitit ma-
de in Germany kinftig als al-
leinige Verkaufsargumente rei-
chen werden, ist jedoch fraglich.

Die internationale Konkurrenz
wachst rasant: Die US-Firma
Sunpower und der japanische
Elektrokonzern Sanyo Uberbie-
ten sich bei den Wirkungsgraden
ihrer Hocheffizienzmodule ge-
genseitig und kratzen mit Seri-
enprodukten inzwischen beide
an der 20-Prozent-Marke. Beim
multikristallinen Silizium sind Ky-
ocera und Mitsubishi Electric das
Mal der Dinge.

Kyoceras Top-Module errei-
chen bereits fast 18 Prozent Ef-
fizienz, Mitsubishi bietet Paneele
an, deren Zellen statt mit zwei
mit vier Stromsammelschienen
bestiickt sind, sodass mehr Strom
aus der Zelle abflieBen kann.

Zum Bau einer Solaranlage sind
laut dem Unternehmen deshalb
weniger Module notig, was wie-
derum niedrigere Systemkosten
bedeute. Am meisten miissen die
deutschen Solarproduzenten je-
doch die chinesischen Unter-
nehmen fiirchten. Hersteller wie

Suntech, Trina oder Yingli bau-
en ihre Fabriken ziigig aus; al-
lein diese drei Hersteller wol-
len ihre Fertigungskapazititen
bis Ende 2010 auf fast 3650
Megawatt erweitern — das ent-
spricht rund einem Dirittel des
fur dieses Jahr prognostizierten
Weltmarktvolumens. Gleichzei-
tig produzieren die Chinesen auf
modernsten Produktionsanlagen
besonders kosteneffizient. Dank
GroRenkostenvorteilen durch ei-
ne grolke Herstellmenge sowie
die glinstige Fertigung koénnen
sie ihre Technik zu sehr nied-
rigen Preisen anbieten. Koste-
ten kristalline Module aus Chi-
na im Juni durchschnittlich 1,50
Euro pro Watt, zahlten Installa-
teure fiir Paneele aus Deutsch-
land knapp zwei Euro. Das si-
chert den chinesischen Spielern
Wettbewerbsvorteile. Und die
Differenz kénnte noch groRer
werden, denn sie treiben Inno-
vationen mit grofem Eifer voran.
Yingli will im Herbst ein mono-
kristallines Modul mit 16,5 Pro-
zent Effizienz auf den Markt
bringen, Trina hat fiirs kommen-
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de Jahr ein Paneel aus gleichem
Material mit 16 Prozent Effizi-
enz angekiindigt. ,Wir erwar-
ten eine Leistungssteigerung von
bis zu acht Prozent, verglichen
mit konventionellen monokris-
tallinen Modulen”, sagte Trina-
Produktmanager Tim Heltner in
Miinchen.

Profiteure des harter wer-
denden Wetthewerbs sind die
Kunden: Hohere Effizienzen und
tendenziell fallende Preise lassen
auch bei sinkenden Einspeisetari-
fen gute Renditen erwarten. ,Wir
werden in diesem Jahr fiir Anla-
gen groBer als fiinf Kilowatt (kW)
Systempreise von 2000 Euro pro
kW sehen”, sagt Bernd Schiif3-
ler vom Branchenmagazin Pho-
ton. In sonnenreichen Gegenden
lieBen sich damit trotz der 15-
prozentigen Vergiitungs-Absen-
kung attraktive Profitraten von
zehn Prozent erzielen. Experten
rechnen deshalb fiir 2010 erneut
mit einem starken Zubau an PV
in Deutschland. ,Wir schitzen,

dass der Markt um mindestens
50 Prozent auf 5700 MW wach-
sen wird”, so Carsten Kornig vom
Bundesverband Solarwirtschaft.
Verlierer des Preisverfalls sind
die Hersteller alternativer So-
lartechniken wie Diinnschicht-
modulen. Weltweit entwickeln
und produzieren mittlerweile
Hunderte Firmen Module aus

Diinnschichtsilizium, Cadmium-
Tellurid (CdTe) und CIS. Dieses
Kiirzel steht fiir halbleitende Ver-
bindungen auf Basis von Kupfer,
Indium, Gallium und Selen. lhre
Technik soll dank eines geringe-
ren Materialverbrauchs und ei-
ner einfacheren Fertigung bil-
liger Strom erzeugen als aus
massivem Silizium bestehende
Standard-Lichtsammler.

Doch bisher bietet nur die US-
Firma First Solar mit seinen
CdTe-Modulen den klassischen
Siliziumpaneelen Paroli. Die
Technik ist zwar mit elf Prozent
Wirkungsgrad weniger effizient
als die dicken Kontrahenten, mit
0,65 Euro pro Walt in der Her-
stellung aber um die Halfte bil-
liger. Fur Einfamilienhausdacher,
wo auf begrenzter Fldche maxi-
male Leistung generiert werden

muss, sind die schlanken Strom-
generatoren weniger interessant,
wohl aber fiir Standorte mit viel
Platzangebot wie Freiflachen
oder groRe Dacher.

Die anderen Diinnschichther-
steller hinken dagegen hinterher:
Zwar steigern sie die Effizienz
ihrer Module kontinuierlich. So
verkiindete die Q-Cells-Tochter
Solibro in Miinchen einen neu-
en Wirkungsgrad-Rekord fiir
Diinnschichtmodule - ihr CIS-
Paneel erreicht inzwischen 13
Prozent. Doch von ihren Kosten-
zielen, das Watt fiir weniger als
0,30 Euro herzustellen, sind die
Firmen weit entfernt — die we-
nigsten produzieren bereits fiir
weniger als zwei Euro. Silizium-
module diirften demnach vor-
erst die dominierenden Sonnen-
fanger bleiben. Die spannende
Frage ist nur, wer die Technik
kiinftig liefert — deutsche oder
chinesische Hersteller.

Sascha Rentzing



