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Alleskdnner | Smarte Module mit eingebauten Leistungsoptimierern
liegen voll im Trend. Sie kOnnen mehr Ertrag aus Photovoltaikanlagen

herausholen, ubernehmen die Moduluberwachung und sogar

hotovoltaik-Betreibern
Pdﬂrften diese Zahlen der

Deutschen Gesellschaft
fir Sonnenenergie (DGS) zu
Denken geben: Jede achte So-
laranlage in Deutschland lduft
deutlich schlechter, als sie ei-
gentlich sollte. Nach der DGS-
Analyse erreichen fast 190.000
der insgesamt 1,5 Mio Kraft-
werke einen Jahresertrag von
weniger als 750 kWh pro Ki-
lowatt — eine ziemlich erntich-
ternde Zwischenbilanz, wenn
man bedenkt, dass heute selbst
im schattigen Norden der Re-
publik 800 bis 900 kWh Jahres-
stromernte Ublich sind. Im son-
nigen Stddeutschland liefern
Anlagen sogar durchschnittlich
1.200 kWh.
Dass in einem Hightech-Land
wie Deutschland so viele Son-
nenkraftwerke unter Soll lau-
fen, ist schwer vorstellbar, hat
aber naheliegende Griinde. Es
ist wie bei allen Neuanschaf-
fungen: Anfangs sind Betrei-
ber fur ihr neues Sonnenkraft-
werk ganz Feuer und Flamme
- sie Uberprifen regelmaRig
die Stromeinspeisung, polie-
ren sogar die Module auf Hoch-
glanz, damit kein Schmutz die
Sonnenernte stort. Mit der Zeit
lassen Begeisterung und War-
tungsdrang jedoch nach. Wu-
chernde Bdaume und Bische
verschatten unbemerkt Teile
der Anlage oder Vogeldreck
und alternde Zellen schmalern
die Stromausbeute.
,Solche schleichenden Ertrags-
minderungen werden oft spat
oder gar nicht erkannt”, erklart
DGS-Photovoltaikexperte To-
mi Engel. Die Folge: Betreibern
geht Einspeisevergiitung verlo-
ren, wodurch die Anlage leicht
unrentabel werden kann.
Die gute Nachricht: Moder-
ne Elektronik kann das Risiko
unerwiinschter Minderertrage
verringern. Der neueste Trend:
Sogenannte Leistungsoptimie-
rer, kleine Boxen in der Gro-
Be einer Zigarettenschach-

tel, die durch ein intelligentes -

Spannungsmanagement mehr - F

Energie aus Photovoltaikan- |
lagen holen kénnen. Mittler-
weile bietet Gber ein Dutzend -

Spezialfirmen die kleinen Po-

werboxen an. Modulherstel= - |c

ler und GroBhéndler integrie-
ren sie direkt in die Paneele. Sie
koénnen aber auch nachtréaglich

in bestehende Anlagen einge-
baut werden. Das ist fiir Instal-
lateure kein Problem, denn die
Geriéte lassen sich fix mit Hal-
teklammern am Modulrahmen
befestigen und funktionieren
mit allen marktgdngigen Wech-
selrichtern.

Gute Ertrage
trotz Schatten

Ein Blick ins Detail offenbart,
warum es bei typischen Anla-
genkonfigurationen leicht zu
Ertragseinbullen kommen kann:
Meistens werden Module eines
Sonnenkraftwerks in Reihe in

einem Strang geschaltet. Da der

generierte Strom auf der
zum Wechselrichter alle Moc
le passieren muss, bestlm i
schwichste Glied in de
wie viel Energie den Stran
Ende verlasst Funktlonle

Verlusten entgegen, den‘»
bestimmen fir jedes ein:
Modul den optimalen Arbeits-
punkt. Dadurch kann kein ver
schattetes oder defektes

den Betrieb der anderen st en

- die Anlagenleistung bleib
konstant hoch.
Solarteure haben berei
te Erfahrungen mit Leistu
optimierern gemacht. Matthi:
Lanfermann zum Beispie
troinstallateur aus dem we:
falischen Holzwickede,

gy ausgestattet. ,Die Anlagen

Testergebnisse
boratory in Aachea.
gen die guten Erfa
Elektromeisters. Die Firr
tersuchte den Ertrag v

tungsoptimierern der i
lischen Firma Solaredge sow@
unter verschatteten als auch u
ter nicht verschatteten Umstan-

den. Vier Arten der Teilabschat-
tung wurden im Photon-Labor

simuliert: horizontale Verschat-
tung, Gauben, Mast und Teillei-
stung durch eine reduzierte Ein-
strahlung. Diese Situation tritt
in der Praxis etwa dann auf,
wenn das Mod\klfeld bei tlef-

smd Betrelber sofort im Bilde,
it )

Bei Bedarf erstellt das System
sogar E-Mails, die Nutzer au-
tomatisch tiber Probleme ihrer
Anlage informieren. ,Damit
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— Solar

breite moglicher Fehlerquellen
und Ertragssteigerungen macht
Aussagen zur Wirtschaftlichkeit
allerdings schwierig — schon
wenige Prozent mehr oder we-
niger Ertrag konnen die Bilanz
eines Solarkraftwerks gehorig
ins Wanken bringen. Weil Pro-
gnosen dariiber, was die Boxen
genau leisten, schwierig sind,
ldsst zum Beispiel Elektromeis-
ter Lanfermann die Zusatzelek-
tronik bei seinen Ertragsberech-
nungen vorerst aulen vor. ,Ich
werde sie erst mit einbeziehen,
wenn unabhéngige Simulations-
software die neuen Gerdte be-
riicksichtigt.” Doch an diesen
Programmen mangelt es im Au-
genblick noch.

Betreiber kénnen daher nur
pauschal abschatzen, ob sich
die Anschaffung eines Leis-
tungsoptimierers fiir sie lohnt.
Derzeit kosten Solaranlagen in-
klusive Installation in Deutsch-
land im Schnitt 1.800 € pro kW.
Fiir einen Mehrertrag von fiinf
Prozent darf die Elektronik also
nicht mehr als 90 € pro kW ko-
sten, damit sie sich amortisiert.
Fiir Leistungsoptimierer der bei-
den Marktfiihrer Solaredge und
Tigo gébe es nach dieser Rech-
nung griines Licht — beide Fir-
men wollen ihre Gerdte dieses
Jahr fiir 70 € pro kW verkaufen.
Allerdings stehen die Anbieter
unter hohem Druck. Solartech-

nik muss wegen rasch sinken-
der Einspeisetarife fiir Sonnen-
strom schnell billiger werden.
In Deutschland sinkt die Vergu-
tung je nach Zubau monatlich
um 1,4 bis 2,8 %. Diese De-
gression missen die Elektrofir-
men mitgehen.

Fragezeichen stehen auch hin-
ter der Zuverldssigkeit der Po-
werboxen. ,Mehr Elektro-
nik bedeutet mehr Bauteile.
Damit stellen Leistungsopti-
mierer eine zusatzliche Feh-
lerquelle fir Photovoltaikanla-
gen dar”, erkldrt Stefan Zanger,
Produktmanager beim Kasseler
Wechselrichterhersteller SMA.
Dieser Einwand ist nicht unbe-
rechtigt, zumal es bisher kaum
Betriebserfahrung mit der jun-
gen Technik gibt. Marktfiih-

Ein Baum kann sich innerhalb von 20 Jahren stark veran-
dern, was zum Problem fiir die PV-Anlage auf dem Dach

werden kann.

Foto:DGS

rer Solaredge verkauft erst seit
vorigem Jahr groBere Mengen
seiner ,Power Optimizer”.
Klar ist nur: Geht eine Box ka-
putt, muss der Installateur ran
und sie austauschen. Auf den
Kosten bleibt unter Umstan-
den der Betreiber sitzen. Ub-
lich sind bei Leistungsoptimie-
rern Garantien von zehn oder
zwolf Jahren — die Module ha-
ben zu diesem Zeitpunkt noch
etwa 15 Jahre vor sich.

Hohe Verkaufszahlen

Abgesehen von den drohenden
technischen Problemen sieht
SMA-Manager Zanger auch
keinen groRen Markt fir Leis-
tungsoptimierer. ,Nach un-
seren Beobachtungen liegen

Mit diesem kleinen Gerat lasst sich die Stromleistung
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von PV-Anlagen optimieren. roto: Solar

Technologles inc.

Verschattungsverluste bei So-
laranlagen im Jahr bei nur drei
Prozent. Wir glauben, dass sich
diese Verluste zum GroRteil be-
reits durch eine gute Anlagen-
planung ausgleichen lassen.”
Nur wenn die Entscheidung be-
wusst auf einen Standort fiele,
wo mit starker Verschattung
zu rechnen sei, béte sich zu-
satzliche Elektronik an, so Zan-
ger. Fiir diesen Fall empfiehlt
er aber keine Leistungsoptimie-
rer, sondern sogenannte Mikro-
wechselrichter. Sie nehmen die
Idee der Powerboxen auf und
gehen noch einen Schritt wei-
ter: Sie optimieren nicht nur die
Leistung auf Modulebene, son-
dern wandeln den Gleichstrom
der Zellen auch direkt am Ort
der Erzeugung in Wechsel-
strom um. So kénnen mehrere
kleine Inverter einen zentralen
Wechselrichter im Keller oder
auf dem Dachboden ersetzen -
der Installationsaufwand bleibt
gering.

Betreiber haben also die Qual
der Wahl. Gehen sie den her-
kémmlichen Weg und ver-
lassen sich auf die optimale
Planung und Auslegung des
Installateurs? Oder wahlen sie
das volle Programm: Smarte
Module, die automatisch die
Anlagenleistung verbessern,
ihre Daten zur Visualisierung
an ein Webportal tibermitteln
und sich zudem bei Feuer
ausschalten? Wie es aussieht,
konnen sich Anlagenbesitzer
fur die leistungssteigernden
Allrounder durchaus begei-
stern: Die Verkaufszahlen der
Anbieter schnellen derzeit in
die Hohe. (r2)
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