Titelthema

PV-Vermarktung | Um die Photovoltaik besser
ins Netz zu integrieren, sollen Betreiber groBerer
Solaranlagen ihren Strom kunftig am freien Markt

verkaufen. Doch die Anreize des Bundes reichen
nicht und sind zu kompliziert.




Dachanlagen zwischen 10 kW
und einem MW Leistung sollen
ab dem 1. Januar 2014 nur
noch 90 % des produzierten
Stroms liber das EEG vergitet
bekommen.




ei der Energiewende
Bscheint mal etwas wie

geplant zu laufen. Als mit
der Neuauflage des Erneuerba-
re-Energien-Gesetzes (EEG) am
1. Januar 2012 das Marktpra-
mienmodell zur besseren Ein-
bindung des Okostroms in den
Strommarkt in Kraft trat, zeig-
te die MaBnahme schnell Wir-
kung: Von Anfang 2012 bis
Januar 2013 wechselten nach
Informationen der vier deut-
schen Ubertragungsnetzbetrei-
ber Solaranlagen mit fast 2,5
GW Gesamtleistung von der
festen EEG-Einspeisevergiitung
in die sogenannte Direktver-
marktung. Damit wird bereits

der Strom von etwa sieben
Prozent der deutschen Son-
nenkraftwerke an der Strom-
bérse oder an direkte Abneh-
mer verkauft.

,Die Verordnung bringt Strom-
angebot und -nachfrage in
Einklang und entlastet die
EEG-Umlage und damit Ver-
braucher”, sagt Bundesumwelt-
minister Peter Altmaier. Um die
Erzeuger von Okostrom zum
Ummelden zu bewegen, lockt
die Bundesregierung mit grof’-
ziigigen Zuschiissen. Liegt der
Erlos an der Strombdrse unter
der im EEG garantierten Vergu-
tung, wird die Differenz mit der
sogenannten Marktpramie aus

Komplizierte
Vermarktungsregein
erschweren den Verkauf
von PV-Strom.
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dem EEG-Topf erstattet, liegt der
Erlos darlber, konnen Betrei-
ber den Zusatzgewinn behal-
ten. AuBerdem bekommen sie
eine Managementpramie in
Hohe von derzeit 0,65 Cent
pro Kilowattstunde Solarstrom.
Damit kénnen sich Anlagenbe-
sitzer sogar einen Handler leis-
ten, der die Energie fiir sie an
den Markt bringt. Er stellt unter
anderem sicher, dass der ange-
botene Strom auch tatsdchlich
geliefert werden kann. Dafir
kauft er bei Spezialfirmen Solar-
prognosen ein und beschaftigt
eigene Analysten, die die Ertra-
ge der gemanagten Sonnenkraft-
werke standig tiberwachen.

Trotz des Aufwands lohne sich
die Direktvermarktung. ,Wir
bieten fiir Solaranlagen oder
Portfolios ab einem Mega-
watt Leistung eine garantier-
te Mehrvergiitung tUber den
bisherigen Einspeisetarif hin-
aus”, verspricht Tim Meyer,
Geschaftsfihrer des Hambur-
ger Griinstromwerks. Diverse
Stadtwerke, Finanzinvestoren
und Einzelanlagenbetreiber
hatten der Firma daher bereits
ihre Anlagen anvertraut.

Wirkungsloses
Instrument

Betreiber missen sich aber
darauf einstellen, dass sie kiinf-
tig nicht mehr so leicht Geld
verdienen koénnen, denn es ist
fraglich, ob das Marktpramien-
modell noch lange Bestand
haben wird. Verbinde und
die Opposition in Berlin for-
dern vehement dessen Uber-
arbeitung, weil es bisher kei-
ne Wirkung zeigt. Die Idee ist,
dass Okokraftwerke naher am
realen Bedarf produzieren.
Verlagern Betreiber die Ein-
speisung etwa in nachfrage-
starke Zeiten, konnen sie an
der Borse hohere Preise als die
EEG-Vergiitung erzielen — die
EEG-Umlage, fiir die alle Ver-
braucher zahlen, wiirde entlas-
tet. Dennoch werden aufgrund
von technischen Schwierig-
keiten die wenigsten Anlagen
marktgerecht gesteuert. ,Ohne
Speicher konnen Betreiber nur
durch Abschaltung auf Markt-
preise und strategische Gebote
an der Stromborse reagieren.
Doch fiir zusatzliche Speicher
reichen die Anreize des Markt-
pramienmodells nicht aus”,
erklart Daniel Kluge, Sprecher
des Bundesverbandes Erneuer-
bare Energie (BEE). Die Folge:
Die Kraftwerksbesitzer spei-
sen wie gehabt ein und kas-
sieren quasi fiirs Nichtstun
die vollen Pramien. Dadurch
wird das ohnehin schon stra-
pazierte EEG-Konto zusétzlich
belastet. Nach Schatzun-
gen des BEE hat die Manage-
mentpramie im vorigen Jahr
Mehrkosten von 400 Mio €
verursacht, dieses Jahr rech-
net der Verband sogar mit 430
Mio €.



Selbst wenn das Marktpramien-
modell unangetastet bliebe
- ganz sicher wird das neue
Marktintegrationsmodell viele
Betreiber vor Probleme stellen.
Es ist das zweite Instrument, mit
dem die Bundesregierung die
Solarbetreiber zu mehr Eigen-
initiative bewegen will. Es
sieht vor, dass grofse Dachan-
lagen zwischen zehn Kilowatt
und einem Megawatt Leistung,
die seit dem 1. April 2012 in
Betrieb sind, ab dem 1. Januar
2014 nur noch 90 % des pro-
duzierten Stroms tiber das EEG
verglitet bekommen. Fir die
restlichen zehn Prozent wird
der durchschnittliche Borsen-
wert von derzeit rund 4,5 Cent
pro Kilowattstunde gezahlt, also
mindestens zehn Cent weniger
als die aktuelle EEG-Vergiitung
fur diese Anlagenkategorie.
Wer sich damit nicht zufrieden
gibt, muss sich starker anstren-
gen: Entweder er verbraucht die
zehn Prozent selbst oder ver-
kauft sie an Dritte.

Der Eigenverbrauch wire die
einfachere Losung. Grole
Solaranlagen erzeugen Strom
derzeit fiir weniger als 15 Cent
pro Kilowattstunde, Steckdo-
senstrom kostet den privaten
Endkunden nach Informatio-
nen des Bundesverbands der
Energie- und Wasserwirtschaft
(BDEW) hingegen durchschnitt-
lich 28 Cent. Eigenverbraucher
kénnen demnach heute schon
mehr als zehn Cent pro Kilo-
wattstunde sparen — Tendenz
steigend. Alles, was sie hier-
fur zu tun haben: Sie missen
einen neuen Zahler installie-
ren, der nicht nur die bezo-
gene, sondern auch die ins
Netz eingespeiste Energiemen-
ge anzeigt. Ein zweiter Zahler
misst den von der Solaranlage
generierten Strom. Zur Berech-
nung des Eigenverbrauchs wird
nun die Einspeisemenge von
der erzeugten Sonnenenergie
abgezogen.

Leider hat die Sache einen
Haken: Die meisten GroRan-
lagen entstehen auf fremden
Dichern, daher ist ein Eigen-
verbrauch oft nicht moglich.
Betreibergesellschaften bauen
die Kraftwerke auf gewerbliche
oder 6ffentliche Gebdude wie
Schulen, Wohnungsgenossen-

Wohin mit dem Strom? Uwe Kammerer
betreibt auf der Halle seines Spargel-
hofs eine Solaranlage mit 60 Kilowatt
Leistung. Ab 2014 muss er zehn Prozent
des Stroms der Anlage entweder selbst
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schaften errichten sie zur Ver-
sorgung ihrer Mieter auf Mehr-
familienhdusern. Da Betreiber
und Abnehmer in diesen Fal-
len juristisch gesehen nicht
personenidentisch sind, bleibt
den Anlagenbesitzern als ein-
zige Moglichkeit, die zehn Pro-
zent Strom an Dritte zu verkau-
fen. Das ist allerdings mit vielen
Unwadgbarkeiten und Zusatz-
kosten verbunden. ,Liegt eine
Lieferung an einen anderen vor,
sind beim Verkauf von Strom
im Regelfall unterschiedliche
Strompreiskomponenten auf-
zuschlagen”, erklart die Rechts-
anwaltin Margarete von Oppen
von der Berliner Rechtsanwalts-
sozietdt Geiser & von Oppen.

Zu viele Abgaben

Welche Umlagen und Abga-
ben anfallen, hdangt vom kon-
kreten Vermarktungsmodell ab,
das der Anlagenbesitzer wahlt.
Die EEG-Umlage muss bei
einer Stromlieferung immer an
den Ubertragungsnetzbetreiber
gezahlt werden. Wird dafiir das
offentliche Netz genutzt, erhebt
der Verteilnetzbetreiber fiir den
Transport durch seine Leitun-
gen zudem Netzentgelt. Darin
enthalten ist unter anderem der
KWK-Zuschlag, tiber den die
Forderung von Kraft-Warme-
Kopplungsanlagen refinanziert
wird, oder die Konzessionsan-
gabe. Diese zahlt ein Ener-

verbrauchen oder vermarkten.

gieversorger an die Gemein-
den, durch deren Gebiet die
von ihm genutzten Leitungen
verlaufen. Schlielich ist eine
Stromsteuer zu zahlen, wenn

Strom aus dem Netz entnom-
men wird. ,Diese Komponen-
ten von derzeit insgesamt bis
zu zehn Cent muss ein Betrei-
ber zu den Stromgestehungs-
kosten seiner Photovoltaik-
anlage addieren. Ein Verkauf
des Solarstroms lohnt sich nur,
wenn die Kosten dann unter
dem Strompreis liegen”, erklart
von Oppen. Fallen alle Kom-
ponenten an, diirfte ein Strom-
verkauf in den meisten Fallen
unwirtschaftlich sein.

Eine Landwirt zum Beispiel, der
seine zehn Prozent Sonnenstrom
einem befreundeten Bauern im
Nachbarort verkaufen mochte,
wiirde die Energie aus juristi-
scher Sicht Gber das offentliche
Netz ohne raumlichen Zusam-
menhang liefern. Er hitte daher
samtliche Umlagen und Abga-
ben zu zahlen. Angenommen,
der Landwirt produzierte den
Solarstrom fiir 15 Cent, miisste
er die Energie also fiir mindes-
tens 25 Cent verkaufen, um sei-
ne Kosten zu decken. Bertick-
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Wer seinen Solarstrom
an Dritte verkaufen
will, muss bedenken,
dass zusatzliche Kosten
entstehen wie etwa die
Stromsteuer.Das macht
einen Verkauf im Mo-
ment noch unrentabel.
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sichtigte man nun noch eine
gewisse Marge fiir die Betrei-
ber, stiegen die Gesamtkosten
schnell Giber den Preis fiir Steck-
dosenstrom — das Geschdft mit
dem Freund wdre damit wohl
hinfallig.

Immerhin kénnen sich Betrei-
ber durch geschickte Ver-
marktung einige Komponen-
ten sparen. ,Wird der Strom
in unmittelbarer raumlicher
Nahe zur Anlage verbraucht
und nicht durch ein Netz gelei-
tet, ist die Lieferung in erhebli-
chem Umfang von Strompreis-
komponenten befreit”, erkldrt
von Oppen. Dies wdre etwa
der Fall, wenn ein Vermieter
den Strom seiner Dachanlage
direkt an seine Mieter darun-
ter verkauft. Dann musste er
nur die um zwei Cent redu-
zierte EEG-Umlage nach sola-
rem Griinstromprivileg an den
Ubertragungsnetzbetreiber
zahlen.

Dieses Privileg stellt Energiever-
sorger besser, die ausschlief-
lich Solarstrom liefern. Unter
diesen Voraussetzungen konn-
ten Vermieter wie Mieter durch-
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aus handelseinig werden: Bei
15 Cent Gestehungskosten und
3,3 Cent reduzierter EEG-Umla-
ge wiirde der Anbieter bereits
ab einem Verkaufspreis von
18,3 Cent Gewinn machen. Er
konnte den Bewohnern seines
Hauses damit ganz sicher einen
Tarif anbieten, der unter ihrem
bisherigen Haushaltstrompreis
liegt.

Landwirte beziehen
20 Jahre Oko-Strom

Wer sich um die Vermarktung
seines Stroms nicht kiimmern
mochte, kann diese Dienst-
leistung auch bei Direktver-
marktern oder Anbietern von
Solaranlagen einkaufen. ,Wir
arbeiten an Gesamtpaketen fur
Investoren, die von der Anla-
genplanung bis hin zur Strom-
vermarktung alles umfassen”,
sagt Karl Kuhlmann, Chef des
Freiburger Solarprojektierers
SAG Solarstrom. Vorteil der
Firma: Das Tochterunterneh-
men Meterocontrol gilt als ein
renommierter Anbieter von
Ertragsprognosen.

Gute Vorhersagen sind zur Opti-
mierung des Eigenverbrauchs
und fiir einen erfolgreichen Bor-
senhandel entscheidend.

Der Niebdiller Projektentwick-
ler Solenergy ist bereits einen
Schritt weiter als SAG: Er hat
voriges Jahr auf sechs neu
errichteten Stallddchern in der
brandenburgischen Gemein-
de Uckerland ein Sonnen-
kraftwerk mit einem Megawatt
Leistung gebaut, dessen Strom
heute schon nach den Vor-
gaben des Marktintegrations-
modells vermarktet wird. ,Als
Investor der Anlage verkau-
fen wir schatzungsweise zehn
bis 15 Prozent des Stroms an
zwei landwirtschaftliche Betrie-
be mit jeweils drei Stallun-
gen”, erklart Solenergy-Chef
Philip Zidowitz. In den beiden
Stromabnahmevertragen ist
vereinbart, dass Solenergy den
Strom Uber 20 Jahre hinweg fiir
einen gesicherten Festpreis von
15,86 Cent pro Kilowattstunde
abgibt. Das entspricht exakt der
EEG-Einspeisevergiitung, die er
fir seine im August 2012 instal-
lierte Anlage erhilt.

,Das Geschiftsmodell ist eine
klassische Win-Win-Situation”,
jubelt Zidowitz.

Bisher zahlen seine Vertragspart-
ner 17 Cent fur ihren Strom, nun
beziehen sie einen Teil der Ener-
gie langfristig iber einen Cent
pro Kilowattstunde gtinstiger.
Solenergy wiederum profitiere
von einer sicheren Rendite durch
die festen Stromabnahmevertra-
ge und der EEG-Vergiitung des
restlichen Stroms.

Alles richtig gemacht hat der
Solenergy-Chef dann aller-
dings wohl doch nicht: Fiir den
gelieferten Solarstrom muss
sein Unternehmen 3,3 Cent
reduzierte EEG-Umlage an den
Ubertragungsnetzbetreiber
50Hertz zahlen. Diese Summe
miisste er eigentlich den Land-
wirten auf den Strompreis von
15,86 Cent aufschlagen. Da
Zidowitz die EEG-Umlage nicht
berticksichtigt hat, verdient der
tatsachlich nur 12,86 Cent pro
Kilowattstunde. Die Vermark-
tungsregeln sind in Deutschland
wobhl einfache noch zu schwie-
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