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Dichtes Gedrénge: Die Freiburger Messehallen waren bis auf den letzten Meter belegt - die Solarbranche und ihre Flaggschiffe,
wie die Bonner Solarworld, brauchen mehr Platz um sich zu présentieren.
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Gut besuchte Abschiedsfeier

Es war die grdoBte Intersolar in Freiburg und die letzte. Vor dem Wechsel nach Miinchen présentierte
die Solarbranche eine Fiille von neuen Produkten und neuen Akteuren.

Text: Sascha Rentzing

Schon auf der Ersffnungspressekonferenz

. wurde klar, dass der Umzug der Intersolar

nach Miinchen gescheit ist: Nahm in den
Jahren zuvor in der Regel nur ein Dutzend
ausgewihlter Fachjournalisten an der Veran-
staltung teil, platzte Raum K11 der Messe
Freiburg diesmal aus allen Nihten. Um zu
héren, was die Offiziellen zur Entwicklung
des Events im Speziellen und der Solarener-
gie im Allgemeinen zu erzihlen haben, nah-
men Interessierte auch einen Stehplatz zwi-
schen Tiir und Angel in Kauf.

Dichtes Gedringe herrschte aber nicht
nur im PK-Raum, sondern genauso in den
Messehallen: 638 Firmen und Verbinde pri-
sentierten sich rund 32.000 Besuchern, 40
beziehungsweise 30 Prozent mehr als im
Vorjahr. Dabei mussten sich die zahlreichen,
namentlich chinesischen Solar-Newcomer
mit einer Standfliche in einer der zusitzlich
aufgestellten Leichtbauhallen zufriedenge-
ben — die begehrten Plitze in den Hallen
1 bis 4 waren allein den renommierten Un-
ternechmen und langjihrigen Ausstellern vor-
behalten.

So wurde auf der diesjahrigen Interso-
lar auf Anhieb deutlich: Die Bedeutung der
Photovoltaik wie der Solarthermie wichst
rasant. Und das, obwohl es fiir beide Tech-
nologien in den vergangenen Monaten alles
andere als rund lief: In Deutschland, dem
mit Abstand gréfiten Photovoltaik (PV)-
Markt, wurden im letzten Jahr aufgrund der
hohen Preise fiir Solarstromsysteme ,nur®
rund 1.000 Megawatt (MW) Leistung neu
installiert — nicht mehr als 2005. Fiir die So-
larwirme lduft es momentan noch weniger
zufrieden stellend. Im ersten Quartal dieses
Jahres verkaufte die Branche nach Angaben
des Bundesindustrieverbands Deutschland
Haus-, Energie- und Umwelttechnik (BDH)
hierzulande zehn Prozent weniger Solarkol-
lektoren als im Vergleichszeitraum des Vor-
jahres. Bei den Pelletskesseln ging die Nach-
frage sogar um 50 Prozent zuriick (neue en-
ergie 7/07).

Ein Regeneratives Wirmegesetz, darauf
wiesen Experten auf der Intersolar wie auf

der Solarthermie-Konferenz Estec im Vorfeld
der Messe hin, wiirde der erneuerbaren Wir-
metechnik in Deutschland auf die Spriinge
helfen. Doch wann eine solche, das unstete
Markranreizprogramm ersetzende Regelung
kommt, ist weiter unklar. Der Bundesver-
band Solarwirtschaft (BSW) geht davon aus,
dass dies ,,in Kiirze“ der Fall sein wird. ,,Jm
Gesprich ist, einen Mindestanteil erneuer-
barer Energien beim Neubau und bei der Sa-
nierung vorzuschreiben®, erklirte BSW-Ge-
schifsfithrer Carsten Kornig.

Ebenfalls offen ist, wie Solarstrom hier-
zulande kiinftig geférdert wird. Die Novel-
lierung des Erneuerbaren Energien Gesetzes
(EEG) steht in den nichsten Monaten an
und die aktuellen Vorschlige von Bun-
desumweltminister Sigmar Gabriel sind we-
nig verheiflungsvoll (siche Seite 14).

Optimismus trotz
unsicherer Fordersituation
Von schlechter Stimmung, gar Zukunfts-
dngsten war die Atmosphire auf der Inter-
solar aber nicht geprigt. Im Gegenteil: Vor
allem die PV-Industrie zeigte sich selbstbe-
wusster und offensiver denn je. Im festen
Glauben daran, die weltweite Nachfrage
nach Solarstromtechnik werde in den kom-
menden Jahren stark steigen, will sie massiv
expandieren. Sprich: Fertigungskapazititen
sollen stark ausgebaut und neue Mirkee er-
schlossen werden. Einer der Protagonisten
dieser Wachstumsstrategie ist die Bonner So-
larworld AG. Der Konzern will seine Zel-
len-Produktionskapazitit bis 2010 auf 900
MW erhshen. Der Wachstumsschwerpunkt
liegt dabei klar auf den USA, wo Firmenchef
Frank Asbeck schon in wenigen Jahren einen
Gigawattmarke erwartet: Die von Shell Solar
iibernommene Solarfabrik im kalifornischen
Camarillo soll auf eine Kapazitit fiir Wafer
und Zellen von 500 MW erweitert werden.
Doch Amerika ist nicht der einzige ,neue’
Kontinent im Fokus von Solarworld. Auch
Afrika, das als Exportziel der Solarindustrie
bisher so gut wie keine Rolle spielte, soll
nach und nach erschlossen werden — wenn-
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gleich sich die Auftragsvolumina hier erst
einmal vergleichsweise bescheiden ausneh-
men. So gab das Unternehmen auf der In-
tersolar bekannt, mit einem Kunden aus
dem Maghreb fiir 2007 einen Rahmenver-
trag iiber die Lieferung von Modulen in ei-
ner Groflenordnung von 500 Kilowatt (kW)
abgeschlossen zu haben. Laut Vertriebschef
Frank Henn werden die Panels in 6ffent-
liche Solarstromprojekte in Nordafrika fiir
die Solarstromversorgung fern vom zentra-
len Stromnetz eingesetzt. ,Mit diesem Rah-
menvertrag bauen wir unsere Position in
einer Region mit potenziell hohen Wachs-
tumsraten zielgerichtet aus®, so Henn.

Auf internationales Wachstum setzt eben-
so der zweite deutsche Platzhirsch — die Co-
nergy AG. Unternehmens-Tochter Epuron
GmbH etwa, die Solarprojekte entwickelt,
finanziert und realisiert, fokussiert sich der-
zeit auf Spanien. Laut PR-Leiter Clemens
Thoma stehen dort in nichster Zeit Projekte
im Umfang von 45 MW zur Realisierung an.
Die Solarparks, primér fiir institutionelle In-
vestoren gedacht, sollen hauptsichlich mit
dem von Conergy entwickelten Nachfiihr-
system Solaroptimus ausgestattet werden.
Liuft es fiir den Hamburger Sonnenkon-
zern auf der iberischen Halbinsel wie gep-
lant, wire er dort einer der bedeutendsten
Player. Experten schen in Spanien fiir 2008
und 2009 Marktvolumina von 187 bezie-
hungsweise 319 MW. Das Land wiire so der
viertstirkste Markt hinter Deutschland, den
USA und Japan (neue energie 6/2007).

Feuerwerk neuer Technologien

Die deutschen Solarfirmen tun gut daran,
sich mit der ,Eroberung® neuer Mirkte zu
sputen. Denn die internationale Konkurrenz
wiichst rasant. Das wurde auf der Intersolar
mehr als deutlich: 454 Aussteller aus dem
Ausland prisentierten sich auf der Messe, 40
Prozent mehr als 2006. Besonders aggressive
Expansionspline verfolgen die chinesischen
PV-Firmen, von denen sich sage und schrei-
be 88 in Freiburg prisentierten: Fast alle
wollen ihre Zellen- und Modulkapazititen
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Aktive Fanger: Auf dem Freigeldnde prasentierten die Aussteller verschiedene Tracker,
die dem Sonnenstand folgen.

vervielfachen. Verkauft werden sollen die PV-
Waren fast ausschliefllich nach Europa.

Die CEEG Nanjing PV-Tech ist eines der
zahlreichen Beispiele fiir diese Wachstums-
und Exportstrategie: Laut Vertriebsmirar-
beiterin Moon Lee will der Zellenhersteller
seine Fertigungslinien bis Mitte 2008 von
192 auf rund 400 MW erhshen. ,,Wir be-
ziehen unsere Wafer aus Deutschland und
Japan. Unsere Produkte gehen dann haupt-
sichlich zuriick nach Europa®, schildert Lee
den Warenweg,.

Damit zeichnet sich ab: In den wenigen
Solarlindern wird es eng und der Wettbe-
werb der Firmen hirter. Nur wer Kosten und
Preise drastisch senkt und Waren mit Top-
Qualitit anbietet, wird sich im Solarmarkt
der Zukunft behaupten. Kein Wunder, dass
es in Freiburg ein regelrechtes Feuerwerk
neuer Technologien gab. Angefangen bei den
Wechselrichtern, iiber Solarzellen und -mo-
dule bis hin zu Montagesystemen — in allen
PV-Segmenten gab es Produktinnovationen.
Bei den Wechselrichtern sorgte die Kasse-
ler SMA Technologie AG mit ihrem neuen
»ounny Boy*® fiir Aufsehen. Das Gerit wiegt
20 Prozent weniger als sein Vorgéinger und
kann nahezu werkzeuglos verdrahtet werden
— das spart Zeit und Kosten bei der Installati-
on. Im Januar 2008 sollen die ersten neuen
Gerite vom Band laufen und zur Umsatz-
steigerung des Kasseler Unternehmens bei-
tragen. ,, Wir haben im vergangenen Jahr 600
Millionen Euro umgesetzt. Ziel ist es, in den
niichsten Jahren zweistellige Wachstumsra-
ten zu erreichen®, erklirt SMA-Vorstand Pi-
erre Pascal Urbon.

36 neue energie 08/2007

Im Bereich der Solarzellen und -modu-
le gibt es ebenfalls technische Fortschrirte.
Vor allem bei der Diinnschichr, die fiir po-
tenzielle Solarkunden damit zu einer erns-
ten Option werden diirfte. Hersteller wie
Sharp, Kaneka oder Unisolar prisentierten
in Freiburg Module mit deutlich verbes-
serten Wirkungsgraden und kiindigten wei-
tere Kapazititserweiterungen an. Sharp etwa
hat mit neuen Triple-Zellen die mikromor-
phe Diinnschicht entscheidend weiterentwi-
ckelt. Die Sonnenfinger bestehen aus drei
Schichten: zwei amorphen und einer mi-
krokristallinen Siliziumschicht. Dadurch ist
die Ausbeute des Lichtspekerums grofer und
die Leistung wird bei gleicher Zelldicke von
zwei Mikrometern im Vergleich zu den mi-
kromorphen Sharp-Tandemzellen weiter er-
hsht. So wird eine Steigerung des Modulwir-
kungsgrads von bisher 8,6 Prozent auf bis zu
zehn Prozent erreicht. Laut Peter Thiele, Ge-
neral Manager Sharp Electronics Solar Busi-
ness Group Germany/Austria, soll die Tech-
nik im Herbst dieses Jahres auf den Markt

kommen.

Dinnschicht fast so

effizient wie Silizium

Mit einem neuen Produke wird auch Kane-
ka in diesem Jahr aufwarten. Bisher hat das
japanische Solarunternehmen ausschlief3-
lich Diinnschichtmodule aus einfachem
amorphen Silizium hergestellt. Kiinftig
wollen die Japaner Hybrid-Module aus ei-
ner amorphen und einer polykristallinen Si-
liziumschichrt anbieten. Sinn und Zweck die-
ser zweiten lichtsammelnden Lage ist auch

hier, Lichtausbeute und Effizienz zu erhdhen.
Laut Unternehmen erreicht das neue Diinn-
schichtmodul einen Wirkungsgrad von zwdlf
Prozent. Damit kommt das Produkt nah an
herkémmliche Siliziummodule heran. Die-
se erreichen im Durchschnitt 15 Prozent.
Doch Kaneka will nicht nur Top-Qualiti,
sondern auch nennenswerte Mengen pro-
duzieren. Die Kapazitit des Werks im japa-
nischen Hyogo soll daher von 30 MW auf
55 MW in diesem Jahr und 70 MW in 2008
erhoht werden.

Potenzielle Kunden der Diinnschichtfir-
men sind auch Unternehmen, die sich auf
die PV-Gebiudeintegration spezialisiert ha-
ben, ein Markrtfeld, das zunehmend an Be-
deutung gewinnt. Denn immer hiufiger wer-
den von Bauherren und/oder Architekren 4s-
thetisch ansprechende Lésungen nachgefragt.
Wohl auch weil hierfiir in einigen Lindern
héhere Vergiitungen gezahlt werden (neue
energie 6/2007). Bei der Dach- oder Ge-
biudeintegration werden die Module nicht,
wie sonst iiblich, aufgestindert, sondern
sind — wie der Name verrit — integraler Be-
standteil des Dachs oder der Fassade. Diinn-
schichtmodule sind hierfiir aufgrund ihrer
geringen Dicke und einer besseren Verwer-
tung diffusen Lichts pradestiniert. In Frei-
burg prisentierte sich eine Reihe von Firmen,
die derartige Losungen anbieten. Darunter
etwa die Schiico International KG oder die
Biohaus PV Handels GmbH, Tochter der
Centrosolar Group. Letztgenanntes Unter-
nehmen bietet bereits seit einigen Jahren so
genannte Solardachziegel an. Sie bestehen
aus Diinnschichtmodulen des US-Herstel-



Gewicht unter den Ausstellern.

lers Unisolar und kénnen wie herkommliche
Dachpfannen verlegt werden. Kiinftig will
Biohaus komplette solare Bedachungssyste-
me anbieten. Nach Informationen von Ge-
schiftsfithrer Willi Ernst ist geplant, sechs
Quadratmeter grofie Module auf Spezial-
bleche zu applizieren und diese in einer eige-
nen Laminierfabrik wetterfest zu verkapseln.
»Ende 2008 wollen wir mit der Produktion
beginnen®, so Ernst.

Sonnenwarme mit schwacher
erster Jahreshalfte
Nicht nur fiir die PV-, sondern auch fiir die
Solarthermiebranche wird es fortan verstirke
darauf ankommen, neue Mirkte zu erschlie-
Ben und technologische Fortschritte zu er-
zielen, um Kosten und Preise zu senken und
die Technik fiir potenzielle Kunden attrak-
tiver zu machen. Zwar lief es fiir die Son-
" nenwirme im letzten Jahr gut — europaweit
wurde eine thermische Leistung von 2.100
MW installiert, was einem Marktwachstum
von 47 Prozent entspricht, doch der akru-
elle Nachfrageriickgang in Deutschland zeigt,
dass die regenerative Wirme kein Selbstliu-
fer ist. Die 6sterreichische Greenonetech So-
larindustrie GmbH, weltweit gréfter Her-
steller von Flachkollektoren, bekommr das
sinkende Interesse an der Technik im welt-
weit groflten Solarwirmemarke bereits zu
spiiren. ,Wir werden heuer nicht mehr 60
bis 80, sondern voraussichtlich nur noch 40
Prozent wachsen®, sagt Marlon Rechberger,
Projektmanager fiir Marketing und Vertrieb.
Was Greenonetech indes Hoffnung macht:
Mirkte wie Italien oder Frankreich ziehen
deutlich an. Letztgenanntes Land legte
2006 um 80 Prozent zu — 154 MW ther-
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Modul und Maschine: Auch in Freiburg bekommen die Zulieferer fir Solarfabriken starkeres

LR

mische Leistung wurden installiert (siche
Seite 96). Ahnliches Wachstum erhofft sich
die Branche in Spanien, wo die Installation
von thermischen Solaranlagen von 2008 an
bundesgesetzlich vorgeschrieben werden soll.
Mittelfristig will Greenonetech aber auch
Mirkte auflerhalb Europas bedienen. Eine
Weltmarktstudie, die der Kollektorhersteller
derzeit anfertigen ldsst, soll Klarheit bringen,
welche Linder interessant sind. Doch auch
technologisch tut sich bei den Osterreichern
einiges. Aufgrund des gestiegenen Kupfer-
preises produziert die Firma neuerdings etwa
Absorber aus giinstigerem Aluminium.

Die Paradigma Energie- und Umwelttech-
nik GmbH & Co. KG fihre eine dhnliche
Strategie wie der dsterreichische Wettbewer-
ber; die Karlsbader mussten im ersten Quar-
tal 2007 ebenfalls einen Nachfrageriickgang
hinnehmen. Um einen Preisanstieg zu ver-
meiden und im Geschift zu bleiben, will
das Unternehmen bei der Herstellung seiner
Kollektoren statt Kupfer kiinftig verstirke
Edelstahl verwenden. Uberdies sollen neue
Miirkte aufgetan und der Exportanteil gestei-
gert werden. Was den Solarwirme-Anbietern
indes den richtigen Schub nach vorne brin-
gen soll: der Einsteig in den Geschiftsbe-
reich solare Groflanlagen. ,Ab sofort erwei-
tert Paradigma das an rund 20.000 Kleinan-
lagen erfolgreich erprobte Aquasystem, bei
dem reines Wasser als Wirmetriger in den
Kollektoren verwendet wird, auf Solaranla-
gen beliebiger Grofle®, kiindigte Geschifts-
fithrer Marketing und Vertrieb Matthias
Reitzenstein auf der Intersolar an. Damit
bietet die Firma in Zukunft komplett Sys-
temlésungen an — Kollektoren, Speicher und
nach Wunsch auch Pelletskessel, die sowohl

in Ein- und Zweifamilien- wie in Mehrfami-
lienhdusern, Hotels und fiir die industrielle
Nutzung von Prozesswirme eingesetzt wer-
den kénnen.

Neben dem Trend zur Diversifizierung
wurde auf der diesjahrigen Messe eine wei-
tere Entwicklung deutlich: Die groflen Hei-
zungstechnik-Unternehmen haben offen-
sichtlich erkannt, dass die regenerative Wir-
me ein viel versprechendes Geschiftsfeld ist.
Fast alle grofien Player — angefangen bei Vail-
lant {iber Viessmann bis hin zur BBT Ther-
motechnik — prisentierten sich in Freiburg
mit einem umfassenden Produkeportfolio:
Wirmepumpen, Solarkollektoren und Pel-
letskessel in allen Leistungsklassen und tech-
nischen Ausfithrungen. Indiz fiir eine sich
abzeichnende Trendwende weg von kon-
ventionellen hin zu erneuerbaren Energien
ist auch die ,neue’ Politik des BDH. Dessen
Fazit aus einer aktuellen Markterhebung zur
Bereitschaft der Deutschen zur Heizungser-

neuerung: Aus Klimaschutz- und Kosten- -

griinden miisse hierzulande viel strker in
moderne Thermen investiert werden — und
zwar verstirke in regenerative.

Dass das Thema regeneratives Heizen fiir
die ,Groflen“ zunehmend wichtiger wird,
nihrt die Hoffnung auf rasche technolo-
gische Verbesserungen und damit schnel-
leres Markewachstum. Trotz der ungewissen
Férdersituation sind die Perspektiven fiir die
Solarthermie wie die Photovoltaik gut. Neue
Firmen sorgen mit innovativen Lésungen fiir
mehr Wettbewerb. Sehr wahrscheinlich, dass
in Miinchen im nichsten Jahr neue Rekorde
aufgestellt werden — oder schon auf dem eu-
ropiischen Treffen der Branche, Anfang Sep-
tember, in Mailand. <

Entn. Qalar Pramntinn RmhH



