Ertragsgarantie fiir Photovoltaikanlagen

Glasbruch: Ist die
Oberflache besché-
digt, nimmt die
Stromproduktion
deutlich ab.

Mammutpolicen

Ertragsgarantien kénnten in der Photovoltaikbranche
bald eine wichtige Rolle spielen — derzeit raten
Experten aber noch zu einfachen Versicherungen

n der Photovoltaikbranche zihlt

Willi Ernst zweifelsohne zur Rie-

ge der Geschiftsfiihrer, die ein-
fach nicht still sitzen kénnen. Kaum
hat seine Biohaus PV Handels
GmbH in Paderborn ihr Isofoton-
150 InDach-System erfolgreich auf
dem Solardachziegel-Markt platziert,
zaubert der Ostwestfale schon die
niachste Geschiftsidee aus dem Hut:
,,Jedem, der unsere Module kauft, lie-
fern wir dafiir auf Wunsch eine einma-
lige Kombination von Sachversicherung
und Ertragsgarantie gleich mit.“ Damit
prescht der quirlige Ernst weit vor.
Denn Tatsache ist, dass das Biohaus-
Versicherungspaket nicht nur neu,
sondern auch eines der umfassend-
sten ist, das in der Photovoltaik-
branche je geschniirt wurde.

Zu den Einzelheiten: Jeder Sola-
rier, der sich fiir die neue Isofoton-
Kombipackung entschlieBt, versi-
chert seine Anlage so gut wie gegen
alle Sachschaden und dadurch be-
dingte Ertragsausfille. Ausgenom-

men sind Vorsatz,Verschleifl und
Garantieschaden. Der ersteht aber
gleichzeitig — und das ist der eigent-
liche Clou — die Garantie dafiir, dass
ihm auch solche Ertragsausfille er-
stattet werden, die auf Anlagenstill-
standszeiten und Montage- oder

Planungsfehler zuriickgehen. Beispiel:

Fallt ein Wechselrichter aus, be-
kommt der Anlagenbetreiber einen
vertraglich festgelegten Betrag fiir
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Sturmschaden: Die meisten Versicherungen ersetzen nicht nur die Reparaturkoster

-

die entgangene Einspeisevergi,m‘.ng
erstattet. Fiir AnlagengréBen bis
zehn Kilowatt soll die Kombi-Police
50 Euro pro installiertes Kilowatt
Anlagenleistung fiir eine Laufzeit yop
zwei Jahren kosten. In Kiirze sol| sje
auf den Markt kommen. Danach js¢
eine Weiterfiihrung der reinen Sach.
versicherung in Eigenveram:worumg
der Anlagenbetreiber méglich. Wilji
Ernst ist sich sicher: ,,Wer Wert legt
auf Top-Qualitat, denkt iiber unser Pro.
dukt zumindest nach.”

Allzu viel Auswahl haben die Be.
treiber von Solaranlagen ohnehin
nicht, ihre schillernden Kraftwerke
versichern zu lassen. Denn nicht ein.
mal eine Handvoll Assekuranzen hat
sich hier zu Lande bisher aufs
»Abenteuer” Photovoltaik eingelas-
sen. Dazu kommen einige Maklerbii-
ros, die die Produkte der GroBen
verkaufen. Das Angebot beschrinkt
sich auf Betreiberhaftpflicht- und
Photovoltaikversicherungen. Das
sind in der Regel Sachversicherun-
gen, die den Betreiber zusitzlich ge-
gen Ertragsausfille absichern.Von
Ertragsgarantien oder ausgetiftelten
Kombinationen von Policen a la Bio-
haus haben die Versicherer aber bis
jetzt die Finger gelassen, und zwar
mit der einfachen Begriindung: so
etwas sei fiir Otto-Normal-Betrei-
ber unniitz und viel zu kompliziert.

Die Mannheimer Versicherung
AG sieht das als einziges Unterneh-
men nicht so. Die Kurpfalzer ste-
cken nicht nur hinter der neuen
Kombi-Police, die Biohaus gemein-
sam mit der Kdlner versikoASS As-
sekuranzmakler GmbH ausgetiiftelt
hat, seit knapp einem Jahr bietet sie
Ertragsgarantien auch als einzelne
Police an. Das ist, wie Ronald P6-
nisch, Leiter der Abteilung techni-
sche Versicherungen, erklirt, zwar
,kein Mega-Geschdft“, konnte aber
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sondern auch den entgangenen Ertrag wéhrend der Stillstandszeit.
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eine wichtige Option fiir die stetig
wachsende Zahl der Betreiber von
GroBanlagen sein, , die ja wirtschaft-
Jjch denken missen",

Das Angebot der reinen Ertrags-
grantie gilt nur fiir Betreiber von
pV-Anlagen, die gréBer sind als zehn
Kilowatt. 25 Euro kostet die Police
je installiertes Kilowatt. Dafiir gar-
antiert die Mannheimer 90 Prozent

gezogen. Stellt sich heraus, dass das
Okokraftwerk wihrend der Ver-
tragslaufzeit weniger Kilowattstun-
den (kWh) erzeugt hat als vorausge-
sagt, zahlt die Mannheimer.

Wie das konkret funktioniert,
wird anhand eines Rechenbeispiels
deutlich: Solite etwa eine Zehn-kW-
Anlage laut Prognose in zwei Jahren
16.000 kWh Strom erzeugen, pro-

Wer eine Betreiberhaftpflicht hat, muss sich tber
Anspriche von Dritten kaum Gedanken machen

der erwarteten Ertrige iber die
Vertragslaufzeit von zwei Jahren. P6-
nisch erklart die Einzelheiten: Bevor
~ die Anlage ans Netz geht, muss eine
Ertragsprognose fiir die nichsten
~ zwei Jahre vorliegen. Diese Vorher-
sage erstellt die Berliner Dr.Valentin
EnergieSoftware GmbH, indem sie
unter anderem 40 Wetterdatensitze
auswertet. Nach diesen zwei Jahren
wird mit Hilfe der Abrechnung des
jeweiligen Netzbetreibers Bilanz

duziert sie aber tatsachlich nur
14.000 kWh, ergibt sich nach Abzug
des Selbstbehaltes von zehn Prozent
ein Wert von 14.400 kWh. Den Dif-
ferenzwert von 400 kWh muiltipli-
ziert die Mannheimer mit der zur-
zeit geltenden Einspeisevergiitung
von 0,48 Euro pro kWh und erstat-
tet schlieBlich 192 Euro.

Um es noch einmal zu betonen:
Mammutpolicen dieser Art — und
das schlieBt das Biohaus Konzept

freilich mit ein — sind in der Photo-
voltaik nicht gang und gibe; viele
Solarexperten kennen sie nicht ein-
mal. Doch solche Paketlésungen
konnten schon bald wichtiger wer-
den. Das halt auch Gerhard Stryi-
Hipp, Geschaftsfithrer des Deut-
schen Fachverbandes Solarenergie
(DFS) in Freiburg, fur méglich:,,Die
Branche wichst, gréBere Investoren tre-
ten auf; die Ertragszusagen konnten
somit interessanter werden.”

Andreas Becker, zustandig fir
den Bereich gewerbliche Sachversi-
cherungen beim Fairsicherungsladen
Miinster, geht diese Diskussion viel
zu weit. ,,Wir reden iiber Ertragsga-
rantien, dabei miissen wir den Betrei-
bern sagen, dass sie zuallererst eine
Betreiberhaftpflicht-Versicherung ab-
schlieBen miissen.” Becker ist dieser
Hinweis {iberaus wichtig. Denn viele
Anlagenbetreiber, betont der Miins-
teraner, wissen gar nicht, dass sie
nach dem Gesetz Gewerbetreiben-
de sind und deshalb eine Betreiber-
haftpflicht-Versicherung abschlieBen
missen.



Ertragsgarantie fiir Photovoltaikanlagen

Eine solche Police in der Tasche
zu haben, ist aber auch aus rein
praktischen Erwagungen sinnvoll.
Denn ausschlieBen lasst sich die Ge-
fahrdung Dritter selbst in der an
sich risikoarmen Photovoltaik nicht.
Da niitzen — und da hat Becker vol-
lig recht — auch Ertragsgarantien
nichts. Einfaches Beispiel: Ein Solar-
modul |6st sich, fillt einem Spazier-
ginger auf den Kopf und verletzt
ihn.Wer eine Betreiberhaftpflicht
hat, muss sich iiber die Folgekosten
keine Gedanken machen. Die meis-
ten Versicherungsunternehmen, die
PV-Anlagen in ihr Programm aufge-

nommen haben, bieten diese Policen
an. Der Fairsicherungsladen hat das
zurzeit wohl giinstigste Angebot
rausgesucht. Wer’s wahrnimmt, zahlt
laut Andreas Becker 40,90 Euro pro
Jahr. Die Police deckt eine Summe
von einer Million Euro fiir Perso-
nen- und Sachschiaden und 50.000
Euro fiir Vermégensschiden ab. Das
alles ohne Selbstbehalt. Zum Ver-
gleich: Die Mannheimer Versicherung
AG verlangt fiir eine Deckung von
Personen- und Sachschaden bis fiinf
Mio. Euro und Vermogensschaden
bis 100.000 Euro jahrlich 112 Euro.
AuBerdem muss der Versicherte im

Schadensfall zehn Prozent, mindes-
tens aber 250 Euro selbst bezahlep,
Securitas und Wiirttembergische ha-
ben dagegen kein Pauschalangeboy.
Bei ihnen lautet das Motto: Angeboy
nur auf konkrete Nachfrage (siehe
Kasten).

Andreas Becker vom Fairsiche.
rungsladen Miinster empfiehlt Anla.
genbetreibern, dariiber hinaus eine
spezielle Photovoltaikversicherung
abzuschlieBen. Je nach Anbieter wer.
den die auch Elektronik- oder Allge-
fahrenversicherung genannt. Diese
Police ist kein Muss, kénnte sich ays
Beckers Sicht aber vor allem bej

Die Rundum-Sorglos-Pakete

Photovoltaik- und Betreiberhaftpflicht-Versicherungen ausgewahlter Versicherungskonzerne

(ohne Versicherungssteuer)

Name des Unternehmens Securitas Mannheimer Wiirttembergische
Name der PV-Versicherung SecuSolar Solar_- Ele}nronm-Photovoltmk.

¥ $ Versicherung Police i
Mindestheltrag pro Jahe 85 Euro 89 Euro 75 Euro

Vertragslaufzeit

5 jéhre, bei kiirzerer
Laufzeit 10 % Zuschlag

1 Jahr, bei 5 Jahren
Laufzeit 5 % Rabatt

nach Vereinbarung

i Wogegen ist man versichert?

* Sabotage, Vandalismus
* Sturm/Hagel

* Uberspannung, Kurzschluss, Blitzschlag, Induktion

* Ungeschicklichkeit, Fahrlassigkeit
* UnsachgeméBe Handhabung

* Hohere Gewalt: Brand, Wasser, Schneelast
_* Diebstahl, Raub

Was wird entschadigt?

* Reparatur, Wiederbeschaffungskosten
* Ertragsausfall bei einem ersatzpflichtigen Sachschaden

Was ist nicht versichert?

* Vorsatz

* Krieg, innere Unruhen
* Kernenergie

* Verschlei

* Garantieschaden

~ Installierte Leistung

Selbstbehalt bis 9,9 kWp: 150 Euro;
Ab 10 kWp: 200 Euro
Fir die entgangene

Ausfallkostendeckung g

bei einem ersatzpflich-
tigen Sachschaden

Inst. Leist.: < 5kWp: 150
Euro; < 100 kWp; 250

Euro, > 100 kWp: 500 Euro

150 Euro

Dto.; installierte Leis-
tung uiber 10 kWp:
10 Prozent Zuschlag

Fur die entgangene
Einspeisevergiitung bei
einem ersatzpflichtigen
Sachschaden

Entschidigung je kW und Tag

Juni bis August:
2,50 Euro, April, Mai,
September: 1,50 Euro;

April bis September:
2 Euro;

bei Anlagen bis 5 kWp: «

s

Oktober bis Marz: ?ggfr DieMarz: < B
0,80 Euro =
Bis 9,9 kWp: kein Bis 10 kWp: kein
5 Selbstbehalt; Selbstbehalt; >
Selbstbehalt bei Ertragsausfall Ab 10 KWp: zwei AhSonsten el Keine Angabe
Tagesentschadigungen Tagesentschadigungen .
Haftzeit Maximal sechs Monate Drei Monate Drei Monate |
Name des Unternehmens Securitas Mannheimer Wiirttembergische "
B etrglberhaftpﬂlcht- Kein Pauschalangebot Solal_'haftpﬂlcht— Kein Pauschalangebot |
Versicherung i versicherung R |
Beitrag pro Jahr individuelles Angebot 112 Euro; jede weitere individuelles Angebot |
(ohne Versicherungssteuer) auf Nachfrage Anlage 67 Euro auf Nachfrage
5 Mio. Euro fur Perso-
3 nen- und Sachschaden;
Yersicherungsstimmen 100.000 Euro fitr Ver-
CIE et mogensschaden R
Vertragslaufzeit Siehe PV-Versicherung
-
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_sBeren und teuren PV Anlagen
_hnen, bei denen nicht der SpaB,
ndern der Ertrag im Vordergrund
-eht. ,Dieses Deckungskonzept ist
islich kaum aufwdndiger als die

ohr eingeschrdnkte Absicherung iiber
ine Gebdudeversicherung®, weil3 der
vakler aus Miinster.

Die Preise der Photovoltaikver-
icherung richten sich nach Typ und
GroBe der Anlage. Zum Beispiel
Kostet ein Okokraftwerk mit drei
Kilowatt und einem Wert von
125.000 Euro je nach Anbieter zur-
;‘.zeit zwischen 80 und 130 Euro im
Jahr. Ublich ist zudem eine Selbstbe-
[teiligung von 150 Euro.Wer etwa
bei der Securitas abschlieBt, erldu-
\tert Manfred Schifer, Prokurist fiir
ltechnische Versicherungen, der ver-
isichert sich gegen alle denkbaren
{Schaden, nur nicht gegen Vorsatz,
VerschleiB, mutwillige Zerstérung
\und solche, die durch Krieg, innere
\Unruhen und Erdbeben entstehen.

Fiir die Einspeisvergiitung, die dem
Versicherten so durch die Lappen
geht, zahlt die Securitas pro Tag und
installiertes kW einen Ersatz von
0,85 Euro im Winter und bis zu 2.50
Euro im Sommer. Beispiel: Fillt eine
versicherte Zehn-Kilowatt-Anlage
im Juli oder August aus, werden des-

Vor allem bei gréBeren Solarstromanlagen
koénnen sich spezielle Versicherungen lohnen

sen Betreiber 25 Euro pro Tag er-
stattet. Fiir schadensbedingte Ausfil-
le zahlt die Securitas sechs Monate
lang.

Der GroBteil der Hersteller von
Solarmodulen in Deutschland teilt
die Ansicht Beckers: Betreiberhaft-
pflicht muss sein, PV-Versicherungen
sind sinnvoll, zumindest aber sollten
Betreiber ihre Anlagen in bestehen-
de Wohngebaude-Versicherungen
mit aufnehmen lassen.Von Ertrags-
garantien halten sie indes wenig.
Norbert Menne, Mitarbeiter im Be-
reich Vertrieb bei der Sunset Ener-
gietechnik GmbH im mittelfranki-
schen Adelsdorf, betont:,, Wir ver-

kaufen unsere Module ohne Ertragsga-
rantien. Wir gewdhren die iibliche Leis-
tungsgarantie. Das reicht uns als Ver-
kaufsargument.”

Willi Ernst lasst sich von solchen
Stimmen nicht ins Boxhorn jagen.
Immerhin steht Biohaus mit seiner
Versicherungsidee nicht ganz allein
auf der weiten Versicherungsflur. Die
Hamburger SunTechnics Solartech-
nik GmbH hat bereits ein ahnlich di-
ckes Versicherungspaket geschniirt.
Und ist ebenfalls guter Dinge, dass
die PV-Branche daran ihre Freude
haben wird. =

Text: Sascha Rentzing

Folgeschaden

vorprogrammiert:
Ist das Solarmodul
erst einmal an einer
Ecke beschéadigt,
wird es bis zum
kompletten Produk-
tionsausfall nicht
mehr lange dauern.



