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Japans Reieprfung

In Nippon sollen kiinftig groBere 6ffentliche und gewerbliche
Photovoltaik-Anlagen starker gefordert werden. Mit Einschnit-
tenim Solarmarkt rechnet aber kaum jemand.

Text: Sascha Rentzing

Was bereits lange als wahrscheinlich galt,
steht nun definitiv fest: In Japan werden im
Finanzjahr 2006 (April 2006 bis Mirz 2007)
keine Mittel mehr zur Forderung von
Photovoltaik (PV)-Anlagen auf Privathiu-
sern iiber das ,,Residential PV System Disse-
mination Program (RPVD)* bereitgestellt.
Damit miissen Hauseigentiimer, die in eine
Solarstromanlage investieren, ab sofort alle
Kosten selbst tragen. Stattdessen sollen in
Nippon fortan gréflere Solaranlagen mit
iiber zehn Kilowatt (kW) Leistung auf
offentlichen und gewerblich genutzten
Gebiuden finanziell stirker unterstiitzt wer-
den. Das geht aus einer Liste mit Budget-
Vorschldgen fiir die PV-Entwicklung und
Forderung hervor, die das japanische Minis-
terium fiir Wirtschaft, Handel und Indus-
trie (METT) jiingst verdffentlicht hat.
Konkret sehen die Pline des METT eine
Aufstockung des ,,PV field test program for
new technologies um umgerechnet rund
19 Millionen auf 87,1 Millionen Euro vor.
Mit Hilfe dieses Programms sollen nach In-
formationen des Tokyoter Solar-Beratungs-
diensts RTS Corporation in diesem Jahr an
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die 1.000 Anlagen mit 50 Megawatt (MW)
Gesamtleistung in dem ostasiatischen Insel-
staat aufgestellt werden. Anders als etwa in
Deutschland, wo auf freien Flidchen und Ge-
werbedichern in den letzten Jahren zahlrei-

che Anlagen installiert wurden, gibt es in Ja-
pan bisher kaum solare GrofSkraftwerle.

Privatnachfrage bleibt hoch

Fiireinige Experten ist dieser Schwenk in der
Férderpolitik ein klares Indiz dafiir, dass sich
Japan mit groflen Sonnengeneratoren den
PV-Weltmeistertitel zuriickerobern méch-
te. Mit einer neu installierten Leistung von
360 MW hatte Deutschland das Land beim
PV-Wachstum 2004 klar iiberholt. Gleich-
zeitig wird die Beendigung von RPVD als
ein Test der Regierung gesehen, ob sich der
japanische PV-Marke fiir kleinere Solar-
stromanlagen mittlerweile selbst trigt. ,, Das
ist nicht unwahrscheinlich®, sagt Akira Sasa-
ki, zustindig fiir den Bereich Business Plan-
ning bei der :Sharp Electronics (Europe)
GmbH. Denn obwohl die Férderung in den
letzten Jahren deutlich gesenkt worden sei,
so Sasaki, habe es keinen Antragsriickgang

WEITER WACHSEN: Japans PV-Produ-
zenten bauen ihre Kapazitaten weiter
aus. Im Bild die Solarzellenproduktion
bei Solarexin Osaka.

gegeben. Inder Tatscheint die Akzeptanz fiir
dieSolarenergie in Japan groff zusein: Gabes
im Finanzjahr 2004 noch einen staatlichen
Zuschuss von 45.000 Yen, also umgerechnet
etwa 323 Euro pro Kilowatt, waren es 2005
nur noch 144 Euro. Ungeachtet dessen
wurde im letzten Jahr nach METI-Schit-
zungen mit knapp 300 MW #hnlich viel
Leistung installiert wie 2004 (273 MW) —
ein Zeichen fiir eine gewisse Robustheit des
Marktes.

Und diese kommt nicht von ungefihr.
Zwar gibt es in Japan keine zusitzlichen spe-
ziellen Einspeisetarife fir PV-Strom. Was
der Photovoltaik aber zugute kommy, ist der
im Vergleich zu anderen Industrielindern
sehr hohe durchschnittliche Strompreis in
Japan. Derzeit miissen Verbraucher je Kilo-
wattstunde (kWh) umgerechnet gut 20 Eu-
rocent zahlen. Ein weiterer positiver Effekt:
Die Preise fiir Solarsysteme sind in den letz-
ten Jahren kontinuierlich gesunken — nach
Information der Internationalen Energie-
agentur (IEA) von umgerechnet rund 5.200
Euro/Kilowatt in 2002 auf etwa 4.500 Euro
in 2005. In Deutschland sind die Systeme je
Kilowatt im Schnitt um ein paar hundert
Euro teurer. So lisst sich Solarstrom an son-
nigen Orten Japans bereits fiir 30 Cent die
Kilowattstunde herstellen und ist damit
nicht viel teurer als herkémmlicher Strom.
Und noch etwas scheint sich positiv auf die
Solar-Nachfrage in Japan auszuwirken: die

Vorliebe der Japaner fiir Hightech-Produk-

te. Sasaki weifl: ,,Anders als in Deutschland.-

gilt eine PV-Anlage fiir viele Japaner als
Selbstverstiandlichkeit.

Die positiven Signale aus dem Privatsek-
tor sowie die Aussicht auf mehr Groflanla-
gen lassen durchaus eine optimistische Prog-
nose fiir den japanischen PV-Markt zu — die
Schweizer Bank Sarasin beispielsweise prog-
nostiziert fiir 2006 ein Wachstum von 19
Prozent. Fake ist aber auch: Wenn das Land
seineambitionierten energiepolitischen Zie-
le erreichen will, muss es mit der Solarener-
gie weitaus schneller vorwirts gehen. Das
METT plant fiir 2030 eine zehnprozentige
Deckung des Energiebedarfs durch erneuer-
bare Energien, die Hilfte davon durch
Photovoltaik. Als konkretes Zwischenziel
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wird fiir 2010 eine installierte PV-Leistung
von 4.800 MW angepeilt. Derzeit sind es ge-
rade einmal knapp 1.500 MW, fehlen also
satte 3.300 MW. Japan-Experte Sasaki hilt
esdeshalb fiir notwendig, dass die Regierung
im Finanzjahr 2007 nachlegt. ,Nahe liegend
wiire eine Reanimation des RPVD.“

Solarkonzerne spielen
international

Was die weitere Entwicklung seines eigenen
Unternchmens in der Heimat betrifft, ist Sa-
saki indes guter Dinge: ,, Wir rechnen weiter-
hin mit solidem Wachstum.“ Nicht zuletzt
weil Sharp seine Abhingigkeit vom japani-
schen Markt in den letzten Jahren mehr und
mehr verringert hat und lingst mit Ver-
tricbsniederlassungen und Produktionen
rund um den Globus prisent ist. So zum Bei-
spiel mit Modulfertigungen in Memphis
(USA) und Wrexham (Wales), von wo aus
das Unternchmen wichtige Mirkte in Euro-
pa und Kalifornien beliefert. In diesem Jahr
will Sharp seine Zellenproduktion in Katsu-
ragi (Japan) auf eine Kapazitit von sage und
schreibe 500 MW ausbauen und gibtan, die

Linien auch voll auslasten zu kénnen. Damit

wird das Unternechmen weit mehr PV-Leis- -

tung produzieren, als in Japan 2006 voraus-
sichtlich neu aufgestellt wird.

Auch andere japanische Multikonzerne
wie Kyocera, Mitsubishi, Sanyo oder Kane-
ka haben ihre Solarsparten in den vergange-
nen Jahren rasant ausgebaut. Fiir sie gilt im
Prinzip das gleiche wie fiir Sharp: Gedacht
wird global, nicht national. Kyocera bei-
spielsweise produziert inzwischen an vier
Standorten und ist so nach eigener Auskunft
in der Lage, die Nachfrage in den vier grof3-
ten Solarmirkten — Japan, Europa, USA und
China — zeitnah zu befriedigen. Konkret
funktioniert das globale Konzept so: In
Japan, im Werk Shiga Yohkaichi mit einer
Kapazitit von 240 MW, werden die Zellen
hergestellt. Von dort aus werden die Son-
nenfinger in Kyoceras Modulfabriken ver-
schifft: nach Tianjin (China), von wo aus der
ostasiatische Markt versorgt wird, nach Tiju-
ana (Mexiko), Produktionsstitte fiir den
nord- und siidamerikanischen Marke, und
nach Tschechien, von wo aus Europa be-
dient wird. Das System scheint offenbar

bestens zu funktionieren: Kyocera will sein
Solargeschift im Finanzjahr 2006 weiter
substanziell ausbauen.

Das hat schlieflich auch Mitsubishi
vor, ein Unternehmen, dem wegen seines
vergleichsweise moderaten Wachstums bis-
her deutlich weniger Aufmerksamkeit ge-
schenkt wurde als seinen japanischen Wett-
bewerbern. Dabei hat Mitsubishi, nach-
dem es sich Ende 2004 von der amorphen
Diinnschicht verabschiedet hat und nun
auf die kristalline Technologie konzen-
triert, durchaus gute Wachstumszahlen
vorzuweisen. 2005 wurde die Zellen-
Produktionskapazitit des Osaka-Werks
immerhin um 35 auf 135 MW gesteigert.
Und diese Schlagzahl soll nach den Worten
von Marketingleiter Tomoja Hajashi beibe-
halten werden. ,,Bis 2007 wollen wir auf
230 MW kommen.“ Die besten Absatz-
chancen sieht Hajashi in Europa, nament-
lich in den jungen Mirkten Italien und
Spanien. Und Japan? Hier gibt sich Hajashi
zuriickhaltender als die Kollegen von der
Konkurrenz: ,,Wir konnen absolut nicht
sagen, was wird. <



