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Im Osten geht vielleicht die Sonne auf

Die chinesische PV-Industrie hoomt. Vor allem Marktfiihrer Suntech Power ist nach erfolgreichem Bdorsengang auf Expansionskurs. Besonders die
niedrigen Arbeitslohne ermdglichen eine konkurrenzlos giinstige Herstellung. Doch wer soll all die gefertigten Zellen und Module eigentlich kaufen?

VON KLAUS SIEG

Wuxi ist mit rund vier Million
Einwohnern ein fir chinesische
Verhiltnisse kleines Stadtchen.
Aufgrund seiner aufstrebenden
wirtschaftlichen  Entwicklung
wird Wuxi aber auch als Klein
Schanghai bezeichnet. Konzerne
wie Sony, Konica Minolta, Gene-
ral Electric oder Panasonic unter-
halten grofle Niederlassungen
im Gewerbegiirtel der Stadt in
der Provinz Jiangsu. Beste Nach-
barschaft also fiir die Suntech
Power Corporation, den grofiten
Zell- und Modulhersteller der
Volksrepublik China.

Graham Artes hat gute Laune.
Der Chief Operation Officer von
Suntech steht mit ausgebreite-
ten Armen vor einem riesigen
Bauschild. Auch die Baustelle an
der vierspurigen Strafe im Ge-
werbegebiet von Wuxi kann sich
sehen lassen. Uber eintausend
Arbeiter werkeln unter einem
Wald aus Baukrianen an dem neu-
en Firmensitz im futuristischen
Design, entworfen von einem os-
terreichischen Architekten nach

den Regeln des Feng Shui. ,Ein
zusatzlich konsultierter chinesi-
scher Meister hatte keinerlei Ein-
wande’, erklart der Brite, der lan-
ge in Deutschland gelebt hat. Die
Energie kann also flieen in den
vier Gebauden von je 14.000
Quadratmetern Fliche. Aber
nicht nur was den Firmensitz be-
trifft, klotzt das junge Unterneh-
men. Die derzeit 2.000 Mitarbei-
ter sollen sukzessive auf 3.000
bis 3.500 aufgestockt werden.
,S0 kdnnen wir unser Ziel von ei-
nem Gigawatt Kapazitdt im Jahr
2010 realisieren’, sagt Artes.

Die chinesische Solarindust-
rie boomt. Es gibt mittlerweile
fast 500 Solarschmieden im
Reich der Mitte. Die Produktions-
kapazitat fiir Solarzellen liegt bei
rund 1.250, die von Modulen bei
2.000 Megawatt. Und die Her-
steller wollen diese noch um ein
Vielfaches ausbauen. Das Kapital
dafiir sollen internationale Bor-
sengange liefern. Wie das funkti-
oniert, hat unter anderem Sun-
tech gezeigt.

DerBorsengang vor gut einem
Jahr hat dem Unternehmen nach
eigenen Angaben 320 Millionen
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Solarproduktion im Reich der Mitte

US-Dollar in die Kassen gespiilt.
Das Geld hat Firmengriinder
Zhengrong Shi, der an der Uni-
versity of New Wales im australi-
schen Sydney in Physik promo-
viert hat, fur eine Einkaufstour
genutzt, die in der Solarbranche
fiir Aufsehen gesorgt hat. Zhen-
grong Shi hat mehrere langfristi-
ge Liefervertrage mit Waferpro-
duzenten geschlossen. Vor kur-
zem etwa mit dem US-Hersteller
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Sunlight. Dem waren bereits
dhnliche Vereinbarungen mit
MEMC Electronic Materials und
der norwegischen Renewable En-
ergy Corporation (REC) vorausge-
gangen. So sichert sich der Auf-
steiger die diinnen Silberlinge
aus Silizium zu Preisen unter de-
nen des Spotmarktes. ,Mit den
langfristigen  Vereinbarungen
konnen wir weiterhin schnell
wachsen und giinstige Preise an-

bieten‘, erklart Zhengrong Shi
und lachelt zufrieden. Dass man
fiir solche Deals in Vorkasse ge-
hen muss, liegt auf der Hand. Ein
Blick in den Fertigungsprozess
zeigt die Dimension der Produk-
tion. Alleine mit dem Laminie-
ren, Stringen und Loten sind 500
Arbeitskrafte beschaftigt. In lan-
gen Reihen sitzen Arbeiterinnen
in hellgriinen Anziigen im Neon-
licht und verléten von Hand So-
larzellen. Das erledigen woan-
ders auf der Welt Maschinen.
Doch die niedrigen Arbeitslohne
in China erlauben eine konkur-
renzlos glinstige Produktion.
Und eine Arbeiterin braucht
nicht linger als zehn Sekunden
fir eine Zelle. Auch beim Rah-
men der Module scheint alles auf
Hochtouren zu laufen. Doch tat-
sachlich ist die Produktion des
Shootingstars der Solarbranche
nicht ausgelastet. Im letzten Jahr
lieferte Suntech trotz einer Kapa-
zitat fiir 270 Megawatt nur Modu-
le und Solarzellen mit einer Leis-
tung von 140 Megawatt aus. Da-
fir war vor allem die Silizium-
knappheit verantwortlich. Doch
stellt sich im Angesicht der ge-

planten Kapazititen auch die
Frage, wer all diese Zellen und
Module kaufen soll. ,Wir wollen
uns vor allem mit eigenen Quali-
tatsprodukten auf dem interna-
tionalen Markt platzieren’, er-
klart Graham Artes. Zwar hat
man im vergangen Jahr noch viel
in Lizenz fiir die deutsche Solar-
world gefertigt. Aber eigentlich
will sich das aufstrebende Solar-
unternehmen selber die Boom-
mairkte Deutschland, Spanien
und Kalifornien erschlieffen. Da-
fiir wurde im vergangenen Jahr
eigens ein Firmensitz in den USA
gegriindet. Der Markt in der
Volksrepublik jedenfalls kommt
erst einmal nicht in Frage. Im
Reich der Mitte lauft der PV-
Markt bisher vor allem im Be-
reich der Dorfelektrifizierung
und in Form von Prestigeprojek-
ten wie Kleinmodulen fiir Am-
peln oder Dachanlagen auf of-
fentlichen Gebauden. Doch netz-
gebundene PV-Anlagen sind sel-
ten. Denn Fordertarife gibt es im
chinesischen Gesetz fiir erneuer-
bare Energien nicht. Entspre-
chend fehlt ein dynamischer
Markt fr PV-Anlagen.



