Sudeuropaim Visier

Die Sonne wird exportiert. Deutsche Solarthermie-Firmen
wollen ihre Kollektoren verstarktim europdischen

Ausland anbieten. Aber teure und langwierige Testverfahren
erschweren den Zugang.
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EINFACHE TECHNIK: Thermosiphon-
Anlagen sind in vielen siideuropdischen
Landern Standard.

Windturbinen ,made in Germany’ sind
lingst weltweitzu finden. Bei Solarthermie-
Anlagen ist das cher nicht der Fall. Daran
wollen mehrere deutsche Hersteller etwas
indern. Vorallem in Stideuropa rechnen sie
sich Chancen aus. Die Ziele sind ehrgeizig:
, Wir wollen nicht nur im deutschen Marke
weiter wachsen, sondern kiinftigauch mchr
Kollektoren im  europiischen Ausland
verkaufen®, sagt beispielsweise Raimon
Dorr, Geschiftsfithrer der Pro Solar Ener-
gietechnik GmbH Raimon Dérr. In finf
Jahren solle eine Exportquote von mindes-
tens 25 Prozent erreicht werden.

Eine grofle Herausforderung fir den
kleinen Mittelstindler aus dem wiirttem-
bergischen Ravensburg. Im vergangenen
Jahr lag die Exportquote bei gerade cinmal
fiinf Prozent; bei einer abgesetzten Kollek-
torfliche von rund 21.000 Quadratmeter
gingen damit nicht mehr als 3.000 Qua-
dratmeter ins Ausland, genauer gesagt nach
Spanien, ltalien und Kroatien.

Doch der richtige Zeitpunkt, mehr Zeit
und Geld in den Export zu investieren, sei
nun gekommen, so Dérr. Denn in dicsen
Staaten steige die Nachfrage nach solarther-
mischen Systemen derzeit rasant. ,Da
wollen wir unsere Prisenz verstirken.”

Wegen der guten Woachstumsaussich-
ten in Mirkeen wie Frankreich und
Spanien haben derzeit viele Solarunter-
nehmen ihnliche Pline. Allein auf dem
deutschen Marke, der in diesem Jahr er-
neut zu stagnieren droht (siche Seite 34),
will sich offenbar keine Kollektor-
schmiede mehr verlassen. ,Die Firmen
setzen zunehmend auf Diversifikation™
sagt Gerhard Stryi-Hipp, Geschiiftsfiihrer
des  Bundesverbandes  Solarindustri¢
(BSi). Noch liege die Exportquote vieler,
besonders kleinerer Firmen erst bei durch-
schnittlich rund fiinf Prozent in den
kommenden Jahren, prognostiziert der
Solarfachmann, werde diese Quote julﬂfh
deutlich steigen.



Deutsches Zertifikat

hilft nicht

Einfach ist es nicht, im Ausland Fuf zu fas-
sen. Ein groffes Hindernis: Wer seine
Produkte will,
kommt mit dem deutschen DIN-Gepriift-
Zeichen nicht weit. Derzeit hat jedes euro-

international verkaufen

piische Land sein eigenes Zulassungspriif-
verfahren. Das erschwert den Marktzugang
erheblich. In Frankreich beispielsweise
haben nur die Betreiber Anspruch auf staat-
liche Férderung, deren Kollektoren vom
Pariser Wissenschaftlichen und Techni-
schen Zentrum fiir Bauwesen (CSTB)
zertifiziert wurden.

Viel Zeit und Geld kostet auch der Auf-
bau einer Vertriebsstruktur: Die Produkte
miissen in den Zielmirkten beworben
werden, es braucht Partner, die die Solaran-
lagen an den Mann bringen. Soll das
Geschift grofler aufgezogen werden, sind
Niederlassungen mit eigenem Personal
unerlisslich.

Nur wenige grofle Player haben bereits
solche Dependancen — wenn auch aus
anderen Griinden. Fiir den Vertrieb ihrer
Heiztechnik haben sich Firmen wie die
BTT Thermotechnik GmbH (vormals
Buderus) und die Viessmann Werke
GmbH & Co. KG in einigen siideuro-
pdischen Lindern bereits ein enges Ver-
triebsnetz aufgebaut.

Unter den Solarspezialisten ist die
Wagner Solartechnik GmbH gut aufge-
stellt. Im Mirz 2004 griindete das Unter-
nehmen aus dem hessischen Célbe in
Madrid die spanische Tochter Wagner
Solar S.L. Dariiber hinaus hat Wagner
Vertriebsparmer in Frankreich, den Bene-
luxstaaten, Polen und Ungarn. Laut
_Geschéiﬁsfiihrer Klaus Schweitzer werden
e 2005 zehn Prozent der Gesamtproduk-
t‘f’n, also rund 8.000 Kollektorfliche, in
diese Staaten exportiert. Dieser Anteil

solle in den kommenden Jahren weiter
Steigen,

Gute Chancen sieht Wagnervorallem in
Spanien. Der Grund: Die spanische
Regierung will von derzeit 600.000 Qua-
dratmeter installierter Fliche auf 4,8 Milli-
onen im Jahr 2010 kommen — eine glatte
Verachtfachung des Marktes. Um das ehr-
geizige Ziel umzusetzen, ist ein Gesetz in
Vorbereitung, das landesweit die Integra-
tion solarthermischer Anlagen in &ffentli-
che und gewerblich genuwzte Gebiude
vorschreibt. Auf kommunaler Ebene gibt es
eine solche Baupflicht bereits in rund 40
Stidten. Dariiber hinaus wird seit 2003 fiir
jeden Kollektor ein 30-prozentiger Investi-
tionskostenzuschuss gezahl.

An sich optimale Voraussetzungen fiir
ein gutes Geschift. Mit einem ,grofen
Argernis“, so Schweitzer, miisse Wagner
jedoch vorerst weiterhin leben: dem ver-
deckten Protektionismus der Spanier. ,,Fast
jede Region hat hier ihr eigenes Kollektor-
testverfahren.

Ein eigentlich iiberfliissiges Prozedere.
Denn Wagner bietet im spanischen Markt
sowohl fiir Einfamilienhiuser als auch fiir
offentliche oder gewerblich genutzte Ge-
biude die gleiche Technologie an wie in
Deutschland: kleine wie grofle Kollektoren,
Sonnenfinger zur Brauchwasserbereitung
oder zur Heizungsunterstiitczung. Und diese
sind von den deutschen Priifinstituten be-
reitsauf Herz und Nieren iiberpriifc worden.

Phonix versucht’sin
Frankreich

Ahnliche Erfahrungen wie Wagner in
Spanien macht die Phénix Sonnenwirme
AG derzeit in Frankreich. 2003 har das
Berliner Unternehmen in Nantes an der
Atdlantikkiiste eine Dependance erdffnet,
von wo aus es iiber ein kleines Netz von
Vertretern vor allem die Bretagne und die
Normandie beliefert. Zuvor hatte Phonix
den franzosischen Markt nur iiber Partner-
betriebe mit Sitz an der deutsch-franzosi-
schen Grenze bedient.

»Das installierende Handwerk steht der
Solarthermie skeptisch gegeniiber”, schil-
dert Frankreich-Vertriebschef Nils Lunken-
heimer seine Erfahrungen. Auf8erdem sei es
aufwindig und teuer, das CSTB-Siegel zu
bekommen. Das sei auch der Grund, wes-
halb Phénix in Frankreich noch nicht seine
ganze Produktpalette anbiete. , Bisher haben
wir nur unseren Flachkollektor Infinity
zertifizieren lassen®, sagt Lunkenheimer.

Nichtsdestotrotz seien die Aussichrten fiir
die Solarthermie kleinere
Brauchwasseranlagen als auch fiir Grofi-
anlagen in Frankreich gut: ,Mit dem Plan
Soleil will der Staat die installierte Kollektor-
fliche bis 2006 von derzeit 580.000 Qua-
dratmeter auf 1,1 Millionen Quadratmeter
fast verdoppeln®, erklirc Lunkenheimer.

sowohl fiir

Um dieses Ziel zu erreichen, konnen Kiufer
einer Solaranlage seit Anfang dieses Jahres 40
Prozent der Hardware-Kosten einer Anlage
von der Einkommenssteuer abziehen. Er-
freulich ist auch die Entwicklung bei Grofi-
projekten: So plant etwa die Hotelgruppe
Accor, einen Teil seiner insgesamt 1.329
Hotels in Frankreich mit solarthermischen
Anlagen auszustatten.

Phénix setzt vor allem auf das Kleinan-
lagen-Segment. ,, Wir werden hier in erster
Linie kleinere Brauchwasseranlagen ver-
kaufen®, sagt Deshalb
bestehe seine Hauprarbeit derzeit in der

Lunkenheimer.

Suché nach Vertriebspartnern in den iibri-
gen Departements.

Klar, dassauch andere deutsche Herstel-
lerangesichts dieser guten Marktprognosen
gerne mehr in Frankreich und Spanien
machen wiirden. Noch stehen sie aber am
Anfang. Die Solvis GmbH & Co KG etwa
exportiert nach den Worten ihres Ge-
schiftsfiihrers Helmut Jiger wegen der
bestehenden Handelshemmnisse derzeit
nicht mehr als fiinf Prozent. Absatzmirkte
fiir die Solar- und Heiztechnikprodukte der
Braunschweiger sind Spanien, Italien,
Portugal und Osterreich. International
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HANDARBEIT: Tanks fiir die Kalt- und Warmwasserspeicherung.

dagegen noch gar nicht aktiv ist die Hage-
ner Westfa GmbH. ,Wir sondieren gerade,
wo wir mit unseren Produkten ankommen
konnen®, erklirc Westfa-Produktmanager
Bernhard Mertel. Wie zu vermuten, gehé-
ren auch Spanien und Frankreich zur enge-
ren Auswahl der Westfalen.

Und was halten die Unternehmen von
anderen europiischen Mirkten wie Grie-
chenland, Zypern oder der Tiirkei? Nicht
viel. Denn teure High-Quality-Kollektoren
aus Deutschland mit hohen Wirkungs-
graden sind in diesen Lindern kaum gefragt.
Wegen der hohen Sonnenausbeute bestim-
men einfache, kostengiinstige Thermie-
Systeme den Markt. Primir zum Einsatz
kommen die so genannten Thermosiphon-
Anlagen, die ganz ohne Pumpen und Regel-
technik arbeiten. Man lisst das Wasser ein-
fach durch den Kollekror flieen und zapftes
nach der Erwirmung aus dem Speicher ab.

Hoffen auf Solar Keymark

So hiilesich die Anzahl der interessanten Aus-
landsmirkee fiir deutsche Technologie ziem-
lich in Grenzen. Was den Newcomern den
Start ins internationale Geschiift erleichtern
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wiirde, wire ein einheitliches europiisches
Giitesiegel wie Solar Keymark (
03/2004). Die curopiiischc Normierungs-
behorde hat das Label, das der europiische
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Solarthermieverband (ESTIF) gemeinsam
mit der EU entwickelt hat, im Januar 2003
offiziell akzeptiert. Idee des Regelwerks:
Sonnenfinger, die das Zertifikat tragen, sol-
len in allen Lindern Europas ohne nationale
Priifungen verkauft werden kénnen.

Doch so gut das Solar Keymark-Konzept
bei den Unternehmen auch ankommt—kein
in Deutschland produzierter Kollektor trigt
diese Plakette. Das liegt daran, dass mit dem
Giitesiegel momentan schlicht und ergrei-
fend wenig anzufangen ist. ,Solar Keymark
hat den Durchbruch noch nicht geschafft®,
Uwe

Brechlin. So hat etwa Spanien bereits vor

konstatiert  Estif-Projekemanager
einem Jahrangekiindigt, das Programm ein-
fithren zu wollen — auf die Umsetzung war-
tet die Branche bis heute. Auch das Bundes-
umweltministerium hatte Solar Keymark
urspriinglich als ,Option® fiir Deutschland
bezeichnet, dieses Thema dann aber nicht
weiter verfolgt. Damitsind die beiden euro-
piischen Hauptmirkee fiir thermische So-

HAUFIGES BILD: Flachkollektoren auf Hoteldachern.

laranlagen fiir den , freien® Handel nach wie
vor tabu. Wie konnen die Linder also dazu
bewegt werden, sich fiir die Solarthermie zu
offnen und bessere Exportchancen zu
ermoglichen? Brechlin glaubt, dass in vielen
Lindern erst einmal ein Bewusstsein fiir diese
Technologie geschaffen werden miisse. Hier
seivorallem die EU gefragt. ,, Was wir briuch-
ten, wire eine europiische Richtlinie fiir rege-
neratives Wirmen und Kiihlen®, sagt Brech-
lin. Sie miisse festlegen, wie hoch der Anteil
von Biomasse-, Erd- und Solarwirme in der
EU zu einem bestimmten Zeitpunktsein soll
und den Lindern unter anderem empfchlen,
Marktzugangsbarrieren abzubauen. Bisher
gebe es eine solche Zielsetzung nur fiir rege-
nerativ erzeugten Strom.

Vorerst wird es eine europiische Wir-
merichtlinie aber wohl nichtgeben. Bislang
hat die EU-Kommission jedenfalls keine
Anstalten gemacht, eine solche Direktive
auf den Weg zu bringen. Wenig erfreulich
vor allem fiir exportorientierte deutsche
Unternehmen. Auch in Deutschland ist il'“
Moment Warten angesagt— darauf, dass d'lf
Politik endlich in die Diskussion um €t
Regeneratives Wirmegesetz einsteigt. 4



