izn s Solar

Nicht erwarmend

Der deutsche Solarthermie-Markt droht in diesem Jahr zu stagnieren. Damit es besser wird,
wollen die Unternehmen gezielter auf Handwerker und Endkunden zugehen. Und sie hoffen auf
ein regeneratives Warmegesetz, das die notwendige Planungssicherheit schafft.

Text: Sascha Rentzing, Fotos: Paul Langrock

Es war keine gute Nachricht fiir die So-
larthermie-Branche, die Gerhard Stryi-
Hipp Anfang August verkiindete: ,Wenn
die Nachfrage nach Kollektoren nicht
schnell spiirbar anzieht, werden wir in die-
sem Jahr ein Markewachstum von null bis
allenfalls zehn Prozent haben.*

Anfang des Jahres hatte der Geschifts-
fithrer des Bundesverbandes Solarindustrie
(BSi) fiir 2004 noch von einem Plus in
Hohe von 35 bis 40 Prozent gesprochen.
Eine Million Quadratmeter Kollektorfld-
che, lautete die Prognose, werden bundes-
weit bis Ende Dezember installiert sein.

Mittlerweile hiltes Stryi-Hipp fiir niche
mehr ausgeschlossen, dass bis Jahresende
lediglich das Vorjahrergebnis von 750.000
Quadratmeter erreicht wird. Biteer fiir die
Branche, die nach einer regelrechten Flut
von Férderantrigen durch das Marke-
anreizprogramm gegen Ende 2003 mit so
viel Optimismus wie noch nie in dieses Jahr
gestartet war.

Erwarteter Absatzschub
bleibt aus :

,Die Unternehmen haben sich grofe Hoff-
nungen auf einen Absatzschub gemacht.
75.000 Antrige wurden in den letzten
vier Monaten 2003 gestellt und ins Jahr
2004 iibernommen. Das entspricht einer
Kollektorfliche von rund 800.000 Qua-
dratmetern. Doch davon wurden bisher
in diesem Jahr schitzungsweise gerade ein~
mal die Hilfte realisiert”, beschreibt der
BSi-Geschiftsfiihrer die unbefriedigende
Situation.

Und dass die grofle Installationswelle
noch kommen wird, hilt der Branchenken-
ner fiir unwahrscheinlich. Denn die Neun-
monatsfrist fiir die Realisierung der An-
lagen lduft fiir den Dezember-Antragsberg
Ende September ab. Werden die Sonnen-
finger bis dahin nicht auf die Dicher
gebrachr, verfille der Férderanspruch.

: . » s ok Kaum mehr Hoffnung aufeinen heiffen

- - Herbst lassen auch die Antragszahlen aus
i T a3 der ersten Jahreshilfte zu. Nach Informa-

P (B e ! tionen des fiir die Bearbeitung der Forder-
rthermie-Branche kommt nicht vom Fleck. antrige zustindigen Bundesamtes fiir

WARTEN AUF DIE POLITIK: Die Sola
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Hohen und Tiefen: Solarthermie in Deutschland
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Wirtschaft und Ausfuhrkontrolle (Bafa)
wurden in der Zeit von Januar bis Juni

. gerade einmal 30.643 Antrige gestellr. Das
sind 43 Prozent weniger als im Vergleichs-
zeitraum des Vorjahres (53.414).

Warum die Aufmerksamkeit fiir die
Solarthermie nach dem durchaus erfolg-
reichen Jahr 2003 so rapide nachgelassen
hat, kénnen sich die Solarverbinde selbst
nicht so recht erkliren. Eine Ursache: Die
Photovoltaik kommt bei den Bauherren
momentan schlicht und ergreifend besser
an. ,Bisher galt die Solarthermie als giinsti-
gere, wirtschaftlichere: Variante der Son-
nenenergie-Nutzung. Mit den aktuellen
Vergiitungssitzen ist es nun erstmals mdg-
lich, mit Solarstrom Geld zu verdienen.
Das hat fiir ein Umdenken gesorgt®, mut-
maf3c Stryi-Hipp.

Vorteile nicht
richtig vermittelt
Jedenfalls sehen die Prognosen fiir die
Photovoltaik fiir das laufende Jahr im
Gegensatz zur Solarthermie rosig aus: Trotz
Engpissen bei den Modulen werden nach
Schitzungen der Unternehmensvereini-
gung Solarwirtschaft (UVS) und des BSi in
diesem Jahr hierzulande voraussichtlich
Solarstromanlagen mit einer Leistung von
rund 300 Megawatt installiert werden. Das
entspricht mehr als einer Verdoppelung des
Vorjahresvolumens.

Nicht, dass Unternchmensberater und
UVS-Vorstandsmitglied Werner Koldehoff
der PV-Branche diesen Erfolg nicht génnt,
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*inklusive Schwimmbadabsorber und Glaskollektoren

doch hirten sich die Solarwirme-Unter-
nehmen in Sachen Offentlichkeitsarbeir,
Marketing und Vertrieb mehr ins Zeug
gelegt, wiirde die Solarthermie seiner Mei-
nung nach im Augenblick nicht ganz so
sehr im Schatten ihrer ,groflen Schwester®
stehen. ,Auch mic Kollektoranlagen ldsst
sich Geld sparen.” Fake sei, so Koldehoff,
dass Ol und Gas immer teurer wiirden, und
die Zuschiisse, die der Bund derzeit noch
gewihre, seien auch okay. Bisher sei aller-
dings versiumt worden, diese Vorziige der
Solarthermie bewusst zu machen.

Damit richtet sich Koldehoffs Kritik
auch gegen die Marketinginitiative Solar-
wirme plus, die von der Deutschen Ener-
gie-Agentur GmbH koordiniert wird (neue
energie 3/2003). Im Mirz 2003 mit einem
Budget von 400.000 Euro und dem Ziel
gestartet, Handwerksbetriebe fiir die So-
larthermie fit zu machen und als ,Solar-
botschafter zu gewinnen, ist es den Ini-
tiatoren anscheinend nach wie vor noch
nicht gelungen, geniigend Installateure
zu mobilisieren.

Mit mangelnder Férderung kann die
unbefriedigende Nachfrage nichrt begriin-
det werden. Immerhin sind im Marktan-
reizprogramm fiir das laufende Jahr noch
einmal 240 Millionen Euro mir Ausnahme
der Windkraft fiir alle regenerativen
Energien reserviert. Wer dabei seine Kol-
lekroranlage 2004 bewilligt bekommt und
aufstellt, erhile pro installiertem Quadrat-
meter Kollektorfliche einen Zuschuss von
110 Euro. Zwar waren es in 2003 noch 125

Quelle: Bundesumweltministerium

Euro, dafiir sind nach der im vergangenen
November geiinderten Richtlinie nun aber
nicht nur private Nutzer antragsberechrigt,
sondern auch Kirchen, Kommunen, sons-
tige 6ffentlich-rechtlichen Kérperschaften,
freiberuflich T4tige sowie kleine und mict-
lere Unternehmen. Und erstmals gibt es
auch fiir die Erweiterung bereits bestehen-
der Anlagen Geld, und zwar 60 Euro je zu-
sitzlich installiercem Quadratmeter.

Firmen gehenin die Offensive
Die Branche hat erkannt, dass sie dringend
etwas tun muss, um wieder besser ins Ge-
schift zu kommen. Einige Firmen haben
sich bereits etwas einfallen lassen. So zum
Beispiel die Solvis GmbH & Co KG. Die
Strategie des Braunschweiger Kollekror-
und Pelletskessel-Produzenten zielt darauf
ab, Kunden den Einstieg in die Solarther-
mie so leicht wie méglich zu machen. Da-
rum bieter das Unternechmen ab sofort
nicht nur Komplettsysteme, sondern auch
Einzellssungen an — ein Entgegenkommen
an Bauherren, die nicht auf Anhieb so viel
Geld in die Hand nehmen wollen. War et-
wa der Heizkessel SolvisMax Pur bislang
nur in Kombination mit einer Solaranlage
zu haben, kann die Therme nun auch
einzeln und der Kollektor irgendwann
nachgekauft werden.

Nicht nur der Kunde, sondern auch
das installierende Handwerk soll bei Solvis
kiinfrig Konig sein. Das Unternehmen
lide darum Fachhandwerker und -planer
einmal monatlich zu einem kostenlosen,
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dreitigigen Kompaktseminar ein. Dort erkliren
Mitarbeiter, wie Solarheizkessel, Kollektoren und
Regelungstechnik funktionieren.

,Das Sanitir-, Heizung-, Klima-Handwerk
ist der zentrale Multiplikator fiir unsere Technik®,
betont Geschiftsfilhrer Helmut Jiger. Bedauer-
licherweise spiele die Solarthermie fiir die Instal-
lationsbetriebe jedoch nach wie vor nur cine
Nebenrolle. ,Es muss deshalb gelingen, die
Handwerker von unseren Produkten zu iiberzeu-
gen. ,Dann®, so der Solvis-Chef, ,.kénnten diese
potenzielle Solarwirmekunden aktiv anspre-
chen, und die Basis fiir eine grofiflichige Durch-
setzung der Solarwirme wire gegeben.”

Auch die pro solar energietechnik GmbH will
enger ans Handwerk und die Endkunden ran.
Die Ravensburger, die wie Solvis Pelletskessel
und Kollektoren anbieten, haben deshalb ihre
Vertriebsmannschaft von 15 auf 25 Mitar-
beiter verstirke, sie veranstalten Verkaufsschu-
lungen und Informationsabende fiir Biirger.
»Wir wollen so einen Sog erzeugen, um immer
mehr Menschen in die Solarthermie rein-
zuziehen®, erklirc Marketingleiter Raimon
Daérr das Ziel.

Seine Hoffnung ist es, dass sich die Solarther-
mie vor allem iiber die Heizungserneuerung
puschen ldsst. Die Aussichten, bereits mit der
nichsten Modernisierungswelle im Herbst hhe-
re Absatzzahlen zu erreichen, stehen gar nicht mal
so schlecht. Denn die Bundesregierung riickt den
Kesselveteranen derzeit massiv auf den Leib. Je
nach Erhebung stehen in den kommenden
Jahren durch verschirfte Grenzwerte der Bundes-
immissionsschutzverordnung sowie der Energie-
einsparverordnung zwei bis vier Millionen Ther-
men zur Erneuerung an.

Auslaufmodell
Marktanreizprogramm?

Doch werden eine Modernisierungswelle in
deutschen Kellern und Imagekampagnen der
Unternehmen allein substanzielles und kontinu-
ierliches Marktwachstum sicherstellen kénnen?
BSi-Mann Stryi-Hipp ist skeptisch: ,,Es ist davon
auszugehen, dass sich die Marktsituation wieder
verbessert. Um die Solarthermie jedoch dauer-
haft zu stimulieren, miissen wir méglichst bald
vom unsicheren Marktanreizprogramm weg-
kommen®, findet der BSi-Geschiftsfiihrer deut-
liche Worte. So sei derzeit noch immer nicht klar,
wie die Férderung im kommenden Jahr aussehe.
Kein befriedigender Zustand fiir die Unterneh-
men, die fiir 2005 planen miissen.

Sowohl BSi als auch UVS suchen deshalb der-
zeit nach Alternativen zur staatlichen Férderung.
Eine Idee: ein regeneratives Wirmegesetz, das wie
das Erneuerbare-Energien-Gesetz funktionieren
soll. Nur, dass danach eben nicht ins Netz einge-
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: Deutsche Kunden lassen sich vom Glitzern der
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Solarkollektoren wenig beeindrucken, sie setzen eher auf Photovoltaik.

speister Strom, sondern die erzeugte Wir-
me vergiitet wird. Mit einem Wirmemen-
genzihler kénnte die produzierte Energie
gemessen werden. Nachgedacht wird bei
den Solarverbinden aber auch iiber eine
Verordnung, die den Einsatz thermischer
Solarsysteme beim Neubau von Ein- und
Mehrfamilienhiusern vorschreibt.

Bei BSi und UVS geht der Trend klar
hin zu einem regenerativen Wérmegesetz.
Der Vorteil einer solchen Regelung: Eine
iiber einen bestimmten Zeitraum festge-
schriebene Vergiitung sorgt bei den Unter-
nehmen fiir Planungssicherheit, und die

Anlagenbetreiber kénnen quasi auf
Knopfdruck sehen, wie viel Ertrag sic
gerade einfahren.

Nicht nur das: Nach Ansicht von Stryi-
Hipp wiirde ein solches Gesetz auch solar-
thermischen Grofanlagen, etwa fiir den
Einsatz in Mehrfamilienhiusern, 6ffent-
lichen Gebiuden oder Hotels, zum
Durchbruch verhelfen. Bisher gibt es
keine Férderung fiir dieses Marktseg-
ment. Deshalb liegt der Markranteil von
Groflanlagen laut BSi-Statistik derzeit bei
gerade einmal zehn Prozent.

Mit Sicherheit wird es noch ein gutes
Stiick Arbeit, ein regeneratives Wirme-
gesetz in der Politik zu etablieren. Vor
allem, weil die entscheidende Frage noch
offen ist: Aufwen sollen die Kosten umge-
legt werden? Widerstand bei den Ol- und
Gasunternehmen ist programmiert.

Die meisten Unternehmen wiirden ein
regeneratives Wirmegesetz begriifien.
Doch bis eine solche Regelung fiir neue

Impulse im deutschen Solarthermie-
Marke sorgen kann, diirften mindestens
noch zwei, drei Jahre vergehen.

Unternehmen setzen

auf Export

So lange warten will freilich keiner. Viele
Firmen verstirken deshalb derzeit ihre
Bemiihungen, im Ausland neue Absatz-
mirkte zu erschliefen. ,Im Moment
gehen nur rund fiinf Prozent unserer
Flachkollektoren iiber die Grenze. In den
kommenden drei bis fiinf Jahren wollen
wir unsere Exportquote auf 25 Prozent
steigern®, kiindigt etwa Raimon Dérr an.
Die ,Mirkte von Morgen® sieht der pro
solar-Marketingchefvor allem in Spanien,
Kroatien, Osterreich und Frankreich.

Auch fiir die Interpane Glasindustrie
KG, mit dem Absorberband Sunselect in
Deutschland Marktfiihrer bei den Kollek-
torbeschichtern, spielt das Auslands-
geschift eine zunehmend gréfere Rolle.
»Massives Marktwachstum erwarten wir
in den kommenden ein, zwei Jahren eher
in Indien und den ostasiatischen Staaten
als in Deutschland®, sagt Geschifisfiihrer
Gerhard Stamm. In China gehe derzeitder
grof8e Kollektorbau-Boom los. Da wolle
Interpane dabei sein.

Abschreiben will das Unternehmen
den deutschen Solarthermie-Markt je-
doch nicht. Denn das Bewusstsein dafiir,
dass Ol endlich ist, werde sich auch hier-
zulande immer mehr durchsetzen — und
schlieflich dazu fiihren, dass die Nachfra-
ge nach Kollektoren wieder anzieht. <



