Langst nicht satt

Nach der erfolgreichen ersten Jahreshalfte prasentiert sich die Solarindustrie
auf der Intersolarin Freiburg selbstbewusst wie nie - und kiindigt weitere Investitionen an.

Text: Sascha Rentzing

So gut wie jeder Besucher, der Ende Ju-
ni iiber die Intersolar schlenderte, musste
sich vorsehen, dass er Barbara Niemeier auf
ihrem Kickboard nicht in die Quere kam.
Mit Handy am Ohr diiste die Projektleite-
rin der Messe Freiburg auf ihrem Roller
dhnlichen Gerit iiber die Ginge, um sich
ein Bild iiber den Verlauf der Veranstaltung
zu machen. Zu Fufd hiitte die Chef-Koordi-
natorin ihr Arbeitspensum dieses Jahr mit
Sicherheit nicht erfiillen kénnen: 290 Fir-
men und Verbinde aus 20 Nationen pri-
sentierten sich auf Deutschlands grofiter
Solarfachmesse. Damit war es dort so voll
wie noch nie.

Neuer Ausstellerrekord

Kein Wunder: Seit Beginn des Jahres
herrscht in der Photovoltaik (PV)-Branche
Hochstimmung. Die Rekordnachfrage
nach Modulen in der ersten Jahreshilfte hat
den Unternehmen kriftige Absatzerlose
beschert. Ausgelést wurde der Run auf die

Panels durch das PV-Vorschaltgesetz, wo-
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nach Betreiber von Solarstromanlagen seit
dem 1. Januar pro eingespeiste Kilowatt-
stunde mindestens 45,7 Cent erhalten.

,Uns geht es gut®, strahlte Rainer
Stephani, Vertriebsleiter der Berliner Solon
Photovoltaik GmbH, einer 100-prozenti-
gen Tochter der Solon AG. ,,Unsere gesam-
te Jahresproduktion von 30 MW ist bereits
verkauft. Wir sind deshalb in der komforta-
blen Situation, uns nicht primir darum
bemiihen zu miissen, neue Kunden zu ge-
winnen. Uns geht es hier in erster Linie
darum, bereits bestehende Partnerschaften
zu pflegen und auszubauen.”

Das heifdt jedoch nicht, dass sich die
Berliner aufihren Lorbeeren ausruhen wol-
len. Derzeit baut Solon im mecklenburgi-
schen Greifswald eine neue Produktions-
stitte. Dort werden vom kommenden Jahr
an 90 MW Module vom Band laufen (
energie 7/2004). Auch ein neuer Hochlei-
stungs-Sonnenfinger wird nach Stephanis
Worten an diesem Standort gefertigt wer-
den. Den Prototypen stellte Solon auf der

Messe vor: ein mit monokristallinen Solar-
zellen der kalifornischen SunPower Corpo-
ration bestiicktes Modul mit einer Gesamt-
leistung von etwa einem Kilowatt.

Firmen expandieren weiter
Eines der Unternehmen, bei denen sich das
enorme Wachstum der PV-Branche deut-
lich nachvollziehen lisst, ist die aleo solar
GmbH. Obwohl erstim Mai 2002 gegriin-
det, gehort die Modulschmiede mittlerwei-
le zu den grofiten Playern im deutschen
PV-Markt. Soeben hat das Unternehmen
die Produktionskapazitit in seiner Prenz-
lauer Modulfabrik von 13 auf 30 MW
erhoht. Doch dabei soll es nicht bleiben:
L Wir werden an diesem Standort vom er-
sten Quartal 2005 an 60 MW herstellen
konnen®, kiindigte aleo-Sprecherin Tanja
Briidersdorf weitere In-vestitionen an.

In Freiburg stellten die Oldenburger
einen Modul-Prototypen aus multikristal-
linen Acht-Inch-Zellen mit 220 mal 220
Millimeter Kantenlinge vor. Standard sind
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derzeit noch Module mit Sechs-Inch-Zel-
len und geringeren Kantenlingen. Im Som-
mer 2005 will aleo mit der Serienfertigung
des Hightech-Produktes beginnen.

Weniger grofle Pline kann momentan
dagegen der Wismarer Modulhersteller So-
lara AG schmieden. ,Mit der Marktent-
wicklung sind wir sehr zufrieden, doch
Engpisse bei den Solarzellen haben dazu
gefiihrt, dass wir unsere Fertigungslinie
nicht voll auslasten konnten®, so Vertriebs-
mitarbeiter Frank Heise. Wie es bei Solara
weitergehe, hinge darum stark davon ab,
mit wie viel Ware die beiden Hauptliefe-
ranten, die ErSol Solar Energy AG und die
Q-Cells AG, kiinftig dienen konnen.

Q-Cells jedenfalls kiindigte auf der
Intersolar an, die Zellenfertigung weiter
ausbauen zu wollen, um der enormen
Nachfrage der Modulschmieden gerecht zu
werden. ,Wir werden unsere Produktion
fast verdreifachen: von 75 MW auf 200
MW in 2005%, so Q-Cells-Sprecherin Me-
lanie Autenrieth.

Doch nicht nur die Produktionskapa-
zitit, auch das Produktportfolio soll vergrs-
ert werden: Im ersten Quartal des kom-
menden Jahres wird Q-Cells seine neue
multikristalline  Acht-Inch-Zelle
Q8 auf den Markt bringen. Dieses
Produkt wird Autenrieth zufolge
um 97 Prozent leistungsfihiger sein
als die derzeitige Standardzelle der
Thalheimer, die Q6.

Gerhard Stryi-Hipp, Geschifts-
fithrer des Bundesverbandes Solar-
industrie (BSi), nahm die Ankiindi-
gung der Unternchmen, weiter ex-
pandieren zu wollen, mit Erleichte-
rung zur Kenntnis: ,Die Hersteller
miissen auf Mengenwachstum set-
zen, weil nur so Preissenkungen
méglich sind. Expandieren die
Unternehmen jetzt nicht, werden
Produktverknappungen
laufig steigende Preise zur Folge haben.®

zwangs—

Lieferbeziehungen wiirden so auf eine har-
te Probe gestellt und die Entwicklung des
Nischenmarktes Photovoltaik zum Mas-
senmarkt konne sich verzégern, so der So-
larfachmann.

Neue Hightech-Zelle

Die Hamburger SunTechnics Solartechnik
GmbH hat sich ihre Kontingente fiir
das kommende Jahr bereits gesichert. Die
Conergy-Tochter, die PV-Anlagen plant,
baut und vertreibt, wird ab sofort mit Zel-
lenproduzent SunPower zusammenarbei-

ten. Die Kooperation, die SunPower-CEO
Tom Werner und SunTechnics-Chef Ger-
win Dreesmann auf der Messe per Hand-
schlag besiegelten, umfasst ein Handels-
volumen von rund 32,9 Millionen Euro
fiir Module mit monokristallinen Sun-
Power-Zellen bis zum Jahr 2005. Der
eigentliche Clou des Geschiifts: Die High-
tech-Zellen haben einen Wirkungsgrad
von sage und schreibe je 20 Prozent — das
ist weltweit Spitze.

Fiir SunTechnics ist das bereits der zwei-
te grofle Deal des Jahres. Ende Mai haben
die Hamburger auf dem Gelidnde des che-
maligen Steinkohlebergwerks Gottelborn
nordlich von Saarbriicken mit dem Bau ei-
nes Sonnenkraftwerks mit 7,4 MW Lei-
stungbegonnen (siche Seite 20). Es wird die
mit Abstand grofite Solaranlage Deu-
tschlands. Die voltwerk AG, ebenfalls Co-
nergy-Tochter, wird das Projekt iiber zwei
Publikumsfonds zu je vier und 3,4 MW
finanzieren.

Bei dem derzeitigen Run auf solare Be-
teiligungsfonds wird es bei der Platzierung
von Gottelborn I und IT wohl keine Proble-
me geben. Die S.A.G. Solarstrom AG etwa
konnte ihren Solarstrompark Tauber-Fran-

POWER AUS DER TASCHE: Ein neues, kompaktes
Ladegerdt, vorgestellt von Solarc.

ken in von acht Wochen vollstindig plat-
zieren. Hat das Unternehmen fiir das 1,3
Millionteure 276 kW-Projekt kurz vor der
Intersolar noch kriftig geworben, konnte
Vorstand Uwe Ilgemann bereits in Freiburg
verkiinden: ,Das Boot ist voll.*

Seit Ende Juli liuft nun bereits die
Zeichnung fiir den  Solarstrompark
,BUND Baden-Wiirttemberg®, eine 400
kW-Anlage. Es handelt sich dabei um ein
Kooperationsprojekt von S.A.G. und dem
Bund fiir Umwelt und Naturschutz
(BUND) Baden-Wiirttemberg. Die Min-
destbeteiligung liegt bei 1.000 Euro.

Intersolar

Solarthermie optimistisch

Von Erfolgen, wie sie die PV-Unternehmen
im Augenblick feiern, kann die Solarther-
mie-Branche derzeit nur triumen. Nach
Informationen des BSi liegt die Zahl der
Antrige auf Foérderung eines Sonnenkol-
lektors durch das Marktanreizprogramm
um 45 Prozent unter dem Vorjahr—enttiu-
schend fiir die Firmen, die sich nach einem
verheiflungsvollen Jahr 2003 Hoffnungen
auf einen Absatzschub in diesem Jahr
gemacht haben. Dennoch prisentierte
sich die Branche in Freiburg zuversichtlich:
,Die Installationsbetriebe haben sich in
den zuriickliegenden Monaten so sehr mit
Solarstrom beschiftigt, da ist die Solarther-
mie in den Hintergrund getreten. Doch
wegen der Engpisse bei den Modulen
wird’s schon in diesem Sommer fiir uns wie-
der aufwirts gehen®, so Martin Willige,
Vertriebsleiter Deutschland der Paradigma
Energie- und Umwelttechnik GmbH
& Co. KG.

Auf der Intersolar stellte das Karlsbader
Unternehmen sein neues ,AquaSystem®
vor. Das ist ein Vakuumrohrenkollektor,
bei dem anstelle eines Wirmetrigermedi-
ums Wasser fiir den Wirmetransport sorgt.
Die Solaranlage kann so direkt in den
bereits vorhandenen Heizkreislauf
integriert werden. ,Der Kunde kann
so Geld sparen, und der Installateur
braucht nicht viel tun, um das Sy-
stem aufzubauen®, glaubt Willige
fest an einen Markterfolg des neuen
Paradigma-Kollektors.

Weniger mit neuen Produkten,
dafiir aber mit einer gehérigen Por-
tion Selbstvertrauen prisentierte sich
die Sonnenkraft Osterreich Vertriebs
GmbH auf der Messe. ,Es gibt kei-
nen Grund, hier Triibsal zu blasen:
Deutschland ist nach wie vor einer
der attraktivsten Mirkte in Europa,
und auch andere Linder wie Spanien
schaffen derzeit die gesetzlichen Rahmen-
bedingungen, damit sich die Solarthermie
dortdurchsetzen wird. Fiir die Branche gibt
es in Zukunft also genug zu tun®, so Ge-
schiftsfiihrer Giin-ther Kohlmaier.

Bei dieser guten Stimmung der Solarfir-
men hatte natiirlich auch Messe-Projektlei-
terin Barbara Niemeier Spaf bei der Arbeit.
Dennoch bleibt ihr fiir die Intersolar 2005
zu wiinschen, dass sie bei ihren Kontroll-
gingen Unterstiitzung bekommt. Denn die
Freiburger Messe wird um eine weitere,
vierte Halle erweitert — und ihre Wege da-
mit noch viel linger. €
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