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Photovoltaikanlage sanieren

Trar
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Was tun, wenn die Solaranlage einen Defekt
hat oder ganz den Geist aufgibt, und das nach
Ablauf der Garantie? Reparieren, nachbessern,
abwracken? Einige junge Firmen bieten mit ge-

brauchten Elementen interessante Losungen.

Von wegen langlebige
Technik! Obwohl Nico
Langner erst im Jahr 2010
eine neue Solaranlage auf sei-
nem Haus im westfalischen
Holzwickede aufstellen lief,
traute er bei einem Routine-
check der Anlage im vergan-
genen Frithjahr seinen Au-
gen nicht. ,Der Datenlogger
zur Anlageniiberwachung
zeigte an, dass die Modu-
le weniger Kilowattstunden
erzeugen, als sie laut Prog-
nose produzieren sollten”,
sagt Langner.
Was war pas-
siert? Fehlen- halten
der Sonnen-
schein oder
ein Unwetter,
bei dem die Paneele durch
Sturm und Hagel hatten be-
schadigt werden konnen,
schieden als Fehlerursache
aus. Der Installateur konnte
das Ratsel schlief3lich 16sen:
Feuchtigkeit war in eines der
Module eingedrungen und

Nicht immer

anlagen
20 Jahre lang

hatte die Leistung der Zel-
len beeintrachtigt. Glick im
Ungliick: Der Schaden war
durch die Herstellergaran-
tie gedeckt und wurde ohne
Diskussionen behoben.
Auch wenn die Sache fiir
den Holzwickeder glimpflich
und ohne nennenswerte Er-
tragseinbufien ausging, wirft
der Fall Fragen auf: Wie kann
eine Qualitatsanlage ,made
in Germany“, die mindes-
tens 20 Jahre lang stérungs-
frei laufen sollte, schon nach
kurzer Zeit in
die Knie ge-
Solar- hen? Fiir Solar-
experten sind
derartige Falle
nichts Unge-
wohnliches. Denn vor allem
in der Boomphase der Pho-
tovoltaik in den Jahren 2010
bis 2012 haben Modulher-
steller und Installateure of-
fenbar nicht immer die bes-
te Qualitat geliefert. Immer
mehr Besitzer und Versiche- [
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rer von Anlagen aus dieser
Zeit beklagen schlechte Er-
trage oder Schaden, weil
die Module wegen techni-
scher Mangel vorzeitig an
Leistung verlieren oder die
Paneele schludrig installiert
wurden. ,Der Zustand der
Anlagen, die fiinf bis sechs
Jahre in Betrieb sind, ist
teilweise sehr problema-
tisch®, sagt der Solarexper-

beitungsfehler aufweisen.
Auch Langner konnte sich
darauf berufen - der Her-
steller seiner Paneele nahm
den Mangel ohne Murren
auf seine Kappe.

Doch nicht in allen Fal-
len ist adaquater Ersatz fiir
defekte Module selbstver-
standlich. Im Zuge der So-
larkrise, die vor allem durch
stark sinkende Fordersatze

te vom TUV Rheinland Willi  und Billiganbieter aus China
Vaafden. ausgelost

Im Rah- Der TUV wurde, sind
men ihres  moniert haufige  viele Herstel-
jahrlichen Mangel bei ler und In-
Qualitats- Modulen stallateure
monitorings vom Markt

von Solaranlagen stellen die
Fachleute vom TUV an Mo-
dulen regelmaflig Mangel
fest, besonders die poten-
zialinduzierte Degradation
- einen Effekt, der sich in-
folge einer fehlerhaften Pro-
duktion zeigt. Dabei lassen
Materialschwachen, Feuch-
te und hohe Spannungen
die Leistung eines Moduls
schon in den ersten Jahren
ubermafig sinken. Norma-
lerweise greifen bei solchen
Mangeln die Garantien der
Hersteller, die heute in der
Regel einen Leistungsaus-
stof? von 90 Prozent der
Nennleistung einer Anlage
tiber zehn Jahre und von
80 Prozent iiber 25 Jahre
zusichern. Auflerdem ga-
rantieren die Hersteller
flir bis zu zehn Jahre, dass
Module iiber die zweijahri-
ge Gewahrleistung hinaus
keine Material- und Verar-

verschwunden. Damit fehlt
der Ansprechpartner, der
Anspriiche beim Hersteller
durchsetzt. Oft bleibt bei
Schaden nichts anderes iib-
rig, als auf eigene Kosten Er-
satz zu beschaffen.

Doch es gibt auch eine
gute Nachricht: In der Pho-
tovoltaik gibt es inzwischen
eine Reihe von Firmen und
die
sich auf den Handel mit ge-

Onlineplattformen,

brauchten Solarkomponen-
ten und kompletten Anlagen
spezialisiert haben. Einige
dieser Firmen bieten zu-
satzlich regelmafiige Anla-
genchecks und Wartungen
an, damit Schaden nicht
lange unentdeckt bleiben -
ein Rundumpaket fiir Ge-
brauchte.

Zu diesen Firmen z&hlt
Secondsol, auf dessen Han-
delsportal im Internet die
Transaktionen nach eige- |

Mangelhaft: Solarmodule zeigen oft schon vor Ablauf ihrer
20-jahrigen Betriebszeit Médngel. Feuchtigkeit dringt ein, weil
die Paneele fehlerhaft produziert wurden. Besonders haufig
tritt die potenzialinduzierte Degradation auf. Dabei sinkt die
Leistung eines Moduls vorzeitig tiberdurchschnittlich ab.



KAnIagencheCk: Eon mischt mit |

Der Wunsch ist Vater des Gedankens: Photovoltaikanlagen soll-
ten zwar mindestens 20 Jahre lang stérungsfrei Strom liefern,
doch nicht immer halten sie, was die Anbieter versprechen.
Aber es |ésst sich Abhilfe schaffen — und zugleich ein Geschéfts-
modell kreieren, das auch die ganz GroBen der Energiebranche
auf die Blihne treibt, zum Teil mit enormen Werbeaufwand im
Fernsehen. Denn inzwischen bieten nicht nur zahlireiche spe-
zialisierte Dienstleister Anlagenchecks an, um Fehler friihzeitig
aufzudecken, sondern auch die ,Eon-Solarprofis”. Noch sind sie
eine verschwindend kleine Nische im riesigen Eon-Konzern, der
2015 einen Umsatz von rund 116 Milliarden Euro machte. Aber
Eon versucht inzwischen, den FuB in die Tur der erneuerbaren
Energien zu bekommen. Was bieten die Solarprofis?

Die Experten kommen zu Hause vorbei und nehmen die An-
lage genau unter die Lupe — unabhéngig davon, wer sie in-
stalliert und die einzelnen Komponenten hergestellt hat. Sie
sichten die Dokumentation des Kraftwerks, kontrollieren Mo-
dule, Unterkonstruktion und Wechselrichter auf Verschmut-
zung, Beschéadigung und korrekte Installation und messen die
Leistung der einzelnen Modulstrange, also der in einem Ver-
bund parallel oder in Reihe miteinander verschalteten Module.
Die Ergebnisse halten die Solarprofis in einem Statusbericht
mit Handlungsempfehlungen fest, damit Betreiber wissen, wie
sie ihre Anlage wieder fit machen kénnen. Auf Wunsch erstel-
len die Experten auch einen Kostenvoranschlag fir ndtige Re-

A ) N ” 2 —a>
Mithilfe spezieller Analysegerate |asst sich defekten
Modulen einfach auf die Spur kommen.

Check ergeben sich aus der GesamtgréBe der Photovoltaikan-
lage und werden dem Kunden im ersten Telefonat vor der An-
gebotserstellung mitgeteilt. Fir alle Anlagen bis zu einer instal-
lierten Leistung von 30 Kilowatt betragen die Kosten pauschal
249,00 Euro. Fir Reparaturen muss separat ein Serviceanbie-
ter beauftragt werden, den die Solarprofis empfehlen kénnen.
Ihr Service kommt nach eigenen Angaben gut an. Seit Einflih-
rung im Herbst vergangenen Jahres haben die Solarprofis be-
reits rund 500 Anlagen geprift. Ein Alleinstellungsmerkmal ist
der Anlagencheck von Eon allerdings nicht. Nach Angabe von
Vertretern der Solarbranche ist die Idee nicht neu, nur werbe-
technisch fur viel Geld sehr gut in Szene gesetzt. Jeder Ins-
tallateur kénne eine Anlagenpriifung genauso gut vornehmen.
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Schliisselspieler: Bestehende Anlagen gut zu pflegen, liegt im Trend. Spezialfirmen

bieten regelméBige Priifungen an und geben im Schadensfall Tipps zur Reparatur.

nen Angaben spiirbar zuneh-
men. ,Seit letztem Jahr lauft
das Geschaft. Mittlerwei-
le haben wir 8.000 Anbieter,
die bei uns kaufen und ver-
kaufen®, sagt Geschaftsfiih-
rer Frank Fiedler. Secondsol
versteht sich als Marktplatz,
iber den einzelne Photovol-
taikprodukte wie Module und
Wechselrichter gehandelt
werden. Das Unternehmen
tritt nicht nur als Vermittler
der Gebrauchtwaren auf wie
etwa das grof3e Onlineportal
Ebay, sondern auch als An-
bieter. ,Wir haben 32.000 Mo-
dule mit rund 6,4 Megawatt
Gesamtleistung auf Lager*,
sagt Fiedler. Darunter Rest-
serien von Herstellern, die
nicht mehr aktiv sind, sowie
gebrauchte wie auch repa-
rierte Module aus Schaden.
Der Handel bringt allen Be-
teiligten Vorteile: Die Kaufer
profitieren, weil sie bei Se-
condsol auch Paneele ilte-
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rer Generationen finden, die
sonst nicht mehr auf dem
Markt angeboten werden. So
koénnen sie Defektliicken auf
ihren Dachern unauffallig und
zu Uberschaubaren Kosten
schliefRen. Laut Fiedler sind
Gebrauchtmodule bei Se-
condsol fiir durchschnittlich
0,36 bis 0,38 Euro pro Watt zu
haben; neue Module kosten in
Deutschland hingegen der-
zeit 0,58 Euro, sind also rund
50 Prozent teurer. Auch Ver-
sicherungen nutzen das An-
gebot, um etwa
durch Unwet-

Spezialfirmen

je mehr Anlagen in die Jahre
kommen und je grofier der
Ersatzteilbedarf, desto ho-
her sind Secondsols Umsatze.
Fiedler sieht sein Portal
aber nicht nur als Notbehelf.
wDie zweite Schiene ist das
Repowering.” Viele Anlagen-
besitzer tauschten alte Modu-
le auch freiwillig gegen neue
Gebrauchte, um ihre Anla-
ge zu hoheren Wirkungsgra-
den weiterzuentwickeln. Ein
Effekt des Repowerings: Der
Platzbedarf sinkt, und es ent-
stehen  Frei-

raume auf ei-

ter verursach- peppen die nem Dach, die
te Schaden mit Altmodule fiir zusatzliche
wenig finanzi- wieder auf neue Module

ellem Aufwand

zu regulieren. Secondsol wie-
derum profitiert vom stetig
steigenden Ersatzteilbedarf.
Die Rechnung ist einfach: Alt-
bestande werden giinstig auf-
gekauft, aufpoliert und zu ei-
nem hoheren Preis verkauft;

genutzt wer-
den koénnen. Fiir die Neu-
installation gelten dann
allerdings die aktuellen For-
derbedingungen.

Wahrend sich Secondsol
eher als Spezialist fiir einzel-

ne Solarkomponenten sieht,
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vermittelt die Onlineplatt-
form Milk-the-Sun komplet-
te Gebrauchtanlagen. Ge-
schaftsfiihrer Philipp von
Seherr-Thoss berichtet von
einer steigenden Anzahl der
Transaktionen und immer
schneller vergriffenen Ange-
boten: ,Die Investoren ha-
ben grofen Appetit.“ Uber
die Plattform sind im vergan-
genen Jahr weltweit Anlagen
fiir fast 100 Millionen Euro ge-
handelt worden - von kleinen
Privatanlagen bis zu Solar-
kraftwerken mit 48 Megawatt
Leistung. Damit zahlt Milk-
the-Sun zu den grofdten Ak-
teuren auf dem internationa-
len PV-Zweitmarkt.

Grund fiir das steigende In-
teresse an gebrauchten Solar-
anlagen: Investoren finden
derzeit nur wenige Moglich-
keiten, ihr Geld gewinnbrin-
gend anzulegen. Anleihen
und Sparkonten werfen kaum
noch Rendite ab, die Borse



Auf Halde: Nach der Pleitewelle in Deutschland haben viele Firmen die Produktion eingestellt. Zweitver-
markter kaufen Restbestande und flillen damit Liicken, die durch Schéden an Altanlagen entstanden sind.

ist unstet, und auch neue
Photovoltaikanlagen haben
an Reiz verloren. Der Zubau
ist in Deutschland eingebro-
chen, weil die Einspeisever-
gitungen fiir Solarstrom in
den letzten Jahren schneller
sanken als die Modulpreise.
Bei den grofen Freilandkraft-
werken wiederum bremsen
hohe Vorlaufkosten und Risi-
ken im Zuge wettbewerblicher
Ausschreibungen die Investi-
tionsbereitschaft. Die Inves-
toren stellten sich die Frage:
Wo liegt der Zuschlagswert,
bin ich dabei?

Im Fall gebrauchter Photo-
voltaikanlagen gibt es weniger
Unwagbarkeiten. Die meisten
laufen schon mehrere Jahre,
sodass sich tatsachliche Leis-
tung und Betriebskosten gut
nachvollziehen lassen. Ent-
sprechend genau lasst sich
auf Basis der Einspeisevergii-
tung auch die zu erwartende
Rendite abschatzen. ,Bei Anla-

gen bis 500 Kilowatt Leistung
erzielen Investoren im Durch-
schnitt 3,5 bis 4 Prozent, bei
grofderen Anlagen rund sie-
ben Prozent“, sagt Seherr-
Thoss. Damit nahern sich
die Werte dem Niveau, das
in Boomzeiten
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mit neuen So- Gebi

laranlagen zu Solaran
erzielen war. sind inzwi
Deshalb finden viel gef

Gebraucht-

anlagen offenbar breiten An-
klang: Private, institutionelle
Investoren und auch Stadt-
werke investierten, so der
Milk-the-Sun-Chef.

Doch wenn die Solaranla-
gen so viel abwerfen - wa-
rum werden sie dann tiber-
haupt verkauft? Griinde gebe
es genug, sagt Seherr-Thoss:
Insolvenzen, neue Anlage-
moglichkeiten, die Auflosung
einer Erbengemeinschaft,
Scheidungen. Um eine Anla-
ge liber die Plattform verkau-

fen zu kénnen, muss der An-
bieter dort prazise Angaben
machen: Freiflache oder Dach-
flache, Projektgrofe, Stand-
ort, Art der Pacht, Kaufpreis,
fest oder verhandelbar? Laien
greift Milk-the-Sun bei der An-

gebotserstel-
> lung unter die
lagen Arme: Wer kei-
‘5}3' en ne Preisvor-
ragt stellung hat,

dem kann eine
Art Schwacke-Liste fiir Photo-
voltaik helfen. Ein Nettowert-
rechner errechnet auf Basis
von Netzgang und Ertrag einer
Anlage online den aktuellen
Verkaufswert und die fiir den
Kaufer zu erwartende Rendi-
te. Interessenten sollten sich
aber nicht zu viel Zeit lassen,
ein Angebot zu priifen. ,Die
Umschlagsgeschwindigkeit
der angebotenen Projekte,
das heif3t von der Veroffent-
lichung bis zum Verkauf, hat
sich von fiinf Monaten im Jahr

2014 auf unter drei Monate im
Jahr 2015 deutlich verkiirzt*,
sagt Seherr-Thoss. ,Gerade in
Deutschland drehen die Anla-
gen sehr schnell, wenn sie auf
die Plattform kommen.“

Und wer kiimmert sich um
Wartung und Betrieb der An-
lagen? Auch hier lassen neue
Anbieter die Betreiber nicht
im Regen stehen und sto-
3en in die Liicke, die die vom
Markt verschwundenen Be-
triebe hinterlassen haben. Die
Firma Envaris etwa komplet-
tiert als Kooperationspartner
von Secondsol dessen Ange-
bot mit passenden Dienstleis-
tungen, wie Anlagenchecks,
Gutachten, Wartungen, Repa-
raturen und dem Recycling
ausgedienter Module. Das
Envaris-Angebot kommt laut
Vertriebsleiter Stefan Wippich
gut an. Auch das zeigt: Beste-
hendes wird besser gepflegt
und mehr wertgeschatzt als in
Zeiten des Booms. C

OKO-TEST Spezial Energie 2016 131



