Absatzﬂau;g im }&hrgebiet

Solares Vorzeige-
objekt: Photovoltaik-
Anlage am Rande
der FuBballarena
JAuf Schalke"

Klein, aber fein:
Solarstrom-Anlage
auf einem Carport
in Haltern

Der Pott kéchelt nur

Auftragsflaute und Billigmodule aus Fernost bringen
die Solarbranche im Ruhrgebiet gehdrig aus dem Tritt

“=iir den groBen Moment hat
“sich Fokus-Chef Manfred Thie-
L mann ein Glischen Sekt gesi-

chert. Elektroinstallateur Markus-
Maria Oelichmann ist startklar. In
wenigen Augenblicken wird der
Mann von den Bochumer Stadtwer-
ken die neue Photovoltaikanlage
(PV) auf dem Firmendach der Fokus
Energie-Systeme GmbH mit einer
Leistung von vier Kilowatt in Be-
trieb nehmen.

Foto: FOKUS Energie-Systeme

Doch bevor es soweit ist, will -
Thiemann noch schnell ein paar Sat-
ze loswerden:, Mit dieser Anlage ma-
chen wir das halbe Megawatt voll*,
freut er sich, hebt sein Glas und
lasst die Jubiliumsgdste wissen, dass
sein Betrieb mit Sitz in Bochum in
den vergangenen beiden Jahren al-
lein im Ruhrgebiet Solarmodule mit
einer Leistung von rund 250 kW
verkauft habe. Die tbrigen habe Fo-
kus ins Munsterland und ins nordli-
che Sauerland ausgeliefert. Die Gra-
tulanten applaudieren kréftig. Der
bescheidene Bochumer, der sonst
nie Bundfaltenhose und polierte
schwarze Schuhe trégt, winkt ab.
Eigentlich, so sagt er, sei der Erfolg
von Fokus nur von zwei Faktoren
abhéngig: der Markentreue zu den
spanischen Isofoton-Modulen und
der intensiven Kundenberatung.

Fokus-Chef Thiemann ist wirk-
lich zu beneiden. Denn feierliche
Anldsse wie diese Netzschaltung
sind bei den Solarunternehmen im
Ruhrgebiet zuletzt eher selten ge-
worden. Stattdessen klagt die von
zweistelligen Umsatzzuwidchsen in
den Vorjahren verwohnte Solarbran-

che auch in der einstigen Kohle-
und Stahlregion iber Nachfrageein:
briiche und Billigimporte aus Japan.
Viele Firmen miissen ihre Umsatz-
erwartungen gehdrig nach unten
korrigieren. Kleinere PV-Héndler
oder -Planungsbiiros erkennen, dass
sie sich allein mit der Photovoltaik
nicht mehr {iber Wasser halten kor-
nen.

Indiz Nummer eins fiir die ange-
spannte Lage im Pott ist die Absa:
flaute bei der Flabeg Solar Interna:
tional GmbH. Auch fiir die Gelsen-
kirchener, Vorzeigeunternehmen U
Branchenprimus im Revier, sind dié
sonnigen Zeiten vorerst vorbe:,! (]
haben weniger Aufirdge"; erklart M
chael Humburg, zustindig fir den.
Vertrieb von Standardmodulen b
Flabeg. Er raumt ein, dass es nicht
mehr so einen Markt gebe wie n°
im Jahr 2001 und deshalb im Hause
gespart werden misse. Das, SO
Humburg, sei unter anderem mit
den steigenden Produktimporte”
aus Fernost zu erkliren. Kurzarb®"
hat das Unternehmen bereits 2%
ordnet, jetzt denkt die GeSCh:‘if‘tSIEI'
tung sogar dariiber nach, 25 Micar™
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peiter zu entlassen. Dabei hatten die
Gelsenkirchener erst im August eine
neue, 6,5 Millionen Euro teure voll-

i automatische Anlage zur Fertigung

i son jahrlich 70.000 Solarmodulen in
. Betrieb genommen (NEUE ENERGIE

- 92002).

Doch das ist nicht der einzige
Rickschlag fiir die Emscher-Lippe-
Region, die, um den Strukturwandel
m nordlichen Ruhrgebiet voranzu-
oringen, gezielt auf die erneuerbaren
Energien setzt. Fiir negative Schlag-
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zeilen sorgte jlingst auch die Insol-
venz der BlueSun Systems AG. Das
Diisseldorfer Unternehmen wollte
auf dem Gelande der.Zeche Conso-
lidation in Gelsenkirchen-Bismarck
eine neue Produktionsstatte fiir
Standardmedule bauen und so 60
zusatzliche Arbeitsplatze schaffen.
Jetzt sind die Pldne fiir das 25-Millio-
nen-Euro-Projekt erst einmal in der
Schublade verschwunden. Die Lokal-
presse sieht bereits ,,dunkle Wolken
liber der Solarstadt Gelsenkirchen
aufziehen. Allein in den Ausbau der
Solarstadt Gelsenkirchen hat das
Land Nordrhein-Westfalen 85 Mil-
lionen Euro gesteckt. Zu gern wiir-
de sich die einstige Stadt der 1.000
(Stahl-)Feuer als Stadt der 1.000
Solarprojekte sehen.

Solarexperten wie Gerhard Stryi
Hipp, Geschiftsfiihrer des Deut-
schen Fachverbandes Solarenergie
(DFS) in Freiburg, sehen allerdings
keinen Grund, von einer Krise des
Solarstandorts Ruhrgebiet zu spre-
chen. ,,Wir haben ein generelles Pro-
blem im deutschen Markt, es betrifft
alle Unternehmen*, betont er. Aus
seiner Sicht gerate die Region zur-
zeit Ofter in die Schlagzeilen, weil
dort wegen der forcierten Forde-
rung der Diisseldorfer Landesregie-
rung zuletzt mehr Projekte entstan-
den seien.,,Und da, wo mehr passiert,
hdufen sich dann auch die negativen
Nachrichten®, deutet Stryi-Hipp die
angespannte Situation.

Das Problem im deutschen So-
larmarkt, das der DFS-Mann be-
schreibt, betrifft keineswegs nur gro-
Be Revier-Unternehmen wie Flabeg.
Auch und vor allem die kleinen PV-
Handler und -Planungsbiiros im Re-
vier, die ihre Produkte vor der eige-
nen Haustiir verkaufen mussen, sind
angesichts der schwiachelnden Kon-
junktur gehorig aus dem Tritt gera-
ten. Eigentlich war’s schon immer
so:Wenn gespart werden muss,
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dann zuallererst und vor allem im
Revier, das von jeher mit tiberdurch-
schnittlich hoher Arbeitslosigkeit
und weit unterdurchschnittlichem
Wirtschaftswachstum zu kdmpfen
hat. Doch das ist nicht das einzige
Problem: GroBe Wohnungsbauunter-
nehmen haben beim Gebzdudebe-
stand zwischen Duisburg und Hamm
den Daumen darauf, die Zahl der
Hiuslebesitzer, potenzielle Kunden

"Mlver’cexlung 7 - . 7Zusagen insgesamt S %

 Bundeslang o TAnzahl 7 Betrag 7 Nennleistung i
Anzahl  Anteil (Mio. Euro) Anteil (MW)  Anteil é

’B“e& 17815 4143 434071 4404 7846 4286 |

Nz‘ign Wiirttemberg ~ 10.377 24,13 239,440 24,30 4259 2326

medr&mfestfalen 5095 11,85 113,429 11,51 1412 |

‘ﬁgssersachsen ] 66,894 6,69 628

Rheufln - 43,088 437 4,06

‘Sciiiesand Pfalz B 1.447 336 32,395 329

Seatlang. Holstein 54 127 10648 107 195

| Thiitinee 43 108 6700 068 1,33

sacbse?f“ 414 09 7456 076 172

' Branden; 347 081 7308 074 1,25

Berlip g 2718 065 7638 077 151

"Siéﬁgen sena . 206 048 405 0 0,97

Metiiont nhalg 206 048 4704 048 0,87

‘:Brem “a ~~aurg- Vorpommern 202 047 4692 048 1,18

:?Hambur - 100 023 1584 0,16 028

:m 97 023 2857 026 0,48

N 43002 100,00 985523 100,00 183,07

i Manfred Thiemann,
i Chef der Fokus

f Energie-Systeme

| GmbH aus Bochum




Nahmen die neue
Photovoltaik-Anlage
der Messe Essen in
Betrieb (v.l.): Frank
Michael Baumann,
(Landesinitiative Zu-
kunftsenergien), Er-
hard Krausen, (Fla-
beg Solar Internatio-
nal GmbH), Hans
Wiesner (Gertec
GmbH, Beratende
Ingenieure), Joachim
Henneke, (Messe
Essen) und Jérg
Hennerkes (Staats-
sekretér im Ministe-
rium fiir Wirtschaft
und Mittelstand,
Energie und Verkehr
des Landes NRW)

fiir PV-Anlagen, ist niedriger als bei-
spielsweise in Stiddeutschland.

,,Das Interesse an der Photovoltaik
ist da, doch die Investitionsbereitschaft
fehit”, schildert Tobias Reimann, Ge-
schifsfithrer der Soltec Reimann

GmbH in Miilheim an der Ruhr, das
Dilemma. ,,Wiirde sich unser Geschdift
auf die Photovoltaik beschrdnken, miis-

B

sten wir jetzt dichtmachen.” Soltec
verkauft auBerdem kleinere Windge-
neratoren und solarthermische An-
lagen.

Damit Hauseigentiimer im Re-
vier in Zeiten wie diesen nicht nur
an der Photovoltaik schnuppern,
sondern auch in sie investieren,
,,brauchen wir hier eine hohere Forde-
rung®, findet Reimann. Der in diesem
Jahr mit 22 Millionen Euro gefiillte
Fordertopf der NRW-Landesregie-
rung, das so genannte REN-Pro-
gramm, sei bereits seit August leer.
., Stattdessen subventioniert das Land
alte Strukturen, steckt Geld in Kohle
und Stahl”, argert sich der Miilhei-
mer Geschiftsmann. Der so oft pro-
klamierte Strukturwandel miisse
anders angepackt werden.

Auch die SWB - Sonnen- und
Windenergieanlagenbau GmbH mit
Sitz in Herten hat nach dem Boom
des vergangenen Jahres Schwierig-
keiten, Auftrdge an Land zu ziehen.
.»Wir verkaufen, installieren und planen
deutlich weniger Solarstromanlagen als
im Vorjahr®, betont Carsten Lutz, Mit-
arbeiter bei der SWB.

Da helfen auch Statistiken nur
wenig, ein sonnigeres Bild vom PV-
Markt im Revier zu zeichnen. Da
sind zum einen die Zahlen des Lan-

desinstituts fur Bauwesen in Dort-
mund, das die Antrage auf REN-For-
derung bearbeitet und darlber ent-
scheidet, welcher Bauherr Staats-
knete fiir sein Solarkraftwerk erhilt
oder nicht. Danach wurden dieses
Jahr in den sieben groBen Stadten
und Kreisen des Reviers insgesamt
150 Férderantrige in einer GroBen-

ordnung von rund 450 kVV bewilligt.
Zum Vergleich: In 2001 waren es nur
104, was zu einer installierten Leis-
tung von gut 300 kW gefiihrt hat.
Ein véllig anderes Bild vermitteln
dagegen die Auswertungen der Kre-
ditanstalt fir Wiederaufbau (KfW)
in Frankfurt, die die Darlehen fiir
das 100.000-Décher-Programm ver-
gibt. Die Auswertung der Banker in
der Halbjahresbilanz fiir 2002 zeigt:
Wihrend in Stidten wie Bochum,
Duisburg, Essen oder Gelsenkirchen
vergiinstigte Darlehen jeweils fir
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nicht mehr als fiinf PV-Anlagen zuge-
sagt wurden, waren es zum Beispiel
in Paderborn 47, in Soest 71 und im
minsterlandischen Steinfurt sogar
90.

Eindeutige Erkenntnisse liefern
diese Statistiken nicht fiir den Solar-
markt im Ruhrgebiet. So lassen sich
die regionalen Solarexperten nicht
zu einer Interpretation dieser Zah-
len hinreiBen. Auch nicht Heiner
Breuer, Geschiftsfihrer der abakus
energiesysteme GmbH aus Gelsen-

Fotos (2): MESSE ESSEN GmbH/Schimm

Symbole im Revier sorgen fur Aufsehen
n Appetit auf mehr. machen

.Strategien, so Breuer. Sein Lésungs-

kirchen und Leiter der ebenfalls
dort ansdssigen Solarakademiewum,; 7
ser Problem ldsst sich mit Statistikey

ohnehin schlecht erkldren®, betont&?
und beschreibt die gegenwirtige |
Situation im Pott so:,, Wir habep e
schlechtes Investitionsklima. Obwopy 4|
Diisseldorfer Landesregierung die pp, '}
tovoltaik in der Region mit F6rdergey.
dern unterstiitzt hat, ist der Solgr. |
strommarkt im Umsatz einfach noch
nicht stark genug und deshalb anfy
fur Riickschldge. Die Photovoltaik

wichst zurzeit bedeutend langsamer -
als andere Industriebereiche im Re. -
vier.

Wert darauf zu betonen, dass es
wichtig fiir die Stabilisierung und di 8§
Wachstum des Solarstandortes

Absatzmirkte zu entwickeln, ImVeq

gleich zu Bayern und Baden-Wiirt-
temberg fehle es zwischen Ruhr un@ ‘
Emscher weitgehend an solchen

ansatz: ,,Wir miissen potenzielle Oko-
stromer wie Kleingdrtner und Haus-
eigentiimer durch meinungsbildende
Veranstaltungen und MaBnahmen auf
solaren Kurs bringen.

Aufsehen erregende solare Sym- ¢
bole, die den Menschen Appetit auf
Sonne machen kénnten, hat der
Pott bereits. Dazu zihlen beispiels-
weise die 87-kW-Photovoltaikanlage §
auf der FuBgingerbriicke zur Arend
JAufSchalke®, die Ein-MVWW-Anlage
der Schulungsakademie des NRW-
Innenministeriums in Herne oder
neuerdings das 5| -kW-Sonnenkraft
werk der ThyssenKrupp Stahl AG in-
Duisburg-Beeckerswerth (NEUE
ENERGIE |1/2002).

Dass die Menschen im Ruhrg®
biet durchaus fiir die Photovoltflllf
zu begeistern sind, zeigt das Beisp!
Fokus. AuBerdem kénnen die B
chumer als kleines ParadebeiSPiell
fir den Strukturwandel gelten.W'f
sagte Geschiftsfiihrer Manfred Th®
mann bei seiner Jubiliumsrede:

, Auch ich komme urspriinglich Yo"
Bergbau und fiihle mich in der P hoto'"
voltaik inzwischen pudelwohl."
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