Solarenergie Photovoltaik-Markt

Sonne im Winter: Nachdem der 100-kW-Deckel gefallen ist, rechnet die Solarbranche mit einem Boom bei GroBanlagen.

=

Nippon auf den Fersen

Das PV-Vorschaltgesetz kommt. Die ersten Solarunternehmen haben
angekiindigt, ihre Produktionskapazitaten weiter deutlich auszubauen
— um Kosten zu senken und so der Konkurrenz aus Japan Paroli zu bieten,

eierstunden mit viel Prominen-
Ftenauﬂauf bei der Eroffnung

neuer Produktionsstitten gab
es in der Solarbranche dieses Jahr
nur wenige. Das diirfte sich im nach-
sten Jahr andern: Ermutigt von der
angekiindigten héheren Einspeise-
vergiitung, die dank eines Vorschalt-
gesetzes zum Erneuerbare-Energien-

Gesetz (EEG) mit Jahresbeginn flie-
Ben wird (siehe Seite xx), und der
Aussicht auf gute Geschifte, holen
die ersten Solarschmieden ihre
Expansionspline wieder aus der
Schublade. Die Zeit der kollektiven
Zuriickhaltung ist offenbar vorbei.
Aktuelles Beispiel: die Freiburger
Solar-Fabrik. ,,Erst wenn eine An-

schlussregelung fiirs 100.000-Décher-
Programm verabschiedet ist, investierep
wir®, hatte Vorstand Georg Salvamo-
ser diesen Herbst immer wieder be-
tont. Der Mann hilt Wort: Die
Breisgauer Modulbauer haben jiingst
erklart, ihre Kapazitit von derzeit
acht auf |5 MW in 2004 ausbauen
zu wollen. Mit dem Eilgesetz, so Sal-
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yamoser; sei die Grundlage fiir die
Geschaftsentwicklung nun endlich
wieder gegeben.

Auch die Dresdner Modul-
schmiede Solarwatt will ,,aufgrund
der nunmehr vorliegenden Beschlisse*
investieren: in neue Kapazitaten und
man power®.,,Die gegenwartige Ferti-
gungskapazitdt von sieben MW wird in
2004 auf 18 MW erweitert. Im Zuge
dieser MaBnahme kommt es auch zu
umfangreichen Neueinstellungen®, kiin-
digt Geschaftsfihrer Frank Schnei-
der an.

Gerhard Stryi-Hipp nimmt die-
se ersten Regungen der Branche
mit groBer Erleichterung zur
Kenntnis. Nicht nur aus 6kologi-
scher, sondern auch aus industrie-
politischer Sicht hélt der Geschafts-
fihrer des Bundesverbandes Solar-
industrie (BSi) ein ungebremstes
Wachstum der Photovoltaik (PV)-
Branche fiir zwingend erforderlich.
Deutsche Unternehmen sehen sich
einer immer grofer werdenden inter-
‘nationalen Konkurrenz ausgesetzt. Um
wettbewerbsfdhig zu sein, miissen vor
dllem die Preise flir PV-Produkte run-
ter. Das gelingt aber nur dann, wenn
die Unternehmen ihre Produktions-
kapazitdten vergroBern®, erklart
Stryi-Hipp.

Vor allem japanische Multikon-
zerne wie Sharp, Kyocera oder
Mitsubishi bauen ihre Kapazititen
im PV-Bereich stark aus und dran-
gen seit gut einem Jahr mit giinsti-
ger Ware vor allem auf den deut-
schen Markt (NEUE ENERGIE
6/2003), weltweit immerhin der
ZweitgroBte. Dabei wird der Im-
port von Modulen aus Fernost
begiinstigt durch den derzeit sehr
schwachen Yen. Christian Liebert,
Einkaufsleiter des friankischen So-
larhindlers IBC Solar, schitzt, dass
fund jedes vierte in Deutschland
Verkaufte Modul in diesem Jahr aus
Japan stammt.

Nach Worten Stryi-Hipps sind
WWir aber noch aus einem anderen
Grund ,,zum Wachstum verdammt*:
»Um die im EEG festgeschriebene De-
gfession der Vergiitungssdtze von jahr-
lich fiinf Prozent weiterhin zu errei-
fhen, muss sich der PV-Markt schat-
2ngsweise alle drei Jahre verdoppeln.”
_ Da das Eilgesetz samt hoheren
E'“SPeisepreisen fiir Solarstrom nun
allerdings definitiv kommen wird, ist
5t")’i-Hipp zuversichtlich, dass die
Branche diese Hiirde nimmt. ,,Wir

|

rechnen fiir das kommende Jahr mit

einem Marktwachstum von 30 Pro-

zent“, schatzt er.

Die neu installierte Leistung in
diesem Jahr gibt der BSi mit 125
MW an. Bis Ende 2003 werden
demnach hier zu Lande Solarkraft-
werke mit einer Gesamtleistung von
etwa 400 MW aufgestellt sein. Trifft
Stryi-Hipps 30-Prozent-Prognose zu,
kommen in 2004 weitere rund 160
Megawatt hinzu.

Ahnlich entwickeln sich aus Sicht
der Solarexperten die Produktions-
kapazitaten der deutschen Hersteller:
B Beispiel: Modulherstellung. Der

BSi rechnet fiir dieses Jahr mit
einem AusstoR von rund 240
MW. Hochrechnungen des Ver-
bandes zufolge werden es 2004
bereits rund 310 MW sein.

B Noch groBer ist in Deutschland
der AusstoB an Wafern und Zel-
len. Genau beziffern lasst er sich
derzeit allerdings nicht.

W Klar, dass mit diesem Wachstum
auch die Zahl der Beschiftigten
in der PV-Branche steigt. Bis heu-
te sind in der Solarstrom-Indus-
trie rund 10.000 Arbeitsplitze
geschaffen worden. Weitere
30.000 werden nach ersten
Schitzungen des BSi bis 2010
hinzukommen.

Zu den groBten , Job-Creatern® der

PV-Branche zahlt der Bonner Solar-

World-Konzern.Als das Unterneh-

men 1999 an die Borse ging, waren

zwolf Mitarbeiter fiir die Gesell-
schaft titig. Heute sind es allein in

Deutschland an die 550. Selbst in

Zeiten politischer Unsicherheit ist

Vorstand Frank Asbeck seinem Mot-

to treu geblieben: Expandieren, was

das Zeug halt. EIf Millionen Euro hat
der risikofreudige Unternehmer zu-

letzt in eine neue Modulfabrik im

sachsischen Freiberg gesteckt. 30

MW sollen dort fortan jahrlich ge-

fertigt werden (siehe Seite XX). Da-

mit, so Asbeck ,,haben wir die solare

Wertschopfungskette in Freiberg ge-

schlossen und verfligen nun iiber eine

integrierte Fertigung, die von der Produk-
tion von Solarwafern iber die Herstel-
lung von Solarzellen bis zur Fertigung
von Solarmodulen sdmtliche Produktions-
stufen der Solarwirtschaft umfasst.”

Der unternehmerische Mut des
Rheinlinders konnte sich schon bald
auszahlen. Denn wenn die Nachfra-
ge nach PV-Produkten — angekurbelt
durch die erhohte Einspeisevergii-
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tung — im nachsten Jahr wieder
steigt, hat derjenige die beste Ays.
gangsposition, der dank moderner
Anlagen schnell viel zu giinstigen
Preisen liefern kann.

Das weil3 auch RWE Schott So.
lar. In Alzenau bei Aschaffenburg
baut das Unternehmen derzeit fijr
150 Millionen Euro die nach eigenep
Angaben , modernste vollintegrierte
Solarfabrik Europas®. In der SmartSe-
larFab werden heute schon |5 Mw
kristalline Zellen und Module mit
Wirkungsgraden von bis zu 14 Pro-
zent gefertigt. Bis 2006/2007 sollen
dort nach Angaben von Vertriebs-
leiter Lars Waldmann bereits mehr
als 60 MW pro Jahr vom Band lau-

. x fen. AuBerdem fertigen die Unter-
Bruch-Probe: Priifstand fiir Wafer in der Solar Factory in Freiberg. Foto: Oelker  franken an ihrem Standort in Putz-
brunn bei Miinchen jahrlich zwei
MW Diinnschicht-Module aus
amorphem Silizium. ,,Die Nachfrage
insbesondere nach Anlagen bis 30 kW
wird deutlich steigen. Da wollen wir
Angebote machen kénnen.“

Unterdessen forscht RWE
Schott Solar in Alzenau auch schon
an der Zelle der Zukunft. Auf einer
Pilotlinie ist es dem Unternehmen
jetzt gelungen, ein zehn mal zehn
Zentimeter groBes Exemplar mit
einem Wirkungsgrad von 20 Prozent
herzustellen. Bis der Hochleistungs-
Sonnenfinger jedoch in Serie produ-
ziert wird, werden laut Waldmann
noch einige Jahre vergehen.

Mehr herstellen, um kiinftig billi-
ger anbieten zu kénnen, lautet auch

{ S - B i~
Zelle fiir Zelle: Auch wenn die PV-Produktion immer stérker automatisiert wird, die die Unternehmensstrategie von Q-
Qualititskontrolle — wie hier beim Zellenhersteller Q-Cells - ist meist noch Handarbeit. ~ Cells (NEUE ENERGIE | 1/2003). Die

Foto: agenda/Huppertz  Sachsen-Anhaltiner haben soeben
ihre zweite Linie mit 48 MW Kapa-
zitat eingeweiht, planen nach den
Worten von Vorstand Reiner Le-
moine aber bereits im kommenden
Jahr einen weiteren Ausbau auf
,,mindestens 50 bis 60 MW", Seine
Botschaft ist eindeutig: ,,Seitdem fest
steht, dass das PV-Vorschaltgesetz
kommt, wird auf unserem Firmengeldn-
de wieder gebuddelt.”

Anders als SolarWorld und
RWE Schott Solar setzt Q-Cells
allerdings nicht auf Vollintegration,
sondern auf Spezialisierung. ,, Wir g&
héren derzeit noch zu den wenigen in
Deutschland, die ausschlieBlich Sechs-
Zoll-Zellen im Format 150 mal 150
Millimeter herstellen. Das hat Vorteile

| B bei der Modulproduktion, weil man pr
Modular: ProduktionsstraBe fiir Module in der Solar-Fabrik. Néchstes Jahr wollen die  Stiick schlicht und ergreifend weniger
Freiburger ihre Kapazitit verdoppeln. Foto: Solar-Fabrik Zellen braucht und so HerstellungSkos'
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ten spart“, erklart Lemoine die Vor-
ceile des Q-Cells-Produktes.

Auch der Erfurter Zellenprodu-
sent ErSol baut mittlerweile auf die
sechs-Zoll-Zelle. ,,Heute wird nie-
mand mehr in eine Finf-Zoll-Produk-
sion investieren, betont Vorstand
Claus Beneking.Von Januar an wol-
len die Thiiringer ihre Kapazititen
von 15 auf 25 MW erhohen. Die
spezialitit des Hauses: Ein Sonnen-
finger mit einem Wirkungsgrad von
16 Prozent. Doch nach den Worten

Benekings soll es noch besser kom-
men:,,Im ndchsten Jahren bringen wir
unsere neue Hochleistungszelle "Black
Power* auf den Markt.“ Details dazu
verrit er jedoch nicht.

Und wo sehen Solarexperten
die Markte fiir PV-Waren ,,made in
Germany*? , Erst einmal vor der eige-
nen Haustiir, sagt BSi-Mann Stryi-
Hipp. Der heimische Markt werde in
den nichsten zwei, drei Jahren die
,,wichtigste Basis* fur die deutschen
Solarschmieden sein.Vor allem

P'ﬂ_thirsch: Japans PV-Hersteller, hier das Verwaltungsgebéude von Kyocera, haben
& den Produktionskapazititen die Nase vorn.

| S

Foto: Kyocera

GroBanlagen werden aus Sicht des
BSI-Geschiftsfiihrers kommen. ,,Der
1 00-kW-Forderdeckel ist gefallen. Eine
gute Chance fiir Fondsgesellschaften, in
Megawatt-Projekte zu investieren.

Gleichzeitig wiirde die Photovol-
taik damit auch fiir die Biirger inter-
essant. Denn kommt die Zeit der
groBen Solarparks, hitte fortan je-
der die Moglichkeit, sich an einem
Sonnenprojekt zu beteiligen. ,,Dann
konnten wir den Weg gehen, den die
Windenergie vor einigen Jahren erfolg-
reich eingeschlagen hat®, so Stryi-Hipp.

Langfristig werden sich die Bli-
cke der Hersteller aber auch aufs
Ausland richten. Derzeit schwankt
der Exportanteil der Unternehmen
noch zwischen fiinf und 25 Prozent.
Attraktive Markte sehen die Solar-
firmen vor allem in den Landern
Asiens. So erkliren etwa der Erfur-
ter Zellenhersteller ErSol, Shell So-
lar in Miinchen, Q-Cells oder RWE
Schott Solar tbereinstimmend, kiinf-
tig verstarke in China, Indien, Thai-
land oder Japan aktiv werden zu
wollen.

Welche PV-Variante — Diinn-
schicht- oder klassische Silizium-
technik — sich in Deutschland und
auf den internationalen Markten
durchsetzen wird, ist fiir die Solar-
experten klar.,,Der Trend geht zu kri-
stallinen Siliziummodulen mit diinneren
Wafern, aber groBerer Leistung®, er-
klart Michael Powalla, Leiter des
Fachgebiets Photovoltaik-Material-
forschung am Zentrum fiir Sonnen-
energie- und Wasserstoff-Forschung
(ZSW) in Stuttgart. Die Zeit fiir
Diinnschicht-Module werde dagegen
erst in einigen Jahren kommen.
Noch werde gegeniiber der Silizi-
umtechnik keine Kostenreduktion
erreicht.

Um beide Techniken deutlich
nach vorne zu bringen, fordert Po-
walla, misse der Bund die Photovol-
taik-Forschung kiinftig starker for-
dern.,,Die Grundlagenforschung kann
nicht allein den Unternehmen aufge-
biirdet werden.”

Die Solarfirmen stimmen dem
Wissenschaftler 100-prozentig zu.
Doch im Moment, sagt etwa Q-
Cells Geschéftsfiihrer Lemoine, sei
nicht die rechte Zeit zu meckern.
,,Die Branche ist froh, dass die hohere
Einspeisevergiitung kommt. Jetzt miis-
sen wir erst einmal Luft holen. [

Text: Sascha Rentzing
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