BAUERNZEITUNG

NEUE ENERGIEN

Gerangel auf der Flache

Photovoltaik-GroBprojekte werden sich in Deutschland 2011 nur noch schwer realisieren lassen.
Die Solarstromférderung sinkt drastisch, Freilandanlagen auf dem Acker erhalten seit dem Sommer
keine Zusatzvergiitung mehr. Die Projektentwickler dréngen deshalb auf Dicher und ins Ausland.

er Photovoltaik-GrofR-

héndler und Projektent-

wickler Phoenix Solar
kehrt Deutschland den Riicken.
Bisher verkaufte die Firma aus
dem Dbayerischen Sulzemoos
ihre Solarkomponenten und
-kraftwerke fast ausschlieBlich
auf dem deutschen Markt. Weil
sie wegen der starken Einschnit-
te bei der Solarstromférderung
vorerst nicht mehr an ein weite-
res Wachstum der hiesigen Pho-

tovoltaik-Nachfrage glaubt,
treibt sie nun ihre Internationa-
lisierung voran.

»~Unsere Schwerpunkte sind
derzeit Frankreich und Italien,
da sich dort aufgrund héherer
Einstrahlungswerte und besse-
rer Fordersétze hdhere Renditen
erwirtschaften lassen”, sagt In-
vestor Relations-Managerin An-
ka Leiner. Der Mittelmeer-

Schwenk zahlt sich aus: ,,Wir ha-
ben im Juli und August Auftrige
fiir die Planung und Realisie-
rung von zwei Solarparks in Ita-
lien und in der Slowakei erhal-
ten”, erkldrt Leiner. Phoenix,
dem nachgesagt wird, iiber die
MaRen vom deutschen Solar-
markt abhéngig zu sein, will
zum ,global player” werden: Bis
2013 soll, so Leiner, der Aus-
landsanteil von aktuell 20 auf
65 % steigen. Wie Phoenix rich-
ten sich momentan viele deut-
sche Projektentwickler neu aus.
Sie suchen und sichern Flachen,
errechnen die Wirtschaftlich-
keit, besorgen Baugenehmigun-
gen, kiimmern sich um die Fi-
nanzierung und planen die An-
lage. Das machen sie fiir kieine
Solarddcher wie fiir riesige Me-
gawatt-Parks. Bisher lief dieses
Geschift blendend, weil sich

dank massiv sinkender Modul-
preise bei grofziigiger Forde-
rung viele Investoren fanden.
Doch diese diirften nun vor al-
lem bei GroBprojekten zuriick-
haltender sein.

Das Erneuerbare-Energien-
Gesetz (EEG) schldgt bei Frei-
landanlagen noch unerbittli-
cher zu als bei den Dachinstal-
lationen: Allein 2010 sind die
Fordertarife in diesem Segment
um 26 % gesunken. Und sie wer-
den zum 1. Januar 2011 um wei-
tere¢ 13 % fallen. Konsequenz:
Betreiber von Solaranlagen
miissen mit geringeren Rendi-
ten rechnen. ,Wir haben 2010
Renditen von mehr als zehn
Prozent gesehen. Das wird 2011
kaum noch drin sein, sagt der
Analyst Gotz Fischbeck von der
Frankfurter BHF-Bank. Der
Nachfrageriickgang wiederum

schmilert die Ertrige der '
men. ,Die Margen fiir alle Be
ligten werden sinken®, prog
zeit Ralph Schemmerer, Fina
vorstand des Systemanbi
Gehrlicher Solar. ;

Flaute im Freiland

Was noch schwerer wiegt:
gen auf Ackerflichen er
seit dem 1. Juli iiberhaupt
Zusatzvergiitung mehr.:
Landespolitiker und Baue
Bayern gegen die blau sch
mernden Energieparks
ihres hohen Flichenbedar
Felde zogen, hat sie die Bund
regierung kurzerhand aus
Anwendungsbereich des
gestrichen. Das trifft die Fi
hart: ,Kraftwerke auf ‘eh
landwirtschaftlich  genuty
Flachen hatten im Freilan
ment mit Abstand den héc]
Installationsanteil’, sagt
Energieexperte Jochen

von der Unternehmensber
A.T. Kearney. Wegen des A
tabus rechnet das Leipziger.
stitut fiir Energie mit eingr}
bierung des Marktanteils
Freilandanlagen im kom
den Jahr von zwdlf au
Prozent (570 MW). Auch
Bundesverband Solarwi
glaubt nicht mehr an die
Solarbrummer: ,Wir 1
insgesamt vorsichtig mi
Megawatt Zubau und e



plirbaren Riickgang auf
freifldche”, sagt Geschifts-

‘daher iiberlebenswichtig,
auff, andere Segmente zu
hlieRen und ihr Auslandsge-
zu stirken. Die Firmen
bereits voll in Aktion: ,Der
g zu neuen Mérkten und
ieten Fliachen ist fiir uns
eblich“, erklart Gehrli-
Finanzchef Schemmerer.
st der Acker schwer zu er-
Zen. Grofprojekte lassen sich
Deutschland zwar weiter auf
versionsfldchen wie Indus-
brachen, alten Militdrarea-
;, Miilldeponien und auch
gs° von Autobahnen oder
ienenwegen realisieren. Al-
ngs sind Projekte dort meist
hwieriger zu entwickeln als
der griinen Fliche und da-
teurer, was bei sinkender
Vergiitung leicht das Aus
euten kann. Wer etwa auf
iversionsflichen des Berg-
oder Militdrs bauen will,
&ss vorher oft Altlasten besei-
gen. Kniffelig ist auch die Er-
5eh leBung von Fldchen an Au-
ahnen. Diese diirfen laut
> innerhalb eines Streifens
1110 Metern vom Fahrbahn-
d bebaut werden. Projektie-
konnen auf dieser Fliche nur
nig ausrichten. Ein Solarpark
t mehreren Megawatt Leis-
g miisste wie ein Schlauch
geplant werden, was etwa den
ibel- und Wechselrichterbe-
4irf erhoht, und man briuchte
hr Land. ,,Zur Sicherung zu-
mmenhédngender  Fléchen
tisste der Projektentwickler im
weifelsfall mit etlichen Eigen-
mern um Nutzungsrechte ver-
ndeln”, sagt Markus Behnisch
m der Berliner Kanzlei Ga8ner,
oth, Siederer & Coll. Das wiir-
die Entwicklungskosten in
Hohe treiben.

Alles auf die Diacher

m Herausforderung fiir die
Pm]ektlerer besteht aber gerade
‘ ;' arin, massiv Kosten zu sen-
i ien_ Der Analyst Stefan de Haan
m_US-Marktforscher iSupply
dtzt, dass eine Freilandanla-
g im kommenden Jahr nur
“Boch 1,90 € pro Watt kosten darf,
um fiir Investoren interessant zu
sein. ,Damit lieRe sich eine Ren-
dite von zehn Prozent errei-
hen.“ Dafiir miissten die Syste-
me bei einem derzeitigen Preis
on 2,50 € aber um mehr als
0 % billiger werden. Einige Fir-
‘men halten diese Rechnung fiir
Zu  pessimistisch. ,Solarparks
mit Conergy-Systemtechnologie

dank unseres Qualitiitsansat-

zes — iiber 20 Jahre hinweg", sagt
Moritz Schwencke, zustdndig
fiir die Geschiftsentwicklung
bei der Hamburger Conergy.

Andere Firmen hingegen ma-
chen lieber einen Bogen um die
komplexen Konversionsflichen
und nehmen grofe Dicher ins
Blickfeld. Die frinkische Firma
IBC Solar zum Beispiel will laut
Technikchef Rudolf Sebald den
Anteil von Solardidchern in ih-
rem Projektgeschift im kom-
menden Jahr von zehn auf 30 %
steigern. 2010 dominierten mit
40 MW installierter Leistung
und 90 % Projektanteil bei IBC
Solar noch klar die Freilandanla-
gen. Der Schwenk aufs Dach
liegt nahe: So ist hier im Gegen-
satz zur freien Fldche kein Be-
bauungsplan notig, was den Pla-
nern Arbeit erspart. ,Ein Pacht-
vertrag mit dem Eigentiimer
reicht, sagt Rechtsexperte Beh-
nisch. Vor allem die Landwirte
diirften fiir die Hindler und Pro-
jektierer zu einer wichtigen
Klientel werden. Die Bauern be-
sitzen einerseits viele grofle Di-
cher, die die Solarfirmen pach-
ten kénnen. Andererseits errich-
ten sie auf ihren Scheunen und
Stéllen auch gern eigene Photo-
voltaikanlagen (PV). Damit
kann es sich fiir die Anbieter loh-
nen, sich stirker auf den Vertrieb
landwirtschaftlicher PV-Kraft-
werke zu konzentrieren.

Ohne Probleme ist das Dach-
segment allerdings nicht: Drin-
gen plotzlich sehr viele Projek-
tierer auf die Déacher, kann es
rasch eng werden. Zwar gibt es
vor allem auf Industriehallen
und Supermérkten noch reich-
lich freie Fldchen, aber viele Ei-
gentiimer striduben sich, sie fiir
die Solarenergie freizugeben.
Aus verstdndlichen Griinden:
Wihrend der 25-jdhrigen Lauf-
zeit einer PV-Anlage kénnen Ge-
bdude baulich nicht verdndert
werden, sprich: Umbau oder Ab-
riss sind tabu. Darauf wollen
sich die wenigsten Unterneh-
mer einlassen.

Chance im Ausland

Eine Alternative bietet das Aus-
land: Dort gibt es mehr Platz,
und die Einspeiseverglitung ist
in vielen jungen Mirkten groQ3-
ziigig. In Italien zum Beispiel
liegen die Solarstromzuschiisse
nach Informationen von iSup-
ply selbst nach der Novellie-
rung des Conto Energia 2011
noch 50 bis 70 % iiber den deut-
schen Tarifen. Und das bei hé-
herer Sonneneinstrahlung. Fast
alle deutschen Projektanten
verfolgen daher Internationali-
sierungsstrategien: Ob Gehrli-
cher, Phoenix oder SAG Solar-
strom — sie alle wollen ihre Aus-
landsquote in den kommenden

Jahren auf mehr als 50 % stei-
gern. Aber der Mittelmeerraum
wird sich nicht so leicht er-
obern lassen, wie viele hoffen.
»Der europdische Markt wird
2011 eher riickldufig sein“, sagt
Analyst Fischbeck. Nur Italien
werde dank einer Verdopplung
des Zubaus auf 2 000 MW im
kommenden Jahr gréere Mo-
dulmengen abnehmen, Frank-
reich werde indes nur langsam
wachsen, Deutschland, Spa-
nien und Tschechien werden
sogar schrumpfen. Der Wettbe-
werb um Grundstiicke diirfte
sich demnach nicht nur in
Deutschiand, sondern auch im
Ausland  zuspitzen. Immer
mehr Firmen mit hohen Wachs-
tumsanspriichen driangen auf
ein begrenztes Flachenangebot.
Mit der richtigen Strategie und
dem Gespiir fiir die gut gehende
Nische konnen Firmen aber
auch weiter erfolgreich sein. Der
Mainzer Projektentwickler Juwi
zum Beispiel hat nach eigenen
Angaben fiir die kommenden
beiden Jahre Solaranlagen mit
mehr als 1000 MW abzuarbei-
ten. Einer der Griinde fiir die vie-
len Auftréige: Der Firma ist es ge-
lungen, auch deutsche Kommu-
nen ins Solarboot zu holen und
baut fiir diese oder auf deren Ge-
béduden nun fleiig PV-Kraftwer-
ke. Aktuell errichten Juwi und die
Stadtwerke Mainz auf dem
Mainzer FuBballstadion eine
Biirger-Solaranlage mit 850 kW
Leistung. SAG Solarstrom hat da-
gegen friihzeitig Auslandspro-
jekte vorangetrieben, so Firmen-
chef Karl Kuhlmann, und kann
daher schon die Friichte seiner
Arbeit ernten. ,,Wir haben fiir die
Auslandsmirkte gut gefiillte Auf-
tragsbiicher und treiben konkret
mittelgrofe Dachanlagen-Pro-
jekte in Frankreich sowie ein
GrofBprojekt mit 48 Megawatt in
Norditalien voran®, erklért Kuhl-
mann. SASCHA RENTZING,
DORTMUND



