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ie Fachzeitschrift Photon
D gab ihren Lesern im Sep-

tember 2011 einen zwei-
felhaften Rat: Wer eine Solaran-
lage bauen wolle, miisse sich
sputen. Fiir den 1. Januar 2012
sei eine drastische Absenkung
der Einspeisevergiitung festge-
legt worden. Da die Anbieter
nach dem jiingsten Preisrutsch
aber kaum noch Rabatte gewih-
ren kénnten, werde sich eine In-
vestition danach weniger loh-
nen. Tatsdchlich ist die Lage fiir
Solarkdufer 2012 nach wie vor
interessant. Seit - der Photon-
Warnung sind die Durch-
schnittspreise fiir Sonnenkraft-
werke um weitere zehn Prozent
auf 2 000 Euro je Kilowatt ge-
sunken. Und der Trend halt an:
»Wir erwarten dieses Jahr Preise
von weniger als 2 000 Euro®, sagt
Analyst Simon Jéger von der De-
kabank in Frankfurt. Unter die-
sen Konditionen ldsst sich nach
seinen Berechnungen mit einer
Solaranlage selbst an Standor-
ten mit nur méQiger Sonnenein-
strahlung eine langfristige Ren-
dite bis acht Prozent erzielen —
das erreichen sonst nur spekula-
tive Investments.

Die Einnahmen und Ausga-
ben lassen sich mittels der An-
schaffungskosten, der Daten
zum erwarteten Stromertrag,
zur Finanzierung und zu steuer-
lichen Aspekten gut abschétzen.
Renditerechner, die sich im In-
ternet leicht finden lassen, hel-
fen bei der Orientierung.

Die guten Ertrdge und die Si-
cherheit verdanken Anlagenbe-
sitzer nach wie vor dem Erneu-
erbare-Energien-Gesetz (EEG).
Es verpflichtet den ortlichen
Netzbetreiber, ihnen den produ-
zierten Strom zurzeit fiir 24,43
Cent pro Kilowattstunde abzu-
kaufen. Das sind zwar 15 Pro-
zent, also 4,31 Cent weniger als
im Vorjahr, ist aber immer noch
grofziigig bemessen. Denn bei
einem Systempreis von 2 000
Euro pro Kilowatt konnen Be-
treiber die Kilowattstunde Son-
nenstrom nach géngiger Strom-
preisformel fiir knapp 18 Cent
produzieren. Das heiflt, mit ih-
rer Okoenergie verdienen sie
dank des EEG gut sechs Cent je
Kilowattstunde.

Bangen um die
Solarforderung

Fiir Betreiber kann es sich auch
lohnen, den Solarstrom direkt
selbst zu nutzen. 12,43 Cent zah-
len Netzbetreiber fiir jede Kilo-
wattstunde, die vom Dach un-
mittelbar in die eigenen Haus-
gerite fliet, vorausgesetzt der
Eigenverbrauchsanteil liegt
tiber 30 Prozent. Zusammen mit
dem ersparten Normalstrom-
preis von 21 Cent summiert sich

Weiter Rendite mit
der Sonne

Eine Investition in eine Photovoltaikanlage lohnt sich trotz sinkender
Einspeisetarife fiir Solarstrom auch 2012. Denn bei effizienterer Produktion
und leistungsstirkeren Modulen sinken die Technikpreise rapide.

Wegen des starken Anlagenzubaus 2011 steht die Solarvergiitung wieder zur Diskussion.

der finanzielle Vorteil auf 33,43
Cent — neun Cent mehr, als wiir-
de Solarstrom ins Netz einge-
speist. Allerdings hat die Sache
einen Haken: Da die Sonne nicht
immer scheint, miissen fiir ei-
nen hohen Eigenverbrauch Bat-
terien angeschafft werden, die
den {iberschiissigen Sonnen-
strom vom Mittag bis zum Ver-
brauch am Abend speichern
koénnen. Das zehrt einen groen
Teil des Eigenverbrauchsbonus
wieder auf. Ohne Akkus lassen
sich die 30 Prozent wegen der
starken Diskrepanz von solarer
Erzeugung und Verbrauch eines
durchschnittlichen Haushalts
kaum erreichen. Sinkt der Ei-
genverbrauch aber unter diese
Grenze, erhilt man fiir den ent-
sprechenden Anteil nur noch
8,05 Cent.

Dennoch spricht die renom-
mierte Schweizer Bank Sarasin
von unvermindert guten Inves-
titionsbedingungen in Deutsch-
land und erwartet weiterhin vie-
le Neuinstallationen. Wegen der
Vergiitungsabsenkung am 1. Ja-
nuar 2011 rechnet Sarasin dieses
Jahr zwar mit einem Riickgang
des Zubaus in Deutschland von
7 500 Megawatt im Vorjahr auf
5400 Megawatt. ,Absolut gese-
hen liegen die Zubaumengen
damit immer noch auf hohem

Niveau“, sagt Sarasin-Solarex-
perte Matthias Fawer. Ob die La-
ge fiir Investoren aber auch tiber
2012 hinaus giinstig bleibt, ldsst
sich schwer abschidtzen. Bun-
deswirtschaftsminister Philipp
Rosler von der FDP und Teile der
Unionsfraktion wollen die Kos-
ten fiir die Férderung der Photo-
voltaik, die iiber eine Umlage al-
len Verbrauchern in Rechnung
gestellt werden, senken und den
Zubau in Deutschland auf 1 000
Megawatt pro Jahr begrenzen.
Sollte eine solche Deckelung der
Solarforderung tatséchlich ein-
gefithrt werden, miissten sich
viele Interessierte vom Traum ei-
nes eigenen Heimkraftwerks
verabschieden.

Aber selbst wenn das EEG
nicht angetastet wird, bleiben
Fragezeichen. Kiirzungen sind
némlich auch darin vorgesehen.
Je nachdem, wie viele neue An-
lagen vom Oktober 2011 bis zum
April dieses Jahres installiert
werden, soll die Vergiitung fiir
dann neu installierte Anlagen
bereits zum 1. Juli 2012 um wei-
tere 15 Prozent und dann zum 1.
Januar 2013 noch einmal um
neun Prozent sinken. Die ent-
scheidende Frage ist, ob die An-
lagenanbieter diese Degression
erneut durch Preisnachlésse ab-
federn kénnen. In den vergan-
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genen zwei Jahren hat die Indus-
trie die Modulpreise durch den
Ausbau der Massenfertigung
und technische Fortschritte be-
reits um die Hélfte gesenkt - gro-
Be Ersparnisse scheinen vorerst
nicht mehr méglich zu sein. ,Die
tief hangenden Friichte sind in
der Photovoltaik erreicht, sagt
Peter Fath, Technikchef des
schwibischen Solarmaschinen-
bauers Centrotherm. Die hoher
hingenden sind dann halt
schwerer zu erreichen.

Effizientere
Anlagen

Andererseits zwingt der wach-
sende Wettbewerbsdruck die
Unternehmen zu weiteren Kos-
tensenkungen. Fast alle wichti-
gen Absatzmédrkte in Europa
schrumpfen, weil die Regierun-
gen wegen des starken Zubaus
die Forderung gekappt haben.
In den einstigen Solarhochbur-
gen Spanien und Tschechien
zum Beispiel wird aufgrund feh-
lender staatlicher Unterstiit-
zung heute kaum noch in Solar-
technik investiert. Im weltgroR-
ten Absatzmarkt Italien droht
dieses Jahr der Einbruch. In den
verbleibenden, aufstrebenden
Mirkten in China und Indien
dominieren chinesische Her-
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steller. Die Asiaten haben mas-
siv Produktionskapazititen auf-
gebaut, kodern Kunden mit
glinstiger Massenware und er-
schweren den européischen
Produzenten den Absatz.

Um konkurrieren zu kénnen,
treiben die Hersteller kosten-
senkende Innovationen mit ho-
hem Einsatz voran. Dabei helfen
ihnen die Maschinenbauer.
Centrotherm beispielsweise
werde mit seinen Fertigungsan-
lagen fiir Zellen und Module
auch weiterhin eine Preissen-
kung von mindestens 18 Prozent
pro Jahr ermdéglichen, sagt Fath.
Das klingt ambitioniert, ist aber
nicht unrealistisch: Das Effi-
zienzpotenzial ist bei Silizium-
zellen noch lidngst nicht ausge-
reizt. Laborzellen erreichen be-
reits Wirkungsgrade von 25 Pro-
zent, in der industriellen Ferti-
gung werden hingegen im
Durchschnitt erst 16 Prozent er-
reicht. Es besteht also noch
reichlich Luft nach oben und
damit auch Spielraum fiir weite-
re Kostenersparnisse. Die Effi-
zienz beeinflusst die Wirtschaft-
lichkeit einer Solaranlage stér-
ker als jeder andere Faktor bei
der Herstellung: Jeder Prozent-
punkt mehr Wirkungsgrad, so
die Faustregel, senkt die System-
kosten um sieben Prozent, da
pro Watt weniger Material beno-
tigt wird. Centrotherms neueste
Produktionsanlage versieht die
Riickseite von Siliziumzellen mit
einer speziellen Schutzschicht,
die bewirkt, dass weniger Licht
durch Reflexion verloren geht
und im Halbleiter mehr La-
dungstriger zur Stromprodukti-
on zur Verfiigung stehen. Da-
durch steigt der Wirkungsgrad
gegeniiber gédngigen Silizium-

zellen um zwei Prozentpunkte '

auf 20 Prozent.

Roth & Rau aus Sachsen bietet
inzwischen sogar Linien fiir Zel-
len mit mehr als 20 Prozent Wir-
kungsgrad an. Die Maschinen
der Firma ummanteln den ei-
gentlichen  Siliziumhalbleiter
mit einer zusdtzlichen Schicht
aus amorphem Diinnschicht-
silizium. Diese Barriereschicht
verhindert, dass die Elektronen
an der Oberfldche des Halblei-
ters ungenutzt entwischen, und
sorgt so fiir eine hohere Strom-
ausbeute. Noch populdrer ist die
Metal-Wrap-Through-Technik
(MWT). Bei dem vom niederldn-
dischen Energieforschungsin-
stitut ECN entwickelten Ansatz
werden die Stromsammelschie-
nen einer Siliziumzelle intern
auf die Riickseite durchgefiihrt.
Dadurch liegen auf der Vorder-
seite weniger Leiterbahnen, die
Licht von der Zelle fernhalten.
Der Wirkungsgrad steigt auf 20
Prozent, und gleichzeitig kon-
nen die Module leichter gefertigt

werden. Diverse Firmen, darun-
ter Bosch Solar und Schott Solar
aus Deutschland, Canadian So-
lar, Ja Solar und Yingli aus China
sowie die japanische Kyocera
planen die Produktion der neu-
en Riickkontakttechnik.

Komponenten werden
billiger

Auch die iibrigen Systemkosten
sinken. Das sind Kosten fiir
Komponenten wie Wechselrich-
ter, Trégersysteme oder Verkabe-
lung. ,Bei kleinen Wechselrich-
tern scheint der Weg schon in
Richtung Massenprodukt zu ge-
hen, vor allem, da sich in diesem
Segment asiatische Hersteller
positionieren“, sagt Eckhard
Wolf vom Wechselrichterher-
steller AEG Power Solutions. Der
Verband der europiischen Pho-
tovoltaik-Industrie EPIA besté-
tigt diese Einschitzung. Er er-
wartet, dass die Kosten bei den
Wechselrichtern in den kom-
menden Jahren um 20 Prozent
pro Jahr sinken werden.

Bei den Gestellen ist die Wett-
bewerbssituation #hnlich. Sie
tragen die Module auf dem
Dach und sorgen dafiir, dass die
Solarplatten bei Wind und Wet-
ter sicher 30 Grad gen Stiden ge-
bockt bleiben. Manhal Aboudi
von der Bostoner GTM Research
hatbei den Gestellanbietern be-
reits einen Konzentrationspro-
zess ausgemacht: ,Bisher sieht
der Markt so aus, dass es viele
kleine Hersteller gibt und jeder
seine eigene Losung anbietet.
Das wird sich @ndern. Grokon-
zerne wie Sapa, Gestamp, Hilti
und Cooper B-Line positionie-
ren sich, um den Weltmarkt zu
beliefern.“ Durch den Einstieg
der groRen Aluminiumprodu-

zenten und Profilhersteller sei-
en auch bei den Unterkonstruk-
tionen Kostensenkungen zu er-
warten. Die Installateure miis-
sen ebenfalls ihre Produktivitét
erhohen. Die Wirkungsgradstei-
gerung spielt ihnen in die Han-
de. Je hoher die Modulleistung,
desto groRer ist die Leistung, die
ein Monteur aufs Dach bringt.
So kommt Aboudi zu dem
Schluss, dass allein die iibrigen
Systemkosten bis 2013 um etwa
20 Cent pro Watt gesenkt wer-
den kénnen.

Wenn es die Bundesregierung
beim bisherigen Fordermodus
belédsst und auf einen Zubaude-
ckel verzichtet, werden sich So-
larinvestitionen in Deutschland
wahrscheinlich auch langfristig
lohnen. Die Industrie senkt die
Kosten auf allen Wertschop-
fungsstufen. Das ndhrt die Hoff-
nung, dass Preissenkungen wei-
terhin mit den geplanten Vergii-
tungsabsenkungen Schritt hal-
ten kénnen. Letztlich profitieren
nicht nur Verbraucher von der
Innovationskraft der Unterneh-
men, sondern auch sie selbst.
Die Photovoltaik ndhert sich mit
Riesenschritten der Wettbe-
werbsfahigkeit. Fath halt bereits
dieses Jahr Systempreise von
1,50 Euro pro Watt fiir moglich.
Zu diesen Preisen konne die Ki-
lowattstunde in Sitiddeutsch-
land bereits fiir zwolf Cent pro-
duziert werden. Zum Vergleich:
Konventionelle Gas- und Kohle-
kraftwerke produzieren die Kilo-
wattstunde fiir durchschnittlich
acht Cent. Die Photovoltaik wird
also nicht mehr lange auf Forde-
rung angewiesen sein, was den
Modulbedarf erh6hen und der
Branche blithende Geschiifte er-
moglichen diirfte.

SASCHA RENTZING,

Vorsicht vor Insolvenzen

Mit Solon hat im Dezember der erste deutsche Modulhersteller Insol-
venz angemeldet, weitere Pleiten konnten folgen. Fiir potenzielle So-
larkdufer stellen sich damit ganz neue Fragen: Kann ich noch in Solar-
technik investieren? Habe ich im Falle einer Insolvenz meines Modul-
herstellers noch Rechte aus meiner Garantie? Die gute Nachricht ist:
Die hohe Produktqualitét leidet unter der Krise nicht. ,Wer in Solar-
technik made in Germany investiert, kann sicher sein, dass er min-
destens 20 Jahre verlésslich Strom ernten kann”, sagt Carsten Kérnig,
Hauptgeschiftsfiihrer des Bundesverbands Solarwirtschaft. Proble-
me drohen allerdings, wenn nach Ablauf der zweijshrigen Gewéhr-
leistung doch Méngel auftreten und der Hersteller zahlungsunfahig
geworden ist. Normalerweise greifen Produkt- oder Leistungsgaran-
tien. Bei einer Insolvenz kann der Betreiber aber leicht auf den In-
standsetzungskosten sitzen bleiben. ,Die Anspriiche in der Garantie
sind dann einfache Insolvenzforderungen. Das bedeutet, dass sie im
Insolvenzverfahren nicht bevorrechtigt befriedigt werden. Der Kunde
muss vielmehr seine Anspriiche beim Insolvenzverwalter zur Tabelle
anmelden”, erklart der Freiburger Rechtsanwalt Markus Czech. Po-
tenzielle Kaufer sollten daher nur Module von etablierten und finanz-
starken Herstellern erwerben. Zudem sollte man nach einer ,Pleite-
versicherung” fragen. Einige Hersteller erwégen, ihre Garantien
durch Versicherungen abdecken zu lassen. Im Insolvenzfall stehen
sie dann fiir Garantieleistungen gerade.




