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ie Solarstromférderung
Dnach dem Erneuerbare-

Energien-Gesetz (EEG)
istam 1. Januar fiir alle Anlagen-
typen stdrker gesunken als in
den Vorjahren. Bei GroB- und
Freilandanlagen betragt die De-
gression zehn Prozent. Fiir Frei-
landstrom gibt es gerade einmal
31,94 ct/kWh. Bei solchen Tari-
fen rentiert sich eine Solaranla-
ge nicht mehr - sollte man an-
nehmen. Doch die Sonnenernte
diirfte selbst auf der freien Fli-
che lohnenswert bleiben, denn
die Preise fiir Solarmodule sind
im Sinkflug. Zum einen fallen
dank Massenproduktion und
des technischen Fortschritts die
Herstellkosten fiir Solartechnik.
Zum anderen erwartet die PV-
Branche erstmals ein Uberange-
bot an Solarmodulen.

Module nur noch
halb so teuer
Angehende Solaranlagenbetrei-

ber profitieren von der Markt-
entwicklung, denn trotz der ho-
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Der Weg zur Stromerzeugung auf freier Flache
ist beschwerlich: Hohe Kosten miissen gestemmt,
Gemeinden behutsam tberzeugt werden.

hen Degression kénnen sie wei-
terhin mit einer hohen Rendite
rechnen. ,Ab zehn Prozent wird
das Freiland fiir viele interes-
sant”, erklart Oskar Wolf, Solar-
fachberater im Gemeinniitzigen
Solarenergie Informations- und
Demonstrationszentrum (Solid)
in Fiirth. Um diesen Wert zu er-
reichen, miisse der Preis fiir eine

Freiflichenanlage in diesem
Jahr auf deutlich unter
3 000 €/kW Leistung fallen.
Doch so gut die Renditeaus-
sichten auch sind - die Realisie-
rung von Freilandanlagen ist ei-
ne echte Herausforderung und
mit dem Installations- und Kos-
tenaufwand einer einfachen
Aufdachanlage nicht zu verglei-

chen. Da es sich bei einem Solar-
kraftwerk im Gegensatz zu einer
Windturbine nicht um ein privi-
legiertes Bauvorhaben handelt,
sind fiir ihre Errichtung ein Be-
bauungsplan und eine Bauge-
nehmigung notwendig. Das ist
aufwendig und teuer. Planer be-
ziffern die Kosten fiir die Geneh-
migung auf mehrere Zehntau-
send Euro.

Nicht iiberall
erlaubt

AuRerdem sind  geeignete
Standorte begrenzt. Laut EEG
muss ein Netzbetreiber Frei-
landstrom nur dann vergiiten,
wenn die Anlage auf einem ehe-
maligen Acker, einer Miilldepo-
nie oder einer Konversionsfld-
che, etwa einer Bergbau- oder
Militarbrache, steht. Wer aufRer-
halb dieses Geltungsbereichs
baut, hat kein Recht auf Vergii-
tung. Der Gesetzgeber will so
verhindern, dass ,wertvolle”
Landschaft verbraucht wird.
Aber auch wer auf EEG-si- -»
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> cherem Terrain plant, kann
Probleme mit dem Netzbetrei-
ber bekommen. Nicht selten
wird der Anschluss eines Solar-
kraftwerks mit der Begriindung
verweigert, die zusétzlichen
Sonnenstromkapazitdten iiber-
lasteten das Netz. Zwar fehlt den
Energieunternehmen fiir eine
Einspeiseverweigerung die
rechtliche Grundlage, weil sie
Strom aus erneuerbaren Ener-
gien vorrangig abnehmen miis-
sen, doch fiihrt deren Verweige-
rungshaltung zu unnétigen Pro-
jektverzogerungen.

Nicht nur Geduld, sondern
auch viel Kapital ist notig, um
ein Freiflachenkraftwerk zu rea-
lisieren. ,Solche Anlagen lohnen
sich erst ab 400 bis 500 kW. Die
Kosten dafiir gehen in die Millio-
nen“, erkldart Robert Potschan,
Chef des Augsburger Projektent-
wicklers I-B-E Ingenieurbiiro fiir
erneuerbare Energien. Das da-
fiir notwenige Kapital ist schwer
zu beschaffen.

Was sagt der
Biirgermeister?

Wird ein Projekt konkret, steht zu-
nichst der Gang zur betroffenen
Gemeinde an. Nur sie kann den
erforderlichen  Aufstellungsbe-
schluss fiir den Bebauungsplan
fassen und damit das Bauleitver-
fahren einleiten. Das Problem: Ei-
nige Kommunen wollen keine so-
laren Kraftmeier vor den Toren ih-
res Ortes. ,Nicht alle Antrége ge-
hen durch*, sagt Matthias Bécker,
Vorstand Vertrieb der Gehrlicher
Solar. I-B-E-Chef P6tschan wird
noch deutlicher: ,Gemeinden
blockieren teilweise, und dies
zum Teil auch, ohne sich die De-

tails der Bauausfithrung fachlich
fundiert darlegen zu lassen. Wir
kénnten viel mehr bauen. Griinde
fiir die fehlende Akzeptanz sind
oft in BauhGhen von deutlich
iiber zwei Metern zu sehen, wel-
che wir tunlichst vermeiden.”
Aber auch wenn die Kommune
kooperiert, kann die Phase der
Bauleitplanung  nervenaufrei-
bend sein: Griinordnungsplan,
Umweltbericht und unter Um-
stinden auch eine Umweltver-
traglichkeitspriifung sowie Son-
dergutachten miissen vorgelegt
werden. Zudem sind Ausgleichs-
flichen in erheblichen GrofRen-
ordnungen zu suchen, zu planen
und umzusetzen. Dariiber hinaus
miissen Biirger sowie Dutzende
Tréger offentlicher Belange — von
der Baubehorde bis zum Vogel-
schutzverein - in die Bauleitpla-
nung einbezogen werden. Jeder
Einwand macht ein erneutes Ab-
wéigen des Bebauungsplanent-
wurfs notig. ,Es kann Monate
dauern, bis eine Baugenehmi-
gung vorliegt”, sagt Alexander
Miihlum, Geschéftsfithrer der
ZMK EMS Solar GmbH.

Alleine oder
mit Planer?

Doch wie realisiert ein Landwirt
sein eigenes Solarkraftwerk?
Einfacher ist es mithilfe eines
Anlagenplaners. Er beriét bei Fi-
nanzierung und Technik, kiim-
mert sich um die erforderlichen
Gutachten und die Genehmi-
gung. Nachteil: Die Projektie-
rung in die Héande von Profis zu
geben, kostet Geld, erhoht also
die Gesamtkosten des Projekts.
Vorteil: Professionelle Planer
sorgen dafiir, dass die geeignets-
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lagen in die Landschaft.

Politische Entscheider liberzeugen }

M Kontakt zum Biirgermeister aufnehmen und einen Vor-Ort-Termin |
vereinbaren: vorab die Akzeptanz von Freiflichen-Photovoltaik in der |
Gemeinde erfragen. Unternehmen und Projekt vorstellen sowie Erfah- |
rung in der Freifliche am Beispiel von Referenzprojekten erldutern. ‘
M Kontakt zum Gemeinderat aufnehmen und das Projekt vorstellen, |
damit dieser das Bauleitplanverfahren einleiten kann: sachlich infor- (
mieren und Vorurteile abbauen — etwa in Bezug auf Strahlung, Fla- |
chenversiegelung oder hinsichtlich der Einbindung von Freifldchenan- |

\

|

M Kontakt zum Landratsamt als zusténdiger Genehmigungsbehorde
aufnehmen: frithzeitiges aktives Einbeziehen des Landrates, um mit
ihm die Vorteile fiir seinen Landkreis zu erdrtern. Bei einem Vor-Ort-
Termin das Projekt vorstellen und den Ablauf des Projektes erldutern.
M Alle politischen Entscheider zur Besichtigung eines Referenzprojek-
tes einladen und die einzelnen Schritte erldutern.

B Friihzeitig die Vertreter der regionalen Medien ansprechen und die-
se als Multiplikatoren nutzen: {iber Gespréchstermine mit den politi-
schen Entscheidern in Kenntnis setzen und Informationen zum Pro-
jekt wie Umfang und Bauzeit weitergeben.

te Technik in einem tiberschau-
baren Zeitraum auf dem richti-
gen Fleck installiert wird. Vor al-
lem aber wissen sie, wie Behor-
den iiberzeugt werden miissen
(Kasten). ,Wenn man sich an ge-
wisse Spielregeln halt, kann dies
die Genehmigung erleichtern®,
sagt Bécker. Die Kommunikati-
onsstrategie des PV-Anbieters:
»WIr sprechen zuerst mit dem
Biirgermeister und schauen
nach der Stimmung.“ Zuge-
standnisse bei Technik und Ins-
tallation konnten den Solarwil-
len einer Gemeinde stédrken. ,Als
vorteilhaft sehen wir eine mog-
lichst niedrige Bauhohe, am
besten unter drei Metern, und
dariiber hinaus verzichten wir
auf eine hohe Versiegelung der
Fldche. Dies ist auch ein Grund,
warum wir bei Gehrlicher ohne
Betonfundamentierung arbei-
ten und nur Pfosten rammen.
Dadurch reduzieren wir die Ver-
siegelung einer Fldche auf unter
ein Prozent“, erklart Backer.

Zeit spare Gehrlicher, indem
die Firma die Anderung des Fli-
chennutzungsplans und das
Aufstellen des Bebauungsplans
parallel anstrenge. Auf offene
Kommunikation setzt auch I-B-
E. ,Wir bilden mit allen Behor-
den und dem zustdndigen Land-
ratsamt einen runden Tisch, um
alle Belange gleich in die Pla-
nung einfliefen zu lassen, sagt
Pétschan. Ebenso helfen die Fir-
men bei Finanzierungsfragen.

Meistens
Diinnschichtmodule

SchlieBlich kldren die Planer,
mit welcher Technik sich an ei-
nem bestimmten Standort die
hochsten Ertrége erwirtschaften
lassen. Wobei die Modulauswahl
bei Freilandanlagen offensicht-
lich schon vorgegeben ist. Bd-
cker schitzt, dass 90 % der Frei-
flichenprojekte in Deutschland
mit Diinnschichtmodulen des
US-Herstellers First Solar reali-
siert werden. Aus gutem Grund:
Denn wegen seines hochsten
Wirkungsgrads im  Diinn-
schichtbereich bietet First Solar
die hochste Leistung pro Hektar.
Auch ZMK EMS Solar schwort
auf die Diinnschicht: , Die spezi-
fischen Investitionskosten sind
mit dieser Technik geringer,
denn sie ist billiger und liefert
dank der guten Ausnutzung von
diffusem Licht bei gleicher Leis-
tung fiinf bis zehn Prozent bes-
sere Ertrage“, sagt Firmenchef
Miihlum. Eine Alternative zu
Diinnschichtmodulen kénnten
nachgefiihrte Solaranlagen sein.
Bei dieser Technik werden Mo-
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Schwierige i
Genehmigung 4

Eine PV-Freilandanlage ist im
Gegensatz zu einer Windturbi- |
ne kein privilegiertes Bauvor-
haben. Um eine Fléche fiir ein
Solarkraftwerk nutzen zu kdn-
nen, muss diese daher im Fl&-
chennutzungsplan in ein
»Sondergebiet Solar” gedndert
werden. Notwendig ist auBBer- |
dem ein Bebauungsplan, der |
auf der entsprechenden Fli- |
che Baurecht schafft. Die Bau- |
leitplanung obliegt der Ge- |
meinde. Sie priift Raumbe- |
deutsamkeit und Umweltver- |
traglichkeit des Vorhabens
und bezieht dabei die Biirger
und alle Tréger 6ffentlicher Be-
lange ein. Wichtige Entschei-
dungsgrundlage ist neben An-
lagengroBe, Flachenverbrauch
und Technik der Griinord-
nungsplan, den der Bauherr
beibringt. Er beschreibt, wie |
das geplante Sonnenkraft-
werk in die Landschaft inte- |
griert und diese dabei Gkolo- |
gisch aufgewertet werden soll.
Fiir Solaranlagen, die mehr als |
zehn Hektar Flache beanspru-
chen, kann die Gemeinde
iiberdies eine Umweltvertrag-
lichkeitsprifung  verlangen.
Sie zeigt und bewertet die
Auswirkungen des Projekts
auf die Umwelt. Wenn alle Par-
teien gehdrt wurden und kei-
ne Einwdnde mehr bestehen,
verabschiedet die Kommune |
den Bebauungsplan. Er regelt
alle Bedingungen, die der Bau-
herr bei der Umsetzung seines
Vorhabens beachten muss, et- |
wa Ausrichtung der Anlage, |
Bauweise und Technik. Das |
Landratsamt erteilt schlieBlich }
die Baugenehmigung. 1
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dule auf Trackern, beweglichen
Befestigungssystemen,  mon-
tiert, die exakt dem Sonnenver-
lauf folgen. Solche Systeme eig-
nen sich vor allem fiir hiigeliges
Geldnde, wo starre Anlagen
schwer installiert werden kon-
nen. Sie sind zwar teurer, brin-
gen aber dank der Nachfiihrung
bis zu 30 % mehr Ertrag.

Sollte sich bei den Analysen
herausstellen, dass die ausge-
wihlte Freilandtechnik nicht die
gewiinschte Rendite bringt,
kann es sich lohnen, mit dem
Anbieter neu zu verhandeln. Der
Markt hat sich gedreht: In Zeiten
des Uberangebots bestimmen
nicht nur die Hersteller den
Preis, sondern auch die Kunden.
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