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ie Bauern aus Bénen im
DRuhrgebiet haben wie-

der Lust auf die Photo-
voltaik. Sie installierten 2003
170 kW Solarstromleistung und
bekamen dafiir den ,Solar-Os-
car“ der Energieagentur NRW.
Doch dann stellten sie ihre So-
laraktivititen fiir lingere Zeit
ein. Lieferschwierigkeiten und
horrende Modulpreise hatten
den SpaR am ,,sonnenstromern”
griindlich verdorben. Nun lau-
fen die Oscarpreistrager lang-
sam wieder zur Hochform auf:
»2007 wurden bei uns 60 bis 70
kW neu aufgestellt, und man
uberlegt stark, dieses Jahr wei-
terzubauen®, sagt Ulrich Pohl-
mann, Initiator der ,Arbeitsge-
meinschaft Sonnenstrom*“.

Was die Bauern zuriick auf die
Décher treibt: Solarinvestitio-
nen rentieren sich wieder. Denn
Sonnenkraftwerke sind erheb-
lich billiger geworden. Wer Ende
2006 eine mittelgroRe Anlage
aus multikristallinen Silizium-
modulen mit 30 kW Leistung er-
warb, musste fiir das Kilowatt im
Durchschnitt 4500 € bezahlen.
Inzwischen kostet die gleiche
Technik stellenweise nur noch
3710 €, also rund 20 % weniger.
»Bei uns in Bonen lassen sich
pro Kilowatt zwischen 860 und
960 kWh erreichen. Da locken
solche Preise schon®, sagt Pohl-
mann.

Kauflust im Siiden,
verhalten im Osten

Auch in anderen Regionen, vor
allem in Bayern und Baden-
Wiirttemberg, sind die Bauern
wieder aktiver. Das zeigt der
Nachfrageanstieg bei den Ma-
schinenringen. Sie ordern die
Module direkt bei den Herstel-
lern und geben sie dann zu Son-
derkonditionen an die Landwir-
te weiter. Der Maschinenring
Schwibisch Hall zum Beispiel
setzte 2007 mit acht Megawatt
Leistung fast so viel ab wie im
Rekordjahr 2004. 2006 wurden
aufgrund der hohen Panelpreise
nur vier Megawatt verkauft.
Heute kann der Agrardienstleis-
ter die Ware je nach Hersteller
fiir einen Preis zwischen 3 900
und 4 000 €/kW anbieten — und
die Bauern bestellen fleifig.
Allein Landwirte in den ost-
deutschen Bundesldndern zei-
gen noch wenig Interesse an der
Solartechnik: ,Die Nachfrage ist
sehr verhalten“, beschreibt And-
reas Uhlenhoff, Produktent-
wickler beim Berliner Solaranla-
genanbieter Parabel Solar, die
Situation. Dabei sind die Poten-
ziale im Ostteil der Republik ge-
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waltig: Auch dort konnen wie im
Westen oder in der Mitte
Deutschlands Stromertriage von
900 kWh erreicht werden. Die
Betriebe mit oft mehreren Tau-
send Hektar Nutzfliche und vie-
len Hundert Tieren besitzen ent-
sprechend grofe Gebdude —und
damit reichlich Dachflachen.
Die angespannte Finanzsituati-
on hindert die Agrarier jedoch,
diese Dacher mit Solarstroman-
lagen zu bestiicken: Die Sanie-
rung der maroden DDR-Betrie-

be war aufwendig und kostete
viel Geld; vielerorts wurden not-
wendige Investitionen immer
noch nicht getdtigt. Hinzu
kommt, dass mit dem Erwerb ei-
nes Solarkraftwerks die Erneue-
rung von vielfach noch asbest-
haltigen Dédchern verbunden ist,
was zusitzliche Kosten verur-
sacht. Inzwischen wird viel un-
ternommen, um die Sonnenlie-
be auch bei den Ostbauern zu
entfachen. So hat Parabel mit
fiinf ostdeutschen Landesbau-
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ernverbanden Rahmenverein-
barungen mit Vorteilen fiir die
Landménner geschlossen, etwa
Preisnachlédssen beim Kauf einer
Solaranlage oder verlédngerten
Garantien fiir Komponenten.
Und es gibt Fachberater fiir Pho-
tovoltaik, die investitionswilli-
gen Agrariern mit Rat und Tat
zur Seite stehen. Wie zum Bei-
spiel Judith Brombacher, die zu-
sammen mit dem Dresdner An-
bieter SachsenSolar AG zu Wirt-
schaftlichkeit und Rahmenbe-
dingungen von PV berit. Sie fin-
det, dass Solarkraftwerke eine
oft unterschétzte Einkommens-
alternative sind. ,Bei Photovol-
taik werden haufig die giinstigen
Rahmenbedingungen ver-
kannt“, sagt Brombacher. ,Dies
ist ein kostenloser Rohstoff, die
Sonne, Vermarktungsaktivitdten
sind nicht notig, und die Tech-
nologie ist nahezu wartungs-
frei.“ Die SachsenSolar AG ist
Kooperationspartnerin des
Sédchsischen Landesbauernver-
bandes und bietet Agrarbetrie-
ben Sonderkonditionen.
Brombacher rechnet vor: 2008
liefert die Photovoltaikanlage
trotz der Absenkung der Einspei-
severgiitung auf 46,75 ct/kWh
noch eine Kapitalrendite von
drei bis fiinf Prozent. Dieser An-
gabe liegt ein Modulpreis von
rund 3 800 bis 4 300 €/kW inklu-
sive Installation zugrunde. Diese
Rendite kann bei einer Mischfi-
nanzierung von rund 30 % Ei-
genkapital und zirka 70%
Fremdkapital mit einem Effek-
tivzinssatz von fiinf Prozent und
zehnjdhriger Zinslaufzeit auf
iiber elf Prozent Eigenkapital-
rendite  gesteigert  werden.
Brombacher zufolge ist diese
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Mischfinanzierung sehr emp-
fehlenswert, da dadurch die An-
lagengréRe erhoht werden kann
und die Investition innerhalb ei-
ner zehnjahrigen Laufzeit Zins
und Tilgung erwirtschaftet, oh-
ne die Liquiditat zu gefdhrden.
Allerdings ist Eigenkapital fiir
die Investition in eine Photovol-
taikanlage nicht zwingend erfor-
derlich. Sie ist auch mit Fremd-
kapital finanzierbar.

Fiir die deutsche Solarindu-
strie sind die Bauern mit Ab-
stand die wichtigste aller Kun-
dengruppen. Zwar ldsst sich an
dieser Klientel nicht das groRRe
Geld verdienen - im Gegensatz
zu  Einfamilienhausbesitzern,
bei denen oft das okologische
Engagement im Vordergrund
steht, sind sie Gewerbetreiben-
de, die moglichst hohe Gewinne
erzielen wollen und deshalb
scharf kalkulieren. Andererseits
kauft und verbaut keine Kun-
dengruppe in Deutschland
mehr Solarstromleistung.

Bauern bauten 2007
iiber 700 Megawatt

Norbert Hahn, Vertriebsleiter
des Bad Staffelsteiner Solargro3-
hindlers IBC Solar, liefert Bele-
ge: ,2007 haben wir 130 bis
140 MW verkauft. Davon gingen
bestimmt 50 bis 60 % an Land-
wirte.“ Ahnlich hoch schétzt
Hahn den Landwirteanteil am
deutschen Markt. Er hat hoch-
gerechnet, dass 2007 hierzulan-
de insgesamt 1 500 MW Solar-
stromleistung neu errichtet
wurden - iiber die Hilfte davon
auf landwirtschaftlichen Da-
chern. Auch fiir Phonix Solar,
nach Conergy und IBC dritt-
groBter deutscher Grofhiandler,
sind Landwirte wichtige Kun-
den. Nach Informationen von
Sprecherin Andrea Zepf lag ihr
Anteil am Inlandsumsatz der
Firma in den Jahren 2004/2005
bei 30 bis 40 %, fiel im Jahr 2006
aufunter zehn Prozent und stieg
dann wieder an. ,Mit Beginn
2008 lagen wir bei rund 25 %.“
Die Solarfirmen sollten die
Bauern bei der Stange halten,
wenn sie auch kiinftig erfolg-
reich sein wollen. Was passiert,
wenn diese Schliisselgruppe
wegbricht, zeigte sich andeu-
tungsweise 2006: Kaum zogen
die Preise an, sprangen viele
Landwirte ab. Die Konsequenz:
Statt der prognostizierten 1 200
wurden in diesem Jahr nur rund
850 MW installiert. Diese Kauf-
zuriickhaltung diirfte empfind-
liche Umsatzeinbuen beschert
haben, denn die meisten Solar-
firmen sind stark auf den hiesi-

OSTDEUTSCHLAND

Solarstromindustrie
wadchst rasant

Im Jahr 2007 wurden die Pro-
duktionskapazitaten fiir Solar-
zellen in den neuen Bundes-
landern verdoppelt. Weltweit
stammt rund jede sechste
produzierte Solarzelle aus
Ostdeutschland.  Innerhalb
weniger Jahre ist Ostdeutsch-
land zum weltweit fithrenden
Standort fiir Solartechnik auf-
gestiegen. Allein in diesem
Jahr wird Gber eine Milliarde
Euro in den Ausbau der Pho-
tovoltaikindustrie  investiert.
15 neue Solarfabriken entste-
hen derzeit in den neuen Bun-
deslandern und schaffen zahl-
reiche Arbeitspldtze. Mittler-
weile arbeitet jeder 100. In-
dustriearbeiter der neuen
Bundesldnder in der Solar-
branche. BSW-SOLAR

gen Markt angewiesen. Prinzi-
piell stehen die Chancen aber
nicht schlecht, dass Land- und
Solarwirtschaft fortan gut und
kontinuierlich zusammenarbei-
ten. Was nicht nur an den fallen-
den Preisen liegt. Auch die wirt-
schaftliche Situation der Land-
wirte hat sich zuletzt merklich
verbessert. Das diirfte sich posi-
tiv auf deren Investitionsbereit-
schaft auswirken.

Solarbranche profitiert
von Biogas-Flaute

Was den Installateuren zudem
béuerlichen Zulauf beschert:
Wegen der immensen Kosten fiir
Energiepflanzen wie Mais inves-
tieren die Landwirte derzeit
kaum noch in Biogasanlagen.
Vormals waren Gérkraftwerke
bei den Bauern sehr beliebt.
Denn die Inputstoffe waren er-
schwinglich und wuchsen quasi
vor der Haustiir. Momentan ist
die Solarenergie auf dem Land
aber praktisch alternativlos.

Die gute Wirtschaftslage auf
dem Land &ndert aber nichts
daran, dass die Bauern auch
weiter penibel rechnen. Rein-
hard Fleurkens, Agrarier aus
Geldern am Niederrhein, ist da-
fiir ein gutes Beispiel: Nach den
knapp 200 kW Leistung, die er
auf den Déchern seines Hofes
installiert hat, wiirde er gern
noch weitere Projekte realisie-
ren. Doch mit Investitionen hélt
er sich erst noch zuriick: ,Acht
Prozent Rendite sind fiir mich
das Minimum. Um sicherzuge-
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hen, dass ich die erreiche, will
ich den Markt erst noch weiter
sondieren”, sagt Fleurkens. Die-
ses Verhalten ist symptoma-
tisch: Die Landwirte interessie-
ren sich ldngst nicht mehr nur
fiir Altbewdhrtes, also kristalline
Siliziumanlagen deutscher Her-
steller, sondern zunehmend
auch fiir neue Anwendungs-
moglichkeiten und -technolo-
gien. ,Ich kann mir gut vorstel-
len, Solarfolien in die Fassaden
meiner Gebdude zu integrie-
ren”, erklart Fleurkens.

Auch die Diinnschichttechnik
erfreut sich wachsender Beliebt-
heit. Der Maschinenring Schwa-
bisch Hall etwa hat sein Portfolio
um Panels der Hersteller Kane-
ka, Wiirth oder Yingli Solar er-
weitert. Und dieses Angebot
wird Solarexperte Braun zufolge
gut angenommen. Denn die
Technik ist gilinstiger als kon-
ventionelle Siliziummodule. In
NRW wird das Kilowatt einer 30-
kW-Anlage des US-amerikani-
schen Herstellers First Solar
nach Informationen von Stefan
Blome, Energieberater bei der
Landwirtschaftskammer NRW,
derzeit fiir 3 455 € angeboten.
Zur Erinnerung: Das Kilowatt
herkémmliche Technik kostet
dort derzeit mindestens 3 710 €.
Zwar benoétigen Diinnschicht-
kraftwerke wegen ihres niedri-
geren Wirkungsgrads grofere
Flachen, um auf den gleichen
Ertrag zu kommen. Aber vielen
Bauern diirfte dies egal sein —
auf ihren Scheunen und Stillen
haben sie Platz genug. Vor allem
fir ostdeutsche Landwirte mit
ihren riesigen Dachfldchen bie-
ten sich Diinnschichtmodule
an. Interessante Diinnschicht-
angebote finden auch sie quasi
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direkt vor ihrer Hoftiir. Firmen
wie Parabel bieten diese Technik
an, und zwar zu dhnlichen Prei-
sen wie im Westen inklusive Be-
ratung, Planung und Aufbau.
SchlieBlich zeigt die wachsen-
de Nachfrage nach Modulen aus
China - immer héufiger finden
sich Panels von Suntech oder
Yingli Solar auf landwirtschaftli-
chen Didchern —, dass Bauern
keineswegs von gestern sind:
Das Preis-Leistungs-Verhaltnis
muss stimmen. Der heimischen
Photovoltaikindustrie ~ stehen
damit schwierige Zeiten bevor.
Neue Technologien sowie giins-
tigere Produkte aus Fernost
driangen auf den Mirkt. Von
2009 an wird die Branche dann
wahrscheinlich durch eine
schirfere Degression der Ein-
speisevergiitung zu Preissen-
kungen gezwungen. Die Firmen
werden es sich fortan also nicht
mehr erlauben kénnen, Preis-
runden einfach ausfallen zu las-
sen: Tun sie es erneut, werden
die Landwirte die Ersten sein,
die dem Solarstrom den Riicken
kehren — dann moglicherweise
fiir langere Zeit.
SASCHA RENTZING, DORTMUND



