QROLITOVOO WIS

LINR A 1




Text: Sascha Rentzing, Fotos: Falk Heller

Unter der drastischen Kiirzung der Solar-
forderung in Deutschland wird die Photo-
voltaik (PV)-Industrie arg leiden? Von we-
gen — auf der Intersolar in Miinchen prisen-
tierten sich die Firmen in bester Stimmung
und mit geschwollener Brust. Selbst New-
comer gaben sich auf der weltgréfiten So-
larmesse siegesgewiss, zwingten sich mit di-
cken Stinden zwischen die Messe-Palais der
Platzhirsche. ,Den tiberwiltigenden Verlauf
der Intersolar Europe 2010 kann man in ei-
nem Wort zusammenfassen: weltmeister-
lich!™ So begeistert kommentierte Markus
Elsisser, Chef vom Messeveranstalter So-
lar Promotion, das dreitigige Solarevent in
Miinchen. Die weltweit grofite Fachmesse
der Solarwirtschaft knackte erneut alte Re-
korde: Rund 72000 Besucher aus 150 Na-
tionen kamen — 23 Prozent mchr als im

Chice Paneele fiir alle Lagen

Vor wenigen Jahren war der Modulkauf
leicht. Die Auswahl beschrinkte sich auf
wenige Formate und zwei Techniken: ein-
fache multikristalline und effizientere mo-
nokristalline Siliziumplatten. Der Instal-
lateur bockte sic um 30 Grad gen Siiden
— fertig. Tnzwischen ldsst sich Sonne vief
variabler ernten. Auf der Intersolar pri-
sentierten Herstel-
ler Module fiir jede
Anwendung: kleine,
hocheffiziente Licht-
sammler fiir Privathiuser, grofiere fiirs Ge-
werbe, leichte Lésungen fiir die Gebiiude-
integration, mobile Modulc, die der Sonne
nachjagen, oder besonders edel aussehende
Varianten. Die Strategie der Firmen: brei-
ter offerieren — mchr Kunden gewinnen.
Q-Cells etwa, jetzt auch unter die Modul-
hersteller gegangen, bietet mit ,,Pro“, ,Base*
und ,,Smart® gleich drei verschiedene Mo-
dule an, und diese wiederum in mehreren
Varianten fiir Flachdicher, Fassaden oder
die Ost-West-Ausrichtung. Trina Solar aus
China riickte gar mit sechs Modultypen in
Miinchen an: zwei Standardpaneelen, einem
Leistungsmodul, einer iberdimensionierten
Solarplatte fiir Groffanlagen und zwei De-
signmodulen mit schwarzem Rahmen und

Power und Asthetik - das sind die zent-
ralen Merkmale vieler Modulserien.

Vorjahr. Die Zahl der Aussteller wuchs so-
gar um ein Drittel: 1880 Unternchmen pri-
sentierten Neuheiten aus der PV- und Solar-
thermie. Sie belegten 134 000 Quadrarmeter
Fliche, 29 Prozent mehr Placz als 2009.

Die PV boomt trotz Krise: 7203 Megawatr
{(MW) Solarstromleistung wurde laut dem
Europiischen Solarindustrie-Verband Epia
im vorigen Jahr weltweit aufgestellt ~ 20
Prozent mehr als 2008. Deutschland leg-
te am stirksten zu: Der Zubau verdoppel-
te sich hier auf 3800 MW (ncue energie
5/2010). Damit landete jedes zwcite welt-
weit verkaufte Modul, hochgerechnet fast 20
Millionen Paneele, auf deutschen Dichern
oder im Freiland. Und die solare Zugma-
schine Deutschland wird die Branche laut
Experten in neue Rekordhshen ziehen. Fiir
2010 rechnen wir mit mindestens 50 Pro-

schwarzer Riickseitenfolie. ,Kunden wol-
len heute Leistung und Seyle. Wir bedienen
diesen Wunsch®, sagte Trina-Produkemana-
ger Tim Heltner,

Power und Asthetik — das sind auch die
zentralen Merkmale der beiden neuen Mo-
dulserien von Evergreen Solar. Der US-
Hersteller hatce seine Paneele ordentlich
der Grofle nach auf
seinem Stand aufge-
stellt: links das scho-
ne schwarze, das Ar-
beitstier fiir Fabrikddcher rechts. Die ei-
gentliche Innovation versteckte sich jedoch
fiir Besucher unsichebar hinter den Modul-
glisern: Evergreen nutzt erstmals Zellen,
die dank diinnerer Kontakte auf der Front
mehr Licht einfangen und Leistung liefern,
Die Technik basiert auf speziellen Wafern.
Diese werden nicht wie iiblich aus Silizi-
umblécken gesigt, sondern im so genann-
ten String-Ribbon-Verfahren nach dem Sei-
fenblasenprinzip zwischen zwei parallelen
Drihten aus der Siliziumschmelze gezogen.
Dadurch sinken, so Evergreen, Materialver-
brauch und CO,-Belastung um die Hilfte.
Griin zicht offenbar: 2009 steigerten die
Amerikaner ithre Umsatz um fast 150 Pro-
zent auf 272 Millionen Dollar.

zent Marktwachstum®, sagt Carsten Kérnig,
Geschiiftsfiihrer des Bundesverbands Solar-
wirtschaft. Andere bestitigen das: Sechs bis
sieben Gigawatt seien zu erwarten, lautete
die in Miinchen oft genannte Hausmarke.
Zuriicklehnen und den Erfolg genieflen, ist
nicht angesagt. Auch wenn sich angesichts
der guten Nachfrage viele Anbieter kurzfris-
tig darauf konzencrieren, ihre Standardpro-
dukte schnell und kostengiinstig zu produ-
zieren. Das globale Modulangebot steigr vor
allem wegen den stark expandierenden asia-
tischen Herstellern schneller als der Bedarf
— das schiirt den Werthewerbsdruck. Die
Firmen legen sich daher michtig ins Zeug:
Sie verbessern die Effizienz ihrer Zellen und
Module, erhshen die Produktvielfalt, Wir
stellen die wichtigsten Trends der Interso-
lar vor.

=

i
e

evergreensoiar

Ansichtssache: Solarmodule werden immer
aufwandiger designt.

Umweltfreundlich produzierte Modulc sind
nicht die Stirke der US-Firma Sunpower —
die darin eingesetzten Riickkontaktzellen
fertigt sie sehr aufwindig: Um Verschat-
tung zu vermeiden, verlegt der Spezialist
simtliche Kontakte von der Zellenfront auf
den Riicken. Bei der Leistung zeigt Sunpo- -
wer der Konkurrenz dafiir die Hacken: Thr
ncuestes Paneel wandelr mir 19,1 Prozent
Wirkungsgrad Licht effizienter in Strom
um als andere. Neuerdings gibt es die Po-
werpakete fiir jeden Standort: Integriert in
Flachdachsysteme oder auf Trackern ins-
talliert, genericren die Riickseitensammler
auch auf Werksdichern oder im Freiland
Energie.
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Gesteigerte Leistung

Der Pluto ist ein entferntes Gestirn, das bis-
her niemand genau zu Gesichr bekommen
hat. Ahnliches gilt fiir die Pluto-Technik des
chinesischen PV-Konzerns Suntech Power —
ldstert die Konkurrenz. Eigentlich sollte das

Pluto, Panda und Co. - die neuen Zelien der Solarhersteller
sotlen deutlich effizienter arbeiten als alte Paneele.

neue Modul, das sieben Prozent effizienter
arbeiten soll als Suntechs bisherige Pancele,
schon seit 2009 erhildich sein. Pluto-Zellen
weisen cine spezielle Oberfliche mit diinne-
ren Kontakren auf — diese Technik gilt als
ziemlich komplex. Doch die Markteinfiih-
rung verzégert sich. Derzeit wiirden rund
vier MW pro Monat produziert, erzihlr Jer-
ry Stokes, Vice President Strategie und Un-
ternehmensentwicklung bei Suntech. Auf

Made in Gérmany

Die deutsche Solarindustrie wehrt sich ge-
gen dic asiatischen Kontrahenten — mit In-
novationen, aber mehr noch mit starken
Appellen an das Marken-
bewusstsein der Kunden.
»Wir bieten hochwertige
Produkte ;made in Germa-
ny*", riefen viele heimische
Hersteller dem Messepub-
likum zu.

So auch der Freiburger
Modulproduzent Solar-Fa-
brik: ., Wir stehen interna-
tional in intensivern Wert-
bewerb. Dieser Herausfor-
derung begegnen wir mir
einem klaren Bekennt-
nis zu hochwertiger Qua-
litit®, sagte Firmenchef
Giinter Weinberger. In der
Tat sieht das neueste, voll-
kommen schwarze Mono-
Modul der Solar-Fabrik super aus und er-
reicht mit 14,8 Prozent eine gute Effizienz.
‘Was Besuchern am Stand aber nicht gesagt

Im Konkurrenzkampf mit asiatischen Unternehmen setzt die
deutsche Solarindustrie guf Qualitat und Marke.

wurde: Die Firma verarbeitet in ihren Pa-
neelen auch importierte Zellen, etwa von
Suntech aus China. Das Mainzer Unter-
nehmen Schott Solar prisentiert sich eben-
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Markehbewusstsein: Mit Quali-

tdt wollen deutsche Hersteller
die Kunden von hiesigen Pro-
dukten liberzeugen.

die Hocheffizienz-Modulfertigung umge-

riistet, sind aber Linien von 450 MW. Die
Produktionsgeschwindigkeit lasse zu wiin-
schen iibrig, gibt Stokes zu. ,Wir sind da-
bei, die Prozesse in der Modulfabrik zu op-
timieren.”

Die Ramp-Up-Proble-
me kénnten eine Chance
fiir andere chinesische Pre-
mium-Spieler sein, Suntech technisch zu

iiberfltigeln. Yingli Solar hat fiir Herbst ein

Mono-Modul mit 16,5 Prozent Effizienz
angekiindigt. Panda, so der Name, basiert
auf Zellen aus so genanntem N-Typ-Silizi-
um. Es wird bei der Erzeugung nicht wie
iiblich mit Phosphor-, sondern mit Borato-
men gespickt, was die elektrischen Eigen-
schaften des Halbleiters verbessern soll. 11i-
na Solar will im Frithjahr 2011 mit Quad

falls gern leistungs- und qualitdtsbewusst.
So hatte es, um cin Qualititszeichen zu set-
zen, eben erst dic Garantie fiir seine Mo-
dule verbesserr. In Miin-
chen stellte Schott Solar
jetzt ein Multi-Paneel vor,
das mit 15,8 Prozent Wir-
kungsgrad mehr Licht in
Strom umwandelt als sei-
ne bisherigen Module ~
sie kommen lediglich auf
bis zu 14,5 Prozent. Lan-
ge werde das ncue Modul
nicht auf sich warten las-
sen, versprach Sprecher
Lars Waldmann. ,Die Zel-
len wurden mit industrie-
nahen Herstelltechniken
produziert. Die Serien-
fertigung ist der nichste
Schriet.”

Das wird aber vor-
aussichtlich nicht in Deutschland passie-
ren. Schott Solar-Chef Martin Heming
liebdugelt mit einer Produktion in Asien.
»Die Massenfertigung
konnte im Ausland
stattfinden”, sagte er
im Vorfeld der Messe.
Nach Solarworld und Q-Cells wire Schort
Solar die dritte grofle deutsche Photovol-
taik-Firma, dic wegen geringerer Ferti-
gungskosten in den Osten abwandert.

Max-Modulen mit
16 Prozent Effi-
zienz nachziehen.
»Wir erwarten eine
Leistungssteigerung
bis zu acht Prozent,
verglichen mit kon-
ventionellen mono-
kristallinen Modu-
len®, sagte Heltner,
Den Kunstnamen
Secium trige die
neue Mono-Zelle
von JA Solar, die in
Kiirze in Serie ge-

Weltmeisterlich: Mit ihren
neuen Solarzelten schrau-
ben chinesische Hersteller
den Wirkungsgrad hoch.

hen soll. Sie erreicht

als Pilotprodukt 18,5 Prozent Effizienz, soll
als Massenzelle laut Yong Lin von JA schon
2012 auf 20 Prozent kommen.

Handliche Gesamtpakete

Die mafigeschneiderte PV-Lésung ...
kommt ab sofort von der Stange. Mir die-
sem Slogan liegt der Miinchner Systeman-
bieter Centrosolar angesichts der zuneh-
menden Individualisierung der Photoval-
raik-Technologie voll daneben — sollte man
meinen,

Doch fiir Kunden, die sich mit den un-
zihligen Modulen und Wechselrichtern
nicht auseinanderserzen wollen, kdnnte
beispielsweise das Komplettsystem ,Cen-

pac” von

Centro- Wegen der verwirrenden An-
solar eine  gebotsvielfalt kommen leicht
bequeme  installierbare Komplattldsun-
Lgsung gen in Mode.

‘sein. Es

ist in vier unterschiedlichen Versionen er-
hiltlich und besteht aus 16 beziehungswei-
se 24 Modulen, einem Wechselrichter und
einem Montagesystem zur Aufdachinstal-
lation. Die Komponenten seien, so Spre-
cherin Manuela Jakobi, passend aufeinan-
der abgestimmt. Der Installateur erhalte
das System kompake auf einer Palette und
kénne es demnach leicht in kurzer Zeit in-
stallieren, ’

Einfach Sonne ernten — gut méglich,
dass Komplettpakete in Zeiten verwir-
render Vielfalt in Mode kommen. Neben
Centrosolar bieten zum Beispiel auch San-
yo, Sharp und Schiico solche Anlagenva-
rianten an,



1 Smarte Module fiir die Nische
|

i Etliche Newcomer und kleinere Firmen
i werden, so prophezeien Experten, zwischen
' den michtigen chinesischen und europii-
schen Spielern zermalmt. Die Firmen selbst
sehen das entspanncer. Thre Strategie: Mit
extravaganten Produkten Kunden kidern,
die sich von der breiten Masse der PV-Er-
. zeuger abheben wollen.
Der taiwanesische Elekrrokonzern AU
Optronics (AUQ) etwa prisentierte in
das
sich selbst reinigt und so bis zu vier Pro-
zent mehr Strom produzieren soll. AUO
iiberzieht sein Paneel mit einer spiegel-
glatten Folie, auf der Dreck abrutschen
soll. Dadurch stéren keine Fremdpartikel
den Lichteinfall. Systemanbieter Azur So-
lar setzt ebenfalls auf die smarte Idee mit
der Sefbstreinigung. Sein neues Modul soll
dank spezieller Beschichtung sogar fiinf
Prozent mehr Energie liefern. Der Hanno-

Miinchen ein neues ,,Smart Modul®,

veraner Modulherstel-
ler Alfasolar packt sei-
ne Zellen dagegen hin-
ter ein Modulglas mit
pyramidenférmigen Strukturen. An der
Glasinnenseite werden austretende Strah-
len so reflektiert, dass sie erneur auf die

Verringerte Feuergefahr

Brandheil3: Der Feuerschutz von Solarstrom-

anlagen interessiert den Kunden immer
mehr.

Sicherheir und Langlebigkeit waren schon
immer zentrale Kriterien fiir PV-Anlagen.
Nach dem Brand einer Fiinf-MW-Dach-
5 anlage 2009 in Biir-
: stadt ist die Feuerge-
fahr aber scirker in den
Fokus geriickt. Ein kri-
tisches Bauteil ist die Anschlussdose; sie
beinhalter die elektrischen Anschliisse des
Moduls, verbindet einzelne Paneele mitein-
ander. In ihrem Inneren fliefit Strom, wird
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Mit extravaganten ideen wollen kleinere
Firmen Kunden kodern.

Hitzeresistente Anschlussdosen min-
dern das Brandrisiko von Sclarmodulen.

Zellen treffen —
also eine zwei-
te Chance zur
Absorption er-
halcen, falls sie
nicht schon
beim ersten
Kontakt vom
Silizium ver-
schluckt worden
sind. So schaftt
das Multi-Pa-
neel iiberdurch-
schnirtliche

15,4 Prozent Ef-
fizienz. Auf der
Intersolar pri-
sentierte Alfaso-

Platz fiir Neue: Auch ei-
nigen Newcamern ist es

gelungen, sich zwischen
den GroBen der Solar-
branche einzurichten.
lar dic neueste,

ganz schwarze Variante. Die Alu-gerahmte
Standardausfithrung ist bereits viel gefrage:
JEffizienz und Qua-
litit kommen beim
Kunden gut an®,
sagt Geschiiftsfiih-
rer Martin Denz. In seinen beiden Fabri-
ken mit 25 MW Gesamtkapazicit produ-
ziere Alfasolar am Anschlag,

es bis zu 200 Grad heif2. Bei einer Uberhit-
zung oder bei Korrosion auf den Kontak-
ten durch eindringende Feuchtigkeit kann
sich in der Dose ein Brand entwickeln und
die Flammen auf die Module und das Ge-
biude iibergehen. Die Entwicklung hitze-
resistenter Dosen ist daher Ziel der Firmen
weltweit. Kyocera lotet die Boxen neuer-
dings auf seine Module und klemmu sie
nicht mehr einfach auf, Mitsubishi Elec-
tric packt die Elekerik der Dose hinter vier
feuerfeste und wasserdichte Schichten, FPE
Fischer bietet Boxen ganz aus Aluminium
an. Dies sei, so Firmenchef Thomas Hoff-
meister, ein hochwertiger, wirmeleitender
Werkstoff, der deutlich bestindiger sei als
der bisher verwendete Kunststoff. Die stei-
genden Absatzzah-
ien des Leutkircher
Mirtelscindlers zei-
gen, dass Sicherheit
ein grofies Thema ist: 2008 hiitten Medul-
hersteller insgesamt 60 000 Boxen geordert,
heute verkaufe FPE diese Menge in cinem
halben Monar.



Speicheroffensive

Seit diesemn Sommer wird Solarstrom, den
Hausbesitzer selbst verbrauchen, besser ge-
fordert (neue energie 4/2010). Die PV-In-
dustrie wittert einen neuen Massenmarkr:
Damit Betreiber
thren Eigenver-
brauch erhéhen
kénnen, entwi-
ckeln die Firmen Systeme zur Kontrolle
und Steuerung der Solarstromnutzung so-
wie zur Zwischenspeicherung tiberschiis-
siger Energie.

Auf der Intersolar wurden die erste
Produkee prisentiert: Conergy stellte sei-
ne Vision Box zur Visualisierung des So-
larstromverbrauchs im Haushalt vor, Sys-
temanbieter IBC Solar und Wechselrich-
tergigant SMA zeigten mit dem IBC Sol
Guard und dem Sunny Home Manager
Systeme, die das Monitoring von PV-An-

Scharfe Werbung

Sexy Sonne: Mit Kondomen in Solarzellen-

hlau ur_1d viel nackter Haut macht die Solar-
industrie Kunden auf sich aufmerksam.

Was haben Kondome mit Solarenergie zu
tun? Das wusste wohl auch der Vertreiber
der Priiservative auf der Intersolar nicht so
recht. Hauptsache auffallen: So kursierten
auf der Messe in Miinchen dic klcinen,
typisch quadrati-
schen Kondom-
Verpackungen in
multikristallinen

Solarzellen-Blau. Ideal zur Verhiitung
vor Sonnenstrahlen? Dass Solarpanecle
sexy seien, versucht die PV-Branche dem
Kunden schon seit Jahren weiszumachen.
Nach dem Motto: Unsere Panecle sind
gaaanz heiff. Doch wie sieht es bei den
einzelnen Komponenten aus? Auch die
haben Sexappeal, wie man jetzt in Miin-

Wie Solaranlagen liberschiissige Energie
zwischenlagern koénnen.

Die hiesige Solarbranche preist ihre Pro-
dukte mit allen Mittein - auch mit Hetze.

lagen mit einer gezielten Steuerung ein-
zelner Haugeriite kombinieren. Dazu er-
mitteln die Systeme iiber Funk, wie viel
Energie die Anlage aktuell erzeugt. In
Verbindung mic
aktuellen Wetter-
daten, iber cinc
Internetverbin-
dung abgerufen, berechnen sie die Son-
neneinstrahlung fiir mchrere Stunden.
Ist die Prognose positiv, schalten die Ge-
riite automatisch auf Eigenverbrauch um
und steuern gezielt Verbraucher im Haus-
halc an. SMA hat zudem einen speziellen
Wechselrichter, das Sunny Backup-Sys-
tem, entwickelt, der nicht selbst genutz-
te PV-Energie zwischenspeichern kann.
Grof in die Eigennutzung einsteigen
wollen auch Conergy, Solarworld und der
Elektrokonzern Sanyo.

chen lernen dutfte: Auf einem wandgro-
3cn Poster rikelte sich eine nackte Dame,
umschlungen von Solarkabeln und An-
schlussboxen: ,,Kontake garantiert” so das
Versprechen darunter.

Im Trend der Solarindustrie: sich mit
Qualitdt aus der Masse herauszuheben.
SPremium®, ,,Gold" oder ,First Edition®
Solarmodule fiirs Dach sind demnach
im Kommen. Um den Kunden endgiil-
tig zu iiberzeugen, hilft dann noch ein
»Wir kénnen auch Schatten®, oder , Wir
kénnen sogar Winter.” Spannend wird’s,
wenn die ersten Solarmodule auch ,nachts
kénnen®.

Neben vielen witzigen Werbeeinfillen
gab es aber auch iible Fehltritte: So lagen
auf der Intersolar Imitate der Bild-Zei-
tung aus, die mit Hetzparolen gegen chi-
nesische Solarunternchmen polemisierten:
Unter Slogans wie ,die Gelbe Gefahr®,
+China kauft dic
Sonne - Aus fir
die deutsche So-
larbranche® star-
teten anonyme Schmihkampagnen gegen
Suntech, Trina und Yingli und Co. Selbst
fiktive Anzeigen besagter Firmen fanden
sich auf dem Einseiter. Mit solchen Pam-
phleten wird die gesamte deutsche Solar-
branche diskreditiert. Sie sollte ihr Geld
niche in derart billigen Aktionen ver-
schleudern,
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