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Solarzellenproduktion

Solarzellen im Uberfluss

Die Hersteller von Photovoltaik wollen ihre Produktion bis 2010
versechsfachen. Experten prophezeien massive Uberkapazititen.
Denn die Nachfrage wéchst nur langsam.

Die Flughifen dieser Welt sind zu Ro-
bert Gattereders zweiter Heimat gewor-
den: Im Wochentakt reist der Geschifts-
fithrer der M+W Zander Facility Engi-
neering nach Asien, Siideuropa und in
die USA, um die vielen Baustellen sei-
ner Firma zu begutachten oder mit
neuen Kunden zu sprechen.
Gattereders Firma ist eine Tochter des
Stuttgarter Technologiekonzerns M+W
Zander und baut vor allem Produktions-
stitten fir die Photovoltaik (PV). Derzeit
ist sie gefragter denn je. «Die Solarener-
gie boomt. Daher bliiht unser PV-Ge-
schifty, sagt Gattereder.

Um die Nachfrage befriedigen zu kén-
nen, will M+W Zander von 2009 an So-
larfabriken mit Kapazititen jenseits der
Gigawatt(GW-)Grenze anbieten. Stan-
dardgrassen sind heute 80 bis 100 Mega-
watt (MW), Damit wiren PV-Komplexe
kiinftig fast so gross wie Autowerke.

Eine Utopie?

Was wie eine Utopie klingt, kénnte bald
wahr werden. Denn die PV-Hersteller
wollen ihre Produktionskapazititen bis
2010 weltweit auf mindestens 18 GW
versechsfachen — auf 14 GW fiir kristal-
line Siliziumzellen und -module. auf
vier GW fiir Diinnschichtpanels. Allein
der ostdeutsche Zellenhersteller Q-Cells
will seinen Output in den néchsten zwei
Jahren auf iiber ein GW verdoppeln.
Grund fiir die Eile ist die steigende
Nachfrage nach Solaranlagen. Davon
wollen die Firmen mit dem Kapazitits-
ausbau profitieren. Zudem kénnen
durch Massenproduktion und technaolo-
gische Fortschritte bei Fertigung und

Produktentwicklung Kosten gesenkt
werden.

Immer noch teuer

Solarstrom ist immer noch zu teuer. Die
Kilowattstunde  (kWh) kostet in
Deutschland derzeit 40 Cent (umgerech-
net rund 64 Rp.), herkémmlicher Strom
dagegen nur 20 Cent (ca. 32 Rp.). In der
Schweiz ist der Unterschied noch gros-
ser: eine Kilowattstunde kostet durch-
schnittlich etwas mehr als 70 Rp. und
herkémmlicher Strom (noch) 16 Rp. Die
Tendenz ist aber steigend. Wenn die
Solarindustrie diese Liicke nicht schnell
schliesst, wird die Sonnenenergie bald
nicht mehr gefragt sein.

«Die Firmen werden aber
letztlich fiir ihre Miithen
entschddigt, denn je héher
der Kostendruck, desto
schneller wird Solarstrom
wettbewerbsfahig»

Noch sind die Firmen sehr erfolgreich:
Q-Cells zum Beispiel steigerie seinen
Gewinn 2007 um 52% auf 197 Millio-
nen Euro. Auch die Bonner Solarworld
hatte ein starkes Jahr: Sie verbesserte ihr
Ergebnis vor Zinsen und Steuern (Ebit)
um 48,6% auf 174,5 Millionen Euro.

Doch solche Traumergebnisse kénnten
bald Vergangenheit sein. Denn anschei-
nend iiberschitzen die Firmen die
Nachfrage und laufen nun Gefahr, mas-
sive Uberkapazititen aufzubauen. 2007

wurden weltweit 2,3 GW Solarstrom-
leistung neu installiert. Wenn es gut
lauft, schitzen Experten, wird sich der
jahrliche Zubau bis 2010 verdreifachen,
nicht aber auf 18 GW versechsfachen.
«Die Nachfrage wird sich maximal auf
siecben GW erhthen», sagt Winfried
Hoffmann, Prisident des europiischen
PV-Industrieverbands (Epia).

Starke Markte

Zwar wird es einzelne Mirkte mit star-
kem Wachstum geben — in Spanien etwa
soll sich die neu installierte Leistung in
diesem Jahr auf 700 MW verdoppeln. In
den meisten asiatischen und siideuro-
péischen Lindern kommt die Solarener-
gie dagegen deutlich langsamer vom
Fleck.

So stieg China mit einem Zellenproduk-
tionsvolumen von 1,2 GW 2007 zwar
zum weltgrossten PV-Hersteller auf,
doch weil Solartechnik in dem Land
kaum gefordert wird, gingen dort im
letzten Jahr nur Anlagen mit 50 MW ans
Netz. Frankreich und Italien enttiusch-
ten ebenso: 45 MW und 25 MW wurden
aufgestellt. Und mit einem baldigen So-
larboom am Mittelmeer ist nicht zu
rechnen: «Es gibt noch viele administra-
tive Hiirden», sagt Gert Gremes vom ita-
lienischen PV-Verband.

Auch Deutschland, mit 1,1 GW Zubau
2007 grosster PV-Markt, wird Experten
zufolge sein Wachstum verlangsamen.
Die Bundesregierung will die Einspeise-
vergiitungen fiir Solarstrom mit der No-
vellierung des Erneuerbare-Energien-
Gesetzes (EEG) 2009 um gut neun, 2010
um sieben und von 2011 an pro Jahr um



acht Prozent senken. Bisher betrug die
jahrliche Degression fiinf Prozent. In der
Schweiz dagegen waren die fiir die Pho-
tovoltaik zur Verfiigung stehenden For-
dergelder fiir 2008 bereits einige Tage
nach Anmeldefrist erschépft — das sieht
bitter aus fiir die Folgejahre. Die jihr-
liche Degression betrdgt zum Bedauern
von Swissolar auch 8 Prozent. Aber am
meisten drgert die Deckelung (siehe Ar-
tikel S. 13).

Durch die h6here Vergiitungsabsenkung
will Berlin die Branche zu Innovationen
zwingen und gleichzeitig den Import
von Solartechnik vor allem aus China
bremsen. «Wir sind Marktfithrer bei
Neuinstallationen, nicht aber bei der
Produktion», sagt Joachim Nick-Leptin,
Regierungsdirektor im Bundesumwelt-
ministerium.

Knappes Silizium?

Auch die anhaltende Siliziumknappheit
wird die ehrgeizigen Wachstumspline
der Branche durchkreuzen. 2010 will
die Siliziumindustrie fiir die PV etwa
80000 Tonnen des Zellengrundstoffs be-
reitstellen. Das wird fiir zehn GW, nicht
aber fiir die geplanten 14 GW Zellen rei-
chen.

Experten gehen daher davon aus, dass
der Wettbewerb in der Solarbranche har-
ter wird: Der Streit um knappes Silizium
geht weiter, gleichzeitig werden die Fir-
men noch intensiver um Kunden kdmp-
fen. Nur wer iiber sichere Rohstoffquel-
len verfiigt, global agiert und seine Pro-
dukte giinstiger verkauft als die Konkur-
renz, wird sich durchsetzen. «Es wird

Verlierer geben», sagt Stephan Droxner,
Analyst ‘der Landesbank Baden-Wiirt-
temberg.

Die Firmen wissen, worum es geht, und
riisten sich fiir die Aufgabe. Solarworld
etwa setzt auf internationale Expansion.
Nach Erwerb und Ausbau einer Solarfa-
brik in Kalifornien will der Konzern nun
eine: Modulproduktion in Siidkorea
bauen. Sie soll iiber eine Kapazitit von
120 MW verfiigen und 2009 in Betrieb
gehen. «Wir reagieren damit auf die stei-
gende solare Nachfrage in den Wachs-
tumsmaérkten Asiens», sagt Solarworld-
Chef Frank Asbeck,

Der Erfurter Solarhersteller Ersol hat
seine Produktpalette dagegen um eine
neue Technik erweitert, um neue Kun-
den zu gewinnen: Seit Anfang 2008 bie-
tet die Firma neben klassischen Zellen
und Modulen auch Diinnschichtmodule
an. Bis Ende 2012 soll die Produktions-
kapazitat fiir diese Panels von 40 auf
rund 200 MW erweitert werden.

Kostendruck auch positiv

Die Firmen, die sich im kommenden
Nachfragemarkt halten, werden aber
letztlich fiir ihre Miihen entschédigt.
Denn je hoher der Kostendruck, desto
schneller wird Solarstrom wettbewerbs-
fihig — zunichst in den sonnenreichen
Staaten, schliesslich in der Schweiz und
auch in Deutschland. Und ist die Solar-
energie nicht mehr von staatlichen For-
derprogrammen abhiingig, konnte sie
zum Selbstldufer werden.

Bei Fabrikbauer M+W Zander brummt
das Geschift schon heute. «Wir befin-
den uns derzeit in konkreten Planungen
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Nach Leistungsklassen sortiert, werden die
Solarzellen von Q-Cells AG an die Modul-
hersteller ausgeliefert

fiir eine Gigawattfahrik», sagt Gattere-
der. Nachteil: Das neue Werk wird in
Asien gebaut. Er wird daher kiinftiz
noch Gfter im Flieger sitzen.
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