IE ZUKUNFT

neue energie 02/2007

28



Wegen tendenziell steigender Olpreise und wachsen-
der Nachfrage baut die Solarthermie-Branche ihre
Fertigungskapazitdten massiv aus und arbeitet an
Produktinnovationen. Das Kostensenkungspotenzial
ist grofi. Schon in wenigen Jahren kann die Technik
mit Ol und Gas konkurrieren, langfristig wird sie
deutlich giinstiger sein.

Text: Sascha Rentzing

Gerold Wenisch ist sicher, dass die regenerative Wirmetechnik in
seinem Konzern grofle Bedeutung bekommt: ,Erneuerbare Ener-
giesysteme sind mittlerweile eines unserer Kerngeschiftsfelder. Hier
sind hohe Wachstumsraten zu erwarten®, sagt der Geschiftsfiihrer
des Kollektorproduzenten Solar Diamant Systemtechnik GmbH.
Wenischs Worte haben Gewicht, denn Solar Diamant ist eine 100-
prozentige Tochter der BBT Thermotechnik, Europas gréfitem Hei-
zungsbauer.

Nach dem Zusammenschluss der Heiztechnikaktivititen von
Bosch und Buderus zur BBT im Jahr 2004 lagen die Priorititen zu-
nichst auf anderen Geschiftsfeldern: Die konventionelle Wirme-
technik dominierte, nur zwei Prozent des Umsarzes erzielte BBT zu
dieser Zeit mit Okotechnik. Neben Ol und Gas, so schien es, wiir-
den Wirmepumpen, Kollektoren & Co. auf Dauer ein Nischenda-
sein fristen.

Doch die Zeiten haben sich geindert: Heute liegt der Umsatz-
anteil regenerativer Wirmeprodukte im Konzern bereits bei rund
zehn Prozent und es ist erklérte Strategie, den ,boomenden Markt*
stirker zu erschliefSen.

Die Weichen hierfiir werden derzeit gestellt: BBT investiert sie-
ben Millionen Euro in den Ausbau seiner Produktionskapazititen
fiir erneuerbare Wirmeprodukte. Fiinf Millionen Euro fliefen in
den schwedischen Standort Trands der Tochterfirma IVT Industrier,
ein Hersteller von Wirmepumpen. Fiir zwei Millionen Euro errich-
tet BBT ein neues Kollektorenwerk im portugiesischen Aveiro. Von
dort aus sollen fortan die siideuropiischen Solarchermiemirkte be-
liefert werden (neue energie 12/2006).

Kriftig investiert hat BBT aber auch in technische Innovationen.
Anfang 2006 fithrten die Wetzlarer eine neue Flachkollektoren-Ge-
neration ein, bei denen statt Aluminium leichte Fiberglasrahmen

verwendet werden. Damit hat sich der Konzern ein Stiick weit von
dem preislich schwer kalkulierbaren Metall gelost.

Etablierte Player treiben Wachstum voran

Eine weitere Herausforderung sicht der Heizungsriese darin, neue
Werkstoffe fiir die Absorberfertigung zu entwickeln. Ein Ansatz:
Das Herzstiick des Kollektors kénnte in Zukunft statt aus teurem,
korrosionsanfilligem Alu aus giinstigem, leichtem Kunststoff gefer-
tigt werden. ,Noch ist das geeignete Material nicht gefunden. Aber
wir arbeiten daran®, sagt Wenisch.

BBT ist auf dem besten Weg zum Flaggschiff der Solarchermie-
branche zu werden. Aber auch andere Firmen investieren hierzulan-
de wie nie zuvor. Produktionskapazititen werden massiv ausgebaut
und es wird forciert an neuen Produkten gearbeitet: effizienteren
Kollektoren, Speichern mit deutlich hoherer Dichte, neuen Rege-
lungstechniken — und das trotz unsicherer Fordersituation. Noch
immer wartet die Okoenergienbranche auf regeneratives Wirmege-
setz (neue energie 12/2006).

Protagonisten dieser Investitions- und Innovationsoffensive sind
vor allem die etablierten Player der Heizungsbranche wie BBT und
die Viessmann Gruppe oder langjihrig aktive Firmen wie die Schii-
co International KG und die Wagner & Co. Solartechnik GmbH.
Letztgenanntes Unternehmen etwa will laut Geschiftsfiihrer Klaus
Schweitzer seine Kollektorproduktion bis spitestens 2010 auf
300.000 Quadratmeter verdoppeln. Auflerdem soll die Fertigung
automatisiert werden.

Aber auch in anderen Lindern setzen die Unternehmen auf
Wachstum. Die 8sterreichische Greenonetec Solarindustrie GmbH
beispielsweise will seine Position als gréfiter europiischer Flachkol-
lektorproduzent weiter ausbauen und plant, in diesem Jahr mehr B
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. Die Branche: Konzentriertes Wachstum

Die Solarwarmbranche steht vor grundlegenden Verénderungen:
Bestimmte anfangs noch eine uniiberschaubare Zahl kleinerer
Akteure das Marktgeschehen, konzentrieren sich die Forschungs-
und Fertigungsaktivitdten zunehmend auf wenige grofie Unter-
nehmen. Damit setzt in der Solarthermie eine Entwicklung ein
wie sie die Photovoltaik bereits vormacht: Finanzstarke Kon-
zerne {ibernehmen Solar-Spezialisten, um sich neue Technolo-
i gien ins Haus zu holen und/oder ihre Vertriebsaktivitdten zu er-
weitern. Vorangetrieben wird diese Entwicklung vor allem durch
die beiden grofien Heiztechnikunternehmen BBT Thermotech-
nik, die aus den Heiztechnikaktivitdten von Bosch und Buderus
hervorging, sowie Viessmann. Angesichts steigender Ol- und
i Gaspreise und stagnierender Absatzzahlen bei der konventio-
nellen Heiztechnik setzen diese Firmen mittlerweile verstarkt
auf regenerative Warmesysteme. Dritter im Bund der groBen
deutschen Plajler ist Kollektorbauer und Systemanbieter Wag-
ner. Der Mittelstandler aus dem hessischen Colbe vertreibt seit
25 Jahren Solarsysteme und Kessel und ist unter den fiihrenden
deutschen Solarthermie-Unternehmen der einzige .Pure Player'.
Im Jahr 2005 produzierten diese drei Firmen bereits Uber

duktion bis 2010 auf 300.000 Quadratmeter verdoppeln, streben
strategische Beteiligungen an und suchen neue Lieferanten im
Ausland”, sagt Wagner-Geschaftsflhrer Klaus Schweitzer. Auch
Conergy, Anbieter regenerativer Energietechnik, baut sein Solar-
thermiegeschaft kraftig aus: 2006 ibernahm der Konzern fiinf
Firmen in vier Landern - Kollektorhersteller wie Vertriebsspezi-
alisten - und zahlt nun zu den groBten Playern der Branche.
Kleinere Solarwarme-Spezialisten miissen sich nun ins Zeug
legen: Wollen sie im harter werdenden Wettbewerb eine Chance
haben, missen sie Alleinstellungsmerkmale entwickeln - sei es,
indem sie ihre Produkte zu besonders giinstigen Preisen abgeben
oder sich durch Innovationen hervortun. Solarsystem-Anbieter
Consolar etwa ist dies offenbar gelungen. Die Kombisolaranlage
des Hauses (Solus Il) wurde von der Stiftung Warentest bereits
im Jahr 2003 als effizientestes von elf Solarsystemen gekiirt und
mit .gut” beurteilt. Seitdem ist die Anlage auch gut nachgefragt.

als eine Million Quadratmeter Kollektorfliche zu fertigen (2006:
750.000 Quadratmeter),

Im Zuge dieses Kapazititsausbaus bewegt sich die Solarthermie
mit grofRen Schritten in Richtung Wettbewerbsfihigkeit. Zugege-
ben: Die Verteuerung des Absorbermaterials Kupfer hat zuletze ver-
hindert, dass Herstellungskostensenkungen an die Kunden weiter-
gegeben werden konnten. Aber die anstehenden Produktionserhs-
hungen, die weitere Automatisierung der Kollektorfertigung sowie
technologische Verbesserungen lassen in den nichsten Jahren deut-
liche Kostenreduktionen und mithin niedrigere Systempreise er-
warten. ,,Vorausgesetzt, die Ol- und Gaspreise bleiben hoch bezie-
hungsweise steigen weiter, ist es realistisch, dass Trinkwasseranlagen
2015 und Kombianlagen etwa drei Jahre spiter wettbewerbsfihig
sein werden®, sagt Peter Donat, Koordinator des von der Bundes-
regierung geforderten Forschungsprojekts Solarthermie2000plus.
Derzeit liegen die Wirmegestehungskosten bei einer durchschnite-
lich — etwa vier Quadratmeter — groflen Solaranlage zur Trinkwas-
serbereitung bei rund zwélf Eurocent pro Kilowattstunde, bei einer
Anlage zur Heizungsunterstiitzung bei 13 bis 33 Cent. Die Kilo-
wattstunde Wirme aus Olthermen koster dagegen momentan rund
sechs bis acht Cent.

Polymere statt teurer Metalle

Mitel- bis langfristig, so Donats Einschitzung, kénnte Solarwirme
aber deutlich billiger sein als Ol und Gas. ,In der Technik steckt
noch jede Menge Luft.“ Regelrechte Quantenspriinge erwarten sich
Firmen und Forscher vor allem durch den Einsatz neuer, giinsti-
ger Materialien. Der Moosburger Solarthermie-Spezialist Citrin-
solar Energie- und Umwelttechnik GmbH beispielsweise will in
Zukunft Kollektoren anbieten, die komplett aus Kunststoffen be-
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stehen. Derzeit arbeitet das Unternehmen noch mit Kupferabsor-
bern, Alurahmen und Abdgckungen aus Glas. Citrin hat zu diesem
Zweck einmal tiberschlagen, welche Einsparungen die Metall- und
Glassubstitution bringen wiirde. Laut dem Technischen Leiter Rai-
ner Aubele kénnten die Kollektorfertigungskosten so um 40 bis 50
Prozent gesenkt werden.

Trotz intensiver Forschung der Unternehmen und Institure ist
zwar bisher kein Stoff gefunden, der den optischen und mecha-
nischen Erfordernissen gerecht wird. Aber es herrscht Zuversicht:

»Yon 2010 an ist hier mit einem Durchbruch zu rechnen®, prognos-
tiziert Aubele.

Der gegenwirtige Wachstums- und Innovationsdrang der Firmen
hat viele Griinde: Maf3geblich ist die grofle Nachfrage nach solar-
thermischen Anlagen. Angesichts steigender Ol- und Gaspreise stel-
len immer mehr Verbraucher fest, dass sie in die Kostenfalle gera-
ten sind und orientieren sich neu. So wurden allein in Deutschland
im vergangenen Jahr 1,45 Millionen Quadratmeter Kollektorfla-
che (rund eine Million MW thermische Leistung) neu installiert.
Das entspricht einem Marktwachstum von 50 Prozent. Der &ster-
reichische Markt, nach Griechenland der drittgréfite in Europa,
wuchs ersten Erhebungen des europiischen Solarthermieverbands
(Estif) zufolge 2006 um 30 Prozent; schitzungsweise rund 286.000
Quadratmeter Kollektorfliche (200 MW) wurden dort neu instal-
liert. Zudem kommen weitere siideuropiische Lander in Fahrt. In
Frankreich etwa wurden letztes Jahr schitzungsweise 185.000 Qua-
dratmeter Kollektorfliche (130 MW) neu aufgestellt —50 Prozent
mehr als im Vorjahr.

- Der Hamburger Anbieter regenerativer Energiesysteme Conergy
AG hat die weltweit steigende Nachfrage zum Anlass genommen,
um sein internationales Solarthermiegeschift im vergangenen Jahr



Foto: Paul-Langrock.de

Hightech {iber Berlin: Ein 300 Quadratmeter grofies Kollektorfeld wandelt auf einem Mehrfamilienhaus in Reinickendorf
Sonnenenergie in Warme zur Trinkwasserbereitung um.

kriftig auszubauen: Zunichst akquirierte der Konzern den europi-
isch-australischen Produzenten und Anbieter von Thermosyphon-
Anlagen Cap-Aus, wenig spiter Geschiftsteile der belgischen Zen-
Gruppe, die auf Produktion und Vertrieb so genannter Drain-Back-
Systeme spezialisiert sind. Bei diesen Systemen leert sich der
Solarkreislauf automatisch, wenn die Kollektortemperatur aufler-
halb eines bestimmten Temperaturbereichs liegt. Dadurch werden
Einfrieren und Uberhitzung vermieden, was die Anlagen fiir den
Einsatz in Regionen mit extremem Klima pridestiniert. In der zwei-
ten Jahreshilfte gingen schlieflich die beiden sterreichischen So-
larfirmen Riposol und Suntec sowie die schweizerische Vgelin an
Conergy. Mit diesen Ubernahmen steigerte das Unternehmen sei-
nen Kollektorabsatz 2006 auf 150.000 Quadratmeter und verfiigt
heute iiber das weltweit dichteste Vertriebsnetz fiir solarthermische
Produkete.

GroBes Vertrauen in die Politik
Weiterer Grund fiir die hohe Investitions- und Innovationsbereit-
schaft der Firmen: Es tun sich immer mehr Einsatzméglichkeiten
auf. Riesige Potenziale fiir Kombianlagen zur Trinkwasserbereitung
und Heizungsunterstiitzung schlummern etwa im Dienstleistungs-
und Wohngebiudebereich. Bis dato hat sich dort sonnentechnisch
so gut wie nichts getan. Zwar wurden erste Pilotprojekte bereits in
den Achtzigerjahren realisiert, den Durchbruch hat die Technolo-
gie im Biiro- und Mehrfamilienhaus-Segment aber bisher nicht ge-
schafft. Das kénnte sich nun 4ndern. Aktuelle Projekte zeigen, dass
die solare Wirmegewinnung auch im groflen Stil funktioniert und
wirtschaftlich sinnvoll ist (siche Info-Kasten).

Auch im Bereich der Prozesswirme, also der industriellen Wirme-
nutzung, sowie der Kiihlung und Klimatisierung kénnte die Solar-

thermie kiinftig eine wichtige Rolle spiclen; der Bedarf an ressour-
censchonenden, effizienten Systemen in diesen Segmenten ist riesig
(neue energie 10/2005, 4/2006, siche Info-Kasten).

Positiv fiir die Branche ist, dass sie bei der Eroberung dieser
Marktsegmente wohl auf verstirkte politische Hilfe zihlen kann.
Denn in Berlin wie in Briissel wird die regenerative Wirme mittler-
weile augenscheinlich als eine Schliisseltechnologie wahrgenommen,
die hilft, dem Klimawandel zu begegnen und Versorgungssicherheit
zu gewihrleisten. Krisen in den Olfsrdergebieten im Nahen- und
Mittleren Osten sowie Konflikte um Ol- und Gaslieferungen aus
Russland spielen der Branche dabei sicher in die Hinde. ,Die Solar-
thermie ist auch politisch salonfihig geworden. Das ldsst auf scirke-
re, kontinuierliche Unterstiitzung hoffen®, sagt Werner Koldehoff,
Solarwirmeexperte des Bundesverbands Solarwirtschaft (BSW).

Zwar hat sich die deutsche Bundesregierung trotz mehrfacher
Ankiindigung noch nicht auf ein regeneratives Wirmegesetz, das
hierzulande eine kontinuierliche Férderung sicherstellen wiirde,
verstindigen kénnen. Doch aufgeschoben ist nicht aufgehoben:
Das Thema steht auf der politischen Agenda weit oben und es ist
stark davon auszugehen, dass ein solches Gesetz in absehbarer Zeit
kommen wird. So erklirte etwa der stellvertretende Vorsitzende der
SPD-Bundestagsfraktion, Ulrich Kelber, ein entsprechender Geset-
zesvorschlag werde voraussichtlich in diesem Jahr vorgelegt (siche
Seite 20).

Auch die Europiische Union (EU) ist an dem Thema regene-
rative Wirme dran. In dem von der EU-Kommission im Januar
vorgestellten Energiepaket kommen zwar wider Erwarten keine
sektoralen Ausbauziele vor, also keine Vorgaben, welcher Beitrag
etwa vom regenerativen Wirmesektor zu leisten ist (neue energie
1/2007). Aber eine Richtlinie fiir Heizen und Kiihlen mit erneuer-
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Neue Einsatzmdglichkeiten: Bier brauen mit Solarwarme

Solarthermische Anlagen kénnen mehr als ..nur” Trinkwasser
erwdrmen und Einfamilienhduser heizen - die Technologie kann
auch Prozesse in Industrie und Gewerbe unterstiitzen, die im
Temperaturbereich 80 bis 250 Grad Celsius ablaufen (neue ener-
gie 10/2005). Riesige Potenziale birgt auch der Bereich Kiihlen
und Klimatisieren (neue energie 10/2005). Vor allem in stidlichen
Regionen ist der Kéltebedarf im Sommer enorm. Allerdings ist
in beiden Bereichen der Durchbruch noch nicht gelungen.

Was die Einfiihrung von Anlagen zur Prozesswarme-Gewin-
nung erschwert: Sie missen grofBe Energiemengen bereitstel-
len. Das stellt hohe Anforderungen an die Systemtechnik. Zudem
fehlt es an Wissen, wie industrielle Prozesse ablaufen: Wann
wird viel, wann wenig Warme bendtigt? Was geschieht mit der
Warme, wenn sie etwa in den Betriebsferien nicht vor Ort bend-
tigt wird? Doch Firmen und Forscher sind an der Sache dran:
Weltweit laufen bereits 85 Groflanlagen - in Autowaschstraflen,
Waschereien, Brauereien; neue Demonstrationsanlagen sind in
Planung. Sie sollen den Experten wichtige Erkenntnisse tber
Lastprofile und Anforderungen liefern. Das Ziel: Mit dem Know-
how sollen Auslegungsrichtlinien sowie Simulationswerkzeuge

entwickelt werden; sie konnten kinftig als Anleitung fiir den Bau
von Prozessanlagen genutzt werden.

Auch im Bereich Kiihlen und Klimatisieren spielt die Solar-
thermie noch keine grofere Rolle. Bei GroBanlagen ist der An-
fang gemacht: Die Solitem GmbH hat einige Projekte, etwa in
Hotels und Krankenhdusern, realisiert, die sich nach Unterneh-
mensangaben wirtschaftlich betreiben lassen. Das Prinzip: Mit
Hilfe von Solarwdrme (180 bis 200 Grad Celsius) wird Dampf er-
zeugt, der eine so genannte Absorptionskaltemaschine antreibt.
Diese wiederum wandelt den Dampf in Kélte mit bis zu minus 30
Grad Celsius um. Geeignete Kaltemaschinen, etwa fir die Kli-
matisierung von Einfamilienhdusern, arbeiten derzeit indes noch
weniger effizient als thermische Kithlkraftwerke; hier liegen die
Investitionskosten Uber denen konventioneller Klimaanlagen.
Technische Optimierungen, etwa bei der Regelung und Hydrau-
lik, sowie der Beginn der Serienproduktion kdnnten daran aber
etwas andern. Rasche Fortschritte wéren vor allem dann zu er-
warten, wiirden auch die grof3en Klima- und Kaltetechnik-Unter-
nehmen in die neue Technik investieren. Bisher konnten sich
Viessmann und Co. aber nicht flirs solare Kiihlen erwarmen.
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baren Energien liegt ausgearbeitet in der Schublade. Und es wiire
denkbar, dass diese in den nichsten Monaten doch noch auf den
Tisch kommt. Der Prozess der Weichenstellung fiir Europas kiinf-
tige Energieversorgung ist in vollem Gang (siche Seite 14).

Deutschland, das in diesem Jahr die EU-Ratsprisidentschaft in-
nehat, konnte einiges bewegen. , Wir hoffen, dass Angela Merkel
die Chance nutzen wird, die Zielsetzung fiir den Ausbau erneuer-
barer Energien bis 2020 von 20 auf mindestens 25 Prozent zu er-
hohen und dies durch sektorale Ziele unterfiittert”, sagt BSW-Ge-
schiftsfithrer Carsten Kérnig.

Systeme sollen dreimal billiger werden

Politischer Aufmerksamkeit kann sich die Solarthermie sicher sein.
Den endgiiltigen Kick will der Branche nun die Mitte letzten Jah-
res gegriindete Europiische Solarthermie-Technologieplattform
(ESTTP) verpassen (neue energie 7/2006). Brancheninsider wollen
in den kommenden Monaten definieren, welche Rolle die Techno-
logie in Europa kiinftig spielen kann und was getan werden muss,
um ihr zum endgiiltigen Durchbruch zu verhelfen. Am Ende dieses
Prozesses soll eine Vision stehen, die Firmen und Forscher sowie der
Politik als Handlunggsleitfaden dienen kann.

Die Ergebnisse eines ersten Brainstormings zeugen von groflem
Selbstbewusstsein: , Wir sind iiberzeugt, dass die Solarwirme im
Jahr 2030 iiber 50 Prozent des Wirmebedarfs in Europa decken
kann®, sagt der ESTTP-Vorsitzende Gerhard Stryi-Hipp. Neubau-
ten sollten bis dahin standardmifig zu 100 Prozent mit Solarwir-
me beheizt werden. Fiir den Hausbestand werde die solare Sanie-
rung mit iiber 50 Prozent Solardeckung zur kostengiinstigsten Mo-
dernisierungsvariante. Auch technologisch soll sich in den nichsten
Jahren einiges tun, Die Vorstellung: Neue Materialien ersetzen teure

und erhéhen die Sonnenausbeute. Es wird Fassadenaufbauten ge-
ben, in denen auflen Kollektoren die Solarenergie aufnehmen, ein
in die Wand integrierter Speicher die Wirme bevorratet und ein
Heizelement die Wirme bei Bedarf in den Raum abgibt. Mit Solar-
energie gespeiste Nah- und Fernwirmenetze versorgen ganze Wohn-
und Gewerbegebiete mit Wirme. Riesige saisonale Speicher ge-
wihrleisten dabei, dass im Sommer gewonnene Energie im Winter
bereitgestellt werden kann. Zudem wird die Technologie deutlich
billiger sein: ,,Bis 2030 kénnte der Preis fiir das Kilowatt solarther-
mischer Leistung von heute rund 1.100 auf 400 Euro sinken®, so
Stryi-Hipp.

Noch sind die Firmen weit davon entfernt, solche Technologien
anzubieten. Aber die Richtung stimmt. Die Narva Lichtquellen
GmbH & Co.KG etwa entwickelte jlingst mit finanzieller Unter-
stiirzung der Deutschen Bundesstiftung Umwelt (DBU) einen Va-
kuumrshrenkollektor, der gegeniiber herkémmlichen Rohren 20
Prozent Materialkosten spart. Narva gelang es, teures Borosilikat-
glas, aus dem Vakuumréhren iiblicherweise gefertigt werden, durch
einfaches Fensterglas zu ersetzen. In der Regel triibt einfaches Glas
schnell ein, doch der Lampenspezialist fand cine neue Beschich-
tung, die das Material ,wetterfest“ macht und gleichzeitig die Re-
flexion des Sonnenlichts verringert.

Wihrend es bei den Kollektoren und Speichern hiufig kom-
plexe Verbindungen und Materialien sind, die Kostensenkungen
und Effizienzsteigerungen versprechen, geht der Trend bei den So-
larsystemen in die andere Richtung: einfach und anwenderfreund-
lich ist angesagt. Das Aquasystem der Paradigma Energie- und Um-
welttechnik GmbH & Co. KG beispielsweise ist so konzipiert, dass
Kunden leicht und ohne iibermifligen Investitionsaufwand in die
Solarthermie einsteigen kénnen. Der Clou: An Stelle von Frost-
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Professionetles Warmemanagement: In der Energiezentrale im Keller des
Berliner Hauses werden die Wasserstréme {iberprift.

schutzmitteln wird Heizungswasser durch den Kollektor gepumpt,
das anschlieffend iiber denselben Wirmetauscher, den auch der
Heizkessel benutzt, das Trinkwasser erwidrmt. Eine bcsondere Rege- - i
lung sorgt dafiir, dass die Kollektoren bei niedrigen Tcmpcra
nicht einfrieren. Das System kann also ohne groffe Umba
eine bestehende Heizung angeschlossen und der ex1st1erend \ 14 it f
wasserspeicher weiterverwendet werden, die Anschaffung ¢ emesv e il it |

en Solar- oder Kombispeichers ist damit kein Muss. " j lLbjU

*Aktuell ist Paradigma nach Angaben von Geschafishilire /Mt
Reitzenstein damit befasst, seine Kollektorproduktion von Kupfer
auf Edelstahl umzustellen. Die Absicht: Preissicherheit und weitere
Effizienzsteigerungen.

Auf ,Plug and Play“-Ldsungen, also auf vormontierte Einheiten
fiir seine Solar-Komplettsysteme hat sich die Pro Solar Energietech-
nik GmbH spezialisiert. Die Idee: Kunden sollen kompakte, op-
tisch ansprechende Anlagen geboten werden, die sich fix montieren
lassen. Bei der Protherm-Wirmezentrale des Systemanbieters sind
alle Pump- und Regelstationen des Solar- und Heizungssystems in
einem Montageturm anschlussfertig installiert. Dadurch entfallen
Verrohrung und Elektro-Verkabelung zwischen elektrischen Bautei-
len und Regelung. Kollektoren und Speicher kénnen so problemlos
mit dem ,,Gehirn“ der Anlage verbunden werden.

Gelinge es nun noch, geeignete Kunststoffe fiir Kollektoren
und neue Speicher-Materialien zu entwickeln, wiirde dies die Solar-
thermie technologisch ein gehériges Stiick weiter bringen. Mit dem
Engagement der groflen Heiztechnikkonzerne haben sich die Chan-
cen auf bedeutende Innovationen erhéht. So ist die Oberflichen-
technik, also das Verindern der Eigenschaften von Oberflichen von
Bauteilen oder Werkstoffen, eines der Hauptthemen der renom-
mierten Bosch-Forschung. Es wiire verwunderlich, wenn nicht auch
die Solarwirme hiervon bald profitieren kénnte. €

Waérme fiir viele: Wohn- und Blirohduser im Visier

In der Solarthermie geht der Trend klar in Richtung grofler Kom-
bianlagen zur Heizungsunterstitzung. Trinkwasser-Anlagen fiir
den Einfamilienhausbereich sind heute bereits Standard, nun
will die Branche den Mehrfamilienhaus- und Biirogebaudebe-
reich erobern. Einfach wird dies nicht: Die Systemtechnik muss
weiterentwickelt werden, um hohere solare Deckungsanteile zu
erreichen und so viel Ol oder Gas wie mdglich vermeiden zu kon-
nen. So gilt es, die Steuerung der Vorgénge, also etwa das Ma-
nagement der Warmeflisse, zu optimieren, sowie das Zusam-
menspiel von Solaranlage und konventionellem Heizkessel zu
verbessern. Schlaue Pumpen, die das Be- und Entladen der
Wéarmemengen steuern, oder intelligent miteinander kombi-
nierte Speicher kdnnten ein Ldsungsansatz sein.

Die Arbeit an den grofen Kombis lauft auf Hochtouren: Im
Rahmen des Forderprogramms Solarthermie2000plus der Bun-
desregierung werden derzeit mehrere Demonstrationsprojekte
wissenschaftlich begleitet - Solarwarmeanlagen in Wohnhau-

sern, Systeme fiir die Nahwdrmeversorgung. Dariiber hinaus
analysieren das Institut fir Solar- und Warmeforschung (SWT]
Stuttgart und das ZfS - Rationelle Energietechnik Hilden derzeit
sechs Privatanlagen im Geschosswohnungsbau. Ziel ist, Ausle-
gungsempfehlungen fiir die Branche zu erstellen.

Dass die solare Heizungssanierung im Geschosswohnungsbau
moglich und wirtschaftlich sinnvoll ist, beweisen die Berliner
Wohnungsgenossenschaften Markische Scholle und die Charlot-
tenburger Baugenossenschaft. An zwei Standorten in Berlin,
dem Meller Bogen und der Herbststrafle, installierten sie je eine
Solaranlage mit einer Kollektorflache von jeweils rund 500 und
300 Quadratmetern. Sie sollen insgesamt 800 Wohneinheiten mit
warmem Trinkwasser versorgen. Wirtschaftlichkeitsberech-
nungen zufolge lohnen sich die Projekte. So kénnen etwa durch
die Umstellung der Meller Anlage von Ol auf Solar und Gas iiber
200.000 Euro Energiekosten pro Jahr gespart werden, das macht
pro Wohnung an die 400 Euro.
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