Steife Brise aus Fernost

Mit gunstigen Preisen und Zukaufen drangen chinesische Hersteller von Windkraftanlagen auf den europaischen Markt.
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olkom in der Provinz Virm-
M land war lange bestenfalls
ruhesuchenden Schweden-
urlaubern ein Begriff. Doch im Fe-
bruar hat das Ortchen bei Karlstad
fiir Aufsehen in der Windkraft-
branche gesorgt: Der chinesische
Windgigant Sinovel hat hier erst-
mals Turbinen an ein europdi-
sches Netz gebrachr. Der weltweit
zweitgroire  Windkraftanlagen-
bauer will das als Blaupause ver-
standen wissen: Wenn die Turbi-
nen vom Betreiber vor Ort aus
technischer Sicht akzepriert wiir-
den, werde das ihren Weg auf den
europdischen Markt ebnen.
Bislang spiirten europiische An-
lagenbauer die Konkurrenz aus
Asien nur indirekt. Dass Wind-
parkbetreiber hierzulande auf
Turbinen und Rotoren aus China
setzen, hielt man angesichts des

logistischen Aufwands lange fiir
unwahrscheinlich. Nun kommt die
Konkurrenz ndher.

Der in Rostock ansdssige Anla-
genbauer Nordex gibt sich unbe-
eindruckt. .Weder die deutsche
noch die europiische Windindus-
trie wird von der asiatischen Kon-
kurrenz {iberrollt werden®, sagte
Nordex-Chef Jirgen Zeschky,
jingst der Wirtschaftswoche®.
Dort fehle es beispielsweise an
Kenntnissen iiber Projektentwick-
lung und Gesertzgebung in Europa.
Auch technologisch, etwa in Fra-
gen der Netzstabilitdt, fiithlt sich
Nordex den Chinesen {iberlegen.

Aber der Wind dreht, warnt die
Unternehmensberatung  Oliver
Wyman. Denn Know-how sei kiuf-
lich: .Chinesische Hersteller von
Windkraftanlagen werden zuneh-
mend internationale Werttbewer-
ber akquirieren“, prognostizieren
die Berater.

Tatsdchlich wurde selbst der di-
nische Branchenprimus Vestas
schon als Ubernahmekandidatvon
Goldwind gehandelt. Der chinesi-
sche Riese hilt bereits die Mehr-
heit am Neunkirchener Anlagen-
bauer Vensys.

China fithrt

Jahrliches Umsatzwachstum von Wind-
energieanlagenherstellern, 2008-2011"

Guodian (China) 173 %
Mingyang (China) 105 %
Goldwind ¢Chinay 46 %
Sinovel (China) 37%

o Siemens (Deutschland/Danemark) 11 %
Vestas (Danemark) -1%
Nordex (Deutschiand) -3%

Handelsblatt | *Durchschnitt | Quelle: Oliver Wyman

Die Kassen der chinesischen Un-
ternehmen sind gur gefiillt. Sie
konnten vom enormen Wachstum
auf ihrem Heimatmarkt profitie-
ren. Noch 2006 hat Windenergie
in China kaum eine Rolle gespielt,
jetzt vereint das Land die Hilfte
des Weltmarktes auf sich. Bis 2020
soll der Anteil regenerativer Quel-
len auf 15 Prozent steigen. Die
Wachstumschancen haben euro-
pédische Hersteller nach China ge-
lockt. Doch Markwzugangsschran-
ken und massiver Preisdruck infol-
gevon Uberkapazititen machen es
ihnen schwer. Das Hamburger Un-
ternehmen Repower hart sich zu-
riickgezogen. Vestas hat wegen ei-
ner zu schwachen Nachfrage ein
Werk fiir kleinere Anlagen ge-
schlossen. Und Nordex, seit 1998
in China aktiv, strebt nach hohen
Verlusten nun ein Joint Venture
mit einem Staatskonzern an - im
Zweifel auch als kleinerer Parmer.

Angesichts der Sraatshilfe fiir
chinesische Unternehmen klagen
deutsche Hersteller {iber unfairen
Wettbewerb. ,.Die deutsche Solar-
industrie ist bereits Opfer der chi-
nesischen Subventionspolitik ge-
worden®, warnt Hermann Albers,
Prisident des Bundesverbands
Windenergie. ..Das gleiche Schick-
sal droht jetzt dem Wind.*

Hausgemachte Probleme

Philip Grothe, Energieexperte der
Beratung Simon-Kucher & Part-
ners, hilt viele Probleme jedoch
fiir hausgemacht: ,Die europii-
schen Hersteller liefern sich teil-
weise einen ruindsen Wettbewerb.
Sie miissen sich stiarker auf ge-
winnbringende Projekte konzen-
trieren.“ Auch im Vertrieb gebe es
Nachholbedarf: .,.Es wird viel {iber
Technologie gesprochen. Aber die
Leistungsdaten werden nicht in
Kundennutzen iibersetzt.



