LETZTER CHECK: Ein Solvis-Mitarbeiter Uberpriift die
Glasversiegelung eines Sonnenkollektors.




Hoffen aufs Dauerhoch

Weil Ol- und Gaspreise stetig steigen, interessieren sich Verbraucher zunehmend fiir
Solarthermie. Aber das Auf und Ab bei der Férderung verhindert ein kontinuierliches Wachstum.
Zumindest solange ein regeneratives Warmegesetz aufler Reichweite ist.

Text: Sascha Rentzing, Fotos: Axel Schmidt

Was die weitere Entwicklung der Solar-
wirme in Deutschland betrifft, gibt sich
Gerhard Stryi-Hipp betontzuversichtlich.
»Nach einem guten Jahr 2005 rechnen wir
auch fiir 2006 mit einem Marktwachstum
von gut 20 Prozent®, erklirt der Geschifts-
fithrer des Bundesverbands Solarindustrie
(BSW). Etwas gewagt erscheint diese
Prognose schon. Denn konstant nach vor-
ne ging es fiir die Solarthermie in der Ver-
gangenheit nicht. Im Gegenteil: Auf ein
gutes folgte stets ein bescheidenes Jahr. So
2002, als der Markt vor allem wegen der
Reduzierung der Férdersitze im Markran-
reizprogramm um 50 Prozent einbrach; so
auch 2004, als die Solarthermie im Schat-
ten der boomenden Photovoltaik nur um
fiinf Prozent wuchs, obwohl urspriinglich
von 40 Prozent ausgegangen worden war.
Grund genugalso, mit einer allzu optimis-
tischen Prognose fiir 2006 vorsichtig zu
sein.

Und tatsichlich: Wie so hiufig steht
die Solarthermie auch diesmal vor der ban-
gen Frage, ob und wie lange die Forder-
mittel, die der Bund iiber das Markt-
anreizprogramm  bereitstellt, ausreichen
werden. Wegen der groflen Nachfrage
nach Kollektoren waren die fiir die letzte

Solarsaison vorgesehenen 180 Millionen

Euro bereits im Oktober 2005 komplett
vergeben. Erst Anfang Mirz, also fast ein
halbes Jahr spiter, gibt das Bundesfinanz-
ministerium neue Mittel — ebenfalls 180
Millionen Euro — frei. Viel zu spit. Denn

in der Zwischenzeit gingen Zehntausende
Fdrderantrige bei der genehmigenden Be-
hérde, dem Bundesamt fiir Wirtschaft
und Ausfuhrkontrolle (Bafa), ein, die erst
jetzt bearbeitet werden kénnen.

Gute Nachfrage,

wenig Forderung

Fiir neue Antragsteller heifft das: Warten
und hoffen, noch zum Zug zu kommen.
Denn bei der Menge von Altantrigen ist
es nicht ausgeschlossen, dass der Forder-
topf im Herbst wieder leer sein wird.
Klar, auch einzelne Kommunen und re-
gionale Energieversorger gewihren Zu-
schiisse (siche Tabelle). Kompensieren
kénnen diese meist nur als zusitzliches
Bonbon gedachten Finanzspritzen die
fehlende Bundesforderung aber niche.
Von Investitionssicherheit fiir potenzielle
Solarwirme-Kunden beziehungsweise Pla-
nungssicherheit fiir Kollektoranbieter und
fiirs Handwerk kann bei dem ewigen For-
der-Hickhack keine Rede sein.

Das ist drgerlich. Denn nie war der
Wille der Verbraucher, sich von Ol und
Gas zu verabschieden, grofler als heute.
slnfolge internationaler Krisen, anschwel-
lender Angste vor Versorgungsengpissen,
aber auch wegen des ungeziigelten Ge-
winnstrebens einiger Energieversorger
klettern die Brennstoffpreise weiter un-
gebremst in die Héhe. Und ein Ende der
Heizkostenspirale ist nicht in Sicht, be-
schreibt Uwe Leprich, Professor fiir Volks-

wirtschaft am Institut fiir Zukunftsener-
giesysteme an der Hochschule fiir Technik
und Wirtschaft des Saarlands, die Situa-
tion. Fake ist: Fiir Ol muss mit 65 Euro-
cent pro Liter mittlerweile fast doppelt so
viel bezahlt werden wie noch vor einem
Jahr; Gas ist binnen weniger Monate um
bis zu 30 Prozent teurer geworden. Bei
einem Vier-Personen-Haushalt kann dies
locker eine jihrliche Mehrbelastung von

Solarthermie in Deutschland

in Tausend Quadratmetern’
Antrage auf Férderung durch das Markianreizprogramm
2000 NE750 o,
620
Instaltierie Kellekiorfldche in Deutschiand

1) Vakuum- und Flachkollektoren
2) Prognose Bundesverband Solarwirtschaft (BSW)
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200 bis 300 Euro ausmachen. Und eine
Wechselméglichkeitzu einem giinstigeren
Gasversorger wird — bis auf Ausnahmen —
erst von Oktober an bestehen. Kein
Wunder also, wenn immer mehr Haus-
eigentiimer nach neuen Wegen zur Wir-
meversorgung suchen.

Dass Solarwirmeanlagen trotzihrer ver-
gleichsweise hohen Anschaffungskosten
durchaus als Alternative zu fossil betrie-
benen Thermen gesehen werden, hat die
grofle Nachfrage im vergangenen Jahr ge-
zeigt. 148.778 Antrige auf Forderung von
insgesamt gut 1,5 Millionen Quadratmeter
Kollektorfliche gingen 2005 beim Bafaein.
Davon sind nach BSW-Schitzungen
950.000 Quadratmeter tatsichlich instal-
liert worden—mehralsim Spitzenjahr 2001
(900.000 Quadratmeter). Auffillig bei den
Neuinstallationen: der deutlich gestiegene
Anteil an Kombianlagen, also von Solarsys-
temen, mit denen sowohl Brauchwasser er-
wirmt als auch die Heizung unterstiitzt
wird. Damit war 2005 erstmals ein klarer
Trend in Richtung grofier, leistungsstirke-
rer Anlagen erkennbar.
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EDLE SONNENFANGER: Solvis verkauft neben Flachkollektoren auch Vakuumrshren. Sie sind leistungsfahiger, aber auch teurer.

Teuer, aber im Trend:
Kombisysteme

Eine nachvollziehbare Entwicklung. Nicht
nur, weil Kombianlagen mit 135 Euro pro
Quadratmeter erstmals héher bezuschusst
wurden als reine Trinkwasser-Aufbereiter
(105 Euro), sondern auch weil mit grofe-
ren Sonnensystemen schlicht mehr teurer

Brennstoff eingespart werden kann. Zur
Orientierung: Im Vergleich zu reinen
Brauchwassersystemen  verdoppelt
Kombianlage fiir ein Einfamilienhaus den
solaren Ertrag auf rund 20 bis 25 Prozent des
Gesamtwirmebedarfs. Ein Vier-Personen-
Haushalt mit einem jihrlichen Olverbrauch
von 2.000 Litern kann so gut 300 Euro

eine

Die Bundesforderung fiir Solarthermie
Marktanreizprogramm fiir Erneuerbare Energien

Wer ist antragsberechtigt

Privatpersonen, Kommunen, Zweckverbande, sonstige

Korperschaften des 6ffentlichen Rechts sowie eingetrage-

ne Vereine
Art der Forderung

Hohe der Férderung
bei Erstinstallation

Nicht riickzahlbarer Zuschuss

135 Euro/m2 Kollektorflidche fiir Kombi-Anlagen mit einer
Mindestkollektorfliche von 10 mZ bei Flachkollektoren und

8 m2 bei Vakuumréhrenkollektoren sowie ein Pufferspei-
cher fiir die Heizung von 50 Liter je m2 bei Flach- und 60
Liter je m2bei Réhrenkollektoren. Bei Nichteinhaltung
dieser Mindestwerte betragt der Zuschuss 105€

Hohe der Férderung
bei Erweiterung

60 Euro/m? zusiatzlich installierter Kollektorflache, unab-
h&ngig von der Grofle der bereits bestehenden Anlage




Heizkosten im Jahr sparen. Den Unter-
nehmen hat das verstirkte Bediirfnis der
Verbraucher nach Sonnenwirme augen-
scheinlich sehr gut getan. Nach BSW-Infor-
mationen setzte die Branche 2005 rund 750
Millionen Euro um — 150 Million Euro
mehr als 2004. Fiir den Frankfurter Herstel-
ler und Anbieter von solarthermischen Sys-
&i5 aanderiprtigu ; ,' temen Consolar Energiespeicher- und Rege-

i : : lungssysteme GmbH beispielsweise war
2005 nach den Worten von Geschiftsfiihrer
Andreas Siegemund gar das ,,beste Jahr seit
Firmengriindung vor zwdlf Jahren®. ,Der
Schreck iiber die Heizungsrechnung im
Friihjahr hat viele Menschen zum Handeln
veranlasst“, so der Consolar-Chef. So konn-
te der Umsatz nach seinen Angaben von 2,3
auf 3,4 Millionen Euro, also um knapp 50
Prozent, gesteigert werden.

Von einem ,,Super-Jahr® berichtetauch
Helmut Jager, Geschiftsfiihrer der Braun-
schweiger Solvis GmbH & Co KG: ,,2005
konnten wir 27,8 Millionen umsetzen.
Das entspricht einem Zuwachs von 67
Prozent.“ Das mit Abstand am meisten
nachgefragte Produkt des Unternehmens:
Der Solvismax, ein Solarheizkessel, der So-
lar-Schichtspeicher und Brennwertkessel
in einem Gerit vereint und so dem An-
spruch der Verbraucher nach kompakten,
leicht zu installierenden Hightech-Ther-

men genau gerecht wird.

ROHRPRAPARATION Durch diinne Kupferrohren fl|eBt das durch die Sonne erhitzte
Solarfluid. Ein Mitarbeiter schaut nach den Verlgtungen.

Prédferenz fiir die Baupflicht
Grund fiir Euphorie besteht dennoch
nicht. Denn wie es fiir Solvis und andere So-
larchermie-Unternehmen  weiter laufen
wird, ist ungewiss. ,Ein erneuter Fér-
derfadenriss kann die Firmen in grofle
Schwierigkeiten bringen®, warnt BSW-Ge-
schiftsfithrer Carsten Kornig. Er fordert
deshalb dringlich Planungs- und Inves-
titionssicherheit, entweder durch eine aus-
reichende wie kontinuierliche Férderung
oder —was noch sinnvoller sei —ein Regene-
ratives Wirmegesetz.

Neu ist diese Forderung nicht. Unter-
nehmen und Verbinde dringen die Politik
schon seit einigen Jahren zu einer ge-
setzlichen Losung zur Stimulation des
Wirmemarkts. Doch die rot-griine Vor-
gingerregierung hatte das Thema mit der
Begriindung, andere, wichtigere Reform-
vorhaben vor der Brust zu haben, stets auf
die lange Bank geschoben. Und als die
Gesetzesarbeiten Anfang 2005 endlich

: ik konkrete Formen annahmen, bereitete die
HEIKLES MANOVER: Bei der Versiegelung des Kollektors mit der Glasplatte ist vorgezogene Bundestagsneuwahl ein jihes
Vorsicht geboten. Ende.
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Nun hat sich die Grofle Koalition der
regenerativen Wirme angenommen — das
Vorhaben ist im Koalitionsvertrag ver-
ankert. Die Aussichten auf eine baldige,
zufriedenstellende  Losung sind niche
schlecht. Zumal die Europiische Union in
punkto Oko-Wirme momentan eine or-
dentliche Schlagzahl vorgibt: Bereits bis
Ende 2006 will EU-Energickommissar
Andris Piebalgs einen Vorschlag fiir eine
Richtlinie zum Heizen und Kiihlen mit
Okoenergien vorlegen (siche Seite 7). So
lief jiingst der stellvertretende Vorsitzende
der SPD-Bundestagsfraktion Ulrich Kel-
ber im Rahmen einer Veranstaltung mit
dem Titel ,Modelle fiir ein Regeneratives
Wirmegesetz“ durchblicken, dass es eine
entsprechende Gesetzesvorlage bereits im
ersten Halbjahr 2006 geben kénnte. ,Die
Debatte liuft und ich gehe davon aus, dass
wir im April ein klares Signal abgeben wer-
den, welchen Weg die Grof8e Koalition in
diesem Punkt einschlagen will, so der
Politiker.

Es kénnte aber auch — so ist an anderer
Stelle zu horen — so kommen, dass
Deutschland Briissel den Voreritt lisst.
Die EU-Kommission soll die Mitglieds-
staaten gebeten haben, keine eigenen Ge-
setze auf den Weg zu bringen, bevor die
Richtlinie auf dem Tisch liegt. Dann ver-
schobe sich der Zeitplan fiir das Wirmege-
setz voraussichtlich auf das Frithjahr 2007.

Derweil zeichnet sich hierzulande eine
Priferenz fiir eines der beiden zur Diskus-
sion stehenden Modelle ab — das Einsatz-
pflicht- oder ein Vergiitungsmodell nach
Vorbild des Erneuerbaren Energien Geset-
zes. Zwar hielt sich Kelber in diesem Punke
bewusst bedecke. Doch in Berlin pfeifen es
die Spatzen bereits von den Dichern: Soll-
te es ein Regeratives Wirmegesetz geben,
dann als Baupflicht. Danach wiirde — kurz
gesagt—die Nutzung von Wirme aus rege-
nerativen Quellen fiir Neubauten und Sa-
nierungen in bestimmtem Umfang vorge-
schrieben; dhnlich wie es beispielsweise in
Barcelona bereits seit 1999 praktiziert
wird (neue energie 12/2005). Vorab wire
allerdings genau abzuwigen, ob Solarwir-
meanlagen weiterhin eine Férderung er-
halten sollen oder nicht. In Barcelona
miissen Bauherren und Eigentiimer den
Einbau der Systeme komplett aus eigener
Tasche zahlen, was zu erheblichen Akzep-
tanzproblemen dieser Technologie gefiihrt

hat.

Wettbewerbsfahig

in finf Jahren?

Uber derlei Fragen macht sich Carsten
Kérnig momentan jedoch eher weniger
Gedanken. Er sicht vor allem die groffen
Chancen eines Regenerativen Wirmege-
setzes. ,Mithilfe dieses Instruments kénn-
ten wir die Briicke zur Wettbewerbsfihig-

Regionale Forderung: als zusatzliche Unterstiitzung gut
Zuschiisse ausgewahlter regionaler Energieversorger und Kommunen

Wer bezuschusst?

Stadtwerke Osnabriick
Star.Energiewerke Rastatt
Stadtwerke Leipzig
Stadtwerke Emden

Badenova
EWE Oldenburg

ELE Emscher Lippe Energie

Rheinenergie

Energieversorgung Leverkusen

Was wird gefordert?

Kollektoren

Flachkollektorenab 5
und Vakuumréhren ab 3 m?

Kollektoren von vier bis 30 m2

Kollektoren
Kollektoren bis 8 m2

Kollektoren
Kollektoren
Kollektoren

Kollektoren, aber nurin Verbindung
mit Erdgasheizung

keit schlagen®, glaubt der BSW-Ge-
schiftsfiihrer. Nach seinen Berechnungen
wiirden dadurch Investitionen der Firmen
in neue Produktionstechnologien ausge-
16st und so ein Preisriickgang fiir solar-
thermische Anlagen um jihrlich drei bis
vier Prozent erméglicht. ,Nach nur fiinf
Jahren®, so Kérnig, ,kénnte dann jedem
Kiufer garantiert werden, dass sich seine
Anlage im Laufe ihrer Lebensdauer amor-
tisiert und méglicherweise sogar eine klei-
ne Rendite abwirft.”

Wiinschenswert wire dies in jedem
Fall. Denn die hohen Anschaffungskosten
waren und sind mit verantwortlich dafiir,
dass der richtige Durchbruch der Solar-
thermie bisher ausgeblieben ist. Es ist kein
Geheimnis: Selbst mit Férderung rechnen
sich Solarwirmeanlagen heute erst spit
oder gar nicht. Eine Einfamilienhaus-
Kombianlage mit zehn Quadratmeter
Kollektorfliche etwa kostet selbst nach
Abzug der Bundesférderung derzeit noch
an die 8.000 Euro. Bei einer jihrlichen
Heizkostenersparnis von 300 Euro rech-
net sich das System also erst nach 26 Jah-
ren — zu spit, um potenzielle Kiufer auf
Anbhieb zu iiberzeugen.

Die Unternehmen haben deshalb nur
eine Wahl: Bis eine gesetzliche Losung
kommt, miissen Kunden verstirkt durch
gezielte Marketingstrategien und einfa-
che, aber intelligente Technologien abge-

Wie viel Geld gibt es?

Zehn Prozent der Investitionskosten;
max. 500 Euro

250 Euro/Anlage

10 Prozent des Anschaffungs- oder
Erweiterungswerts der Anlage, max.
1.000 Euro

750 Euro/Anlage
40 Euro/m?2

Zinsgiinstige Darlehen, max.
Finanzierungsbetrag: 6.000 Euro

100 Euro/m2 fiir Flachkollektoren, 150
Euro/m?2 fiir Vakuumrdhren

300 Euro/Anlage

260 Euro/Anlage in Einfamilienhdusern;
130 Euro/Wohnung in Mehrfamilien
hdusern, max. 1.300 Euro
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holt werden. Einige Unternehmen haben
dies in der Vergangenheit bereits erfolg-
reich praktiziert. Die Schiico Internatio-
nal KG beispielsweise hat kriftig die Wer-
betrommel gerithrt und im Herbst eine
Kampagne unter dem Motto: ,,Die Adres-
se fiir Fenster und Solar® gestartet. Um die
Aufmerksamkeit potenzieller Kunden zu
gewinnen, wurden Hunderte Spots und
Anzeigen in Fernsehen und Printmedien
geschaltet. Mit Erfolg: ,,Uber mangelnde
Nachfrage kénnen wir uns nicht bekla-
gen® erkldre Schiico-Sprecher Michael

Clemm.

Auf Kundenfang mit
einfachen System
Mitausgekliigelten Systemen, die Kunden
den Einstieg in die Solarwirme so leicht
wie mdglich machen, versucht es dagegen
die Paradigma Energie- und Umwelttech-
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SCHWARZER RUCKEN: Ein Stiitzrahmen mit Folie bildet die Kollektor-Riickseite

nik GmbH. Das Unternehmen setzt auf
das so genannte ,Aquasystem®, bei dem
anstelle  eines Wirmetrigermediums
schlicht Wasser fiir den Wirmetransport
sorgt. Damit kann die Solaranlage direkt
in einen bereits vorhandenen Heizkreis-
lauf integriert werden. So spart der Kunde
Geld und der Installateur kann die Anlage
leichter aufbauen. Das Produkt kommt
gut an: ,Das System ist und wird auch
weiterhin unser Verkaufsschlager sein®,
prognostiziert Marketing- und Vertriebs-
chef Matthias Reizenstein. 2005 habe die-
ser Anlagentyp 80 Prozentzum Umsatzim
Geschiftsfeld Solarwirme beigetragen.
Eine grofle Chance sieht Paradigma
wie viele andere Solarthermie-Unterneh-
men schlieflich auch im Export. Als inter-
essante Absatzmirkte hat die Branche vor
allem die Staaten Siideuropas und hier be-
sonders Frankreich und Spanien identifi-

ziert, wo aufgrund von Solarverordnun-
gen und staatlicher Férderprogramme gu-
te Wachstumsaussichten bestehen (neue
energie 3/2005). Gut méglich, dass sich
in Zukunft weitere Linder fiir die Solar-
thermie 6ffnen. Denn wenn eine Richtli-
nie fiir Heizen und Kiihlen mit Solarener-
gie, Biomasse und Geothermie tatsichlich
kommt und die Staaten der Empfehlung
der EU folgen, sich fiir diese Technologien
zu Sffnen, stiinde einem europaweiten
Vertrieb deutscher Thermie-Produkte an
sich nichts mehr im Wege.

Doch bislang ist eine EU-Richtlinie
ebenso wie ein Regeneratives Wirmege-
setz eine, wenn auch nicht mehr ferne, Zu-
kunftsmusik. Derzeit ist die Branche allein
auf die Bundesférderung angewiesen und
— so paradox es klingt — auf hohe Brenn-
stoffpreise: Je teurer Ol und Gas sind,
desto besser. «



