Solar

Warm laufen

Der Absatz von Solarwarmeanlagen blieb im letzten Jahr fast liberall hinter den Erwartungen zuriick.
Dennoch herrscht bei den Firmen Zuversicht: Verbesserte politische Rahmenbedingungen lassen auf

einen Aufschwung hoffen.

Text: Sascha Rentzing

Mit ihrer jiingsten Studie gibt die Cana-
dian Imperial Bank of Commerce (CIBC)
den Mahnern schwindender Olvorrite und
explodierender Preise neue Nahrung. Die
Analysten kommen zu der alarmierenden
Prognose, dass grofle Olexporteure wie
Iran, Mexiko oder Saudi-Arabien wegen
ihres massiv steigenden Energieverbrauchs
den Rohstoff immer stirker fiir den Eigen-
bedarf nutzen miissen. So werden die ira-
nischen Exporte bis 2010 um mehr als die
Hiilfte sinken, weil das Ol im Land selbst ge-
braucht wird. Saudi-Arabien wird bis 2010
zwar mehr ,schwarzes Gold“ férdern, da-
von aber gut 40 Prozent benstigen, um den
gesteigerten Verbrauch zu decken. Nur der
grofle Energiechunger der Schwellenlinder
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China und Indien beeinflusst das Verhltnis
von Angebot und Nachfrage den Experten
zufolge noch stirker. Welche Schliisse der
Westen aus der CIBC-Studie ziehen kann:
Er muss sich auf eine baldige Verknappung
und extreme Verteuerung des Ols einstellen
— oder auf Alternativen setzen.

Die Energieverbraucher haben solch ein-
dringliche Warnungen bisher offenbar we-
nig beeindrucke. Bei Investitionen in rege-
nerative Wirmeerzeuger herrscht europaweit
weiter Zuriickhaltung. In Deutschland brach
der Absatz fiir solarthermische Anlagen im
letzten Jahr um 43 Prozent ein. Die hiesige
Pelletsbranche traf es noch hirter: Sie ver-
kaufte 60 Prozent Pelletskessel weniger als
im Vorjahr (neue energie 12/2007).

Auch andere europiische Linder blieben
weit hinter den Wachstumserwartungen zu-
riick (siehe Tabelle): Nach vorliufigen Schit-
zungen des europiischen Solarthermiever-
bands Estif stagnierte der Kollektorabsatz
in Europas zweitgrofitem Solarwirmemarke
Osterreich, obwohl dort fiir 2007 mit einem
Wachstum von 20 Prozent gerechnet wurde.
In Griechenland, der Nummer drei in Eu-
ropa, wurden im letzten Jahr statt der avi-
sierten 25 nur fiinf Prozent mehr Kollek-
toren verkauft als 2006, in Italien statt 56
nur 29 Prozent mehr und Spanien kommt
anstelle der erhofften 85 ebenfalls nur auf
ein Zubauplus von 29 Prozent. Allein Fran-
kreich bleibt mit einem 18-prozentigen
Wachstum annihernd im Plan.
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Hochalpines Passivhaus: Eine 46 Quadratmeter grof3e Solarthermieanlage versorgt das Schiestlhaus, Stitzpunkt fiir Bergwanderer in der
steiermarkischen Hochschwab-Region, mit regenerativer Warme.

Thermie-Dilemma: Warmer
Winter, wenig popular

Erkliren lassen sich die schlechten Absatz-
zahlen im zuriickliegenden Jahr nur schwer.
So kam der Einbruch des deutschen Marktes
fiir die Branche véllig unerwartet. Sank die
Kollektornachfrage hierzulande bisher im-
mer dann, wenn sich das Marktanreizpro-
gramm fiir erneuerbare Energien (MAP) er-
schopfte, so waren fehlende Fordermittel
diesmal sicher nicht die Ursache. Laut Bun-
desamt fiir Wirtschaft und Ausfuhrkontrol-
le (Bafa), das das MAP verwaltet, befanden
sich bei Jahresfrist noch 61 Millionen Euro,
also 35 Prozent der verfiigbaren Mittel, im
Topf. 2006 war dieser bereits im Sommer
leer. Ein Erklirungsversuch: ,Wir glau-

ben, dass der milde Winter ein wesentlicher
Grund fiir die verhaltene Nachfrage in eini-
gen europiischen Lindern war®, sagt Josef
Schrottner von AEE - Institut fiir Nachhal-
tige Technologien in Gleisdorf, Osterreich.
,Die Oltanks waren iiberall voll.*

Weiteres Problem: Trotz diverser Marke-
tingaktionen der Firmen und Verbinde ist
die Solarthermie nicht annihernd so popu-
lir wie die Photovoltaik. Wer auf Sonne set-
zen will, so zeigt die Erfahrung, investiert
meist in die solare Stromerzeugung, denn
hierfiir werden inzwischen fast iiberall in
Europa attraktive Einspeisevergiitungen ge-
zahlt. Mit Solarwirmeanlagen lassen sich
dagegen keine regelmifigen Einkiinfte er-
zielen. Sofern sie tiberhaupt geférdert wer-

den, erhalten sie einmalig einen kleinen Zu-
schuss. Der Einbruch des deutschen Solar-
thermiemarkes, des grofiten in Europa, hat
schlimme Folgen fiir die Branche. Nach
1,5 Millionen Quadratmetern neu aufge-
stellter Kollektorfliche (rund 1.050 Mega-
watt (MW) thermische Leistung) 2006, was
einem Wachstum von 57 Prozent gegeniiber
2005 entspricht, rechneten die Firmen fest
mit einem weiteren guten Jahr. Viele Produ-
zenten haben in der Hoffnung auf ein Dau-
erhoch Investitionsentscheidungen fiir neue
Linien getroffen oder bereits zusitzliche Fer-
tigungskapazititen geschaffen. Diese Kapa-
zititen werden nun vorerst nicht gebraucht.
Die osterreichische Greenonetec etwa, welt-
weit grofter Flachkollektorhersteller, hat
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Rauf aufs Dach: Solarthermieanlagen miissen des Winters von Schnee befreit werden - sonst bleibt es kalt im Haus.

die Kapazitirt seiner St. Veiter Produktion
wegen der groflen Nachfrage 2006 fiir 12,5
Millionen Euro von 750.000 auf 1,2 Millio-
nen Quadratmeter Kollekrorfliche (525 auf
840 MW) erweitert. Voll ausgelastet wird
das Werk derzeit aber nicht. ,,Auch wir spii-
ren den Riickgang®, kommentiert Marlon
Rechberger, Projektmanager fiir Vertrieb
und Marketing, die Situation.

Gestiegene Rohstoffpreise
bereiten Kopfschmerzen

Auch die Berliner KBB Kollektorbau produ-
ziert lingst nicht so viel wie sie konnte. 2006
fertigte und verkaufte die Firma 50.000
Quadratmeter Kollektor- und 350.000 Qua-
dratmeter Absorberfliche (35 und 245 MW),
2007 verlieen dagegen nur 35.000 Qua-
dratmeter Kollektor- und 200.000 Quadrat-
meter Absorberfliche (24,5 und 140 MW)
die Fabrik. Das entspricht einem Absatzmi-
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nus bei den Kollektoren von 43 und bei den
Absorbern sogar von 75 Prozent. Und die
Lage konnte fiir KBB noch misslicher wer-
den. Denn der grofle OEM-Partner Viess-
mann wird den Berlinern kiinftig keine Ab-
sorber mehr abnehmen. Der hessische Heiz-
technikkonzern hat die Absorberfertigung
2007 bei sich integriert und dazu Grof3teile
seiner Produktionstechnik, darunter Laser-
schweifimaschinen, bei KBB gekauft.

Wias die Situation fiir die Firmen weiter
verschirft: Seit zwei Jahren steigen die Prei-
se fiir Materialien wie Kupfer oder Silikon,
die fiir den Kollektorbau benstigt werden,
stetig an. Bisher konnten die Hersteller ihre
Preise einigermaflen konstant halten. Voll-
auslastung der Produktionskapazititen und
technischer Fortschritt haben Rohstoff-
preiserhshungen kompensiert. Grofle Tech-
nologiespriinge sind vorerst aber nicht mehr
zu erwarten. Viele Firmen haben material-

und produktionsseitig bereits alles getan,
was kurzfristig umsetzbar ist: Zum Beispiel
fertigen sie Absorber nicht mehr aus teuren
Kupfer-, sondern per Laserschweifiverfahren
aus rund zehn Prozent giinstigeren Alumi-
niumblechen. Kommt die Nachfrage also
nicht schleunigst wieder in Schwung und
steigen die Rohstoffpreise weiter, besteht die
Gefahr, dass Kollektoren mittelfristig teurer
werden — und mithin das Interesse an der
Solarthermie weiter abnimmt.

Doch die Chancen fiir ein erneutes An-
springen der Mirkte stehen nicht schlecht.
Die Potenziale regenerativer Heizanlagen
sind enorm — iiber 50 Prozent des Energie-
verbrauchs in Europa entfallen auf die Wir-
me. Viele Staaten haben erkannt, dass die
regenerative Wirme ein schlafender Rie-
se ist, der viel zum Klimaschutz beitragen
kann, und sorgen nun fiir bessere politische
Rahmenbedingungen. In Spanien etwa muss
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Solarwarme in Europa: Riickgang statt Wachstum

Quelle: eigene Recherchen, Estif, Bank Sarasin

Zubau || Wachstum & Urspriinglich || Urspriinglich
2007 (e} 2007 le) erwarteter | erwartetes
[ zubau Wachstum
Deutschland 1.050 MW,, 735 MW, - 43% 1.050 MW,, 0%
Osterreich 205 MW, 205 MW, 0% 245 MW, 20%
Griechenland 168 MW, 176 MW, 5% 210 MW,, 25%
Frankreich 154 MW, 182 MW, 18% 193 MW,,, 25%
Italien 130 MW, 168 MW, 29% 200 MW, 56%
Spanien 123 MW, 159 MW, 29% 228 MW, 85%
Insgesamt 1.830 MW, 1.625 MW, 2.126 MW,
e = erwartet

Nach dem starken Anziehen der Solarwarmemarkte 2006 rechnete die Branche fest mit einem
ebenso guten Jahr 2007. Diese Wachstumserwartungen erfillten sich nicht. Vor allem die Ab-
satzflaute in Deutschland, Europas grofitem Solarthermiemarkt, verhagelt die europaische Bi-
lanz. Statt der erwarteten 2.126 Megawatt thermischer Leistung wurden in den sechs wich-
tigsten Solarwarmenationen nur 1.625 MW aufgestellt.

seit gut einem Jahr der Warmwasserbedarf
eines neuen oder renovierten Gebiudes zu
30 bis 70 Prozent solar erzeugt werden. Bis-
her gingen von dieser Baupflicht zwar kaum
Impulse aus, Experten rechnen aber damit,
dass die Regelung spitestens 2009 im Markt
durchschlagen wird. ,,Viele Firmen verstir-

ken bereits ihr Engagement in Spanien®, sagt *

Estif-Generalsekretir Uwe Trenkner. Italien
will die Nutzung von Solarthermicanlagen
kiinftig ebenfalls vorschreiben und arbei-
tet gerade an einer entsprechenden Geset-
zesvorlage.

GroBanlagen vor dem
Durchbruch?

Auch in Deutschland greift die Politik der
Branche neuerdings stirker unter die Arme.
Im neuen Marktanreizprogramm, das seit
Anfang 2008 gilt, stehen mit 350 Millio-
nen Euro deutlich mehr Mittel zur Verfii-
gung als in den Jahren zuvor. So wurde un-
ter anderem ein Effizienzbonus eingefiihrt.
Dieser gewihrleistet, dass sowohl Holzhei-
zungen als auch heizungsunterstiitzende So-
laranlagen in sehr gut gedimmten Hiusern
hoher bezuschusst werden als bisher. Zahl-
te der Staat fiir eine durchschnittlich grofle
heizungsunterstiitzende Solaranlage mit 15
Quadratmetern.in Kombination mit einer
Pelletstherme 2007 insgesamt 3.075 Euro,
sind jetzt bei besonders energieeffizienten
Hausern nun bis zu 8.150 Euro vorgesehen.

Von 2009 an soll dann ein Wirmegesetz fiir
erneuerbare Energien (Wirme-EEG) gel-
ten, das den Einsatz von Regenerativener-
gien in Neubauten verpflichtend vorschreibt.
Ein entsprechender Kabinettsentwurf wurde
Anfang Dezember 2007 vorgelegt (neue en-
ergie 12/2007). Dieser sieht fiir Solarwirme
einen Anteil an der Wirmenutzung von 15
Prozent vor, danach miissen also mindestens
0,04 Quadratmeter Kollektor- je Quadrat-
meter Wohnfliche auf dem Dach installiert
werden.

Zwar sehen die Experten bei dem Entwurf
im parlamentarischen Verfahren noch Nach-
besserungsbedarf, etwa weil dieser den Ge-
biudebestand nicht mit einbezieht und es
folglich zu wenig Anlisse gibt, erneuerbare
Energietechnik zu errichten. Gleichwohl
diirften von dem neuen Gesetz wichtige Im-
pulse fiir den Markt ausgehen. Nicht zuletzt
weil das Thema ,neue Wirme’ wegen der
vielen politischen Diskussionen und des Ka-
binettsbeschlusses selten von so groflem me-
dialen Interesse war wie in diesem Winter.

Auch die Firmen rechnen in Deutsch-
land 2008 mit einem leichten Wachstum

— die Prognosen reichen von fiinf bis 15
Prozent. Neue Einsatzchancen sehen sie im
Dienstleistungs- und Wohngebiudebereich.
Da die Férderbedingungen fiir solarther-
mische Grof8anlagen entscheidend verbes-
sert wurden — die Zahl férderfihiger Wir-
mewerke war bisher begrenzt —, kénnte in B




diesem Marktsegment bald in der Tat die
Post abgehen. Bis dato hat sich dort sonnen-
technisch zwar kaum etwas getan, aktuelle
Projekte zeigen aber, dass die solare Wiir-
megewinnung im groflen Stil funktioniert
und wirtschaftlich Sinn macht. ,Die 1.050
MW, die 2006 realisiert wurden, entstan-
den fast ausschliefllich in Neubauten. Doch
auch der Bestand wird interessant werden.
Die Einwicklung von Grofanlagen ist kei-
ne Raketenwissenschaft, sagt Werner Kol-
dehoff, Solarthermieexperte des Bundesver-
bands Solarwirtschaft (BSW). Das beweist
derzeit etwa die Paradigma Energie- und
Umwelttechnik. Mit ihrer Aqua-Solartech-
nik, bei der Wasser statt des iiblichen Frost-
schutzgemischs als Wirmetriger genutzt
wird, zihlt die Firma heute zu den fiihren-
den Systemanbietern neuer Heiztechnik fiir
Ein- und Zweifamilienhiuser. Nun soll diese
Technologie auch fiir solare Grofanlagen ab
30 Quadratmeter Kollektorfliche (21 MW)
angeboten werden.

Selbst wenn im Biiro- und Wohnge-
biudebereich hierzulande grofle Potenzi-
ale schlummern — allein auf den deutschen

Europas grofite Kollektorhersteller: Wachstum verlangsamt

Kollektor-

Unternehmen Uﬁsé!g,(?ﬂﬂél Umntz

typ in Mio. Euro 2007 (el in
; M S Mio. Euro

Greenonetec (A) A, FK, VR 760.000 76 k.A. k.A.

Viessmann (D) FK, RK 345.000 1.400 (Erneuer- > 2006 > 2006
bare: 280)

KBB (D) A, FK 350.000 k.A. 200.000 k.A.

BBT (D) FK, RK 230.000 2.800 (Erneuer- k.A. k.A.
bare: 300)

Thermosolar (D) A, FK 200.000 20 bis 25 (Solar- k.A. k.A.
thermie: 16 bis 20)

Schiico (D) FK 200.000 1.600 (Solar- k.A. k.A.
thermie: rund 48)

Solvis (D) A, FK 160.000 47 (Solarthermie: 132.800 Solarther-
22,56) mie: 19,72

Wagner Solar (D] FK, RK 170.000 120 (Solar- 170.000 Solarther-
thermie: 48) mie: 48

Sunmaster (A) A, FK 120.000 18 120.000 19

Paradigma (D) RK 100.000 k.A. 70.000 k.A.

A = Absorber; FK = Flachkollektoren; RK = Réhrenkollektoren Quelle: eigene Recherchen, Sarasin
2007 verlief fur die meisten Firmen enttauschend. Sie hatten mit Wachstumsraten im unteren
zweistelligen Prozentbereich gerechnet und in den Ausbau ihrer Produktionskapazitaten in-
vestiert. Aber der Absatz stagnierte oder ging zuriick. Konsequenz: Die neu geschaffenen Ka-
pazitaten konnten nicht ausgelastet werden. Das soll sich in diesem Jahr bessern: Die Firmen
rechnen mit zehn- bis 15-prozentigem Wachstum.




Markt verlisst sich nach dem letztjihrigen
Einbruch kein Unternehmen mehr. Viel-
mehr erhéhen sie die Schlagzahl beim Ex-
port. Wie zuletzt die deutschen Photovol-
taikfirmen. Weil der Konkurrenzdruck we-
gen der vielen neuen Wettbewerber aus dem
Fernen Osten wichst und Absatzchancen
sinken, investieren die Solarzellen- und -mo-
dulbauer verstirkt in den siideuropiischen
Newcomerstaaten Italien und Spanien sowie
den USA. ,In den kommenden Jahren wird
das internationale Geschift systematisch
weiter ausgebaut. Gute Absatzchancen fiir
unsere Absorber und Kollektoren sehen wir
in der EU und in Ubersee*, sagt KBB-Ve-
triebs- und Marketingchef Olivier Driicke.
Die Firma will im Ausland kiinftig deutlich

iiber 50 Prozent seiner Umsitze erzielen.

Export wird wichtiger

Wagner Solar konzentriert sich neben
Deutschland vor allem auf Siideuropa.
,Frankreich, Griechenland, Italien und Spa-
nien werden von uns besonders beobachtet*,
sagt Geschiftsfiihrer Klaus Schweizer. Wih-

rend die Firma in Portugal und Spanien be-

reits seit einigen Jahren Solarthermieanlagen
verkauft, fillt es ihr in Frankreich schwerer,
Fuf zu fassen. ,Das Land hat ein eigenes
Zertifizierungsverfahren fiir Kollektoren
und schottet sich ab.“ Schweizer glaubt je-
doch, dass das von den europiischen Solar-
thermieverbinden auf den Weg gebrachte
Zertifikat ,,Solar Keymark* kiinftig auch in
Frankreich akzeptiert und auslindischen
Firmen damit der Marktzugang erleichtert
wird. Ein zufriedenstellendes Frankreichge-
schiift vorausgesetzt rechnet Schweizer fiir
2008 mit einem Wachstum von zehn bis 20
Prozent.

Markterfolge hat Wagner Solar sicher né-
tig. Einerseits um wieder voranzukommen —
nach 60 bis 65-prozentigem Wachstum der
Solarthermiesparte 2006 stagnierte dieses
Geschift 2007. Andererseits damit sich die
kriftigen Investitionen, die die Firma der-
zeit titigt, auch lohnen. Die Gesamtkapa-
zitit fiir die Produktion der verschiedenen
Kollektorlinien wird momentan fiir sechs
Millionen Euro von 170.000 Quadratme-
ter auf 460.000 Quadratmeter Kollektorfli-
che (119 auf 420 MW) erweitert. Die Fer-

tigstellung der neuen Fertigung ist fiir Mitte
2008 geplant.

Auch hinter dem Braunschweiger Kol-
lektor- und Pelletskesselhersteller Solvis
liegt ein schlechtes Jahr. Die Firma musste
2007 nach erster Schitzung einen Absatz-
riickgang von 17 Prozent hinnehmen. Und
das nach einem iiberaus erfolgreichen Jahr
2006, in dem ein Wachstum von 70 Prozent
erreicht wurde. Dennoch bleibt Geschiifts-
fithrer Helmut Jiger optimistisch: ,,Das
neue Marktanreizprogramm ist wirklich su-
per. Wir rechnen dieses Jahr mit 15 Prozent
Marktwachstum in Deutschland und mit
guten Zuwichsen in einigen anderen euro-
piischen Staaten.“ Bis 2010 werde Solvis sei-
ne Kollektorproduktionskapazititen daher
von aktuell 80.000 auf 160.000 Quadratme-
ter (56 auf 112 MW) verdoppeln. ,,Die bau-
lichen Voraussetzungen haben wir bereits ge-
schaffen®, so Jiger.

Trotz der Zuversicht der einzelnen Un-
ternehmen: Der Konkurrenzdruck in der
Branche wird weiter zunehmen und sehr
wahrscheinlich werden einige auf der Stre-
cke bleiben. ,,Die Solarthermie steht vor der
Konsolidierung. Noch wird die Branche ge-
prigt von vielen kleinen Firmen, doch grofle
Heiztechnikunternehmen wie BBT und
Viessmann haben die Erneuerbaren fiir sich
entdeckt und werden kleine innovative Fir-
men iibernehmen®, sagt Koldehoff. Denn
im Kerngeschift der Traditionsanbieter, dem
Vertrieb fossiler Thermen, wird sich nicht
mehr so viel Geld verdienen lassen wie bis-
her. Das Umdenken bei den Konzernen hat-
te sich im vergangenen Jahr bereits deutlich
abgezeichnet: Es wird zunehmend auf die
Regenerativen gesetzt. Aktuelles Beispiel ist
Viessmann, das momentan auf regenerativer
Einkaufstour ist. Die Firma erwarb jiingst
nicht nur Produktionsequiment bei KBB,
um kiinftig selbst Absorber zu produzieren,
sondern akquirierte im Juli 2007 auch den
chinesischen Rohrenkollektorhersteller Eu-
rocon, um eine preisgiinstige Produktions-
basis zu haben. Ein anderes Beispiel fiir den
Wandel in der Heiztechnikbranche ist Vail-
lant: Das Remscheider Unternehmen errich-
tet derzeit eine Kollektorproduktion mit 150
Quadratmetern (105 MW) Kapazitit.

Die finanzstarken Groflen werden weiter
massiv investieren und so fiir Innovationen,
Massenproduktion und mithin sinkende
Preise sorgen. Spiitestens wenn die Regene-
rativtechnik deutlich giinstiger ist als fos-
sil befeuerte Thermen werden diese mégli-
cherweise nur noch Nischenprodukte sein.
Dann werden auch die letzten Verbraucher
begreifen, dass Ol und Gas keine Option
mehr sind. <
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